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1. Introduccié

La discussié sobre el valor heuristic de I'ana-
lisi basada en l'eleccié racional com a alternati-
va a l'analisi historica comparativa, empirica-
estadistica, o teodrica, en tractar problemes i te-
mes socioldgics, pren sentit si es parteix de la
base que el coneixement sociologic, propiament
dit o genui, es fonamenta en I'observacié de la
realitat social. Aquest punt de partida metodo-
ldgic, que respon a l'objecte d’estudi de la dis-
ciplina, comporta la impossibilitat d’establir pre-
misses, hipotesis i generalitzacions sense que
siguin avalades per |'observacié empirica. Les
explicacions teodriques no sén conjectures o elu-
cubracions a partir de simples suposits teorics
sind que aquests presenten una amplia cober-
tura a través de dades historiques o empiriques.

Sense risc a equivocar-se, el segle XX pot
considerar-se el Segle d’Or de I'economia pel de-
senvolupament de teories i models capacos
d’explicar i proposar solucions a les grans de-
pressions fruit de les crisis borsaries, capacos
d’evitar noves depressions i garantir el desen-
volupament econdomic i I'estabilitat de grans zo-
nes de I'anomenat Primer Mén. El desenvolupa-
ment tedric de I'economia en aquest segle que
acaba es plasma en I'ampliacié i consolidacio
d’instruments metodologics. Ha creat instru-
ments estadistics per analitzar les dades eco-
nomiques, per fer previsions i per comprovar les
hipotesis alternatives. Han utilitzat també téc-
niques matematiques molt elaborades per arti-
cular les seves teories i demostrar els teoremes
basics que caracteritzen I'economia (Stiglitz, J.
E., 1991). Entre aquests instruments matema-
tics, I'elaboracid i aplicacio de la teoria dels jocs
ha obtingut resultats enormement fructifers en
el camp de la interaccid i conducta econdmica.

La influéncia de 'economia al nostre segle,
en altres ciéncies socials, ha estat important. Es-
pecialment en ciéncia politica I'aplicacié de la

teoria dels jocs ha tingut una gran expansié, com
ho prova l'existéncia de I'Escola d’Indiana, al vol-
tant de la Universitat d’Indiana, (Bloomington,
EUA) amb figures destacades com Elinor Os-
trom i Vicent Ostrom, que han desenvolupat la
teoria de |'eleccié racional; I'Escola de Roches-
ter amb William H. Rickert, i I’'Escola de Virginia
amb Buchanan, que han treballat sobre 'econo-
mia del public choice o eleccié publica. En so-
ciologia, la influencia no ha estat, fins ara, tan
important. No es pot parlar d’escoles ni de la uti-
litzacié d’un instrument tan eficac com la teo-
ria dels jocs, per exemple, per explicar i mode-
lar situacions de conflicte social.

Alguns economistes com Andreu Mas-Colell
{Universitat de Harvard, Cambridge, Mass. EUA)
assenyalen que aix0 és aixi pel fet que el nucli
d'estudi de la sociologia ha estat immune al
plantejament de l'individualisme metodologic
{conferéncia al Col-legi d’Economistes de Bar-
celona, 27/5/92) i no hagi superat la crisi que
va afectar aquesta disciplina després de la deca-
déncia del paradigma funcionalista als anys 70.

Superat el periode entre 1930 i 1950, de do-
mini de la sociologia nord-americana i la sepa-
racié completa entre I’'economia i la sociologia;
avui dia cap socidleg no pretén analitzar els pro-
blemes socials fent abstraccié de les forces eco-
ndmiques, ni cap economista no analitza un pro-
blema econdmic fent abstraccié de les forces
socials. En els trenta anys segients, de 1950
a 1980, sociolegs i economistes han continuat
treballant per separat, a excepcié d’algunes
aportacions com Economia y Sociedad de Par-
sons i Smelser, o La Sociologia de la vida eco-
némica de Smelser als anys 60.

Aix0 planteja la qliestié de la necessitat o
no, d’'intentar explicar la realitat social utilitzant
marcs conceptuals-teorics i instruments heuris-
tics desenvolupats per la teoria econdmica en
els dltims decennis. Ajuda, aixi mateix, a replan-
tejar velles qliestions com |'analisi sincronica i
diacrdnica, o bé, I’analisi macro i micro, d'acord
amb noves premisses i perspectives d’analisi,
desenvolupades per I'economia.

Potser per estar excessivament preocupats
de trobar un nou paradigma dominant o no ha-
ver sabut recollir els fruits de I’'evolucié del pen-
sament marxista i conflictivista de les Ultimes
décades, els socidlegs han donat poca o nul‘la
atencid a |I'oferta metodologica de I'economia.



Potser perqué l'economia pressuposa en els
seus models un subjecte perfectament informat,
racional en el seu comportament i no propens
a actuar trencant les normes d’un model com-
petitiu en el qual empreses i institucions acos-
tumen, per rad de la seva naturalesa, a maximit-
zar els seus beneficis materials o menys
materials, la sociologia veu amb certa circums-
peccié aquest pressupaosit. Ara és potser el mo-
ment en el qual la sociologia ha de prendre la
torxa de contemplar la conducta humana en tota
la seva amplitud i complexitat. La ldgica econo-
mica, basada en la idea de racionalitat i d’equi-
libri, pot ser aplicada als fendmens socials que
estudia la sociologia, aprofitant el desenvolupa-
ment metodoldgic de I'economia.

Sobre aquest particular cal seguir els pos-
tulats de I'analisi estratégica que pressuposa la
conducta racional dels actors socials, entés aqui
el concepte de racionalitat en el sentit estricte
d’adequacié dels mitjans als fins. Sense oblidar
la important aportacié weberiana sobre la dis-
tincié de l'accié social tradicional, afectiva,
d’acord amb les finalitats o Zweckrationalitét,
i segons els valors (Wertrationalitdt); d’aquests
dos dltims tipus d'accions racionals cal repren-
dre el primer com a inspirador de I'accié i con-
ducta de l'individu egoista i maximitzador del
seu propi interés, que es troba en la base del
plantejament de I'analisi estratégica, assumint
els riscs d’haver limitat, en la seva aplicaci6 a
la teoria dels jocs, 'amplitud del contingut teo-
ric que Weber confereix a la racionalitat.

Dins d'aquests limits hi ha diversos supdsits
envers la racionalitat instrumental i no substan-
tiva en les diferents teories que s’engloben sota
el rétol de I'eleccié racional. Seguint el raona-
ment de J. M. Colomer {1991}, en la teoria de
I'accié social que arrenca de les obres de D.
Black (1949) i K. Arrow (1951), se suposa que
els individus només sén capacos d‘ordenar les
seves preferéncies de millor a pitjor o en rela-
cions d’indiferéncia, perd trien entre resultats
globals de les seves accions. En canvi, en la teo-
ria dels jocs de J. von Newmann i D. Morgens-
tern (1944), se suposa que és possible mesurar
cardinalment la utilitat que cada individu asso-
cia a un objecte d’eleccié. Tanmateix, els esque-
mes analitics més caracteristics d’aquest enfo-
cament pretenen que els individus o jugadors
triin només estratégies, en alguns casos fins i

tot sense coneixement de quines sén les elec-
cions dels altres.

Lopcié de la teoria de I'eleccié social per les
preferéncies ordinals és deguda als dubtes con-
ceptuals i epistemologics sobre la comparabili-
tat interpersonal de les satisfaccions o utilitats
individuals, que es plantejaren en la microeco-
nomia neoclassica. En canvi, I'opcié cardinal de
la teoria dels jocs pot trobar suport en la consi-
deracié que les comparacions interpersonals
d’utilitat no sempre estan mancades de sentit.

Resulta paradoxal que, d’una banda, la teo-
ria de I'eleccié social sigui prudent respecte a
les possibilitats d'avaluar comparativament les
utilitats personals de cada individu, i d’altra, si-
gui audag, en atribuir a les persones una possi-
bilitat de calcul sobre els resultats, que reque-
reix una visié global dels efectes de I'elecci6 de
tots i cadascun, en un col-lectiu. En canvi, la teo-
ria dels jocs poc continguda en optar per una
dimensié quantitativa i comparable de les satis-
faccions, és més reticent a introduir I'expecta-
tiva del futur resultat global de la interaccid, en
el calcul de la decisi6 individual. Altres suposits,
en el marc de la racionalitat instrumental, ver-
sarien sobre la possibilitat que els individus tries-
sin només estratégies a partir d’una ordenacié
merament ordinal de les seves preferéncies, com
en molts dels esquemes de la teoria dels jocs
que he plasmat en les meves investigacions so-
bre el conflicte linguistic o racial; o bé, que els
individus triessin resultats globals de les inte-
raccions a partir d’una avaluacié cardinal de les
seves preferéncies, com succeeix en els jocs in-
teractius (J. M. Colomer, 1991, pp. 16 i 17).

A I’ensems, la sociologia pot aportar temes
d’interés a resoldre a través de la metodologia
desenvolupada per la ciéncia econdmica i,
d'aquesta manera, enriquir els models sobre el
comportament huma desproveits de realitat, en
basar-se Unicament o quasi exclusivament en
el comportament observable i en hipotesis com-
probables. La sociologia pot oferir, a través del
bagatge empiric i la formalitzaci6 estadistica que
ha desenvolupat als ultims cinquanta anys, |’evi-
déncia de situacions d’interaccié social i de
comportaments que es reflecteixen en tantes
respostes aparentment contradictories a les pre-
guntes d’un qliestionari d’'enquesta o d’una al-
tra técnica sociologica, i que no per aixd son
menys reals. En aquest sentit, la sociologia pot
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coadjuvar a I'economia, com a ciéncia meto-
dologicament més desenvolupada per haver in-
corporat una metodologia matematica al seu
objecte d’estudi, a corregir el desviament sis-
tematic de la realitat que els seus models ex-
pressen (E. Malinvaud, 1991).

Evidentment, els estudis socioldgics hauran
de prendre en consideracié |'analisi econdmica
d‘una situacio. Perd els economistes necessita-
ran informacioé addicional sobre les conclusions
o propostes d’explicacions i solucions dels pro-
blemes d’un mén cada vegada més complex. La
col'laboracié interdisciplinar sera, en conseqlién-
cia, més i més inevitable.

2. Lenfocament economic als problemes
socials

En aquesta linia s'emmarquen els meus tre-
balls sobre els conflictes linguistics i racials a
Espanya (Solé, C. 1986, 1993). En aplicar la teo-
ria dels jocs, com a derivat de |'analisi de |'elec-
ci6 racional, a les situacions de conflicte entre
empresaris, treballadors espanyols i estrangers,
sindicats; que tractem de modelar per coné&ixer
si hi ha una solucié al conflicte d’interessos no
previsible a partir de I’analisi estricta de les da-
des empirigues de les enquestes sobre els liders
politics catalans o el racisme, les preferéncies
dels actors socials mencionats, o jugadors, i el
seu ordre, responen a la realitat d’un espai i
temps determinats. En determinar les preferen-
cies dels jugadors que intervenen, i el seu or-
dre, s’han tingut en compte les condicions so-
cials i/o institucionals que fan possible o
impossible la formacid i disseny d’unes i altres
preferéncies.

D’aquesta manera, les preferéncies dels ac-
tors socials estan contextualitzades dins els |i-
mits dels recursos disponibles per als jugadors
o actors, la seva capacitat d'aprenentatge, les
seves prioritats i els resultats de formes alter-
natives de comportament estratégic. Tot i aixi,
aguesta contextualitzacié és ahistorica ja que
es refereix a I'espai temporal de la realitzacio
d’una enquesta o de |'observacié empirica
d’unes actituds i opinions. Per altra banda, ia for-
malitzacié en matrius de joc pretén no solament
presentar de manera més plastica les situacions
de conflicte un cop modelades, siné també des-
cobrir relacions conflictives entre els agents so-

cials, no aparents o encobertes en |'analisi
histdrico-descriptiva de les dades d'una enques-
ta. Aixi, tot i que no es pugui dir que I'analisi de
V'eleccio racional o rational choice sigui aplica-
ble a tots i cadascun dels temes de la nostra dis-
ciplina, alguns aspectes d’un problema socio-
Idgic poden ser més clarament explicitats i fins
i tot explicats sota el pressupdsit i assumpcié
de la racionalitat estratégica. La logica d'una si-
tuacio és modelitzada sobre la base de la inter-
dependéncia de les decisions i preferéncies d'un
individu respecte de les decisions i preferéncies
de la resta d’individus.

D’entrada, el disseny de les preferéncies dels
actors i el seu ordre no es presenten, en els
exemples d’investigacions socioldgiques sobre
el racisme o els conflictes lingliistics com a es-
tables i invariants en el temps, siné concordants
amb les manifestacions dels propis actors a tra-
vés dels quiestionaris de I'enquesta. Tanmateix,
es pressuposa que els actors interactuen en un
ambit de transaccions de béns i serveis {no so-
lament materials siné incloent-hi els privilegis,
el prestigi, I’'honor, etc.) que tendeix a assignar
eficacment els recursos (quasi exhaustivament
escassos) als fins. Si en economia aquest am-
bit es denomina el mercat de béns i serveis, en
sociologia es pren aixi mateix el mercat com
I’ambit de distribucié dels recursos materials i
no materials en el qual es forgen els sistemes
d’estratificacid, estructura o gradacid social,
d’acord amb una desigual distribucié de poder,
autoritat, accessibilitat, mecanismes d’exclusié,
etc. Des de Weber fins a Dahrendorf, Davis,
Moore, Ossowski, Wesolowski, Giddens o
Wright, el concepte de mercat esta present ex-
plicitament o implicitament en les explicacions
de grans temes o problemes derivats del com-
portament huma, des de I'angle de la sociologia.

Ara bé, el comportament huma i la seva ex-
plicacio és preocupacid i objecte d’estudi comu
a moltes ciéncies socials com |'antropologia, la
ciéncia politica o la sociologia, que s’hi aproxi-
men des de diferents perspectives. Temes tra-
dicionalment tractats per aquestes ciéncies, de
manera descriptiva o historica, com la institu-
cié del matrimoni i la familia, la fertilitat i la crian-
ca dels fills, el crim i el castig, 'altruisme i
I'egoisme, son susceptibles d’un enfocament al-
ternatiu si se situen en I'ambit de les interac-
cions socials o transaccions, és a dir, si es con-



templen en I'ambit del mercat. Aquesta és
|I'aportacié de Becker en explicar la familia, el
procés polltic o la conducta del consumidor en
termes de l'existéncia de recursos escassos i la
presa de decisions racional per I'actor social que
tria entre diverses alternatives possibles per sa-
tisfer al maxim les seves necessitats.

Segons Becker (1984}, un mateix problema
pot ser analitzat des de diverses ciéncies socials
perd «l’'enfocament econdmic» és més potent
que el socioldgic o antropologic per explicar el
comportament huma. Lenfocament econdomic
pressuposa explicitament la racionalitat del sub-
jecte en voler maximitzar la seva utilitat o feli-
citat. Pressuposa, a més a més, |'existéncia de
mercats que, amb diversos graus d'eficiencia,
coordinen les accions dels diferents participants
(siguin individus, empreses o estats-nacions),
d’acord amb les preferéncies que tot ésser ra-
cional pugui tenir, independentment dels con-
dicionaments personals, culturals o socials que
puguin existir. En aquest sentit, les preferéncies
dels actors o agents socials es consideren es-
tables i invariants en el temps. Indubtablement,
des d’una perspectiva sociologica, aquest ultim
pressuposit és revisable en ['aproximacio a qual-
sevol fenomen social. No obstant la combina-
cio dels tres pressuposits inherents a I'enfoca-
ment econdomic: comportament maximitzador
de l'individu, mercat tendent a I'equilibri i pre-
feréncies estables, permet analitzar situacions
de conflicte per la distribucié desigual de béns
materials i no materials, per la mancanca d‘in-
formacid sobre el dificil accés als recursos, per
I'escassa consciéncia sobre les propies neces-
sitats, etc. En conjunt, a partir de I'enfocament
economic poden racionalitzar-se i explicar-se de
manera comprensiva situacions degudes al
comportament irracional o a les tradicions cul-
turals tractades per altres ciéncies socials.

«Lenfocament econdmic» als problemes so-
cials s'imposa progressivament en les décades
dels anys 60 i 70. En sociologia, la influéncia
de Mancur Olson i Gary Becker és enorme,
convertint-se en el que s'"ha anomenat «l'impe-
rialisme economic» (Swedberg, R. 1992). Tan-
mateix, les aportacions més importants en el
dialeg entre I'economia i la sociologia en aquest
llarg periode des de 1950 fins als nostres dies,
procedeix d’economistes que no s’identifiquen
amb I'imperialisme economic. Es el cas d’Albert

O. Hirschman, Kenneth Arrow i Thomas Sche-
lling, que tracten problemes economics relle-
vants per a la sociologia. Igualment, respecte a
I'eleccié racional, els seus punts de confluén-
cia, amb el que es podria anomenar la «nova so-
ciologia econdmica», sén clars.

La sociologia continua interessant-se pels
grans temes com ara la religid, el conflicte o la
familia. Lanalisi de I'eleccio racional pot solucio-
nar alguns dels problemes que plantegen amb
maijor forca i precisié les analisis tradicionals; pot
ser un instrument heuristic eficac i poderoés, en
prendre com a punt de partida una unitat de con-
ducta o actor que, assumim, actua i es comporta
racionalment, és a dir, tendeixen a maximitzar la
seva conducta de cara al futur, tractant d'avancar
els potencials i possibles estats futurs del mén.

Aquesta actitud i consequlient conducta és
subjacent i comuna a l'analisi de |'eleccié racio-
nal en qualsevol de les seves versions. Per altra
banda, els actors o unitats de conducta interac-
tuen d’acord amb la informacié que aconseguei-
xen obtenir. Es pressuposa que les persones te-
nen informaci6 parcial o imperfecta i s’esforcen
per augmentar-la i/o millorar-la. Lanalisi de |'elec-
cio racional tracta de resoldre com les interac-
cions socials poden ser analitzades de manera
fructifera i Util, tenint en compte que la conducta
d’una persona es troba influida pel que fan els
altres o per com es comporta la resta de la gent.
Aquest pressuposit és assumit sense entre-
bancs pels sociolegs. En canvi, els economis-
tes tendeixen a pensar que el conjunt de prefe-
réncies d'una persona és independent del que
facin altres persones. En aquest aspecte, el plan-
tejament sociologic s'apropa més a la realitat
que no pas l'econdmic. Aixi, en els temes de
I'accié col-lectiva, discriminacio, estratificacio,
etc., I'analisi de I'eleccio racional ofereix grans
possibilitats de clarificacid.

3. L'aportacié6 de la sociologia a I'enfocament
econodmic

Indubtablement I'aportacié de Becker, des de
|'economia, a I'enfocament de temes tradicio-
nalment tractats per altres ciencies socials com
ara la discriminacid, la familia, el matrimoni i el
divorci, el crim i el castig, impulsa a plantejar-
se, des de la sociologia, la possibilitat d’expli-
cacions alternatives.
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Tradicionalment, la sociologia s’ha interes-
sat per descriure i analitzar situacions concre-
tes, analitzables empiricament o historico-
comparativament, pressuposant que els indivi-
dus poden tenir una conducta racional, inten-
cional, amb un proposit manifest o latent, perd
també irracional, imprevisible i sense proposit.
De fet, les caracteristiques de la conducta hu-
mana i els seus resultats és el que es pretén ex-
plicar; no es prenen, doncs, com a premisses de
partida en la majoria d’investigacions sociolo-
giques. La varietat de comportaments no maxi-
mitzadors que contempla la sociologiai la poca
previsibilitat dels resultats de la conducta huma-
na, atesos els condicionaments culturals i so-
cials que tot estudi sociologic té en compte,
apropa més a la realitat I’analisi socioldgica que
no pas l'estrictament econdmica 0 economicis-
ta. El comportament no sempre maximitzador
dels individus i la influéncia de I’entorn en el dis-
seny d’actituds i conductes (Akerlof, G. A.,
1984), no poden tractar-se com a simples des-
viacions del comportament huma per se, a sa-
ber, el racional i predible, com pressuposa l'eco-
nomia. Multitud d’estudis empirics sociologics
i psicologics donen fe de les contradiccions en
les respostes a un questionari per part d’una ma-
teixa persona i les variants de la conducta d’una
persona davant un mateix estimul o condicio-
nant. Les contradiccions i canvis d’opini6, acti-
tud i conducta, no sén I'excepcio siné la regla.
No permeten, és clar, la predicci6é sota un cert
grau de certesa sobre alld que la gent fara, com
succeeix sota el suposit de la maximitzacio en
el comportament huma, racional per anto-
nomasia.

Per altra banda, si en I’analisi de I’elecci6 ra-
cional la decisié d’un actor o agent social es
pren en relacié amb I’entorn estratégic confor-
mat per altres actors que actuen de manera
igualment racional com ell mateix, molts treballs
empirics en sociologia mostrarien com l‘'entorn
en el qual un individu decideix o tria no és ho-
mogeni, siné compost per diversitat de conduc-
tes humanes: algunes maximitzadores del pro-
pi interés o perseguint el seu benefici particular,
d’altres solidaries amb el proisme, d‘altres irra-
cionals per emotives, etc. A més, no es pot pres-
suposar, sense fissures, que tots els individus
coneixen sempre i avancadament les seves pre-
feréncies i I'ordre de prioritat d’aquestes. En al-

gunes situacions, sota els condicionants cultu-
rals, socials o politics al‘legats, els actors ela-
boren i expliciten les seves preferéncies i ordre,
en el transcurs de |’accié sociai o conducta. Es
per aixd que es donen, en part, les constants
contradiccions a qué al'ludiem anteriorment. Per
altra banda, és ben sabut, des de la sociologia,
que no tots els individus aconsegueixen obte-
nir la informacid suficient per prendre racional-
ment les seves decisions, ni tots fan racional-
ment els esforcos necessaris per obtenir la
informacié necessaria.

Tot i amb aixo, I’analisi de I'eleccié racional
és un instrument Gtil per a I'explicacié sociolo-
gica, si es tenen en compte les limitacions as-
senyalades. Metodoldgicament, clarifica si-
tuacions que altrament serien confuses o
inexplicables, en racionalitzar el resultat de la
combinacié de conductes humanes no sempre
ni explicitament racionals. En aquest sentit, el
desenvolupament metodoldgic de I'economia
pot ser molt rendible en la seva aplicacié als te-
mes sociologics. A la inversa, la sociologia pot
ajudar a relativitzar I'enfocament econdmic a
problemes que s6n, fonamentalment, socials; en
completar I'analisi econdmica tendent a la uni-
citat, amb la comparacid sistematica i la con-
frontacio entre diversos casos empirics d'un ma-
teix problema.

L'analisi de la conducta grupal, diferenciable
de la individual o de I'agregada; I'analisi de la
distribucié desigual de la propietat, el poder,
I'autoritat, I'accessibilitat als recursos (entre ells,
la informacié), els mecanismes d’exclusid, etc.;
I’analisi del corporatisme com a sistema d’inter-
mediacié d’'interessos, tan freqlient en les so-
cietats avancades, en el qual les unitats consti-
tuents no segueixen els preceptes d’'un mercat
clarament competitiu, per citar alguns exemples,
permetria avancar en la complementarietat en-
tre els enfocaments economic i sociologic sen-
se predomini o imperialisme per part d'un o de
I'altre.
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