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—-¢Com es presenta?
—-¢{Professionalment? Em dedico a
connectar amb persones interes-
sants i coneixer-les. Ja sé que no so-
na humil, pero considero que séc la
pionera a portar a Espanya el tema
del networking professional.

—Expliqui-m’ho.

—-Des del 1999 treballo en networking.
iEs clar que abans no en déiem net-
working! E1 2001 comenca a arribar
internetaEspanya,iaix0em permet
entrar en el mén de la informatica.
No des de la programacid, que no
m’agradava, pero si des del marque-
ting digital. Vaig cursar un postgrau
de marqueting digital a la UOC.

—¢Es va plantejar estudiar informa-
tica?

-El meu germa és informatic,ijo de
petita amb una ma arrossegava la
Barbieiamb I’altra, un teclat.

~Tornem al marqueting digital.
—-Treballavaenunaempresa, perd hi
havia coses que nom’agradaven.Iel
2004 vaig anar, amb 15 empresaris
més, a una missié empresarial a Si-
licon Valley.

-l liva canviar la vida.

-Vaigdescobrirqueelquem’agrada-
va, ser social i connectar amb gent,
jatenianom:networking. Vaig tornar
inspirada i vaig decidir muntar la
meva propia empresa de networking.
Hi vaig invertir tot el temps que te-

Periodico

www.elperiodico.cat

Ediciones Primera Plana SA. Tel: 93 265 53 53. Subscripcions i atenci6 al lector: 93 222 27 22. Atencié al punt de
venda: 93 222 56 66. Ediciones Primera Plana es reserva tots els drets sobre els continguts d’EL PERIODICO,
els suplements i qualsevol producte de venda conjunta, sense que es puguin reproduir ni transmetre a altres

ISSN 1578-746X | |

mitjans de comunicaci6, totalment o parcialment, sense prévia autoritzacio escrita.
Any XXXVI. Numero 12.298. D.L.: B 36.860 - 1978

Difusié controlada per I’OJD.

Gent corrent

Rosaura Alastruey

Pionera enla difusio del ‘networking’ professional.
Un viatge a Silicon Valley el 2004 li va canviar la vida.

DANNY CAMINAL

«\/endre’'s
és dir que

fas direrent»

niaiel 2008 vaigdeixarlafeinaivaig
crear el meu projecte.

-¢ Es tan important el networking?
—-Avui el 80% de collaboracions i pro-
jectes de feina surten per contactes,
per relacions d’afecte. El networking
és una filosofia de vida. Si has de fer-
ho perque t’hi obliguen, no ho faras
mai.AEUAensenyen queenlavidaés
moltimportant el capital huma.

—-¢Qué hem de canviar aqui?
-Lamentalitatil’educacio.

-Segueixi.

-A Espanya, fins ara hi ha hagut
gent amb feina normal i amb feina
no normal. El normal aqui signifi-
ca assalariat.

—-¢Perdoni?

-E12007, en un restaurant, vaig es-
coltar una conversa. Una noia li de-
ia a una altra: ‘Tia, felicita’m, per-
que a partir de dema ja em puc po-
sar malalta’. La dona havia trobat
una feina, deia ella, <normal». Lla-
vors, elsautonoms que som, {nonor-
mals? Als de la nostra generaci6 ens
van educar per estudiar una carre-
raitreballar per a una empresa. Ai-
x0 ha de canviar: a part de treballar
per aun altre tens ’opcié de ser em-
prenedor.

—Avui o ets emprenedor o...

-Si, sembla que els emprenedors
han de salvar el pais, i no és aixo. Pe-
ro has de saber que hi hala possibili-
tatde ser emprenedor.

—Vosté déna classes.
-Dono classes a Barcelona Activa,
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so6c professora a Esade, a la UAB, a
la UB... Els que em contracten sén
les bosses de treball de les instituci-
ons.Deveritat, crec que el networking
hauria d’ensenyar-se des de primer
de carrera.

004008

-¢Per qué?

—-Perquélagentnomés treballa el net-
working quan el necessita, i aixi no
funciona.La pressa ésmala conselle-
ra.Elnetworking de clinex —el concep-
tenoésmeu-nofunciona.éPerque?
Sén relacions personals basades en
la confianca. No et pots guanyar la
confianca d’una persona en un mo-
ment. Fer networking és com lligar-te
auna persona professionalment.

-¢Comesfa?
-Unexemple.Faunessetmanesvam
organitzar un speech networking ta-
lent, una trobadaentre emprenedors
iempreses. Els assistents tenien un
minut per dir que fan.

—Ja no serveix presentar el curricu-
lum.

—-Aquesta és la generacié més prepa-
rada. Com que tots sén bons, el que
has de fer és diferenciar-te.

-,Com?

-Cridant I’atencié. A Espanya no sa-
bemvendre’ns, perd noésculpanos-
tra: fins ara no ho hem necessitat.
Vendre’s és: primer dir qui ets i des-
prés destacar que fas diferent. No
que fas millor. Es tenir una etiqueta
personal:quiets,en quinacapsetaet
posesique etdiferencia.=
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