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I’ humanisme

TONI VALL
BARCELONA

om ha succeit amb tan-

tes personesalllargdela

immensitat dels temps,

vaser un professor d’es-

cola qui li va canviar la
vida. Quanuntéentre 16i18 anys se
lidespertal’instintd’esponjaité ga-
nes de saber com més coses millor.
O comaminim, aixi hauria de ser. E1
Joan Melé tenia molta facilitat per
les ciéncies pero va ser ’Agusti Sa-
la, el seu professor de filosofia, quili
va obrir les portes d'un moén que el
va captivar: les humanitats, la poe-
sia, el teatre, el pensament, el valor
de I’ésser huma... El coneixement
universal, vaja.

Avui el Joan és una persona co-
neguda, finsitot hatingut rampells
de popularitat mediatica, pero ami
m’interessa que em parli d’aixo, del
naixement de la seva passié huma-
nista, del trajecte que el va portar a
ser un banquer atipic, al-lérgic a la
despersonalitzacio, al negoci dels
diners com a metafora d’uns temps
caotics dominats per 'egoisme i
I'ambicié desmesurada que han
conduit al’statu quo actual conegut
per tothom: la crisi economica, la
desaparicio de les caixes d’estalvis,
les estafes multimilionaries, la cor-
rupcié com a mal endemic, les tar-

getes black, les preferents... La llis-
ta de desproposits és llarga i desa-
gradable.

Hasigutunadeles animes de Tri-
odos, ’'anomenada banca éetica, que
des que va arribar a casa nostra el
2006 no haparatde créixer. N’ha si-
gutsubdirector generalis’haencar-
regat de ambit comercial. “Banca
etica?”, li preguntaven atonits
molts dels seus interlocutors sor-
presos per ’oximoron que els aca-
bava de plantar davant dels nassos.
I’aventura —-no dubta a qualificar-
ho aixi- va sortir bé, molt més en-
114 del més optimista dels pronos-
tics. Ell ho tenia clar, una altra ma-
neraderelacionar-se amb els diners
era possible. Un altre sistema ban-
carieraurgent. Voliasubvertir I’or-
dre establert. Per molt complicat
que fos. I tot venia, esclar, d’aquell
juvenil interes per 'humanisme.

Apassionat per lafisicailes ma-
tematiques, provasort amb tres car-
reres —ciéncies exactes, ciéncies fi-
siquesiciencies economiques—-iles
deixa perqueé de cap de les tres
n’aconsegueix treure respostes sa-
tisfactories a les preguntes sobre el
sentit de’existéncia que el seu pro-
fessor 1i ha ficat a dins. A través
d’unes oposicions, als 25 anys —el
1976- entra a treballar a Caixa de
Catalunya, on s’hi estara ni més ni
menys que trenta anys. Els primers
temps els recorda com a fantastics
perque el tracte huma és prioritari
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Negoci

Als 80 tot

va comencar
acanviar
ambles grans
consultores
americanes

enelsinteressos delacaixa. Coneix
histories humanes apassionants, fa
tasques d’assessoriaide proximitat
que li proporcionen anécdotes tan
precioses com el dia que un client
sense estudis li va demanar que
I’ajudés a escriure una cartaimpres-
cindible per a una gestié bancaria.
“Eraallloc oportu, estava clarissim
que allo erael que m’agradavade ve-
ritat”, relata satisfet. En efecte, el
lloc oportu on podia posar en prac-
tica la seva pulsio social i humanis-
ta de la manera més eficient i tan-
gible: parlant amb la gent, escol-
tant-laimirant de resoldre els seus
problemes.

Quan tot canvia

Sap assenyalar amb precisié el mo-
ment en que tot comenca a torcar-
se. Es afinals dels anys 80, quan les
grans companyies consultores ame-
ricanes fiquen el nas a les entitats
bancaries estatalsiles essencies de
les caixes d’estalvis de tota la vida
comencen a canviar. El model soci-
al establert deixa pas aunanovama-
nerade fer, sustentada en el creixe-
ment, el negociiel benefici maxim.
Arajano es tracta d’ajudar la gent
sin6 de guanyar diners, entre els
treballadors es potencia la compe-
titivitat i es fixen objectius a com-
plir per completarels sous afinal de
mes, les famoses primes que perver-
teixen la professio i condueixen a
haver de col-locar productes als cli-
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que tot ho explica

ents costi el que costi. I com menys
preguntin millor. “El que era una
il-lusi6 esdevé una carrega”, resu-
meix el Joan, que s’havia convertit
jaendirector de sucursal.

En paral-lel, des de finals dels
anys 90, comenca a sentir el con-
cepte de banca ética —encarnat pa-
radigmaticament en Triodos Bank,
nascut a Holanda a principis dels
vuitanta- i s’hi interessa. Son anys
de picar pedraid’aprendre molt, de
comencar a col-laborar estreta-
ment amb Arcadi Oliveres, també
ferm defensor d’aquestanovaidea.
Quan Triodos decideix obrir ofici-
nes a l’estat espanyol (el 2006) el
Joan es tira a la piscina, deixa Cai-
xa de Catalunya i I’arribada de la
crisi injecta molta volada a les no-
ves idees que defensa, a ’aventura
que decideix emprendreique enca-
ra avui ’ocupa.

Ambllibres com Dineroy concien-
ciaiL’economia explicada als joves,
més recent, esta explotant una face-
ta que ’apassiona, la de divulgador
de ’economia com una realitat tan-
gible, accessible a tothom, una cién-
ciabeneficiosaienriquidora. Facon-
ferencies pertotl’estat espanyoliper
territori internacional. Percep una
forcainteriorinsolitaque noteniade
jove. “El mén no el canviarem”, s’ha
fet un tip de sentir. “I tant que si!”,
deixa anar sempre. Exactament el
mateix quelivadescobrir aquell pro-
fessor quan tenia 16 anys. s



