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LA TORRE. EL GRAN GLASSIC

DE LA ROBA INTERIOR

TONI VALL \

Periodista
(@tonivall

onabé, a misteri medieval, a aven-

tura classica: el secret de La Tor-

re.Jafal24 anys que dura. Sempre

al mateixlloc, placa Universitat, 4.

Rere els taulells de fusta, sempre
els mateixos, s’oficia cada dia una ceri-
monia, un ritual de discrecio i de saber
fer, d’entendre el client que desitja la
millor oferta per la roba que no es veu,
la que abriga, la que protegeix, la que
potser potarribar aseduir. Larobainte-
rior és el patrimoni de generes de punt
La Torre, negoci familiar irreductible,
un classic de Barcelonaen mans de lafa-
milia Carreras des de ’any 1900.

El que més cridal’atencio? Els apara-
dors, esclar, amb samarretes, calcotets,
calcesimitjonsben desplegats sobre els
plafons de feltre perque qui els vegi sa-
piga exactament que és el que s’hi ofe-
reix i quin preu té. “Sembla que la roba
interior hagi de fer riure, com si no es
pogués ensenyar tal com és,ambla talla,
el color, les vores i costures. Com si en-
cara fos alguna cosa que ens fes avergo-
nyir!”, aixi desmunta Artemi Carreras
tota suspicacia, i fa valdre la marca de
la casa. Sempre teixits naturals, el més
higienic, confortable i funcional possi-
ble: “El client sap que li oferim aixo, que
aquesta és la nostra personalitat”.

La personalitat si, la personalitat del
cotd, delallanaide la seda. La persona-
litatdelatallaidoniamésenllade modes
id’estetica, desitjos que La Torre també
sap satisfer, pero que no son el seu ADN
essencial. “Tenim calcetes brasileres
—-també es diuen tangues- que son molt
visuals pero potser menys practiques i
higieniques. Preferim oferir preferible-
ment la calceta classica, la que recull bé
lanatja”. Esfascinantescoltar com argu-
mental’Artemi, la classe magistral sobre
generes de punt. Es una veu de I'experi-
éncia, treballa a La Torre de totalavida,
igual que el seu pareiel seuavi. I avui, la
sevafillaMonica. “A casamaihem ditque
anemalafeina. Labotigahasigut sempre
una segona casa, una prolongacio de la
nostra vida”. El secret de La Torre és,
sens dubte, laqualitat, pero també latra-
dicio, I’'experiénciaila familia.

Tot va comencar quan Daniel Carre-
rasiJubert, I’avi de I’Artemi, es va que-
darorfeals tretze anysivahaver debus-
car-se la vida. Salvador Garcia Torre-
grossa, que tenia botigues de generes de
punt a Barcelona, li va donar feina
d’aprenent alabotiga del carrer Arc del
Teatre i com que el nano tenia fusta de

La familia Carreras regenta
des del 1900 I'establiment
de generes de punt de la placa
Universitat de Barcelona

-
=]
15
=
=]

— =
f
=
=
)2)
]
b
o

_ =1

botiguer, vaaprendre I'ofici. ’any 1900,
labotiga de carruatges de placa Univer-
sitat nimero 4 va quedar buida i Garcia
li va confiar al Daniel per posar en mar-
xal’aventura. Va triar el nom, La Torre,
com a homenatge al seu mestre. Enca-
ra avui, una torre grossa -Torregrossa—
ésl’emblema que llueix al tombantarro-
donit de la placa amb la Ronda.

El fill del Daniel —Artemi Carreras
Jauma- va continuar el negociitambéel
net, Artemi Carreras Bartroli, amb qui
avuiparlemiqueensensenyatotselsra-
cons. Les fotos dels fundadors i del con-
tinuador presideixen I’espai, li injecten
I’energiaila memoria. També els preci-
0sos anuncis antics, les capses de fusta
i el mobiliari, esclar, tot de primera ge-
neracio excepte les cadiresiles escales,
subjectes amés desgast i que s’han anat
renovant. Ila caixa,amb finestreta,lade
totalavida. I el full de vendes del dia al
costat d'un, emmarcat, del 1927!

No fan venda per internet,
confien en la coneixenca cara
acaraielvalor
de la proximitat

Entraunaclientaicelebral’essenciade
labotiga. Visita sovint la seva filla a Lon-
dresies quedameravelladaamblaquan-
titat de botigues autentiques que encara
hiqueden: “Aqui tothovolen canviar, vaig
pel passeig de Gracia i sembla que visqui
enunaaltraciutat”. A La Torre tenen cli-
ents fidels de tota la ciutat i molts de fo-
rade Barcelonaque venen expressament.
Hipots comprar barret per dormir i cal-
cotets llargs de coto, productes que cos-
tendetrobar.D’eslipsn’hihadesde 7 fins
a 40 euros. No fan venda per internet,
confienenlaconeixencacaraacaraiel va-
lor de la proximitat. Son set treballadors.
La mitjana d’edat de la clientela és alta,
pero cada vegada hi entra més gent jove.
Meés dones que homes. La continuitat fa-
miliar esta molt ben encaminada.

L’Artemi em regala el llibre Historia a
quatretemps,quevaescriureieditarfados
anysamb laintencio de deixarben guarda-
dalahistoria de La Torre. També ha con-
servatun petitarxiu de peces antigues per
documentar la historia dels géneres de
punt. Alarebotigahihael taulellen que als
anys vintitrenta feien la roba a mida. Les
tisores, la maquina d’escriure i les capses
de fusta. “6A voste li agrada vestir ample
o estret? Llarg o curt?”, sempre amb un
somriure, amb calidesa i proximitat. Me-
moria viva de Barcelona. Quina alegria.




