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Carta del Presidente

Los acontecimientos econdmicos mundiales y los particulares de nuestro pais, son los verdaderos
protagonistas del ejercicio 2008, que estdn marcando un comportamiento significativo en la sociedad
mundial y espafiola, en los cambios estructurales por apuestas en la preferencia de sectores, como
herramientas para abordar la situacion actual para ayudar a solucionar, entre otras muchas variables
econdmicas, la deuda publica de los pafses.

Estos acontecimientos vienen acreditando y evaluando nuestra apuesta y estrategia de afos anteriores
de actuacion global en ROVI. Seguimos apostando por la investigacion y la innovacion, sabiendo que el
presente y el futuro pasan por la obtencidn de tecnologfa y productos propios de alto valor afadido
para poder continuar exportando en los mds de 35 pafses donde estamos en la actualidad, produciendo
ingresos para ayudar a mitigar la deuda publica de nuestro pals.

Espafia necesita apostar, continuar invirtiendo en dotar a las empresas y a los centros publicos de las
herramientas necesarias para investigar. Nuestras autoridades tienen que seguir haciendo la labor de
tractor con continuidad y estabilidad por la innovacion. Las empresas debemos contribuir activamente
intensificando nuestra investigacion.

En estos dfas, en la presentacidn del Plan de estimulos econdmicos en materia de innovacion, se destacd
el fomento y desarrollo de la investigacion, siendo las tres dreas prioritarias las de salud.

En la memoria del afio pasado mencionamos que el gobiemo apostaba por la 1+D y nos congratula las
manifestaciones recientes de la continuidad, dedicando fondos extraordinarios de 490 millones de euros.

Los que venimos apostando desde hace afios por la innovacidon como valor afiadido en nuestro pals,
agradecemos y ofrecemos nuestro apoyo a nuestras autoridades, para que Espafia tenga un desarrollo y
una calificacién como debe correspondernos. Contamos con suficientes recursos humanos vy
econdmicos para ir disminuyendo nuestro retraso en [+D con respecto a los paises de nuestro entorno.

Desde la creacién de los CENIT (Consorcios Estratégicos Nacionales de Investigacion Técnica), ROVI ha
venido participando en consorcios con Empresas y Universidades. Actualmente estamos inmersos en
dos Proyectos CENIT, Nanofarma y Melius, con una inversidn total de 9,4 millones de euros. Asimismo,
ROVI estd liderando el Consorcio ALENTIA, dentro del Fondo Tecnoldgico (2007-2013) para la
financiacion del Proyecto Integrado de I+D formado por empresas lideres en el sector farmacéutico,
nutracéutico y biotecnoldgico, con una inversion global de 5,8 millones de euros.

Nos satisface que un afio mds hemos revalidado y conseguido nuestra clasificacion de Excelente en el
Plan Profarma del Ministerio de Industria.



Nuestra planta de investigacién, en Granada, ha supuesto un esfuerzo en [+D de 2| millones de euros.

La planta, que inauguraremos en este ejercicio 2009, estd preparada para ampliar el nivel de empleo en

talentos, para dar continuidad a nuestra apuesta por nuevos fdrmacos en las dreas de nuestras lineas de

investigacidn, que continlian centradas en el campo de las heparinas de bajo peso molecular, con nuevas

moléculas como RO-14 y nuevas aplicaciones de Bemiparina. Y en el campo de liberacion de farmacos
. p ® ®

contamos con innovadoras tecnologfas como OCAP™ e ISM™,

Me gustarfa resaltar el estudio clinico en fase Il que hemos comenzado con Bemiparina en el
tratamiento de las Ulceras de pie diabético. Una enfermedad para la que todavia no hay una solucién
satisfactoria.

En estos momentos de incertidumbre y falta de confianza por la situacién econémica, ROVI apuesta por
el mantenimiento del empleo, las inversiones en [+D v la internacionalizacién. La amenaza de deflacidn,
hace que la industria farmacéutica sea un refugio para muchos inversores que se encuentran en estos
momentos indecisos y desconfiados para invertir sus recursos econémicos.

Los hechos y cifras de ROVI mas significativas de este afio que podrdn encontrar en el Informe Anual son:

* Nuestra cifra de negocio fue de 32,1 millones de euros, que supuso un incremento del | 1%
respecto del afio pasado.

* Nuestro beneficio fue de 23,5 millones de euros y se incrementa respecto del afio pasado un |3%.

* Otro de los hechos que quiero destacar es nuestra apuesta por la investigacion continua y estable.

Para el presente afio continuaremos con nuestra estrategia de 1+D, que nos convierte en una empresa
receptiva y con aval suficiente para recibir las ayudas prometidas para investigacion, creando un valor
para nuestros accionistas, porque contaremos con recursos econémicos y humanos para garantizar
nuestro crecimiento, rentabilidad e internacionalizacion.

Mis dltimas palabras quiero que sean para agradecer a todos los empleados de ROVI su trabajo
continuo, constante y su ilusidn por lo que estamos haciendo juntos.

Juan Lépez-Belmonte Lépez
Presidente






PRINCIPALES MAGNITUDES

2008 ha sido un afio significativo y positivo para ROVI...

e Primer afo en Bolsa.

* Resultados en linea con los objetivos
estratégicos.

* Resultados en linea con las expectativas del
mercado.

* Firma de acuerdos para la comercializacion
de dos nuevos productos.

- Exxiv® (de Merck Sharp & Dohme
Internacional), producto de referencia
en nuestra cartera después de un
lanzamiento exitoso.

- Pneumovax® 23 (de Sanofi Pasteur
MSD).

* Crecimiento importante de las ventas de
Bemiparina (26%), nuestro producto
estrella.

...Que nos ha aportado

Ingresos totales de 132,1 millones de euros
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* Cuota de mercado de Bemiparina en
Espaia del 27.1% en el afio 2008.

* Lanzamiento de Bemiparina en 10 nuevos
paises.

* Importante avance en los programas de
investigacién y desarrollo.

- Reclutamiento de pacientes del estudio
de la dlcera del pie diabético
progresando favorablemente.

- Varios hitos significativos durante el
afio 2009.

* La fdbrica de Granada lista para empezar a
operar.

* Propuesta de dividendo del 35% a la Junta
General de Accionistas.
- Pago de un dividendo a cuenta del
resultado neto consolidado del afio
2008, en septiembre de 2008.

Beneficio neto de 23,5 millones de euros
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ENERO

Correo Farmacéutico

ROVI en Bolsa:
“Creceremos y crearemos mas riqueza”

|0 de enero de 2008

FEBRERO

Siete Dias Médicos

Laboratorios Rovi,
con el ministro de sanidad

8 de febrero de 2008

MARZO

Jano

Javier Martinez:
“No concebimos el crecimiento de Rovi
si no va acompanado de inversion en [+D”

28 de marzo de 2008

ABRIL

El Global

Las isoflavonas de soja (Fitoladius ),
estrellas del IV Congreso de la Segif

| de abril de 2008

La Opinién de Granada

Rovi concluye con éxito el lote de prueba
de Bemiparina

I4 de abril de 2008



2008, EL ANO EN TITULARES

MAYO

Cinco Dias

Rovi vendera en Espaiia
una vacuna de Sanofi Pasteur

7 de mayo de 2008

Cinco Dias

Rovi gané 5,7 millones
en el primer trimestre, un 15% mas

|3 de mayo de 2008

|deal de Granada

Caja Granada participa en ROVI
para impulsar la investigacion

|3 de mayo de 2008

JUNIO

Correo Farmacéutico

Rovi lanza Fitoladius para hidratar y
regenerar la mucosa vaginal

2 de junio de 2008

Expansién

Las ventas de Rovi crecen un 13%
hasta | 15,5 millones

28 de junio de 2008

El Economista

Rovi entra en los mercados emergentes
a golpe de heparina

28 de junio de 2008

El Global

Primera Junta de Accionistas de Rovi

30 de junio de 2008
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JULIO

El Economista

Rovi acuerda con Merck la comercializacidon
de antiinflamatorio Exxiv® en Espafa

| de julio de 2008

Granada Digital

Rovi se adjudica un contrato con el Servicio
Andaluz de Salud de mas de 240.000 euros

|5 de julio de 2008

Negocio

Juan Lépez Belmonte:
“Continuaremos creciendo por encima
del 10% los préximos cinco afios”

|8 de julio de 2008

Diario Médico

Javier Martinez: “El dominio de la heparina
sigue impulsando a Rovi”

22 de julio de 2008




2008, EL ANO EN TITULARES

AGOSTO

Expansién

Rovi repartira mas dividendos

|0 de agosto de 2008

Cinco Dias

Rovi eleva un 23% su beneficio neto
semestral y anuncia dividendo
de 0,078 euros

29 de agosto de 2008

SEPTIEMBRE

Siete Dias Médicos

Rovi y la Sociedad Espaiola de Cardiologia
firman un acuerdo de colaboracion

|2 de septiembre de 2008

Ecodiario

Rovi otorga la | Beca SEGO ROVI
para fomentar la formaciéon
en el area de Ginecologia y Obstetricia

30 de septiembre de 2008

OCTUBRE

Europa Press

Rovi se adjudica un contrato con el servicio
de sanidad vasco por 2,38 millones de euros

|0 de octubre de 2008

Acta Sanitaria

El principio activo Ivabradina (Corlentor) y
el profesor Manuel Desco, galardonados
con el premio Galien

22 de octubre de 2008



NOVIEMBRE

El Mundo
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Laboratorios Rovi
se gana a sus inversores

2 de noviembre de 2008

Acta Sanitaria

El ranelato de estroncio (Osseor),
eficaz en la osteoporosis

5 de noviembre de 2008

Expansién

Rovi ofrece su autocartera
a sus empleados

| 3 de noviembre de 2008

El Economista
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Rovi nombra a Miguel Corsini
nuevo consejero independiente

| 3 de noviembre de 2008

El Economista

Laboratorios Rovi obtuvo un beneficio

de 19,8 millones de euros hasta septiembre,

un 3% mas

| 3 de noviembre de 2008

DICIEMBRE

Negocio y Estilo de Vida
Farmaco de Rovi
para llagas de diabéticos
|7 de diciembre de 2008

Invertia
Rovi confirma sus objetivos
de ventas en 2008
|7 de diciembre de 2008
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ROVI, el compromiso
con la investigacion

Durante el siglo XXy el XXl la llamada
sociedad del conocimiento se ha impuesto al
antiguo modelo de sociedad industrial. Si
antes la riqueza de los paises se generaba en
las grandes fébricas y explotaciones agricolas,
hoy la riqgueza proviene de la investigacion e
innovacion de los pequefios o grandes
centros tecnoldgicos que con sus logros
contribuyen a incrementar la productividad
de las economfas.

Podemos observar que los paises que mas
crecen son aquellos donde sus empresas han
tenido éxito y han sido capaces de generar
productos con valor afiadido que

posteriormente exportan al resto del mundo.

Esta reflexién nos conduce finalmente a
concluir que las empresas que operan con
éxito en la sociedad moderna son aquellas
ricas en conocimiento. Hoy, el éxito de las
empresas estd basado en los logros de su
investigacion e innovacién industrial.

ROVI es una compafila comprometida con la
investigacion. El éxito de la misma se refleja
en la obtencidn de la primera heparina de
bajo peso molecular de segunda generacion,
Bemiparina (HIBOR®), que actualmente estd
presente en 35 paises.

Dado el compromiso investigador de ROVI
resulta fundamental proteger las invenciones

que puedan surgir fruto de dicha investigacidn
y esta proteccién se consigue principalmente
mediante el sistema de patentes.

Un claro reflejo del trabajo innovador de
ROVI es la generacion de patentes y de
know-how. Actualmente, ROVI dispone de
una sdlida cartera de patentes, compuesta
por mas de |00 patentes concedidas y mads
de 30 solicitudes en trdmite.

N uestro enfoque innovador

ROVI siempre ha destacado por su definido
enfoque innovador y por su apuesta de
inversion en la investigacion, ya que el futuro
de la compafifa pasa por desarrollar estas
actividades. La investigacion vy la innovacion
son esenciales y estratégicas para competir en
el mercado actual y una necesidad de
diferenciacion con otras compafifas del
sector.

Con este espiritu, ROVI ha decidido ampliar
sus inversiones en |+D+i, con la creacién de
un nuevo centro de investigacién de mds de
|.300 m” ubicados en el Parque Tecnoldgico
de Ciencias de la Salud de Granada, que
forma parte del cluster Biofarmacéutico mds
importante de Espafa.
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Durante el afio 2006, comenzaron las
actividades de investigacién del consorcio
NANOFARMA, un gran proyecto de
biomedicina centrado en la investigacion de
liberacién controlada de farmacos. El
consorcio NANOFARMA estd enmarcado en
el programa CENIT (Consorcios Estratégicos
Nacionales en Investigacién Técnica), una
iniciativa del gobierno actual enmarcada
dentro del Programa “Ingenio 2010". En el
Consorcio NANOFARMA ademds de ROVI
participan empresas como Pharma Mar, Faes
y Lipotec entre otros.

ROVI también estd presente de forma activa
en otros consorcios y planes nacionales,
entre los que destacan el Consorcio MELIUS
de empresas farmacéuticas y biotecnoldgicas
y el Plan Nacional PROFARMA, plan para la
promocidn de la [+D+i en la industria
farmacéutica, con el que ROVI ha obtenido,
por segundo afio consecutivo, la calificacion
de “excelente” como reconocimiento de
nuestro esfuerzo inversor continuado en
[+D+i, la calidad de los proyectos en marcha
y la reciente internacionalizacion de nuestros
productos.

N uestra investigacion

I. Tecnologias de liberacién de farmacos

Una de las etapas mds importantes en el
desarrollo de un fadrmaco es el estudio de su
forma de administracion. Una adecuada
administracion tiene efectos directos sobre la
eficacia del farmaco, ya que influye en
factores como la farmacocinética, la
farmacodinamia, la seguridad, la

inmunogenicidad y el biorreconocimiento del
farmaco, entre otros. Por otro lado, la
investigacion en este campo permite
minimizar factores como la degradacién del
principio activo, prevenir efectos secundarios
o aumentar la biodisponibilidad de éste en el
organismo.



ROVI ha desarrollado una linea de
investigacion puntera en la administracién por
via oral de carbohidratos y proteinas: OCAP
(Oral Carbohydrate And Protein), un sistema
de liberacién de microparticulas poliméricas.

En el campo de la liberacidn prolongada o
sistemas depot, ROVI ha desarrollado la
tecnologia ISM, una nueva formulacién de
microparticulas “in situ” para la administracion
de fadrmacos de larga duracién.

I.1. Sistema de Liberacion de Proteinas y
Carbohidratos por via oral (“OCAP”)

El objetivo de la tecnologia OCAP es
conseguir administrar por via oral diferentes
fdrmacos que, a prior, por sus caracteristicas
no permiten este tipo de administracién. En
este caso, los fadrmacos dianas de esta
tecnologfa son aquellos que por su rdpida
degradacion enzimdtica y metabdlica, la
inestabilidad quimica y bioldgica en el aparato
digestivo, y su limitada absorcién a través del
tracto gastrointestinal, no permiten ser
administrados por via oral. Sus principales
candidatos son macromoléculas de tipo
sacaridico o peptidico, aunque esta tecnologia
se puede aplicar a otro tipo de agentes
terapéuticos.

La ventaja principal de esta tecnologia es que
permite la administracion por via oral de
nuMerosos principios activos, que en otras
circunstancias no serfa posible, y alcanzar
valores de biodisponibilidad bastante
adecuados para esta ruta. Ademds, esta
tecnologia se puede aplicar a principios
activos, que aun administrandose por via oral,
poseen una baja biodisponibilidad,
consiguiéndose un aumento de ésta y por
tanto una disminucién de dosis y, como
consecuencia, una mayor seguridad vy eficacia
del medicamento. Y por dltimo, esta
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tecnologia reduce el efecto directo irritante
causado por algunos medicamentos en la
mucosa gastrica, permitiendo que este tipo
de farmacos se puedan administrar de forma
mas prolongada y con una mayor frecuencia.

Todas estas ventajas podrdn aportar grandes
beneficios tanto al paciente porque optimizan
la actividad terapéutica, como a otras
companiias del sector que trabajan con
principios activos de baja o nula absorcién o
medicamentos irritables a la mucosa. En
concreto, las principales ventajas que
proporcionan al paciente estas formulaciones
son: mayor comodidad, alta eficacia y un
mejor cumplimiento del tratamiento. Por otro
lado, los beneficios que aportarfa esta
tecnologfa a otras empresas son muy
interesantes ya que permite nuevas
formulaciones para sus principios activos que
por sus caracteristicas eran impensables por
otras rutas, incrementa los ciclos de vida de
los productos en el mercado, siendo en
muchos casos la mejor herramienta para
combatir los biogenéricos que se estdn
desarrollando, y como esta tecnologia se
puede aplicar a compuestos cuya eficacia y
seguridad son conocidas, hace que el
conocimiento de los biomarcadores o
pardmetros clinicos, como el riesgo v el
tamafio de los programas clinicos, se
reduzcan sensiblemente.

La tecnologia OCAP se basa en la
incorporacién de principios activos que
presentan baja biodisponibilidad por via oral
en microparticulas, nanoparticulas y particulas
poliméricas de mayor tamafio para posibilitar
su absorcidn sistémica a nivel gastrointestinal.
Las formulaciones administradas por via oral
permiten proteger al principio activo del
entorno luminal y vehiculizan el mismo hasta
el lugar donde se produce la absorcion.

Ol Eenohydrates And Peptides



La obtencidon de una HBPM oral que se
absorba correctamente para lograr unos
niveles adecuados en sangre es todo un reto.
Ello podria suponer un avance considerable
en el campo de la farmacologia que se
traducird en un claro beneficio para los
pacientes, no sélo porque se evitarfa la
incomodidad de la via parenteral, sino
también porque aumentarfa la adherencia al
tratamiento, permitiendo su uso en
indicaciones mds crénicas, que hoy en dia
estdn limitadas por los inconvenientes de la

via inyectable. Se ha iniciado el primer ensayo

1.2. Sistema de Liberacion Prolongada.
Microparticulas “in situ” (“ISM”)

El interés por el desarrollo de formulaciones
de liberacidn extendida, especialmente
aquellas que se basan en el uso de polimeros
biodegradables, se ha incrementado
significativamente durante los Ultimos afios,
en paralelo al desarrollo de nuevas dianas
terapéuticas.

Factores como la elevada actividad
terapéutica de estas sustancias, la relativa
inestabilidad de muchas de ellas a la mayorfa
de fluidos bioldgicos, la baja biodisponibilidad
obtenida tras su administracion por via oral y
la corta semivida plasmdtica que poseen tras
su administracidn parenteral, las convierten
en candidatas ideales para su incorporacion
en vehiculos que las protejan de factores

[+ D

clinico en humanos en el primer trimestre de
2009, en el que se estd estudiando la
tolerabilidad y la farmacocinética de
Bemiparina administrada por via oral
mediante 2 tipos de formulaciones,
fundamentadas en una tecnologia patentada
por ROVI a base de particulas biopoliméricas.

La tecnologia OCAP se estd desarrollando
también para otras macromoléculas hidrdfilas
con las que ROVI ya ha conseguido
resultados positivos en modelos animales.

LST

In Situ Microparticles

ambientales potencialmente dafiinos v las
liberen de un modo prolongado y predecible.

Las formulaciones farmacéuticas basadas en
estos sistemas permiten mantener niveles
plasmdticos del fdrmaco suficientemente
constantes como para ejercer su actividad
terapéutica a lo largo de semanas o meses,
siendo muy beneficiosas para la
administracion de principios activos que
poseen una baja biodisponibilidad por via oral
o bien sufren intenso efecto de primer paso
hepatico. Asf, se evitan inyecciones diarias o
administraciones orales repetidas,
incrementando el intervalo entre las
administraciones y mejorando el
cumplimiento terapéutico.
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Epidermis

Dermis

Tejido
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En los Udltimos anos, el desarrollo de los
sistemas de liberacion controlada de
farmacos, como los sistemas depot, ha sido
muy rapido, lo que ha facilitado el desarrollo
de nuevos dispositivos que posibilitan la
formacién de microparticulas “in situ” en el
organismo (“ISM").

La tecnologfa ISM se basa en la dispersién de
una fase que contiene un polimero y un
principio activo en una fase externa. La
dispersién se formula de tal manera que su
inyeccidn en tejidos humanos origina la
precipitacién del polimero presente en la fase
interna en forma de microparticulas que
engloban al principio activo. El proceso tiene
la ventaja de ser muy flexible en cuanto a su
composicién y puede adaptarse facilmente
para la incorporacion de principios activos
inestables en formulaciones que les confieren
una gran estabilidad.

La tecnologfa ISM goza actualmente de una
fuerte proteccion a través del sistema de

patentes y constituye un paso adelante
fundamental en el desarrollo de
formulaciones de liberacion controlada,
superando la mayoria de los inconvenientes
que poseen las tecnologias existentes y que
limitan su uso para el desarrollo de
medicamentos inestables.

El sistema ISM desarrollado por ROV,
comparado con los implantes y las
microparticulas biodegradables preformadas,
posee las siguientes ventajas:

* mejor precision posoldgica,

* facilidad de administracion; es menos
dolorosa,
cinéticas de orden cero,
reduccién del efecto estallido en la
liberacion del farmaco y una mayor
reproducibilidad en los perfiles de
liberacion,
alta eficacia de encapsulacion,
alto rendimiento de proceso, y
mejora en la estabilidad del principio
activo al almacenarse en estado sdlido.

L]



Los dispositivos ISM permiten la liberacidn
retardada de principios activos administrados
por via parenteral proporcionando
numerosas mejoras relacionadas con la
seguridad v eficacia. Este tipo de tecnologia se
estd desarrollando para enfermedades

2. Glicdmica

La matriz extracelular en los tejidos animales
es un medio en el que se produce una
intensa comunicacion intercelular. Esta
comunicacion tiene lugar mediante
fenémenos de reconocimiento entre
biomoléculas que, a diferencia de las
interacciones intracelulares, se realizan en un
medio no confinado, lo que impone unos
notables requerimientos de selectividad y

Oligosacarido

Proteina
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crénicas, como el tratamiento del dolor
crénico en pacientes oncoldgicos, y
afecciones neurodegenerativas, en particular
aquellas que por su naturaleza no le permiten
al paciente respetar el cumplimiento de las
dosis, como la esquizofrenia.

especificidad. En este contexto, es importante
destacar el papel esencial que juegan los
carbohidratos por ser el tipo de biomolécula
con mayor capacidad para la diversidad
estructural, y por lo tanto para transmitir
informacidn. Por ello, recientemente ha
aparecido un nuevo término conocido como
glicdmica (derivado del inglés glycomics) que
surge como una solucién innovadora en la
busqueda de carbohidratos con nuevas
actividades. La glicdmica consiste en el
estudio y caracterizacion de los azdcares que
componen una célula.

Los glicosaminoglicanos (GAGs), constituyen
el principal componente de los proteoglicanos
presentes en la matriz extracelular. Estos
polisacdridos, ademds de su conocido papel
en la regulacion de la coagulacién sanguinea
estdn involucrados en el control de un gran
ndmero de procesos de sefializacion celular,
entre los que cabe destacar procesos de
crecimiento celular, diferenciacion,
proliferacion, respuesta inmune e inflamacion.
Para ejercer estas funciones, los GAGs han de
interaccionar, de modo mds o menos
especffico, con numerosas proteinas
participando en la activacion o inhibicién de la
correspondiente cascada de sefializacion. Los
estudios de glicémica aportan informacién
muy valiosa en este sentido, ya que permiten
determinar los receptores que participan en la
interaccién con cada tipo de GAG.
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2.1.Heparinas
2.1.1. BEMIPARINA (DCI)

La investigacién de ROVI en el campo de los
GAGs vy en particular en heparinas, se ha
centrado tradicionalmente en su actividad
farmacoldgica como anticoagulantes. En el afio
[998, se comienza la comercializacidon en
Espafia de Bemiparina (DCI), nuestra heparina
de bajo peso molecular (“HBPM") de segunda
generacion. Bemiparina, es la HBPM de menor
peso molecular medio (3.600 D), mayor
semivida (5,3 h) y mejor relacién actividad
anti-factor Xa/anti-factor lla (8:1) del mercado.
Se comercializa bajo las denominaciones
comerciales Hibor®, Ivor®, Zibor®, lvormax®,
lvorat®, Badyket® en 35 paises y es la segunda
HBPM mds vendida en Espana.

ROVI ademds estd llevando a cabo un amplio
programa de investigacion clinica de
extensiones terapéuticas de Bemiparina y otras
indicaciones, en dreas tales como la curacién
de las Ulceras del pie diabético (actualmente
en fase lll), el cdncer microcitico de pulmén o
la didlisis peritoneal (en ambos casos en Fase
Il), proyectos especialmente prometedores al
estar destinados a cubrir necesidades médicas
que actualmente no estan atendidas.

Bemiparina en el tratamiento
de las Ulceras del pie diabético

Se calcula que aproximadamente el 15% de
los pacientes diabéticos sufren Ulceras del pie
diabético, lo que supone un total de
aproximadamente 750.000 pacientes en
Estados Unidos, 980.000 en Europa y
[.100.000 en el resto del mundo. Cerca de un
25% de estos pacientes acaba necesitando
una amputacién. Actualmente el manejo de
las Ulceras de pie diabético presentan un
desafio clinico de primera magnitud. La
respuesta al tratamiento a menudo es pobre y

los resultados decepcionantes, mientras que
los costes son altos tanto para el paciente
como para los sistemas sanitarios [Jeffcoate y
cols, Diab Med 2008]. El desarrollo de
Bemiparina para este tratamiento estd basado
en las cualidades antitrombdticas de las
heparinas que, tanto a través de su actividad
anti-Xa, como reduciendo la formacién de
fibrindgeno y mejorando la fibrinolisis pueden
reducir la predisposicidn de los pacientes
diabéticos a la trombosis, y por tanto mejorar
la microcirculacién y oxigenacion de los
tejidos, favoreciendo la curacion de las Ulceras.
Los datos preliminares obtenidos en la Fase |l
en 70 pacientes han demostrado que el
tratamiento con Bemiparina produce una
mejora significativa en la Ulcera (reduccién del
50% o superior del drea ulcerada y/o
reduccion en | grado conforme a la
clasificacién de Wagner) en aproximadamente
un 70% de los pacientes tratados.

En la actualidad, Bemiparina es objeto de un
ensayo clinico (de Fase Ill) de disefio doble
ciego multicéntrico, internacional,
aleatorizado y controlado con placebo, en el
que participan 274 pacientes, al objeto de
valorar la eficacia y seguridad de la
Bemiparina sédica como tratamiento de las
Ulceras del pie diabético.

Bemiparina como anti-trombético
en cirugia oncoldgica

En pacientes quirdrgicos con cancer la
incidencia de TVP en ausencia de
tromboprofilaxis es del 29% [Geerts W y
cols. Chest, 2001]. El desarrollo para esta
indicacion es actualmente objeto de estudio
en el marco de un ensayo clinico (de Fase Ilf)
multicéntrico, internacional, doble-ciego y



controlado con placebo en el que participan
526 pacientes, al objeto de acreditar la
eficacia y seguridad del tratamiento
profildctico antitrombdtico con Bemiparina en
dosis de 3.500 Ul/dia durante 28 dias, en vez
de ocho dfas, en pacientes sometidos a
cirugfa oncoldgica abdominal o pélvica
(estudio CANBESURE).

Bemiparina en el tratamiento del cdncer
microcitico de pulmén

Nuevas investigaciones han revelado que las
HBPM pueden ser eficaces en la ralentizacién
de la progresion del tumor a través de la
inhibicién del crecimiento del mismo y de la
metdstasis de células cancerigenas. En la
actualidad ROVI lleva a cabo un ensayo clinico
(de Fase Il) multicéntrico, aleatorizado, abierto
y secuencial en el que se prevé incluir 130
pacientes en colaboracion con el Instituto
Cientffico y Tecnoldgico de Navarra en
Pamplona, para evaluar la eficacia y seguridad
de la administracién de Bemiparina en la
ralentizacién del desarrollo del cancer en
combinacion con un tratamiento estdndar de
quimioterapia, con o sin radioterapia, sobre
pacientes diagnosticados de cdncer microcitico
de pulmdn no extendido (estudio ABEL).

Bemiparina para uso en didlisis peritoneal

La didlisis peritoneal es una técnica de fittrado
de la sangre que utiliza la membrana
peritoneal a modo de filtro natural para
retirar los desechos del torrente sanguineo.
La didlisis peritoneal es una forma portatil de
didlisis disponible como alternativa a la
hemodidlisis, al requerir esta Ultima su
realizacion en un hospital o clinica.
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Bemiparina se estd estudiando en
un ensayo clinico (de Fase If)
aleatorizado, abierto y paralelo en
el que participan 76 pacientes,
para determinar la eficacia
(biocompatibilidad peritoneal) de
la adicion de Bemiparina a una
solucién de icodextrina en
pacientes aquejados de trastornos
en el transporte peritoneal y
sometidos a didlisis de este tipo
(estudio BemiDextrina). ROVI
realiza este estudio en
colaboracién con la Fundacion
Renal Ifigo Alvarez de Toledo y
Baxter S.L.

2.1.2. RO-14

ROVI ha continuado con la busqueda de nuevos
agentes antitrombdticos que proporcionen mayor
eficacia con el minimo riesgo de efectos adversos,
especialmente en lo relativo a complicaciones
hemorrdgicas.

RO-14 es una heparina de muy bajo peso molecular
(HMBPM), obtenida por despolimerizacién quimica
selectiva de heparina no fraccionada en medio no
acuoso seglin un procedimiento patentado por
ROVI de beta eliminacién. La despolimerizacién
controlada de la heparina, permite obtener un
producto con un alto contenido en oligosacaridos
que van del hexasacdrido al dodecasacdrido, que le
confiere actividad exclusivamente antitrombdtica
(actividad anti-factor Xa) con ausencia de actividad
antitrombihica (actividad anti-factor lla), ademds de
conferirle una mejor ratio eficacia/seguridad y mejor
perfil farmacocinético que otras heparinas de bajo
peso molecular.

Durante 2008 se ha comenzado la investigacion de
Ro-14 en Fase |, llevando a cabo un ensayo de
primera administracion en humanos, con el objetivo
de obtener datos clinicos de seguridad y valorar su
perfil farmacocinético. Posteriormente, estd previsto
continuar con estudios en fase | adicionales que
proporcionen un mayor conocimiento del farmaco,
permitiendo seleccionar las dosis a emplear en los
estudios de fase |l.




2.1.3. Resultados de la investigacién y
desarrollo actuales en 2009

La cartera de productos objeto de [+D en
ROVI contintia ofreciendo unas magnificas
perspectivas de crecimiento de la Compafiia
en los préximos afios.

Dispondremos de los resultados de algunos
de nuestros ensayos clinicos a lo largo del
afio 2009. Tenemos la intencidon de presentar
los resultados de “CANBESURE" (un estudio
de Fase lll de Bemiparina para la prevencion
de tromboembolismo venoso en cirugia
oncoldgica) en el XXII Congreso de la
Sociedad Internacional de Trombosis y
Hemostasia (“ISTH") que se celebrard en
Boston los difas | [-16 de julio.

Adicionalmente, esperamos los resultados de
la Fase Il de Bemidextrina (Bemiparina en
didlisis peritoneal’) en el primer semestre de
2009, y tenemos igualmente la intencidn de
presentar los resultados de la primera
administracion subcutdnea en humanos de
RO-14, una heparina de muy bajo peso
molecular dirigida a indicaciones
antitrombdticas, en el citado Congreso ISTH
del mes de julio.

Los programas de desarrollo de ROVI para
productos basados en tecnologfas avanzadas
de liberacidn de farmacos contindan
progresando de acuerdo con el calendario
previsto. Concretamente, la nueva
formulacion oral (OCAP) de Bemiparina ha
mostrado resuftados prometedores en las
pruebas realizadas en monos y la primera
administracion oral en humanos estd prevista
para el préximo mes de marzo. Tendremos
los resultados disponibles en la segunda mitad
del afio 2009.
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Por otro lado, como consecuencia de la
necesidad de enfocarnos de manera mas
eficiente en los proyectos que hemos
mencionado anteriormente, ROVI ha
decidido suspender los ensayos clinicos de
Bemiparina para la prevencion de la
trombosis asociada al catéter venoso central
y como anticoagulante para la terapia puente,
que consideramos tienen menor aplicacion
comercial.

Javier Martinez Gonzdlez, Director de
Desarrollo Clinico de ROVI, comentd que,
2009 serd un afio apasionante para nosotros,
en el que tendremos que dar datos para
muchos de nuestros ensayos. Nuestra cartera
de productos de bajo riesgo y elevada
probabilidad de éxito, centrada en nuevas
formulaciones e indicaciones para Bemiparina
se encuentra ahora equilibrada con diferentes
hitos importantes a lo largo de los proximos |2
meses, estando previstos datos de Fase Ill
durante el afio 2009. Estamos esperanzados
con el potencial de Nautiol , cuyo reclutamiento
progresa satisfactoriamente. Creemos que la
autorizacién del uso de Bemiparina para el
tratamiento de las Ulceras del pie diabético
supondria un avance significativo en el
tratamiento de esta patologia, ya que en la
actualidad no existe tratamiento farmacoldgico
sistémico eficaz alguno autorizado en el
mercado. Entre tanto, esperamos seguir
progresando con OCAP Bemiparina e ISM
Risperidona, nuestros dos productos lideres en
estas dos tecnologias avanzadas de liberacion
de fdrmacos, iniciando los ensayos clinicos en
los préximos meses.”

(1) Bemidextrina es un estudio en Fase Il apoyado por la Fundacién Renal ifigo Alvarez de Toledo, Baxter S.L.

y Laboratorios Farmacéuticos Rovi, S.A.
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2.2. GAGs con actividad no anticoagulante

Los primeros estudios de glicdmica que se que nos permiten obtener productos con su
van a realizar en ROVI se centran en el actividad anticoagulante inhibida. Nuestro
estudio del papel de los GAGs en diversos objetivo es encontrar nuevos carbohidratos
procesos bioldgicos. Esta nueva linea de que puedan presentar nuevas actividades
investigacion se enmarca dentro de un farmacoldgicas.
proyecto amplio denominado Glycoplat que
abarcard el estudio de carbohidratos de La tecnologia y la experiencia de ROVI en
distinta naturaleza. despolimerizacion de heparinas nos permite
obtener numerosos fragmentos de distinto
En ROVI, estamos generando una librerfa de tamaino y naturaleza quimica que se estdn
oligosacdridos de GAGs, mediante caracterizando para poder investigar su
modificaciones quimicas (desulfataciones y potencial farmacoldgico.

sulfataciones selectivas, O-acilaciones, etc),

N
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INTERNACIONAL

Desde que en el aio 2001 se consiguiera la
aprobacidn de comercializacién de
Bemiparina en los primeros mercados
europeos, gracias al primer proceso de
reconocimiento mutuo en Reino Unido, [talia,
Austria, Grecia, Irlanda y Portugal, ROVI se ha
mantenido imparable en su esfuerzo por
extender la presencia de Bemiparina a través
de la comunidad internacional y compartir sus
beneficios con médicos y pacientes de todo
el mundo.

Desde entonces, debido a la dedicacion de
ROVl y a su estrategia de apostar por el
comercio internacional, Bemiparina ha
ampliado su presencia, ya sea en fase de pre-
registro, registro o comercial, a un total de 81
paises gracias a la alianza estratégica
establecida con nuestros 20 socios
internacionales. ROVI ha alcanzado acuerdos
de distribucién con compafifas farmacéuticas
de elevado cardcter emprendedor e
intensamente comprometidas con la salud
como: Menarini en Centroamérica y
Argentina y, a través de su filial Berlin
Chemie, en pafses centroeuropeos, Europa
del Este y paises CIS; Sigma-Tau en [talia;
Gerot en Austria; Vianex en Grecia; Helsinn
en Irlanda; Hikma en Asia y Norte de Africa,
Elder en India; Lee’s Pharm en China y Hong
Kong; Aspen en Suddfrica.

La conclusidn con éxito de un nuevo proceso
de reconocimiento mutuo en 8 paises de la
Europa del Este, nos permitio, durante los
afios 2006 y 2007, la introduccién de
Bemiparina en nuevos mercados europeos

como la Republica Checa, Hungria,
Eslovaquia, Polonia, Paises Balticos (Lituania,
Letonia y Estonia), a los que se unieron
durante el afio 2008 Ucrania y Bulgaria.

El afio 2008 estuvo repleto de una frenética
actividad internacional de Bemiparina, tanto
por la incorporacién de nuevos socios
internacionales (Apsen en Brasil, Laboratorios
Bagd en Chile, Bolivia, Perd y Ecuador, Pacific
Pharma en Corea del Sur y Haiji Medicine
Co. en Pakistdn) como por los nuevos
lanzamientos realizados en Reino Unido,
Turquia, Ucrania, Kuwait, Yemen, Argelia,
Venezuela y Bulgaria.

Los préximos lanzamientos de Bemiparina
previstos en 2009 en paises como Chile,
Colombia, Bosnia, Corea del Sur, Arabia
Saudi'y Méjico, junto con los previstos en
Rusia y China contribuirdn, sin duda, a dar un
impulso definitivo al proceso de globalizacidn
de nuestra innovadora molécula de segunda
generacion.

Bemiparina se ha posicionado como una de
las primeras propuestas terapéuticas para la
prevencion y el tratamiento de la enfermedad
tromboembdlica venosa en los 35 paises en
los que actualmente se estd comercializando.

En cuanto a las actividades desarrolladas
durante este afio, siempre dirigidas a la
comunidad cientifica internacional, cabe
destacar la participacion de Bemiparina en el
Congreso ICT (“International Congress on
Thrombosis™) organizado por la MLTD



(“Mediterranean League Against Thrombosis
Diseases”), que se celebrd en Atenas, Grecia,
en el mes de junio. Bemiparina estuvo
presente con un stand en la zona de
exhibicién, contd con la presentacion de
varios posters y comunicaciones orales con
novedades cientificas de la molécula y con la
organizacion de un simposio satélite, gracias a
la colaboracién de nuestro socio Vianex, en
el que participaron lideres de opinién de
elevado renombre internacional. Igualmente,
cabe destacar la celebracion de dos
seminarios BEMISOR, en Sevilla y Estambul,
dirigidos a lideres de opinién internacionales
en el manejo de la enfermedad
tromboembdlica venosa.

El desarrollo de nuestra pagina web
www.bemiparin.com y el acceso exclusivo a
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INTERNACIONAL

nuestros socios a través del portal BEMIMAP,
Bemiparin Information Management Panel,
permite el intercambio de informacidn
promocional y cientifica de nuestra molécula,
compartir avances clinicos en el desarrollo de
nuestra molécula y la interaccién simultdnea
de nuestros socios de una forma facil, eficaz vy
segura. Esta nueva herramienta, fruto de la
vocacion permanente de servicio de ROVI
hacia sus socios, los profesionales sanitarios y
los pacientes de todo el mundo, nos parece
un hito importante en la respuesta de
Bemiparina a las tendencias de globalizacidn
actuales que, en su vertiente mds positiva,
entendemos que se ha de traducir en la
difusion de innovaciones terapéuticas como la
nuestra a toda la comunidad internacional.
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PRODUCTOS

CARDIOVASCULAR

HIBOR®

La enfermedad tromboembdlica venosa
(“"ETV”) incluye la trombosis venosa profunda
en los miembros inferiores o superiores
(“TVP") y el embolismo pulmonar (“EP"). La
ETV es un proceso grave y potencialmente
mortal, que se caracteriza por la formacion
de un codgulo de fibrina, trombosis, en el
interior de las venas del sistema venoso
profundo, con las consecuencias que tiene la
evolucién del trombo venoso, que puede
crecer, progresar y fragmentarse. En este
ultimo caso, algunos de los fragmentos puede
desprenderse y llegar al pulmdn, provocando
un EP.

En Espafa los datos que se manejan son de
alrededor de 65.000 casos de TVP y de
25.000 de EP/afio, dando una incidencia total
de 90.000 casos/aio (Thromb Haemost
2000, 2001, 2003, 2005)

Hibor® (Bemiparina) es una heparina de bajo
peso molecular (“*HBPM") indicada para la
prevencidn y tratamiento de la enfermedad
tromboembdlica (ETV), tanto en pacientes
quirdrgicos como médicos y para el
tratamiento agudo v a largo plazo, de los

pacientes que han sufrido un proceso de ETV.

Hibor® (Bemiparina) también estd indicado
para la prevencion de la coagulacion en el
circuito extracorporeo durante la
hemodidlisis.

Hibor® (Bemiparina) se caracteriza por
poder administrarse 2 horas antes o 6 horas
después de la cirugia. Su pauta postoperatoria
ofrece la ventaja de reducir el riesgo de
aparicion de hematoma espinal o contribuir a
la reduccion de costes hospitalarios, porque
permite ingresar el mismo dia de la cirugia.

Hibor® (Bemiparina) se ha consolidado en el
mercado de los antitrombdticos como la
segunda HBPM mds vendida en Espafia, con
una cuota del 27% en diciembre de 2008
(IMS, enero 2009)

Hibor® (Bemiparina) cuenta con una
importante presencia internacional. El
producto estd aprobado en 35 paises de 4
continentes, pendiente de comercializacién
en 6 paises con el registro ya aprobado y en
proceso de aprobacion en otros |8 paises.




PRODUCTOS «- CARDIOVASCULAR

CORLENTOR®

Corlentor® (lvabradina) es un farmaco
indicado en el tratamiento sintomdtico de la
angina de pecho estable crdnica en pacientes
con ritmo sinusal normal y que presentan
intolerancia o contraindicacién a
betabloqueantes.

Corlentor® reduce especificamente la
frecuencia cardiaca sin afectar otros
pardmetros cardfacos, ejerciendo en
consecuencia efectos clinicos beneficiosos en
la enfermedad cardiovascular. Es un producto
de investigacion de Les Laboratoires Servier
comercializado por ROVI desde el afio 2007.

La angina de pecho estable es un sindrome
clinico caracterizado por dolor en el pecho,
mandibula, hombros, espalda o brazos, que
tipicamente se desencadena tras el esfuerzo o
el estrés emocional.

Los datos sobre la epidemiologfa de la angina
estable en Espafia, recogidos en un andlisis
que realizd el Ministerio de Sanidad y
Consumo, en el afio 2001, sobre la situacion
de la cardiopatia isquémica en nuestro pafs
cifran la prevalencia entre 600.000 - 900.000
pacientes.

Ivabradina (Corlentor®) ha recibido desde
su lanzamiento distintos galardones, siendo el
dltimo el Prestigioso Premio Galien al Mejor
Medicamento del afio 2008 en Espafia.




PRODUCTOS

OSSEOR®

OSTEOPORISIS /
SALUD DE LA MUJER

Osseor® , cuyo principio activo es ranelato de
estroncio, estd indicado para el tratamiento de
la osteoporosis posmenopausica a fin de
reducir el riesgo de fracturas vertebrales y de
cadera. Una de sus caracteristicas diferenciales
es su forma de actuacién potenciando la
formacién del hueso y evitando la
degeneracion del mismo. Es un producto de
investigacion de Les Laboratoires Servier,
comercializado por ROVI desde el afio 2005.

La osteoporosis es una enfermedad esquelética
caracterizada por una resistencia dsea
disminuida que predispone a una persona a un
riesgo aumentado de fractura. De los 3,5
millones de personas que padecen
osteoporosis en Espafia, sdlo el 18% estdn
diagnosticados. Aproximadamente el 33% de
las mujeres de 60-70 afios v el 66% de las
mujeres mayores de 80 afios tienen
osteoporosis. Se estima que el 47% de las
mujeres pueden sufrir fractura osteopordtica.
(Rev Clin Esp. 2003; 203 (10): 496-506; Rev
Clin Esp. 2008; 208 Supl 1:1-24)

El mercado espafiol de osteoporosis ronda los
3 millones de tratamientos anuales, lo que
supone unos 350 millones de euros, con un
crecimiento del |3,5%. Los profesionales
médicos han acogido de manera muy positiva
al ranelato de estroncio, cuya cuota de
mercado en valores se acerca al 10%.

(IMS TAM, Diciembre 2008)



PRODUCTOS «- OSTEOPOROSIS /7 SALUD DE LA MUJER

CALCIO Y VITAMINA D3 ROVI

Calcio y Vitamina D3 ROVI estd indicado en la correccidn de la deficiencia combinada de calcio y
vitamina D en ancianos y como coadyuvante a la terapia especifica para el tratamiento de la
osteoporosis en pacientes con deficiencia o con alto riesgo de deficiencia combinada de calcio y
vitamina D.

En los adultos el requerimiento diario de calcio es de 1.000 mg y en ancianos y mujeres

posmenopadusicas es de, al menos, 1.200 mg. Asimismo, es aconsejable una ingesta de 800-1.000
Ul/dia de vitamina D en adultos mayores de 50 afios. (“National Osteoporosis Foundation’s
Updated Recommendations for Calcium and Vitamin D3 Intake”, Diciembre 2007)

GLUFAN®

Glufan® es la primera glucosamina en
comprimidos recubiertos. Estd indicada para
el alivio de los sintomas de la artrosis de leve
a moderada, mejorando la movilidad de las
articulaciones afectadas.

Su composicion hace que un comprimido de
hidrocloruro de glucosamina contenga mds
porcentaje de glucosamina que un sobre de
sulfato de glucosamina.




OSTEOPOROSIS / SALUD DE LA MUJER - PRODUCTOS

FITOLADIUS®

& FITOLADIUS 80mg

CAPSULAS BLANDAS

Fitoladius® y Fitoladius 80mg capsulas
blandas estdn dirigidos a aliviar los sofocos
que afectan a la calidad de vida de las mujeres
durante la menopausia.. De acuerdo con las
recomendaciones respecto a la dosis dptima
aconsejada de isoflavonas de soja por las
principales sociedades médicas dirigidas a la
menopausia, como la Sociedad Espafiola de
Ginecologfa y Obstetricia (SEGO), la
Sociedad Espanola de Ginecologfa
Fitoterdpica (SEGIF) y la Sociedad Espafiola
de Medicina Rural y General (SEMERGEN), (I,
I, I Consenso en Fitoterapia Ginecoldgica.
Haya J. y cols. GinePlus 2007; 2(2):67-98),
ROVI comercializa desde abril de 2007 la
presentacion Fitoladius 80mg capsulas
blandas.

Para completar la gama de productos
dirigidos a este sector de la sociedad, en el
mes de mayo de 2008 salid al mercado
Fitoladius Gel Vaginal, disefiado para aliviar
otro de los sintomas asociado a la
menopausia, la sequedad vaginal.

La menopausia es el término’ médico que
designa la Ultima menstruacion en la vida de una
mujer. Alrededor de la menopausia podemos
definir varios términos: premenopausia (antes
de la menopausia), perimenopausia (alrededor
de la dttima menstruacion) y postmenopausia
(tras la menopausia).

La menopausia es un proceso natural que
ocurre en todas las mujeres al superar cierta
edad y en ningln caso se trata de una
enfermedad. Sin embargo, muchas mujeres
pasan unos afos dificiles a causa de los
cambios hormonales.

Uno de los principales sintomas vasomotores
asociados a la menopausia y que aparece con
los primeros desajustes hormonales son los
sofocos. Los sofocos son un sintoma muy
frecuente y molesto que preocupa a la mujer
y es la principal causa de consulta con el
médico. Se experimentan como una explosidn
brusca de calor y se acompanan de
sudoracién, sentimientos de irritacidn, ansiedad
o pénico. Pueden durar desde unos pocos
segundos hasta varios minutos y su intensidad
y frecuencia son muy variables (Stearns V,
Ullmer L, Lépez JF et al. Hot flushes. Lancet
2002; 360:1851-1861), con inicios y finales
subitos que se pueden repetir varias veces al
dia e incluso por la noche, lo que se traduce
en dificuttad para conciliar el suefio (insomnio).




ALIVIO DEL DOLOR

. ®
Exxiv

Exxiv® es un producto para el alivio
sintomadtico de la artrosis, artritis reumatoide
y el dolory signos de inflamacion asociados a
la artritis gotosa aguda. Su principio activo es
etoricoxib, antiinflamatorio no esteroideo del
grupo terapéutico de los inhibidores de la
Ciclooxigenasa-2.

La eficacia y seguridad de Exxiv® han
quedado demostradas a través de un extenso
programa clinico (EDGE, EDGE II, MEDAL)
en el que estuvieron involucrados mds de
34.000 pacientes de todo el mundo,
demostrando los beneficios del tratamiento
con etoricoxib frente a los antiinflamatorios
mds utilizados en la actualidad.

Exxiv® ofrece diferentes concentraciones en
funcidn de la patologia cuyos sintomas es
preciso tratar. Se presenta en comprimidos
recubiertos con pelicula que contienen 60 mg
(artrosis), 90 mg (artritis reumatoide) y 120
mg de etoricoxib (artritis gotosa aguda, sélo
durante el periodo sintomatico agudo (8
dfas)). Es un producto de investigacion de
Merck Sharp & Dohme comercializado por
ROVI desde el afio 2008.

ANESTESIA /
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EMLA®

Emla® crema es un anestésico tépico |,
contiene una mezcla eutéctica de lidocaina y
prilocaina en una proporcién de I:1.

Emla® estd indicada para aliviar el dolor en la
piel intacta antes de intervenciones menores
como punciones asf como en intervenciones
quirdrgicas superficiales.

La eficacia analgésica de la crema Emla® ha
sido ampliamente demostrada para una gran
variedad de procedimientos.

Es un producto de AstraZéneca
comercializado por Rovi desde el afio 1998.

KETESSE® Y
KETESGEL®

Ketesse® estd indicado para el tratamiento
sintomadtico del dolor de intensidad leve a
moderada, tal como dolor
muUsculoesquelético, dismenorrea y
odontalgia.

La presentacion en gel, Ketesgel®, destaca
por su fdcil aplicacidn y olor agradable.

Es un producto de Laboratorios Menarini S.A.
comercializado por ROVI desde el afio 2004.
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LINEA HOSPITALARIA

Medios y agentes de contraste de imagen

SONOVUE®

Sonovue®, comercializado por ROVI bajo
licencia de Bracco Imaging S.p.A. del afio
2000 vy lanzado al mercado en enero de
2002, es un agente de contraste que
inyectado en sangre mejora la imagen de la
ecograffa convencional.

Sonovue® es un ecopotenciador de segunda
generacion para la valoracién de patologias
hepadticas, cardiovasculares, mamarias y
cerebrovasculares.

La ecografia es una técnica de imagen
imprescindible para el diagndstico de un
amplio abanico de enfermedades en
prdcticamente todas las dreas. Entre las
principales ventajas de la técnica, cabe
destacar la rapidez, la amplia disponibilidad, la
excelente relacion coste-beneficio v su
cardcter no invasivo.

IOMERON® E IOPAMIRO®

lomeron® e lopamiro® son dos contrastes
radioldgicos iodados no idnicos para el
diagndstico por tomografia computerizada o
rayos X. Son dos productos comercializados
por ROVI bajo licencia de Bracco Imaging
S.p.A. de mayo de 1994 y enero de 1986,
respectivamente, y lanzados al mercado en
febrero de 1996 y septiembre de 1987,
respectivamente.

Ambos contrastes administrados por via
intravascular hacen visibles tanto los vasos
sanguineos, como otras partes del cuerpo, a
los modernos sistemas de imagen tales como
escaneres de tomografia
computerizada/tomografifa computerizada
multicorte (escdneres TC/TCMO).
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Medios y agentes de contraste de imagen

MULTIHANCE® Y PROHANCE®

Multihance® y Prohance® , ambos comercializados por ROVI bajo licencia de Bracco Imaging S.p.A.
de enero de 1999, y lanzados al mercado en febrero de 2005 vy diciembre de 2001,
respectivamente, son medios de contraste para uso en resonancia magnética (RM) que inyectados
en sangre mejoran las imdgenes obtenidas por dicha técnica.

Multihance® , es un contraste de tipo paramagnético con gadolinio para el diagndstico de lesiones
de higado y del sistema nervioso central.

La estructura innovadora de su molécula, convierte a Multihance® en el primer agente de
contraste dual y hepatoespecifico, que proporciona un mayor realce de las lesiones en sistema
nervioso central que otros gadolinios a la misma dosis y un ahorro de la mitad de dosis en higado.

La oferta en el campo de la resonancia magnética se ve completada con Prohance® , que mejora
la visualizacién (con respecto a la RM sin contraste) del encéfalo, médula espinal y tejidos
circundantes. Puede usarse también en resonancia magnética en cabeza, cuello, higado, pecho,
sistemna musculo esquelético vy tejidos blandos.

En nifios su uso se limita a patologias cerebrales y espinales.
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Mantenimiento de catéteres

FIBRILIN®

Fibrilin® (heparina sédica 20Ul/ml) es un
producto sanitario propio de ROVI que se
comercializa desde noviembre de 2001.

Estd indicado para el cuidado vy
mantenimiento de las vias venosas, para
prevenir la acumulacién de fibrina en
catéteres periféricos y centrales, evitando asf
la obstruccidn e infeccidn del catéter.

HEPADREN®

Hepadren® es una heparina de bajo peso
molecular especialmente dirigida al drea de
nefrologia para la prevencién de la
coagulacion en el circuito extracorpdreo
durante la hemodidlisis.

La hemodidlisis es un método para eliminar
de la sangre residuos como potasio y urea, asf
como agua en exceso cuando los rifiones son
incapaces de esto (es decir, cuando hay una
falla renal). Es una forma de didlisis renal y es,
por lo tanto, una terapia de reemplazo renal.




VACUNAS

| EVRISON®

Levrison® es una vacuna utilizada para la
prevencion de la gripe, lanzada en febrero de
2006 bajo un acuerdo de co-marketing con
Sanofi Pasteur MSD.

La gripe es un importante problema de salud,
tanto por la mortalidad que puede provocar,
como por las complicaciones que puede
ocasionar Yy los costes sociales y econdmicos
que origina (Ministerio de Sanidad).

En el mundo, se producen anualmente en
tormno a |00 millones de casos de gripe y mds
de 30.000 muertes en los paises
desarrollados. En Espafia, se estima que entre
el 5-20% de la poblacion tiene gripe cada
afo, y esta cifra puede superar el 30% en
caso de pandemia (Cortes F y cols. Incidencia
de la gripe y efectividad de la vacuna
antigripal en la temporada 2004-2005. An Sist
Sanit Navar 2006; 29:97-106).

PNEUMOVAX® 23

La vacuna Pneumovax® 23 estd indicada para
la inmunizacién contra la enfermedad
neumocdcica provocada por los tipos de
neumococos incluidos en la misma. Estd
formulada a base de polisacdridos capsulares
neumocaocicos. Serd comercializada en 2009
por Rovi bajo un acuerdo de co-marketing
con Sanofi Pasteur MSD, firmado en mayo
de 2008.

La enfermedad neumocdcica estd causada
por streptococcus pneumoniae y representa
un problema de salud a nivel mundial. En
Espafa, streptococcus pneumoniae
representa el 20-30% de todas las neumonias
que se producen, de las cuales el 5-20%
desarrollan bacteriemia (Vila Cdrcoles A. y
cols. Efectividad de la vacuna
antineumocdcica en pacientes mayores de 65
afios. Medifam 2003; 13(4):297-304).

Pneumovax® 23 estd preparada a partir de
antigenos polisacdridos capsulares
neumocadcicos purificados, derivados de los
23 serotipos que representan
aproximadamente el 90% de los tipos de
enfermedad invasiva (ficha técnica autorizada
de Pneumovax® 23).
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ENERZONA®

EnerZona® es una gama de productos

basados en los principios de la Dieta de la er
Zona que consiste en alcanzar un correcto

equilibrio hormonal, controlando los niveles
de insulina y aportando dcidos grasos ®
Omega-3 a nuestra alimentacién.

Los productos EnerZona® han sido creados Bar’:y Sears

para apoyar la Dieta de la Zona, desarrollada

por el Dr. Barry Sears.

En la gama se incluye aceite de pescado
Omega-3 (EPA y DHA), conocidos como
EnerZona Omega 3 Rx, de alta pureza y
calidad; productos a base de proteina de soja
o de suero de leche, como EnerZona Soja
90% y EnerZona Whey 90%
respectivamente.

Ademas, existen productos equilibrados en la
proporcion 40-30-30 de hidratos de carbono,
protefnas y grasas respectivamente, como
barritas (Enerzona Snack 40-30-30),
tentempié de soja y chocolate (Enerzona
Minirock 40-30-30), batidos (Enerzona
Instant Meal 40-30-30), galletas (Enerzona
Galletas 40-30-30) y tentempiés salados
(Enerzona Tentempié salado 40-30-30).

El mercado de los alimentos funcionales,
actualmente en todo el mundo y también en
Espafia, se encuentra en plena expansion
habida cuenta del alarmante incremento del
sobrepeso en todas las edades, incluyendo
jovenes y ninos.
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IMEDEEN"®

Imedeen® es un sistema para cuidar la piel
desde el interior, via oral, con ingredientes de
propiedades beneficiosas para proteger la piel
del envejecimiento y mantenerla bella y
saludable. Su avanzada férmula con Complejo
Marino® y Licophence GS® actua en las capas
mads profundas de la piel protegiendo y
neutralizando, desde el primer dfa, los
procesos de envejecimiento celular, y
regenerando los elementos estructurales y la
densidad de la piel.

Es un producto de la compania Ferrosan, de
origen danés, comercializado por ROVI.

El mercado de antienvejecimiento ha crecido

un 10% en los Ultimos 3 afios (Euromonitor
2007). Las expectativas de este mercado

PERSPIREX®

i B EdAY

siguen siendo crecientes dado el progresivo
envejecimiento de la poblacion europea v los
hadbitos de vida actuales, que originan los
primeros signos de envejecimiento a una
edad cada vez mds prematura.

Perspirex® es un eficaz tratamiento
antitranspirante, sus ingredientes inhiben
paulatinamente la actividad de las glandulas
sudoriparas, regulando la produccién del
sudor en la zona afectada y previniendo la
aparicion del olor desagradable.

Perspirex® es un producto necesario para
personas con problemas de sudoracién que
quieran cuidar al mdximo su aspecto
personal.

Perspirex® es el lider del mercado en este
sector. Existen dos presentaciones, roll-on
para axilas y locion para pies y manos.



GLYCILAX®

PRODUCTOS « CONSUMO

Glycilax® son supositorios de glicerina
envasados en blister de aluminio y polietileno.

GLYCILAX
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AUTAN®
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Autan® , repelente de insectos, incorpora en
sus productos la nueva generacion de
ingredientes activos, Icaridin, con propiedades
superiores a las de los repelentes
tradicionales y una alta eficacia y tolerancia
dermatoldgica.

DENTIMELO®

Es un producto de la compafifa Johnson Wax
para la distribucion en el canal farmacéutico.

El mercado de repelentes estd en crecimiento
dado el creciente riesgo de reacciones
alérgicas y contagio de enfermedades por las
picaduras de insectos (como malaria,
encefalitis etc...). El uso de repelentes es el
método fundamental para la prevencion de
estas enfermedades.

Dentimelo® es un preparado protector de la
mucosa oral con dcido hialurénico de bajo
peso molecular. El dcido hialurdnico de bajo
peso molecular permite la regeneracion
celular de la mucosa oral de manera natural y
segura. Dentimelo® estd indicado para
favorecer el proceso fisioldgico de reparacion
de lesiones de la mucosa oral y encias,
cualquiera que sea su origen.

Dentimelo® tiene grandes expectativas de
crecimiento dado que es el Unico en el
mercado con 4cido hialurdnico de bajo peso
molecular y estd indicado para todo tipo de
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lesiones de la mucosa oral, independiente-
mente de su origen.

El sector de la odontologfa carecia hasta el
momento, de un producto indicado
concretamente para la reparacién de lesiones.
Actualmente existen en el mercado
presentaciones de dcido hialurdnico de alto
peso molecular, indicadas exclusivamente
para aftas y Ulceras.
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PORTUGAL

ROVI Portugal fue inaugurada en abril de
1999 con la comercializacion de los medios
de contraste, ya lanzados en Espafia, de la
empresa italiana Bracco.

Hoy, ROVI 'y Bracco, son dos marcas bien
reconocidas en Portugal. ROVI ha
aumentado y consolidado su creciente
participacién en el mercado de los
contrastes. El conocimiento de la farmacia
hospitalaria y los radidlogos ha sido
fundamental en los logros conseguidos.

Desde 2004 hasta finales de 2008, ROVI ha
representado a SHIRE Ibérica, con su
producto XAGRID en la especialidad de
Hematologfa. Esto nos ha permitido entrar
en el mercado de los hematdlogos con
crecimientos sostenidos durante los Ultimos
5 afos.

En 2005 entramos en el mercado de los
genéricos hospitalarios, con el lanzamiento de
cinco sustancias genéricas.

En 2008, lanzamos en Portugal el primer
producto propio de ROV, Fibrilin®, con una
excelente acogida del producto. Esperamos
incrementos en las ventas de este producto,
que nos ha permitido entrar en el mercado
de productos destinados al mantenimiento
intraluminal del catéter.

La especializacion en el mercado hospitalario,
estrategias comerciales mds dindmicas, vy los
nuevos productos, auguran perspectivas de
crecimiento en un mercado de especial
importancia para ROVI.




ROVI inicid la fabricacidn a terceros en 1995 y
ha continuado amplidndola en los Ultimos afios.

En enero de 2006, la Divisién de Fabrica de
Laboratorios Farmacéuticos ROVI se segregd
de ROVI, con el nombre de ROVI Contract
Manufacturing, S.L. ("ROVI CM"). De esta
manera, se consiguié una compafifa
independiente y dedicada, el 100%, a la
fabricacién por contrato.

Somos especialistas en la elaboracién,
envasado en condiciones asépticas y
empaquetado de soluciones parenterales de
pequefio volumen (SVP) en jeringas
precargadas SCF desde 0,5ml hasta 20ml y en
viales de 2ml a 5ml.

Desde el aflo 2007 hemos incluido un nuevo
servicio sobre los que se realizaban
anteriormente: la esterilizacion terminal. Para

ello se ha construido un edificio
independiente con sistemas de agua
purificada y vapor limpio independientes
donde se ha instalado y validado una
autoclave para realizar la esterilizacién
terminal de los productos que asf se soliciten.

También somos especialistas en la fabricacidn
y empaquetado de supositorios en blister de
aluminio.

Nuestras principales caracteristicas son:

e calidad en productos y servicio,

» compafifa independiente, de pequefio
tamafio pero con una importante
capacidad de llenado,

* flexibles, comprometidos y transparentes
con nuestros clientes,

* la confidencialidad es la base de nuestra
filosoffa, y

* el cliente es la prioridad.




FABRICACION A TERCEROS

ROVI CM ofrece la unificaciéon de todos los
servicios dentro de una misma compafifa,
desde el desarrollo de un proyecto hasta la
liberacién final de un producto, pasando por
los ensayos clinicos previos, estudios de
estabilidad, andlisis fisico-quimicos y
microbioldgicos, con el consiguiente ahorro
de tiempo y dinero para nuestros clientes.

La flexibilidad y versatilidad de ROVI CM
hace que pueda ofrecer a sus clientes todos,
o sélo uno, de los mdltiples servicios
relacionados con la fabricacion de un
medicamento. Un “ment a la carta” vy
personalizado en funcidn de las necesidades
de cada cliente.

Ensayos clinicos

Trabajando, tanto bajo los estdndares de
calidad americanos como europeos,
ofrecemos un soporte técnico, competitivo
desde el punto de vista de coste, flexible y
fiable.

Ofrecemos una amplia gama de servicios para
la ejecucion de sus ensayos clinicos,
elaboracion y envasado, etiquetado,
empaquetado v logistica, siempre bajo los
estandares mds estrictos de calidad. La
maquinaria utilizada es la misma que la
utilizada en un lote a tamafo industrial, por lo
que se cumple con la dltima normativa
europea referente a ensayos cliicos.

Nuestro equipo de expertos les asesora
tanto en la parte de la fabricacién como en el
disefio del empaquetado, asegurando el
cumplimiento de sus tiempos.

Para nosotros, cada proyecto es el mds
importante, independientemente del tamafio.

Desarrollo

ROVI CM ofrece el asesoramiento sobre la
estrategia a seguir desde la introduccién de
un nuevo producto, hasta el desarrollo
técnico preclinico para llegar a un lote
comercial. Esto significa direccidn y estudio
del proyecto, estrategia de lanzamiento y
antes de la produccion, transferencia
tecnoldgica y temas de registro.

Todo esto asegura que el nuevo producto
cumpla todos los requerimientos legales y sea
lanzado adecuadamente, con la suficiente
cantidad de producto en el sitio correcto y
en el momento adecuado.



Calidad

La calidad de los productos farmacéuticos
fabricados por ROVI CM, estd garantizada
por el cumplimiento de los mds estrictos
estandares de calidad.

Desde el afio 2006, con la creacién de un
edificio exclusivo para albergar los
departamentos de control de calidad y
microbiologfa, ROVI CM ofrece un servicio
de soporte analftico y microbioldgico.

Certificaciones obtenidas:

* Certificado GMP desde mayo de 1994

* Autorizacion MHRA para dos compafifas
inglesas desde 1997

* Autorizacién KFDA desde abril de 2005

* Autorizacién HHAA para el Golfo
Pérsico desde diciembre de 2006

* ISO 9.001 desde mayo de 2001

* ISO 14.001 desde julio de 2007

Disolventes
(Jeringas con Agua para Inyectables)

Ofrecemos a nuestros clientes jeringas
precargadas con Agua para Inyectables
(“Water for Injection: WFI") en diferentes
tamafios y volimenes. El producto tiene una
caducidad de 3 afios.

Para facilitar el proceso de registro a nuestros
clientes se ofrece sin coste alguno el médulo
3 CTD (“Common Technical Dossier”) y el
DMF (“Drug Master File™).

El Agua para Inyectables se produce segin los
requerimientos de las Farmacopeas Europea
y Americana.

Los tipos de jeringa y volimenes de llenado
son los siguientes:

* Jeringas | ml standard llenadas con 0,5ml
de Agua para Inyectables

* Jeringas 1,25mly I,5ml llenadas con Iml
de Agua para Inyectables

* Jeringas 3ml llenadas con 2ml de Agua
para Inyectables

* Jeringas 10ml llenadas con 10ml de Agua
para Inyectables

* Jeringas 20ml llenadas con 20ml de Agua
para Inyectables







ROVI reporta

unos resultados
financieros de 2008
muy soélidos

con un crecimiento
significativo

de las ventas tanto

de Bemiparina como

de especialidades
farmacéuticas en Espaina

Los ingresos aumentaron un | |% hasta
32,1 millones de euros, como
resultado de un fuerte crecimiento en la
venta de productos existentes vy del
lanzamiento de Exxiv®. Los ingresos
operativos de la Compafifa se
incrementaron un 10,4% hasta los 127,5
millones de euros.

El beneficio neto aumentd un 13%
hasta los 23,5 millones de euros.

Las ventas de Bemiparina aumentaron
un 26% hasta 38,1 millones de euros, las
ventas de Corlentor® se multiplicaron
por 5y las ventas de Exxiv®, producto
que empezd a comercializarse en el
cuarto trimestre de 2008, alcanzaron
2,4 millones de euros.

En el afio 2008, se firmaron los
acuerdos para la comercializacion de
dos nuevos productos, especialidades
farmacéuticas, incluido Exxiv®, un
inhibidor de la COX-2 de Merck Sharp
& Dohme Internacional (*MSD"), que
se ha convertido en un producto
importante dentro de nuestra cartera,
con tan sélo un trimestre de impacto
en las ventas.

* Importante avance en los programas de

investigacion vy desarrollo, con el
reclutamiento de pacientes del estudio
de la Ulcera del pie diabético
progresando favorablemente y
esperando alcanzar varios hitos
significativos durante el afio 2009.

* Previsiones de crecimiento de ingresos
operativos para el aflo 2009 situadas en
la banda baja de dos digitos.

En el afio 2008, alcanzamos nuestro objetivo
de crecimiento de la linea de ingresos, con un
incremento del | 1% hasta los 132, millones
de euros. A final de aio, preparamos y
ejecutamos el lanzamiento de Exxiv®, que
esperamos se convierta en uno de los
motores de crecimiento de la Compafifa en
los préximos anos. El esfuerzo promocional
que realizamos en el cuarto trimestre ha
impactado negativa y temporalmente en el
margen de EBITDA aunque nos ha generado
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el lanzamiento mas exitoso de los Ultimos realizados, con unos ingresos de 2,4 millones de euros
en el cuarto trimestre de 2008 y ha continuado creciendo con fuerza en el primer mes y medio
del afio 2009. A pesar de que el ingreso financiero neto ha sido menor en 2008 debido a un
entorno de tipos de interés mds bajos y del nuevo préstamo bancario para la financiacion parcial
de la construccion de la fdbrica de Granada, nos hemos beneficiado de una tasa impositiva menor,
lo que nos ha permitido incrementar en un | 3% nuestro resultado neto, por encima del
crecimiento en ingresos. Continuamos avanzando en el drea de [+D, con el reclutamiento para los
ensayos de Fase Il de Bemiparina para la Ulcera del pie diabético progresando satisfactoriamente.

Juan Lépez-Belmonte Encina, Consejero Delegado de ROVI, comentd que, "durante el afio 2008
hemos continuado experimentando un crecimiento significativo de nuestras ventas, liderado por un
incremento del 26% en las ventas de Bemiparina. Las ventas de Bemiparina en el extranjero crecieron
mds de un 85% en el afio, anticipando asi la internacionalizacion de nuestro producto de referencia
como uno de los motores de crecimiento de la Compafia a medio plazo. Asimismo, cabe destacar que
al producto le queda mucho recorrido con varios ensayos clinicos en fases Il y Ill, siendo 2009 un afio
clave para nuestros planes de desarrollo. Pero ROVI no pivota sobre un sélo producto, nuestro
portafolio de productos de especialidades farmacéuticas comercializado en Espafia es joven y eso nos
da proyeccion para los proximos afios. Nuestra intencién es mantener de media, al menos, un
lanzamiento al afio. Nuestra experiencia exitosa en el lanzamiento de productos de especialidades
farmacéuticas en el mercado espafiol favorece una comunicacién fluida con los socios actuales y con
los potenciales socios nuevos.”

Datos financieros destacados

. ] " . ]
Cuentas combinadas Cuentas oficiales

2007 % Crecimiento 2008 2007

127,5 115,5 127.5 100,7
46 33 38% 46 33
132,1 1188 1% 132, 104,0
-35,3 -30,0 18% -35,3 320
96,8 88,9 9% 96,8 72,0
759% 769% -1,0 pp 759% 71,5%
77 65 19% 77 6,5
59,3 55, 8% 59,3 -46,3
298 27,3 9% 29,8 19,2
23.4% 23.6% -0,2 pp 23,4% 19,0%
28,3 26, 9% 28,3 18,4
222% 22.6% 04 pp 22.2% 18,3%
235 208 13% 235 15,0

I. Como consecuencia de la reestructuracion llevada a cabo en el ejercicio 2007, la cuenta de pérdidas y ganancias
consolidada del ejercicio 2007 no refleja toda la actividad del grupo empresarial que, a partir del | de agosto de 2007,
encabeza ROVI. Para un mejor entendimiento de la actividad llevada a cabo por dicho grupo en el ejercicio 2007, se
incluye la cuenta de pérdidas y ganancias consolidada (y combinada) del ejercicio 2007 que se habrfan presentado si
desde el | de enero de 2007 ROVI hubiera sido la dominante del Grupo que le fue transferido por Phivor
Pharmaceutical Research, S.L. el | de agosto de 2007. A menos que se indique otra cosa, las cifras y comentarios en
este informe de gestidn vinculadas al ejercicio 2007 se refieren a las cuentas consolidadas (y combinadas) del grupo.

Nota: algunas cifras incluidas en esta seccién se han redondeado. Es posible que puedan surgir algunas diferencias entre
los totales y las sumas de los factores debido a este redondeo.
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Excelente .
tamient Ingresos operativos
comporiamiento por drea de negocio (M€)
del Grupo
140,0 - 127,5
1155
1200 1 102,6 28,1
. , 1000 A 290
Los ingresos operativos aumentaron en un 800 1 265
[0% en el afio 2008 hasta 27,5 millones de 60,0 -
~ ; 400 4 76,1 85,5
euros como consecuencia de un incremento 100 : ’
del 16% en las ventas de productos, hasta los 00
99,2 millones de euros, que compensa el 2006 2004 L
ligero descenso del 3% en los servicios de Servicios de fabricacion para terceros
g p
fabricacién para terceros, hasta los 28, | W Ventas de productos
millones de euros.
Las ventas de productos farmacéuticos con Ventas de productos farmacéuticos
prescripcion aumentaron un 25% hasta 69,2 con prescripcion (M€)
millones de euros. La heparina de bajo peso 800 -
molecular (HBPM) de ROVI, Bemiparina, ha 70,0
mantenido su excelente ritmo de crecimiento 600 1
50,0 1
aumentando las ventas en un 26% hasta 38, | 400 50.0 55,5
millones de euros. Las ventas de Bemiparina 300 A
en Espafia (Hibor®) crecieron un 14% hasta 200 1
. . 100
29,3 millones de euros mientras que las 00
ventas internacionales se incrementaron de 2006 2007 2008

forma espectacular en 4,1 millones de euros,

o un 87%, con respecto al afo anterior. El

crecimiento de las ventas internacionales se Ventas de Bemiparina (m€)
debe a una mayor presencia, a través de

alianzas estratégicas, en paises como ltalia, 4007 30,3 |

. . . 29,2
Austria y Grecia, entre otros, y al lanzamiento 300 1

8,7
47
. , 57
del producto en diez nuevos pafses durante 200 -
el afio 2008.
10,0 1 23,5 25,6
00

Cabe destacar también como notable las

ventas de Corlentor®, la especialidad de 2008 2007 2008
ROVI para la angina estable, que en el afio Internacionales ™ Espania
2008 se multiplicaron por 5 hasta alcanzar los
[,8 millones de euros. Los resultados
positivos del estudio “Beautiful”’, presentados Ventas de Corlentor (m€)
en el Congreso de la Sociedad Europea de 20 -
Cardiologfa en agosto, han contribuido a s ]
incrementar el éxito del producto. '
1,0 1
Las ventas de Osseor® disminuyeron un 12% 05
en el aflo 2008 hasta los 7,0 millones de 00
euros como consecuencia del conocimiento 2007 2008

de un efecto adverso conocido como
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sindrome “DRESS”. Esperamos incrementar

Ventas de Osseor (m€) las ventas de Osseor® en el afio 2009 y
100 - continuamos teniendo confianza en el
80 - potencial del producto.
501 6.2 Las ventas de Exxiv®, producto licenciado por
401 Merck Sharp & Dohme Internacional (“MSD"")
20 1 y comercializado por ROVI en el dltimo
00 trimestre del afio 2008, se dispararon en

2006 2007 2008 2008 hasta alcanzar los 2,4 millones de euros.
Este resultado se ha alcanzado como
consecuencia de haber dedicado un

Ventas de agentes de contraste presupuesto importante para la promocién y
para diagndstico por imagen comercializacién del producto durante el
y otros productos hospitalarios (m<€) cuarto trimestre. El rotundo éxito alcanzado
200 1 por el producto en el afio 2008 lo sitdia como
19,0 uno de los productos de referencia de ROVI

18,0 - 188 y nos anima a ser optimistas para el afio 2009.
17,0 -

160 - Las ventas de agentes de contraste para

150 - H diagnéstico por imagen y otros productos

14,0 hospitalarios aumentaron un 1%, en el afio

2006 2007 2008

2008, hasta 18,8 millones de euros. Las ventas
de productos farmacéuticos sin prescripcion
("OTC") aumentaron un 3% hasta 7,6
millones de euros mientras que las ventas de
productos médicos para estética disminuyeron
78 un 1% hasta 3,4 millones de euros ya que se
7.6 1 trata de una linea de negocio directamente

;‘; i 73 relacionada con el crédito al consumo, de

7'0 | dificil acceso por la coyuntura econdmica.

68 1

6.6 - El' 5 de mayo de 2008, ROVI firmé un acuerdo
6,4 con Sanofi Pasteur MSD, por el cual Sanofi

Ventas de productos farmacéuticos
sin prescripcion (“OTC") (m€)

2006 2007 2008 Pasteur MSD otorga a ROVI los derechos de
comercializacién del producto Pneumovax® 23
Ventas de productos médicos para Espafa. Pneumovax® 23 es una vacuna
para estética (m€) que ayuda a proteger contra las infecciones
graves producidas por una bacteria
;g denominada neumococo. El lanzamiento del
30 A 34 producto tendrd lugar en el afio 2009.
25 1 27
%2 I I l El'| de julio de 2008, ROVI firmé un acuerdo
1,0 con Merck Sharp & Dohme Internacional
05 7 ("“MSD") por el cual MSD otorga a ROVI los
00 2006 2007 2008 derechos de comercializacidn del producto

Exxiv® en Espafia.




Exxiv® es un anti-inflamatorio no esteroideo
indicado para el alivio sintomadtico de la
artrosis. El impacto en ventas en el afio 2008
ha sido significativo (2,4 millones de euros),
convirtiéndose asf en uno de los productos
mads importantes de nuestra cartera.

La fabricacién para terceros de ROV,
disminuyd un 3% en el aio 2008, hasta los
28,1 millones de euros, comparado con el
afio anterior. Esta ligera desviacion se ha
producido principalmente por un problema
mundial en el suministro de la vacuna de la
gripe que ha provocado retrasos en la
produccién.

El beneficio bruto aumentd un 9% en el afio
2008, hasta los 96,8 millones de euros,
reflejando asi una disminucién del margen
bruto hasta el 75,9% en el afio 2008, frente al
76,9% en el aflo anterior, como consecuencia
de la incorporacidn de algunos conceptos
extraordinarios en el margen bruto del afio
2007, como el registro de un ingreso de 0,8
millones de euros por la finalizacién de un
contrato firmado en 2003 para la distribucion
de Hibor en el Reino Unido.

Los gastos en investigacién y desarrollo se
han incrementado en un 19% hasta los 7,7
millones de euros, reflejo de las inversiones
centradas en nuestra cartera de productos en
desarrollo v en la busqueda de una mayor
relacién coste-eficiencia. Este incremento es
consecuencia principalmente del avance que
hemos realizado en algunos de los proyectos,
incluyendo el reclutamiento para nuestro
ensayo en Fase lll de la dlcera del pie
diabético.

Los gastos de ventas, generales y
administrativos se han incrementado en un
8% hasta los 59,3 millones de euros debido
principalmente a: (i) el incremento salarial
correspondiente al ejercicio v (i) el soporte
promocional y los mayores costes de personal
asociados al lanzamiento exitoso de Exxiv®.
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La linea del ingreso financiero ha
disminuido un 45% en el afio 2008, respecto
al aflo anterior, como consecuencia de la
evolucién de los mercados financieros que
han generado en 2008 rentabilidades
menores a las obtenidas el afio anterior
cuando acompafiaban condiciones de
mercado mucho mds boyantes. Ademds, la
cifra del afio 2007 se ha visto incrementada
por el cobro de intereses de demora de
algunos hospitales y por la plusvalia
generada por la venta de un activo
financiero.

Los gastos financieros se incrementaron en
un 31% en 2008 hasta |,6 millones de euros,
como consecuencia del pago de intereses
sobre un préstamo bancario de 6 millones de
euros para la financiacion parcial de la
construccion de la fébrica de Granada.

La tasa efectiva en el aio 2008 fue del 6%,
comparado con el 24% en el afio anterior. La
mejora en la tasa efectiva se debe a un mayor
volumen de gastos de I+D deducibles en el
ejercicio 2008.

Como consecuencia de los factores
anteriormente indicados, el beneficio neto de
ROVI se ha incrementado en un 3% hasta
alcanzar los 23,5 millones en el afno 2008.

La deuda total de ROVI, al 31 de diciembre
de 2008, ascendia a 28,1 millones de euros.
La deuda con organismos oficiales
representa, en el afo 2008, el 59% del total
de la deuda, mientras que en el afio 2007
representaba un 54%.

Al 31 de diciembre de 2008, ROVI tenia una
posicidn de tesoreria bruta de 31,6 millones
de euros y una posicion de tesoreria neta de
3,6 millones de euros (activos financieros y
efectivo menos deuda a corto vy a largo
plazo), proporcionando asi una flexibilidad
financiera muy importante.

Beneficio neto (m€)

250 ~
20,0
150 -
10,0 1
501

00

2006

2007

2008

Deuda total (m€)

2008

2007

Préstamos
de entidades
bancarias

9.505

8.214

Deudas con
organismos
oficiales

16610

13419

Pasivos por
arrendamientos
financieros

1.970

2.909

Otros

433

Total

28.085

24.975

Desglose de la deuda a 31/12/2008 (%)

59%

B Préstamos
de entidades
bancarias

7%

Deudas con
organismos
oficiales

Pasivos de
arrendamientos
financieros




Javier Lépez-Belmonte Encina, Director Financiero de ROVI, comentd que, “estamos muy
satisfechos con los resuftados del afio 2008 ya que nuestros ingresos crecieron un | 1% y nuestro
beneficio neto un 13% con respecto al afio anterior, en linea con nuestras expectativas, a pesar de la
situacién econémica mundial. Los resultados han demostrado la resistencia de nuestro modelo de
negocio ya que no dependemos en exceso de ningtin mercado o categoria de producto determinados.
Las inversiones realizadas recientemente nos han permitido disfrutar de un excelente apalancamiento
operativo cuando adquirimos nuevos productos. Este ha sido el caso de EXXIV. Esperamos, por tanto,
incrementar los mdrgenes en el medio plazo. Ademds, nuestro sélido balance asi como nuestra
capacidad para la generacién de caja nos sitian en una posicién fuerte para beneficiarnos del entorno

operativo actual.”

Previsiones para 2009

Confirmamos las previsiones sobre el afio
2009 gue publicamos en nuestros resultados
de los primeros nueve meses del afio 2008 y
que prevefan un porcentaje de crecimiento
en ingresos operativos situado en la banda
baja de dos digitos. Esperamos que nuestros
motores de crecimiento sean la Bemiparina, la
cartera de productos de especialidades
farmacéuticas existente, los nuevos
lanzamientos como EXXIV y las nuevas
licencias de distribucidn de productos. La
fortaleza de estas dreas puede verse
compensada por un crecimiento menor en las
ventas a hospitales y de la linea de OTC, que
se van a ver negativamente afectadas por el
entorno econdmico, que contribuird a limitar
el pago por parte de los hospitales en los
plazos requeridos e impactard en el consumo
discrecional de los productos de OTC. Bajo
nuestro punto de vista, esta combinacion de
tendencias deberfa generar un crecimiento de
los ingresos operativos situado en la banda de
dos digitos para el afio 2009.

Poll'tica de dividendos

El dia 17 de septiembre, ROVI distribuyd un
dividendo a cuenta del afio 2008 de 0,0783
euros por accion, de acuerdo con su politica
de dividendos, tal y como fue descrita en
nuestro folleto de OPV, que consiste en el
pago de entre el 30% vy el 40% del beneficio
neto consolidado y que implicd el pago del
35% del beneficio neto consolidado del
primer semestre de 2008. ROVI procederd al
pago del importe restante si la Junta General
de Accionistas aprueba la distribucion del
beneficio neto consolidado, bajo propuesta
del Consejo de Administracién de ROVI.

Se hace constar, a los efectos oportunos, que
en relacién con las acciones propias se tendrd
en cuenta lo dispuesto en el articulo 79 de la
Ley de Sociedades Andnimas.







PERFIL CORPORATIVO

Rovi es una compafifa farmacéutica especializada espafiola,
plenamente integrada y dedicada a la investigacion, desarrollo,
fabricacién bajo licencia y comercializacidén de pequefias moléculas y
especialidades bioldgicas. La Compafifa cuenta con una cartera
diversificada de productos que viene comercializando en Espaia a
través de un equipo de ventas especializado, dedicado a visitar a los
médicos especialistas, hospitales y farmacias. La cartera de ROVI, con
23 productos comercializados, cuenta con la Bemiparina, una
heparina de segunda generacidn de bajo peso molecular desarrollada
a nivel interno, como producto estrella. La cartera de productos de
ROV, en fase de investigacidn y desarrollo, se centra principalmente
en cubrir necesidades médicas que en estos momentos no estan
satisfechas, desarrollando nuevos productos basados en heparinas de
bajo peso molecular (“HBPM") y ampliando las indicaciones de los

productos ya existentes basados igualmente en HBPM.




INFORMACION DE LA COMPANIA

Rovi fabrica el principio activo
Bemiparina para sus
principales productos
patentados y para los
productos farmacéuticos
inyectables desarrollados por
su propio equipo de
investigadores, y utiliza sus
capacidades de llenado y
envasado para ofrecer una
amplia gama de servicios de
fabricacion para terceros para
algunas de las principales
compafifas farmacéuticas
internacionales,
principalmente en el drea de
jeringas precargadas.




HISTORIA DE ROVI

Fundada en diciembre de 1946.

Comercializacion en Espafia de especialidades de
ANOS compafifas farmacéuticas internacionales
(productos licenciados).

Comercializacion de la heparina sédica en los afios
cincuenta y sesenta.

Comercializacion de la heparina cdlcica en los
sesenta y setenta.

1981: Inicio de las investigaciones en heparinas de
bajo peso molecular.

D - 9 O Comercializacion de los productos de Bracco

Imaging S.p.A. en Espaiia.

1994: Venta a Pfizer de los supositorios de
glicerina ROVI.

1994: Obtencién del certificado de Buenas
Prdcticas de Fabricacion para sus
instalaciones de fabricacion y envasado.

ANOS 1995: Inicio de oferta de servicios de envasado de
(- alto valor afiadido a compafifas
;_,' D = O farmacéuticas internacionales lideres.

Desarrollo de una segunda generacién de
heparinas de bajo peso molecular, Bemiparina,
denominado Hibor®.

1998: Introduccién de Bemiparina en el mercado
espanol.

Inicio de actividades en Portugal.

S/



HISTORIA DE ROVI

2000: Comienzo de investigaciones para la
administracion de Bemiparina por via oral.

2001: Inicio de investigaciones sobre tecnologfa
de promotores para la absorcién oral de
protefnas y carbohidratos (“EFOCAP").

2002: Internacionalizacién de ROVI mediante la
aprobacidn de Bemiparina en el extranjero.

2003: Aprobacién de Bemiparina en Reino
Unido, Irlanda, Portugal, Austria, Grecia e
[talia.

Ampliacién de cobertura internacional, ya sea en
fase de pre-registro, registro o comercial, a un
total de 59 paises.

2003: Premio Principe Felipe a la Excelencia
ANOS Empreéalﬂal en materia de Innovacion
tecnoldgica.

D D - 8 2004: Inicio de investigaciones sobre su tecnologfa

de liberacién de proteinas y carbohidratos
orales (“OCAP").

2004: Venta de divisién de genéricos.

2005: Acuerdo con los Laboratoires Servier para
comercializacién de Osseor®.

2006: Inicio construccion centro de I+D vy fabrica
de Bemiparina en Granada.

2007: Acuerdo con los Laboratoires Servier para
comercializacién de Corlentor®.

2007: Adquisicion de Bertex, empresa alemana
especializada en la tecnologfa de micro-
particulas inyectables de liberacion
extendida.

2008: Acuerdo con Sanofi Pasteur MSD para
comercializacién de Pneumovax® 23.

2008: Acuerdo con Merck Sharp & Dhome
Internacional para comercializacion de
Exxiv®.




EQUIPO DIRECTIVO

D. Juan Lépez-Belmonte Lépez

Licenciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales por la Universidad
Complutense de Madrid en el afio 1969.
Es presidente del Consejo de
Administracién de ROVI desde hace |3
afios. Es miembro del Consejo de
Gobierno vy Junta Directiva de
Farmaindustria, del Pleno de la Cdmara
de Comercio de Madrid, del Patronato
de la Corporacion Tecnoldgica de
Andalucia, vocal de la Junta Directiva y
del Comité Ejecutivo de la Confederacion
Empresarial de Madrid y miembro del
Consejo Directivo de ANEFP.

Licenciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales por el CEU San Pablo de Madrid,
especialidad de auditorfa en el afio 1993. Es
accionista de Inversiones Clidia, S.L. (a su vez
accionista de control de la Sociedad) y Consejero
Delegado de ROVI. Comenzd su actividad laboral
trabajando en compafifas farmacéuticas de
relevancia internacional como son Nielzen Group,
en Espafa, Tyco Group, en Estados Unidos, v
Boots Pharmaceuticals en Reino Unido, en
distintas dreas farmacéuticas. Ha estado trabajando
para la Sociedad desde 1994, fue Director
General desde octubre de 2001 y desde octubre

de 2007 es el Consejero Delegado de la Sociedad.

D. Juan Lépez-Belmonte Encina




EQUIPO DIRECTIVO

Licenciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales por el CEU San Pablo de Madrid,
especialidad de auditorfa en el afio 1994. Es
Director General adjunto, accionista de
Inversiones Clidia, S.L. (a su vez accionista de
control de la Sociedad) y miembro del Consejo
de Administracién de ROVI. Empezd su actividad
laboral en Alemania trabajando en importantes
empresas como son Amersham, dedicada a la
medicina nuclear y en Hexal AG, especializada
en genéricos. Ha estado trabajando para la
Sociedad desde 1994, fue Director General
adjunto desde el aino 2001 y desde septiembre
de 2007 es el Director de Desarrollo
Corporativo de ROVI.

D. Ivdn Lépez-Belmonte Encina

Licenciado en Ciencias Econdmicas y
Empresariales por el Colegio
Universitario de Estudios Financieros
(CUNEF) de Madrid, especialidad de
financiacidn en el afo 1998. Es Director
Financiero, accionista de Inversiones
Clidia, S.L. (a su vez accionista de control
de la Sociedad) y miembro del Consejo
de Administracion de ROVI. Comenzd
su actividad laboral en el sector bancario
en el afio 1998 trabajando en Argentaria
S.A. en el Reino Unido como analista v,
en el sector farmacéutico, en Medeva
Pharma, también en el Reino Unido. Se
incorpord a ROVI en el afio 2000 vy es
Director Financiero desde el afio 2001. D. Javier Lépez-Belmonte Encina




EQUIPO DIRECTIVO

Graduado en la Escuela Civil de la Marina
Mercante en 1973. Comenzd en la
Industria Farmacéutica en 1975 como
Delegado en Upjohn Farmaquimica
pasando a Gerente Regional y
posteriormente a Gerente Nacional de
Ventas y Director de Formacién en dicha
Compafifa. Desde el afio 1989 hasta el
afio 2000, fue Gerente de Ventas de la
Linea Hospitalaria y Director de Ventas
de Linea General de AstraZéneca. Se
incorpord a ROVI en enero de 200 |
como Director Comercial siendo en la
actualidad Director General Adjunto.

D. José Eduardo Gonzdlez Martinez

Licenciado en Medicina y Cirugia y
Especialista en Medicina Farmacéutica por la
Facultad de Medicina de la Universidad
Complutense de Madrid. Médico de
Atencidn Primaria y del Servicio Especial de
Urgencias del INSALUD hasta 1990. A
continuacion inicié su carrera profesional en
investigacion clinica en el Departamento
Cientifico de ALK-Abellé en Madrid y a partir
de 1993 trabajé en los Laboratorios Pfizer,
S.A. como Jefe Médico del Area Terapéutica.
Se incorpord a ROVI en el afio 2002 como
Director Médico y en la actualidad es ademas
Director de Desarrollo Clinico.

D. Javier Martinez Gonzdlez




EQUIPO DIRECTIVO

D. Juan Lépez Oriza

Licenciado en Ciencias Quimicas,
especialidad Quimica Industrial por la
Universidad Complutense de Madrid. Ha
desarrollado una larga trayectoria en el
sector farmacéutico trabajando en
compaiias como UPSA Médica
(actualmente incorporada en el grupo
BMS), Duphar Farmaceditica (actualmente
Solvay Pharma) o en Pfizer Espafia S.A.
donde trabajé hasta el aflo 2006 como
Jefe de Marketing del Area Cardiovascular
e Interlocutor Internacional. Desde julio
de 2006 hasta la actualidad es Director
de Marketing de ROVI.

Licenciada con grado en Farmacia,
especialidad industrial, por la Universidad de
Salamanca. Especialista en Farmacia Industrial
y Galénica y en Andlisis y Control de
medicamentos. Ha trabajado en el sector
farmacéutico desde el afio 1982 destacando
como Directora Técnica Farmacéutica de
Laboratorio Clarben S.A,, Directora Técnica
y de Registros de Nycomed S.A. para
Espafia y Portugal y Directora Técnica de
Bexal Farmacéutica (Joint venture de Rovi y
Hexal). Se incorpordé a ROVl en 1999 como
Gerente de Registros y en la actualidad es
Directora de Asuntos Regulatorios.

Dria. Julia Gonzdlez Lépez



EQUIPO DIRECTIVO

Licenciado en Derecho, en la especialidad
Juridico-Econdmica, por la Universidad de
Deusto. Hasta junio de 2000, trabajé en la
multinacional americana Guardian Llodio,
como Responsable de Relaciones Laborales,
y desde julio de 2000 hasta la incorporacion
a ROVI en 2007, en la multinacional
farmacéutica alemana Schering en Madrid,
dedicada a la fabricacion y comercializacion
de productos farmacéuticos y de equipos
de medicina nuclear, como Director de
Administracion y Relaciones Laborales. En la
actualidad es Director de Recursos
Humanos de ROVI.

D. Javier Angulo Garcia

Licenciado en Farmacia por la
Universidad Complutense de Madrid
(1985-1990). Comenzé su actividad
laboral en el sector farmacéutico
trabajando en L'Oréal Cosméticos
(1991-1993). Se incorpord a ROVl en el
afio 1993 donde ha trabajado como
Director de Calidad y actualmente es
Director Industrial desde junio de 2008.
Tiene un Mdster en Industria
Farmacedtica y Parafarmacia por el
CESIF y un PDD (Programa de
Desarrollo Directivo) por la Universidad
de Navarra.

D. José Zapata Prieto
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SOCIEDAD

MEDIO AMBIENTE

Crear mas valor
de forma sostenible
en el tiempo

Contribuir de forma activa
al desarrollo sostenible
de la Sociedad

Proteger
el medio ambiente

PROVEEDORES

$

YA

ROVI

EMPLEADOS

Ofrecer un servicio
basado en la calidad
y la excelencia

Encontrar en ROV
un aliado para el
beneficio mutuo

Generar entusiasmo
y facilitar la formacion
y la motivacién

Compromiso social

ROVI basa su actividad en el dmbito de la
salud con el fin de solventar necesidades
médicas no cubiertas. Nuestro compromiso
con la Sociedad se basa en el desarrollo de
farmacos innovadores que contribuyan a
mejorar la calidad de vida de los pacientes,
que permitan a las personas gozar de una
vida mds larga, sana y activa. Llevar a la
practica esta vocacidon de empresa
responsable no serfa posible sin una de las
sefias de identidad de ROVI: la innovacidn,
que nos ha convertido en una de las pocas
farmacéuticas calificada como “Excelente”,
siendo ésta la mds alta distincidén que otorga
anualmente el Ministerio de Industria, por
nuestra innovacién y contribucién a los
consorcios de investigacidn y desarrollo en
Espafia. Asimismo, la ética es la base de

cualquier comportamiento responsable en la

industria farmacéutica.

Para ROV, la sostenibilidad consiste en

conseguir que esta importante contribucidn

sea perdurable y para ello el desarrollo
econdmico de la compafiia debe ser

compatible con nuestros comportamientos
éticos, sociales, laborales, ambientales y de

respeto de los derechos humanos. Lograrlo
es un compromiso presente en la actividad

diaria de la compafifa.

Para ello, y durante el afio 2008, se aprobd la
Politica de Responsabilidad Social Corporativa
de ROVI. Con el fin de cumplir los principios
recogidos en la misma, durante el afio 2008

se desarrollaron diversas acciones:




CON EL MEDIO AMBIENTE

En ROVI estamos convencidos de que la
Proteccion del Medio Ambiente y el entorno
en el que se desarrolla nuestro negocio, es la
Unica manera de llevar a cabo una actividad
sostenible, duradera en el tiempo, integrada
en la sociedad y econémicamente rentable.
Por ello, durante el afio 2008, hemos
mantenido una auditorfa segin I1SO
[4001:2004. En el mes de noviembre se
realizd la misma, por parte de SGS ICS, no
habiendo detectado ninguna no conformidad.
Ademds, durante este mismo afio, se ha
presentado el Plan de Gestidn del Uso de
Agua ante el Ayuntamiento de Madrid.

RESPONSABILIDAD SOCIAL CORPORATIVA

CON LAS PERSONAS

Las personas son el principal capital de ROVI.
En una compafifa donde los recursos
humanos son ya una tradicién, los valores v la
cultura corporativa estdn presentes en el dia a
dfa de todos los empleados.

Los empleados son uno de los factores clave
de nuestra responsabilidad corporativa y por
eso es una prioridad para nosotros,
incrementar su motivacion vy satisfaccién, ya
que de ellos se deriva la mejora en la calidad
de nuestro servicio y la mejor gestion de
nuestras relaciones con todos los demds
publicos.

Por ello, y durante el afio 2008, hemos
mejorado los siguientes aspectos:

» Comunicacién interna: la relacién con
nuestros empleados es de permanente
didlogo, reforzando la bidireccionalidad de
la comunicacién, de manera que los
trabajadores sean tanto receptores como
generadores de mensajes y predomine
una actitud de escucha y una fluidez de la
informacion. La comunicacién interna es
una prioridad en la relacién con nuestros
empleados. Por ello hemos implantado
“Rovinet”, herramienta que cuenta con un
buzdn de sugerencias, asi como “El Club
del Empleado” con diversas promociones
de servicios y productos para los mismos.

* Boletin interno: mensualmente se edita el
boletin “Rovinews™ en el que se recogen
diversos articulos sobre novedades del
sector, novedades medioambientales, etc.

* Seguridad y salud laboral: en nuestra
actividad es primordial el cuidado de
nuestros empleados en el desempefio de
sus funciones. Por ello se han realizado las
“evaluaciones de riesgos” y se estdn
implantando las mejoras en ellas




detectadas. Ademds, trimestralmente se
retdne el Comité de Seguridad y Salud
Laboral integrado tanto por
representantes de ROVI como por
representantes de los trabajadores en los
que se supervisa la correcta implantacién
de las mismas. Entre las medidas
implantadas destacamos la instalacion de
una columna de rescate cardiaco y la
organizacién de diversas actividades
formativas para los miembros de los
equipos de intervencion en caso de
emergencias.

Asimismo, el compromiso de ROVI para con
sus empleados, clave del éxito de la

compafiia, se basa en ayudarles a avanzar en

sus carreras profesionales, conciliando su vida
personal y profesional, apostando por su
estabilidad laboral.

2007 2008

47,8/52,2 | 44,8/55,2

Al 31 de diciembre de 2008 la plantilla total
del grupo asciende a 547 personas de las
cuales 302 son mujeres. El nimero promedio
de empleados del grupo asciende a 535
empleados en 2008. Los puestos de direccién

estdn ocupados por 5 mujeres tanto en el
2007 como en el 2008.

ROVI apuesta por la integracion de personas
con discapacidad. Al 31 de diciembre de
2008, 7 profesionales con discapacidad
trabajan en la Compafifa. Actualmente, ROV]
contrata diversos servicios con un Centro
Especial de Empleo cuya plantilla estd
integrada por personas con discapacidad.




SIS

RESPONSABILIDAD SOCIAL CORPORATIVA

En ROVI queremos contar con los mejores
profesionales y somos conscientes del valor
estratégico que adquiere la formacion de los

mismos. Nuestro objetivo es fomentar y
potenciar el desarrollo de las capacidades
profesionales y personales de nuestros
empleados.

Durante el afio 2008, el 60% de la plantilla
(330 empleados) ha participado en cursos de
formacién, dedicando aproximadamente
5.250 horas de formacion al afio, lo que
supone una media de 9,6 horas de formacién
por empleado.

CON LOS CLIENTES

En ROVI somos conscientes de que no sélo
tenemos que garantizar la calidad de los
productos sino también la calidad del servicio
que prestamos a nuestros clientes. Por ello
tenemos implantado y certificado un Sistema
de Gestidn de Calidad, segun la norma UNE-
EN-ISO 9001:2000. La auditorfa se realizd en
el mes de diciembre sin detectarse ninguna
desviacion.

Ademads, durante el afio 2008 se ha iniciado
un proceso de evaluacién de la satisfaccion
de nuestros clientes mediante un sistema de
encuestas. Los resultados del mismo estdn
pendientes de evaluarse.



RESPONSABILIDAD SOCIAL CORPORATIVA

CON LOS PROVEEDORES

Los proveedores son para ROVI un elemento
fundamental de la cadena de valor, como
paso inicial y basico para poder garantizar la
prestacion del mejor servicio y calidad
posibles; pero también como colaboradores
de la construccién de una responsabilidad
global y clave de la mejora continua de

CON LOS ACCIONISTAS

El principal compromiso de ROVI para con
sus accionistas es crear mds valor de una
forma sostenible en el tiempo.

Durante el afio 2008, los resultados de ROV
siempre han cumplido con las expectativas
del mercado. Su credibilidad estd basada en
un cumplimiento recurrente de lo que
promete a los mercados.

nuestra actividad, aunando esfuerzos en la
innovacion vy desarrollo de nuestras lineas de
actividad.

Por ello se ha desarrollado un cuestionario
para evaluar su compromiso Y asi poder
elaborar un cédigo ético de proveedores.

Ademas, en el afio 2007, en el marco de su
salida a Bolsa, ROVI se comprometié con sus
inversores a lanzar al menos un producto
nuevo al afo y en el afio 2008 hemos
cumplido nuestro compromiso para con
nuestros inversores con la firma de dos
nuevos acuerdos de distribucidn.







GOBIERNO CORPORATIVO

Capital Social

A 31 de Diciembre de 2008, el capital social Capital Social (euros)
de Laboratorios Farmacéuticos ROVI, S.A. 3.000.000,00
integramente suscrito y desembolsado e
integrado por acciones ordinarias de 0,06

Nimero de acciones

. 50.000.000
euros de valor nominal cada una de ellas,
representadas por medio de anotaciones en Numero de derechos de voto
cuenta, era el siguiente: 50.000.000

Titulares de participaciones significativas

Los accionistas titulares de participaciones significativas en el capital social de Laboratorios
Farmacéuticos ROVI, S.A,, tanto directas como indirectas, superiores al 3% del capital social, de los
que tiene conocimiento la Sociedad, de acuerdo con la informacién contenida en los registros
oficiales de la Comisién Nacional del Mercado de Valores al 31 de diciembre de 2008 son los
siguientes:

Inversiones Clidia, S.L. 60,005" - 60,005
D. Juan Lépez-Belmonte Lépez 3231 60,005" 63236
Fidelity International Limited - 4,500 4,500
Caja General de Ahorros de Granada 4,441 - 4,441

* Inversiones Clidia, S.L, que es titular del 60,005 por ciento del capital social de la
Sociedad, estd participada en un 50,002 por ciento por D. Juan Lépez-Belmonte Lépez.




GOBIERNO CORPORATIVO

Consejo de Administracién

COMPOSICION

De conformidad con los Estatutos Sociales, el Consejo de Administracién de Laboratorios
Farmacéuticos ROVI, S.A, debe estar formado por un nimero de miembros no inferior a cinco ni
superior a quince. De acuerdo con estas previsiones, el Consejo de Administracion a 31 de
diciembre de 2008 tenia la siguiente composicion:
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D. Juan Lépez-Belmonte Lépez
27/07/2007

Presidente y Consejero Delegado

D. Juan Lépez-Belmonte Encina

27/072007 (@
Consejero Delegado

D. Enrique Castelldn Leal

24/10/2007 @ Q O

Vicepresidente

D. Javier Lépez-Bel Enci
Javier Lépez-Belmonte Encina 27/07/2007 O

Vocal

D. Ivan Lépez-Belmonte Encina 27/07/2007 O

Vocal

D. Alfonso Monfort Alcald

24/10/2007 O Q O

Vocal

Caja General de Ahorros de Granada D. Antonio  19/02/2008 O

Vocal Claret Garcfa

D. Miguel Corsini Freese 12/11/2008 @
Vocal

D. Jose Félix Gélvez Merino
Secretario Delegado




GOBIERNO CORPORATIVO

COMISIONES DEL CONSEJO DE
ADMINISTRACION

Comisién de Nombramiento y Retribuciones

La Comisién de Nombramientos y Retribuciones
esta formada por tres consejeros, en su mayorfa
independientes. Su principal cometido consiste
en informar vy elevar al Consejo de
Administracién propuestas de nombramientos y
ceses de consejeros y altos directivos; evaluar las
competencias, conocimientos y experiencias
necesarios en el Consejo asi como el tiempo v
dedicacién que se precisa de sus miembros para
el adecuado desarrollo de sus funciones:
formular y revisar los criterios que debe seguir la
composicion del equipo directivo de la Sociedad
y velar por la observancia y transparencia de la
politica retributiva establecida por la misma. La
Comision informa, elabora politicas y hace
propuestas sobre las materias de su competencia
que son elevadas al Consejo de Administracion
para su deliberacién y, en su caso, aprobacion.

Comité de Auditoria

El Comité de Auditorfa estd formado por tres
miembros del Consejo de Administracidn, en su
mayoria independientes, designados por sus
conocimientos y experiencia en materia de
contabilidad, auditoria o gestién de riesgos. Se
redne trimestralmente a fin de revisar la
informacion financiera que por su condicidn de
cotizada, la Sociedad deba hacer publica
periddicamente. El Comité, entre otras
funciones, supervisa el proceso de elaboracion y
la integridad de la informacion financiera relativa
a la Sociedad y al Grupo; revisa peridédicamente
los sistemas de informacion, control intermo v la
polftica de gestién de riesgos y vela por la
independencia v la eficacia de los auditores
internos y externos. El Consejo de
Administracién deberd deliberar y resolver
sobre las propuestas e informes que el Comité
le presente.




GOBIERNO CORPORATIVO

PERFIL PROFESIONAL DE LOS
MIEMBROS DEL CONSEJO DE
ADMINISTRACION

D. Juan Lépez-Belmonte Lépez
Ver seccidn “Equipo directivo” (pdgina 59)

D. Juan Lépez-Belmonte Encina
Ver seccidn “Equipo directivo” (pdgina 59)

D. Enrique Castellon Leal

D. Javier Lopez-Belmonte Encina
Ver seccidn “Equipo directivo” (pédgina 60)

D. Ivan Lopez-Belmonte Encina
Ver seccidn “Equipo directivo” (pdgina 60)

Licenciado en Medicina y Cirugia y Especialista en Medicina Interna por la Universidad
Complutense de Madrid y en Ciencias Econdmicas y Empresariales por la Universidad Auténoma
de Madrid. "Master in Public Health" y "Master in Health Policy and Management" por la
Universidad de Harvard. Fue médico asistencial en el Servicio de Medicina Intema del Hospital

Clinico San Carlos de Madrid, miembro del Cuerpo
de Inspectores Médicos de la Seguridad Social,
Director General del Servicio Gallego de Salud,
Viceconsejero de Sanidad y Servicios Sociales de la
Comunidad de Madrid y Subsecretario del Ministerio
de Sanidad y Consumo. Asimismo asesora de
manera estable a varias fundaciones dedicadas a la
investigacion en ciencias de la salud y desarrolla
actividad de consultorfa en Castelldn Abogados. Ha
trabajado como consultor en asuntos de politicas de
salud del Banco Interamericano de Desarrollo
(grupo del Banco Mundial) y es Socio fundador y
Presidente del Consejo de Administracidn de
CrossRoadBiotech.

D. Alfonso Monfort Alcala

Licenciado en Administracion de Empresas por ESIC
y Graduado Social por la Escuela de Graduados
Sociales de Madrid. Su trayectoria profesional se ha
desarrollado en BP Espafiola de Petrdleos hasta
1969, en Merck Sharp & Dohme Espafia hasta 1995
ejerciendo los cargos de Director de Promocion,
Director de Materiales y Director de Planificacién
entre otros. Desde 1995 fue Director General de
Sanofi Pasteur MSD S.A. y desde 2003 a 2007 fue
Presidente de esta Sociedad.



GOBIERNO CORPORATIVO

Caja General de Ahorros de Granada

Constituida en Granada en 1892. En la actualidad la red de Caja Granada cuenta con mds de 480
oficinas, 570 cajeros electrénicos y 9.884 TPVs (Terminales Punto de Venta) situados en las
comunidades de Andalucia, Catalufia, Madrid, Murcia y Melilla y con una plantilla de mds de 2.500
profesionales. Caja Granada se sitda entre las 20 primeras cajas de ahorros espafolas, con un
volumen de negocio de 23.968 millones de euros en 2007.

Caja Granada fomenta y mantiene como linea

estratégica de sus participaciones en empresas, su
COMpromiso y apoyo a sectores y compafifas
centradas en la investigacion e innovacién
tecnoldgica y en el desarrollo de nuevas fuentes de
energia respetuosas con el medio ambiente. En este
sentido, la entidad impulsa el conocimiento y el
desarrollo econdmico y social, a través de la

transferencia tecnoldgica, especialmente en los
sectores Farmacéutico, Biosanitario, Asistencial y
Alimentario. Caja Granada estd representada en el
Consejo de ROVI por la persona fisica de

D. Antonio M? Claret Garcfa, presidente del
Consejo de Administracién de dicha caja.

D. Miguel Corsini Freese

Licenciado en Derecho y experto en derecho
laboral. Su trayectoria profesional ha estado ligada
durante muchos afios a Renfe, cuyo Consejo de
Administracion presidié entre 1996 y 2004.
Actualmente es Vicepresidente de la Confederacion
Empresarial de Madrid (CEIM) y miembro de la Junta
Directiva de la Confederacién Espafiola de
Organizaciones Empresariales (CEOE). Viene
desempefiando la funcién de Tesorero de la Camara
de Comercio de Madrid desde julio de 2006 y en
octubre de 2007 fue nombrado Vicepresidente |°
de esta Cdmara. Es miembro del Consejo de
Administracion de varias sociedades como Mutua
Madrilefia Automouvilistica, UDRA, y Testa Inmuebles
en Renta (Grupo Sacyr-Vallehermoso)




A CONTINUACION SE INCLUYE INFORMACION FINANCIERA EXTRAIDA DE LAS CUENTAS ANUALES
DE LABORATORIOS FARMACEUTICOS ROV, SA. Y SOCIEDADES DEPENDIENTES A 31 DE DICIEMBRE
DE 2008, AUDITADAS POR LA EMPRESA DE AUDITORIA PRICEWATERHOUSECOOPERS AUDITORES,
SL ESTAS CUENTAS ANUALES SE ENCUENTRAN DEPOSITADAS EN EL REGISTRO MERCANTIL DE
MADRID, PUDIENDOSE OBTENER, ADEMAS, EN www.rovies.



INFORME FINANCIERO

Cotizacic’m Bursétil

El'5 de diciembre de 2007 ROVI realizé una Oferta Publica de Venta
(“OPV") y admisidn a cotizacién de acciones destinada, en principio, a
inversores cualificados en Espafia y a inversores cualificados o
institucionales en el extranjero. El importe nominal de la operacién, sin
incluir las acciones correspondientes a la opcién de compra fue de
17.389.350 acciones ya emitidas y en circulacién con un valor nominal
de 0,06 euros cada una, por un importe nominal total de 1.043.361
euros. El precio de salida de la operacién se situé en 9,60 euros por
accion.

La evolucidn de la cotizacién bursdtil desde que ROVI salié a Bolsa ha
sido la siguiente:
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La evolucidn de la accion de ROVI durante el afio 2008 ha seguido la
misma tendencia bajista que el mercado, siendo la caida de un 38%
desde el 5 de diciembre de 2007 (fecha de la OPV) hasta el 30 de
diciembre de 2008, comparada con una caida del IBEX 35 del 42% en
el mismo periodo.

En el siguiente grdfico mostramos la evolucidn de la cotizacidn de
ROVI comparada con el IBEX 35 desde la fecha de la OPV hasta la
actualidad:
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Actividad

Laboratorios Farmacéuticos Rovi, S.A. (en
adelante ROVI) fue constituida en Madrid el
2| de diciembre de 1946, siendo su objeto
social la elaboracion y venta de productos
farmacéuticos. Con efecto 3| de mayo de
1994 la Sociedad escindid la rama de negocio
relacionada con los productos O.T.C. (no
hospitalarios). La actividad de la Sociedad se
concentra en la investigacién y venta de
productos propios farmacéuticos, asi como la
distribucidn de otros productos para los
cuales es licenciataria de otros laboratorios
por perfodos determinados, de acuerdo con
las condiciones establecidas en los contratos
suscritos con los mismos. Sus principales
instalaciones estan ubicadas en la calle Julian
Camarillo, 35, Madrid, asi como el domicilio
social y fiscal.

Con fecha 23 de octubre de 1998,
Laboratorios Farmaceuticos Rovi S.A.
constituyd un establecimiento permanente en
Portugal. Su objeto social es la importacion,
representacion y venta de cualquier tipo de
producto quimico y farmacéutico. Su
domicilio social se establecié en Jardins da
Parede, Rua do Phinhal, Lote |6 en Parede,
(Portugal).

El | de agosto de 2007 ROVI asumid la
cabecera de un grupo empresarial que hasta

dicha fecha estaba dominado por la sociedad
Phivor Pharmaceutical Research, S.L. (Phivor).
Mediante la escisidon de Phivor, ROVI asumid
toda la actividad, activos y pasivos de dicho
grupo empresarial, excepto la sociedad La
Parra que no era significativa ni ejercfa una
actividad farmacéutica. Tampoco asumio
ROVI el fondo de comercio que habfa
surgido en Phivor por su adquisicién de las
acciones de ROVI.

Como consecuencia de la reestructuracion
llevada a cabo en el ejercicio 2007, la cuenta
de pérdidas y ganancias consolidada v el
estado consolidado de flujos de efectivo del
ejercicio 2007 no reflejan toda la actividad del
grupo empresarial que, a partir del | de
agosto de 2007, encabeza ROVI. Para un
mejor entendimiento de la actividad llevada a
cabo por dicho grupo en el gjercicio 2007, se
incluyen la cuenta de pérdidas y ganancias
consolidada (y combinada) y el estado
consolidado (y combinado) de flujos de
efectivo asf como el balance de situacién
consolidado (y combinado) del ejercicio 2007
que se habrfan presentado si desde el | de
enero de 2007 ROVI hubiera sido la
dominante del Grupo que le fue transferido
por Phivor Pharmaceutical Research, S.L. el |
de agosto de 2007.



INFORME FINANCIERO

BALANCE DE SITUACION LABORATORIOS FARMACEUTICOS ROVI, S.A.
Y SOCIEDADES DEPENDIENTES (en miles de euros)

Consolidado =~ Combinado
2008 2007 2007
ACTIVOS
Activos no corrientes
Inmovilizado material 29.817 21.577 21.577
Activos intangibles 745 749 749
Activos por impuestos diferidos 239 |46 |46
Activos financieros disponibles para la venta 5.002 8471 8471
Clientes y otras cuentas a cobrar [.138 902 902
36.941 31.845 31.845
Activos corrientes
Existencias 25816 20919 20919
Clientes y otras cuentas a cobrar 50.348 42.182 42.182
Activos por impuesto corriente [.351 - -
Instrumentos financieros disponibles para la venta 1.809 - -
Efectivo v equivalentes al efectivo 19.640 17213 17213
98.964 80.314 80.314
TOTAL ACTIVOS 135.905 112.159 112.159
PATRIMONIO NETO
Capital y reservas atribuibles a los accionistas de la Sociedad
Capital social 3.000 3.000 3.000
Reserva legal 600 43 43
Acciones propias (2.602) - -
Dividendo a cuenta del ejercicio (3915) - -
Resultados de ejercicios anteriores y reservas voluntarias 48251 33.860 28.005
Resultado del ejercicio atribuible a la Sociedad dominante 23.542 [4.958 20.813
Reserva por activos disponibles para la venta (rél) 63 63
Total patrimonio neto 68.715 51.924 51.924
PASIVOS
Pasivos no corrientes
Recursos ajenos 22.565 22.178 22.178
Pasivos por impuestos diferidos 623 648 648
Ingresos diferidos no corrientes 8.589 2.889 2.889
31.777 25.715 25.715
Pasivos corrientes
Proveedores y otras cuentas a pagar 28.679 29.115 29.115
Pasivos por impuesto corriente - |.357 |.357
Recursos ajenos 5.520 2.797 2797
Ingresos diferidos 312 297 297
Provisiones para otros pasivos y gastos 902 954 954
35413 34.520 34.520
Total pasivos 67.190 60.235 60.235
TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVOS 135.905 112.159 112.159




INFORME FINANCIERO

CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS
LABORATORIOS FARMACEUTICOS ROVI, S.A.
Y SOCIEDADES DEPENDIENTES (en miles de euros)

Consolidado = Combinado

2008 2007 2007
Importe neto de la cifra de negocios 127.544 100.710 | 15493
Variacién de existencias de productos terminados 4.942 905 2.140
y en curso de fabricacion
Aprovisionamientos (40.255) (32.928) (32.104)
Gastos de personal (33.495) (22.388) (28.355)
Otros gastos de explotacién (33.583) (31.189) (34.016)
Amortizaciones (1.501) (744) (1.215)
Imputacidn de subvenciones de 4.600 3332 3332
inmovilizado no financiero y otras
Otros ingresos y gastos 68 740 779
RESULTADO DE EXPLOTACION 28.320 18.438 26.054
Ingresos financieros 411 2.396 2.544
Gastos financieros (1.573) (976) (1.204)
RESULTADO FINANCIERO (162) 1.420 1.340
RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS 28.158 19.858 27.394
Impuesto sobre beneficios (4616) (4.900) (6.581)
RESULTADO DEL EJERCICIO 23.542 14.958 20.813
Ganancias por accion totales atribuibles
a los accionistas de la sociedad (en euros):
Bdsicas y diluidas (en euros) 0,47 0,30 0,42
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ESTADO DE FLUJOS DE EFECTIVO
LABORATORIOS FARMACEUTICOS ROVI, S.A.
Y SOCIEDADES DEPENDIENTES (en miles de euros)

Consolidado ~ Combinado

2008 2007 2007
Beneficios antes de impuestos 28.158 19.858 27.394
Ajustes de partidas que no implican movimientos de tesoreria:
Amortizaciones 1.501 744 1.215
(Beneficio)/ Pérdida venta inmovilizado material - (490) (490)
Ingresos por intereses (1411 (2.246) (2.544)
Ingreso por derivados - (82) -
Ingresos por inversiones disponibles para la venta - (68) -
Deterioro de activos financieros disponibles para la venta 543 - -
Resultado por baja de activos y pasivos financieros (126) - -
Gastos por intereses 1.030 976 [.204
Gastos por pagos basados en acciones 77 - -
Variacién neta de provisiones (52) (2.106) (2.825)
Subvencién de inmovilizado no financiero (1.947) (746) -
e ingresos por licencias de distribucion
Ingresos diferidos - - (821)
Cambios en capital circulante:
Clientes y otras cuentas a cobrar (7.716) 15.646 9.716)
Existencias (4.897) (200) 2.171)
Proveedores y otras cuentas a pagar (355) (28.783) 1.591
Cobro por subvencion 5431 - -
Cobro por licencias de distribucidn 190 - -
Pago por intereses (418) (373) (525)
Flujo de efectivo por impuestos (7.347) (979) (6.464)
Flujos netos de efectivo generados (utilizados) 12.661 1.151 5.848
en las actividades de explotacion
Cambio de perimetro - 5.048 -
Adquisicién de activos intangibles (25) (736) (760)
Adquisicién de inmovilizado material 9.714) (10.997) (11.786)
Venta de activos intangibles 2 - -
Venta de inmovilizado material - 1.500 1.500
Adaquisicién de activos disponibles para la venta (6.352) (6.122) (6.122)
Venta de inversiones disponibles para la venta 7.150 11.883 [1.883
Venta derivados - 234 234
Pagos para adquisicién de otros activos financieros (589) (873) (873)
Intereses cobrados 1.388 2.396 2.544
Flujos netos de efectivo (utilizados) generados (8.140) 2.333 (3.380)
en actividades de inversion
Pago de recursos ajenos (2.815) (2.265) (3.672)
Recursos ajenos recibidos 7.325 12.175 12.175
Compra de acciones propias (3.011) - -
Reemisién de acciones propias 322 - -
Pago deuda compra acciones - (132) (6.675)
Dividendos pagados (3915) (9.000) (6.000)
Flujos netos de efectivo generados en actividades de financiacién (2.094) 778 (4.172)
Variacion neta de efectivo y equivalentes 2.427 4.262 (1.704)
Efectivo y equivalentes al inicio del ejercicio 17.213 12.951 18.917
Efectivo y equivalentes al final del ejercicio 19.640 17.213 17.213
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ANALISIS DE LAS PRINCIPALES PARTIDAS DEL BALANCE DE SITUACION
DE LABORATORIOS FARMACEUTICOS ROVI, S.A. Y SOCIEDADES DEPENDIENTES
(en miles de euros)

Nota: las partidas de balance que se van a analizar son las denominadas “consolidadas’ que se han obtenido
considerando el perfmetro de consolidacion del Grupo ROVI existente a 3| de diciembre de 2007.

Inmovilizado material

El detalle de los movimientos de las distintas categorfas del inmovilizado material se muestraen la
tabla siguiente:

Terrenosy Instalaciones Otras Elementos  Inmovilizado
construcciones técnicas, instalaciones informaticos en curso
maquinaria y mobiliario  y transporte
y utillaje
Saldo al 31.12.06
Coste o valoracion |.677 2511 333 270 3.508 8.299
Amortizacién acumulada (232) (1.722) (276) (119 - (2.349)
Valor neto contable 31.12.06 1.445 789 57 151 3.508 5.950
Altas 1.819 1.375 32 439 7.332 10.997
Bajas (netas de (499) (512) - - - (1.011)
amortizacion acumulada)
Cambio perimetro (neto [.945 4.389 40 - - 6.374
de amortizacion acumulada)
Dotacién a la amortizacion (373) (249) %) (102) - (733)
Saldo al 31.12.07
Coste o valoracién 5.639 15.805 518 709 10.840 33511
Amortizacién acumulada (1.302) (10.013) (398) (221) - (11.934)
Valor neto contable 31.12.07 4337 5.792 120 488 10.840 21.577
Altas - 1.856 49 402 7.407 9.714
Dotacion a la amortizacion (626) (618) (15) (215) - (1.474)
Saldo al 31.12.08
Coste o valoracion 5.639 |7.661 567 [ 18.247 43225
Amortizacién acumulada (1.928) (10.631) (413) (436) - (13.408)
Valor neto contable 31.12.08 3.711 7.030 154 675 18.247 29.817

Las altas durante los ejercicios 2008 y 2007 en
inmovilizado en curso por importes de 7.407 vy
7.332 miles de euros, respectivamente,
corresponden a una planta que el Grupo estd
construyendo en Granada.

Durante el ejercicio 2008 se han producido altas
en maquinaria por un valor de 777 miles de euros
correspondientes a una linea de estuchado en la
sociedad Rovi Contract Manufacturing, S.L.

Durante el ejercicio 2007 se incorporaron al
Grupo determinadas sociedades, algunas de las
cuales fueron beneficiarias de la escision
producida en el ejercicio 2006, que supusieron la
incorporacidon al Grupo de elementos del
inmovilizado material por un valor neto de 6.374

miles de euros en el momento de su incorpo-
racion.

Durante los ejercicios 2008 y 2007 no se
produjeron pérdidas de valor de los activos del
inmovilizado matenal.

El epigrafe Terrenos y construcciones incluye
edificios alquilados a través de arrendamiento
financiero con un valor neto en libros de 1.878 y
2.504 miles de euros al 31 de diciembre de 2008 y
2007, respectivamente. El epigrafe Instalaciones
técnicas, maquinana Yy utillgje inclua a 31 de
diciembre de 2007 maquinaria bajo arrendamiento
financiero por un valor en libros de 1.189 miles de
euros que, durante el ejercicio 2008, ha sido
adquirida definitivamente por el Grupo.
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Activos I ntangibles

El movimiento de los activos intangibles es el siguiente:

Con fecha 3| de agosto de 2007 Rovi
adquirié activos intangibles por importe
de 580 miles de euros relacionados con
patentes y propiedad intelectual. Esta
adquisicién se realizd a través de la
adquisicion del 100% de las acciones de
la compafifa alemana Bertex Pharma
GmbH, cuyo activo estd conformado
principalmente por dichos activos, sin
tener ningdn otro activo relevante ni
actividad alguna.

Los gastos de investigacion y desarrollo
incurridos en el ejercicio 2008 ascienden
a 7.733 miles de euros (6.512 miles de
euros en el 2007).

Existencias

Los compromisos de
compra/venta de existencias al

Marcas y
registros

Al 31 de diciembre de 2006

Coste -
Amortizacion acumulada -
Importe en libros -
Altas 736
Cambio perimetro 24
Cargo por amortizacion (1
Al 3| de diciembre de 2007

Coste 760
Amortizacion acumulada (1
Importe en libros 749
Altas 25
Bajas (2)
Cargo por amortizacion (27)
Al 31 de diciembre de 2008

Coste 783
Amortizacion acumulada (38)
Importe en libros 745

2008 2007

cierre del ejercicio M s [ilmes 4s 0314

corresponden a los normales y otros aprovisionamientos ' '

del negocio, estimando la Productos en curso e e

Direccién que el cumplimiento il

de estos compromisos no dard Pm(.jua.?s temuhados ) 3336 1.528
Lo fabricacién propia

lugar a per.dldas para el Grupo. Comerciales 12,960 8303

El Grupo tiene contratada Total 25.816 20919

pdlizas de seguro para cubrir los

riesgos a que estdn sujetas las existencias.

La cobertura de estas pdlizas se considera suficiente.
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Clientes y otras Cuentas a Cobrar

2008 2007

Clientes 41.464 35.849
Menos: (982) (1.209)
Provisién por pérdidas por

deterioro de cuentas a cobrar

Clientes - Neto 40.482 34.640
Otras cuentas a cobrar 231 960
Cuentas a cobrar 487 928
a partes vinculadas

Depdsitos 5.193 2.784
Personal 686 883
Administraciones publicas 4.407 2.889
Total 51.486 43.084
Menos: Parte no corriente: l.138 902
Otras cuentas a cobrar

Parte corriente 50.348 42.182

Distribucién del Resultado

La propuesta de distribucién del resultado del ejercicio2008 y otras reservas de la
Sociedad dominante, determinados en base a principios contables generalmente
aceptados en Espana, a

presenﬁar a la Junt’a General 2008 2007
de Accionistas, asi como la

distribucién de 2007 Base dereparto
aprobada y basada en los F.{eSl..I|taC|'(? del ejercicio 20516 [7.151
. Distribucién

resultados de la Sociedad Dividendos 7305 -

dominante es la siguiente: Dividendo a cuenta 3915 _
Resultados de 12276 16.594
ejercicios anteriores
Reserva legal - 557
Total 20.516 17.151

Proveedores y otras Cuentas a Pagar 2008 2007

Proveedores 21.927 21.173
Deudas con partes vinculadas 663 186
Remuneraciones pendientes de pago 3.374 2817
Administraciones publicas |.662 3.070
Otras cuentas a pagar 1.053 1.869
TOTAL 28.679 | 29.115
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Recursos Ajenos

Al 31 de diciembre de 2008, ROVI tenfa una deuda total de 28.085 miles de euros. La deuda
con organismos oficiales representa, en el afio 2008, el 59% del total de la deuda mientras que
en el ano 2007 representaba un 54%. En este apartado se recogen principalmente los
anticipos reembolsables que, desde el ejercicio 2001 Laboratorios Farmacéuticos ROVI, SA. y
desde el gjercicio 2007 otras empresas del Grupo, tienen concedidos por organismos oficiales
nacionales y autondmicos para la financiacién de diferentes proyectos de |+D. Estos anticipos
reembolsables, al estar subvencionados, no generan gastos por intereses.

Otro epigrafe significativo dentro de los recursos ajenos es el de préstamos con entidades de

crédito, que recoge a 31| de diciembre de 2008 préstamos con dos entidades financieras. Parte
de los gastos financieros que estas operaciones generan han sido también subvencionados por

organismos oficiales.
2008 2007

No corrientes

Préstamos de entidades de crédito 6415 7.688
Deudas con organismos oficiales 14.819 12.547
Pasivos por arrendamientos financieros 1.331 1.943
22.565 22.178

Corrientes
Préstamos de entidades de crédito 3.090 526
Deudas con organismos oficiales 1.791 872
Deudas con terceros por compra de acciones o participaciones - 426
Pasivos por arrendamientos financieros 639 966
Intereses devengados - 7
5.520 2.797
Total recursos ajenos 28.085 24.975

El objetivo del Grupo en relacidn con la gestion del capital es disponer de un grado de
apalancamiento bajo que facilite al Grupo la obtencidn de financiacidn ajena adicional en caso
de que sea necesaria para la realizacion de nuevas inversiones. Los indices de apalancamiento
al 31 de diciembre de 2008 y 2007 fueron los siguientes:

2008 2007
Recursos ajenos 28.085 24.975
Menos: Efectivo y equivalentes al efectivo | (19.640) [(17.213)
Deuda Neta 8.445 7.762
Patrimonio Neto 68.715 51.924
Indice de apalancamiento 12.29% 14.95%
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Ingresos Diferidos

El epigrafe de ingresos diferidos por concesion de licencias de distribucidn registra al 31 de
diciembre de 2008 importes cobrados por la cesién de los derechos de comercializacién de
Hibor en varios paises del mundo. El Grupo periodifica los ingresos a lo largo de la vida de los
contratos, que tienen una duracion de 10 a |5 afios. Alguna de dichas concesiones fueron
acordadas por Phivor Pharmaceutical Research, S.L. y traspasadas a Rovi el | de Agosto del
2007. Durante el ejercicio 2008 se han firmado tres nuevos contratos para la distribucién del
Hibor en Austria, Brasil y Corea.

El Grupo ha recibido ciertas subvenciones oficiales que se abonan en la cuenta de resultados a
lo largo de la vida Util de los activos subvencionados. La construccion de la planta de Granada
ha sido financiada, en parte, por una subvencién concedida por la Agencia de Innovacién y
Desarrollo de Andalucia (Consejerfa de Innovacién, Ciencia y Empresa) por importe de 5.43 |
miles de euros. Esta subvencidn fue recibida en noviembre de 2008 y al 3| de diciembre de
2008 se encuentra registrada en su totalidad en el epigrafe “Ingresos diferidos por
subvenciones no corrientes”. La imputacion a la cuenta de pérdidas y ganancias de esta
subvencidn se realizard conforme se vayan amortizando los bienes para los que fue concedida,

a partir del ejercicio 2009.

No corrientes
Ingresos diferido por concesion de licencias de distribucién 1.523 1.497
Ingresos diferido por subvenciones 7.066 1.392
8.589 2.889
Corrientes
Ingresos diferido por concesidn de licencias de distribucién 194 215
Ingresos diferido por subvenciones I8 82
312 297
Total 8.901 3.186
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ANALISIS DE LAS PRINCIPALES PARTIDAS DE LA CUENTA
DE PERDIDAS Y GANANCIAS DE LABORATORIOS FARMACEUTICOS ROV, S.A.
Y SOCIEDADES DEPENDIENTES (en miles de euros)

Nota: las partidas de la cuenta de pérdidas y ganancias que se van a analizar
son las denominadas “combinadas’” que son las que se habrian presentado si desde el | de enero de 2006
ROVI hubiera sido la dominante del grupo que le fue transferido por Phivor el | de agosto de 2007.

Importe neto de la cifra de negocio

2008 2007

Venta de bienes 99.240 85.525
Prestacidn de servicios 28.119 28.993
Ingresos por concesidn de licencias de distribucidn 185 975
Ingresos ordinarios totales 127.544 115.493

Venta de bienes por grupo de productos

2008 2007

Especialidades farmacéuticas 69.202 55.462
Agentes de contraste y otros productos hospitalarios 18.845 18.621
Productos de libre dispensacién 7.578 7.335
Productos de medicina estética 3.363 3.393
Otros 252 714
Total 99.240 85.525

Las ventas de productos farmacéuticos con prescripcién aumentaron un 25% hasta 69,2
millones de euros. La heparina de bajo peso molecular (HBPM) de ROVI, Bemiparina, ha
mantenido su excelente ritmo de crecimiento aumentando las ventas en un 26% hasta 38, |
millones de euros. Las ventas de Bemiparina en Espafia (Hibor') crecieron un 14% hasta 29,3
millones de euros mientras que las ventas internacionales se incrementaron de forma
espectacular en 4,| millones de euros, o un 87%, con respecto al afo anterior. El crecimiento
de las ventas internacionales se debe a una mayor presencia, a través de alianzas estratégicas,
en paises como ltalia, Austria y Grecia, entre otros, y al lanzamiento del producto en diez
nuevos pafses durante el aflo 2008.

Cabe destacar también como notable las ventas de Corlentor’, la especialidad de ROVI para
la angina estable, que en el afio 2008 se multiplicaron por 5 hasta alcanzar los |,8 millones de
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euros. Los resultados positivos del estudio “Beautiful”, presentados en el Congreso de
la Sociedad Europea de Cardiologia en agosto, han contribuido a incrementar el éxito
del producto.

Las ventas de Osseor disminuyeron un 12% en el afio 2008 hasta los 7,0 millones de
euros como consecuencia del conocimiento de un efecto adverso conocido como
sindrome “DRESS”. Esperamos incrementar las ventas de Osseor’ en el afio 2009 y
continuamos teniendo confianza en el potencial del producto.

Las ventas de Exxiv’, producto licenciado por Merck Sharp & Dohme Intemacional
("MSD") y comercializado por ROVI en el Ultimo trimestre del afio 2008, se dispararon
en 2008 hasta alcanzar los 2,4 millones de euros. Este resultado se ha alcanzado como
consecuencia de haber dedicado un presupuesto importante para la promocién y
comercializacién del producto durante el cuarto trimestre. El rotundo éxito alcanzado
por el producto en el afio 2008 lo sitda como uno de los productos de referencia de
ROVI y nos anima a ser optimistas para el afio 2009.

Las ventas de agentes de contraste para diagnéstico por imagen Yy otros productos
hospitalarios aumentaron un 1%, en el aio 2008, hasta 18,8 millones de euros. Las
ventas de productos farmacéuticos sin prescripciéon (“OTC") aumentaron un 3% hasta
7,6 millones de euros mientras que las ventas de productos médicos para estética
disminuyeron un 1% hasta 3,4 millones de euros ya que se trata de una linea de
negocio directamente relacionada con el crédito al consumo, de dificil acceso por la
coyuntura econémica. Las ventas de agentes de contraste para diagndstico por imagen
y otros productos hospitalarios disminuyeron un 4% en el segundo semestre del afio
2008 comparado con el primer semestre del afio y las ventas de OTC y de productos
médicos para estética cayeron un |6% y un 26% respectivamente en el mismo perfodo,
lo que anticipa un aflo 2009 dificil para estas lineas de productos de consumo.

El 2008 ha sido un afio excelente para ROVI en lo que se refiere a la obtencion de
licencias y lanzamiento de nuevos productos. El 5 de mayo de 2008, ROVI firmd un
acuerdo con Sanofi Pasteur MSD, por el cual Sanofi Pasteur MSD otorga a ROVI los
derechos de comercializacién del producto Pneumovax® 23 para Espafia.
Pneumovax® 23 es una vacuna que ayuda a proteger contra las infecciones graves
producidas por una bacteria denominada neumococo. El lanzamiento del producto
tendrd lugar en el afio 2009.

El'| de julio de 2008, ROVI firmd un acuerdo con Merck Sharp & Dohme Internacional
("“MSD") por el cual MSD otorga a ROVI los derechos de comercializacion del
producto Exxiv® en Espafia. Exxiv® es un anti-inflamatorio no esteroideo indicado para
el alivio sintomatico de la artrosis. El impacto en ventas en el afio 2008 ha sido
significativo (2,4 millones de euros), convirtiéndose asi en uno de los productos mds
importantes de nuestra cartera.
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Gastos de personal

2008 2007
Sueldos y salarios 28.313 23.823
Gasto de seguridad social 5.054 4.480
Coste por pensiones-planes de aportacién definida 51 52
Opciones sobre acciones concedidas al personal 77 -
Total 33.495 28.355

Al 31 de diciembre de 2008 la plantilla total del grupo asciende a 547 personas
de las cuales 302 son mujeres. El nimero promedio de empleados del grupo
asciende a 535 empleados en 2008. Los puestos de direccidn estdn ocupados
por 5 mujeres tanto en el 2007 como el 2008.

Principales ratios financieros

2008 2007
Margen Bruto (1) * 96.83 1 88.861
% Margen Bruto / Importe neto de la cifra de negocio * 76% 77%
EBITDA (2) * 29.821 27269
% EBITDA / Importe neto de la cifra de negocio * 23% 24%
Resultado del ejercicio * 23.542 20813
Total Patrimonio Neto / Total Pasivo ** 51% 46%
Deuda con entidades de crédito y otros pasivos financieros (3) ** 28.085 24.975
Deudas con entidades de crédito y otros pasivos financieros / Total Pasivo ** 21% 22%
Fondo de Maniobra (4) ** 63551 45.794
Caja Neta (5) ** 3.559 3493
% Caja neta / Total Pasivo ** 3% 3%

*  Los datos utilizados para el calculo de estos ratios son los correspondientes a la cuenta de pérdidas y ganancias “combinada’ a 3|
de diciembre de 2007.
** Para el cdlculo de estos ratios se ha considerado el balance de situacién ““consolidado” a 3| de diciembre de 2007.

(

N

Ingresos de explotacién (importe neto de la cifra de negocio + imputacién de subvenciones de inmovilizado no financiero 'y
otras) +/- variacion existencias producto terminado y en curso - materias primas y materiales para el consumo utilizados.

(2) Calculado como resultado de explotacion + amortizaciones.

(3) Recoge el total de los recursos ajenos corrientes y no corrientes.

(4) Calculado como total activos corrientes - total pasivos corrientes.

(5) La caja neta incluye activos financieros disponibles para la venta, depdsitos (incluido dentro del epigrafe clientes y otras
cuentas a cobrar), efectivo y otros activos liquidos e instrumentos financieros derivados (neto), menos recursos ajenos
(deudas con entidades de crédito, organismos oficiales, partes vinculadas, pasivos por arrendamientos financieros y otros
intereses devengados).
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