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DATOS RELEVANTES DE BODEGAS RIOJANAS EJERCICIO 2004

RESULTADOS (en miles de euros) 2004(*) Variacion 2003(*) 2002(*) 2001 2000

VENTAS TOTALES 15.848 17,9% 13.446 14.551 12.231 13.276
BENEFICIO DE EXPLOTACION 2,652 27,0%  2.088 2919 2.754 4.549

BENEFICIO DE
LAS ACTIVIDADES ORDINARIAS 1.903 51,6% 1.255 1.888 1.942 3.850

BENEFICIO ANTES DE IMPUESTOS 1.666 18,0%  1.412 1909 1.512 3.638
BENEFICIO DESPUES DE IMPUESTOS 1.034  4,2% 992 1.281 1.030 2.255
DIVIDENDOS ABONADOS ® 653 -14,3% 762 653  1.037 1.046

(*) Resultados consolidados.
(1) Con cargo al resultado del ejercicio anterior.

VENTAS (en miles de litros) 2004 Variacion 2003 2002 2001

VINOS SUPERIORES 234 40% 167 188 147 162
RESERVA 988 38% 714 868 769 824
CRIANZA 1.009 12% 901 913 649 617
JOVEN 232 -8% 252 202 79 71
BLANCOS Y ROSADOS 120 -15% 140 319 218 118
D.0. TORO 285 29% 221 119 69 21
Total 2.868 20% 2,395 2,609 1933 1.814

VENTAS TOTALES NETAS DE BODEGAS RIOJANAS
Periodo 2000-2004
(En miles de euros)

15.848
14.551
13.446
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12.231

2000 2001 2002 2003 20040




PRINCIPALES MAGNITUDES 2004(*) Variacion 2003(*) 2002(*) 2001 2000

(En miles de Euros)

INMOVILIZADO NETO"" 14.051  2,5% 13.709 13.533 13.409 9.374
EXISTENCIAS 27.004 0,8%  26.797 26.461 27.564 26.607
FONDOS PROPIOS 20991  1,8%  20.611 20.233 19.744 19.751
CAPITAL 4.080 0,0% 4.080 4.080 4.080 4.080
DEUDA FINANCIERA 23.233  7,4%  21.623 22.801 23.852 18.055
ROE™ 5,0% 2,3% 49%  6,4% 52% 11,6%
ROA® 2,0% 1,3% 2,0%  2,6% 2,2% 5,4%

(*) Datos consolidados

(**) El Inmovilizado Total asciende a 14.454 miles de Euros
(1) RENTABILIDAD DE LOS RECURSOS PROPIOS MEDIOS
(2) RENTABILIDAD DE LOS ACTIVOS TOTALES MEDIOS

INDICADORES BURSATILES MAXIMO MINIMO 31-dic-04 Variacion 31-dic-03
COTIZACION (en euros) 9,80 7,80 9,41 17,8% 7,99
CAPITALIZACION BURSATIL 53.312 42432 51.190 17,8% 43.466
(en miles de euros)

PER 49,5 X 44 X
NUMERO DE ACCIONES 5.440.000 5.440.000
DIVIDENDO POR ACCION (Euros/accion)® 0,12 -14,3% 0,14
RENTABILIDAD POR DIVIDENDO 1,28% 1,75%
FREE FLOAT 38,7% 38,7%

(1) Las cantidades en concepto de Dividendo son siempre con cargo al resultado del ejercicio anterior.

BENEFICIO NETO DE BODEGAS RIOJANAS
Periodo 2000-2004
(En miles de euros)

2.255
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Sefioras y Sefiores Accionistas:

El Informe Anual de Bodegas Riojanas S.A., correspondiente al afio 2004, me permite de nuevo comunicarme con Vds.,
lo que siempre representa un motivo de satisfaccion y honor para mi. Pero en el caso del ejercicio pasado existen
ademds motivaciones especificas que incrementan esa satisfaccion.

En la Memoria del ejercicio 2002, yo les manifestaba que las expectativas positivas del mercado aconsejaban una
estrategia empresarial orientada al crecimiento. Sin embargo, los datos comerciales negativos del sector del vino en
Espafa, en Rioja y en nuestra sociedad durante el afio 2003 contradecian, por lo menos temporalmente, tal tendencia
positiva.

Durante ese ejercicio 2003, en nuestro sector, habian existido unos condicionantes coyunturales que influyeron
fundamentalmente en los resultados de ese afio y que podian seguir actuando posteriormente.

Pero a pesar de dicha coyuntura desfavorable, nosotros seguiamos manteniendo que el contexto estructural del sector
presentaba claros parametros favorables para nuestro futuro.

Convencidos de ello, nuestros resultados del 2003 actuaron no creando una duda paralizante, sino como un claro
revulsivo, que nos condujo en enero a establecer nuestro Plan Estratégico 2004, que representa una apuesta firme
sobre el futuro.

Y en efecto los resultados generales y los nuestros en mayor medida, durante el ultimo ejercicio, nos confirman que
en el contexto estructural del sector siguen dominando las tendencias de afios anteriores y que pueden resumirse en
los caracteres siguientes:
Contexto estructural del Sector Vinicola

- La Globalizacion, tanto en materia productiva como comercial, continua manifestandose de forma creciente.

- A nivel mundial la Produccion descendera ligeramente, debido a los retrocesos de Francia e Italia principalmente,
no compensados por los crecimientos de Espafia y muy especialmente de los paises nuevos.

- La mayor parte de los analistas prevé que el consumo mundial seguira en crecimiento durante la primera década
del siglo XXI (de 5% a 10%) pero el dato mas significativo es y sera el continuado descenso de los vinos llamados
basicos y el crecimiento continuado de los vinos de calidad.

En cuanto al sector vinicola espafiol, el consumo en el Mercado Interior, en un afio 2004 equilibrado, sigue
reflejando la caida de los vinos de mesa, (-3% en ese afo), frente al incremento de un 6% de los vinos con
Denominacién de Origen. Sin embargo ha sido en el Mercado Exterior donde I6gicamente han seguido afectando
algunos de los condicionantes coyunturales (situacion econémica de algunos paises de la U.E., cambio Euro -
Dolar, etc.). Y aunque el conjunto de las exportaciones presenta cifras positivas, éstas se deben exclusivamente
al envio de graneles a Francia e Italia, para compensar sus malas cosechas, situdandose los vinos con
Denominacién de Origen en cifras negativas.

Del conjunto de los vinos con D.O. destacan las evoluciones de la D.O.C. Rioja y de la D.O. Toro. La primera
experimenta un crecimiento de sus ventas totales del 6,3% (frente al retroceso del 6% en el 2003), con
resultados positivos tanto en el segmento de Reservas y grandes Reservas (+8%), como en el de Crianza, que
aumenta en el mismo porcentaje.

Con la evolucién positiva en el Mercado Interior, la D.O.C. Rioja se encamina a una penetracion cercana al 41% del
total de los vinos con Denominacion de Origen. En lo que respecta a sus exportaciones, éstas crecieron un 4,3%,
rompiendo la tendencia negativa de los afios 1999, 2000 y 2003. Para la D.O. Toro, el afio 2004 supuso un crecimiento
de sus ventas del 12% lo que unido a los resultados de los afios precedentes le ha llevado en su corta vida como D.O.
a una evolucién del 146% desde 1998 al 2004.

El ejercicio 2004 en Bodegas Riojanas

El Ejercicio 2004, para nuestra Sociedad, debe calificarse como altamente positivo, tanto por sus resultados como por
las transformaciones operadas en su estructura para potenciar el presente y sobre todo su futuro.

- Durante el afio 2004, la cifra de negocios se incrementd en un 18%, alcanzandose unas ventas de 2.868 millones
de litros. En volumen, el crecimiento de los vinos acogidos a la D.O.C. Rioja, fue del 19% (frente al 6,3% de los
del conjunto de Rioja) y del 29% de los vinos de Torreduero (frente al 12% de la D.O. Toro).

- Aun mas destacable es el comportamiento por segmentos y en particular el 39% de incremento de las ventas de
Reservas y Grandes Reservas (8% en el global de la D.O.C. Rioja), lo que ha conducido a que en el Mix de los
productos riojanos de Bodegas Riojanas, un 47% del total de las ventas corresponda a Reservas y Grandes
Reservas (15% en el caso de la D.O.C. Rioja) y los vinos con crianza supongan el 86% (frente al 53% en el caso
de la D.O.C. Rioja). Por el contrario la evolucion de nuestras exportaciones, que habia sido muy positiva en los
aflos precedentes, experimentaron un retroceso del 29%, debido a un fuerte descenso en algunos paises
concretos que afectaron al vino de crianza. En el segmento de los Reservas, sin embargo, se produjo un
incremento del 11%.

- Las cosechas del afio supusieron la recepcion de 3’89 millones de Kg. de uva en las bodegas de Cenicero y San
Vicente de la Sonsierra y de 0’5 millones en la bodega de Toro, lo que ha conducido a unas existencias de 13’1
millones de litros en la bodega riojana (12’8 en el 2003) y de 1’01 millones en Torreduero (0’9 en el 2003).

- De los Resultados econémico - financieros del ejercicio 2004 debo destacar:



e E/ crecimiento del 18% de la Cifra de Negocios

e El incremento del 9% de los gastos de personal, debido al crecimiento de un 16% en los efectivos, que afecté
parcialmente en el costo anual.

e La disminucién del 10% de los gastos financieros.

e El crecimiento, que puede ser calificado de excelente, del 52% del beneficio consolidado de las actividades
ordinarias.

e £n Bodegas Torreduero, por primera vez en su corta vida se obtiene un resultado positivo de EBITDA.

e E/ Beneficio Neto se incrementa en un 42%, al repercutirse unos beneficios extraordinarios negativos debidos
a los resultados de Torreduero y a la no admisién a tramite por el Tribunal Supremo a nuestro Recurso contra
las Actas de la Inspeccion de Hacienda de los afios 1995, 1996 y 1997.

e La cotizacion bursatil evoluciond, incrementandose un 17'8% hasta los 9’41 euros. En los dos Ultimos ejercicios
su revalorizacién representé un 40%.

Este conjunto de datos del ejercicio 2004, aun comportando algun elemento negativo, creo que globalmente representa
un gran paso adelante, en gran parte consecuencia directa del desarrollo del Plan Estratégico 2004 en su primer afo.

El Plan Estratégico 2004 de Bodegas Riojanas

Si el contexto estructural antes indicado, aconsejaba una estrategia empresarial orientada al crecimiento, no era menos
cierto, al iniciarse el ejercicio 2004, que era preciso tener en cuenta otro factor de similar importancia. Si nuestra
Sociedad se encontraba implantada en el Sector de los vinos de calidad, con bodegas dentro de la primera
Denominacién de Origen, por su importancia e imagen, la D.O.C. Rioja (méds del 40% de cuota de los vinos con D.O.
en Espafa), con la bodega de Toro acogida a la D.O., con mas fuerte crecimiento en los uUltimos aflos y con una muy
positiva situacion en ambas Denominaciones, no era menos cierto el fuerte incremento de la competencia tanto en el
Mercado Externo como en el Interior. Tal incremento de la competencia viene determinado por los nuevos paises
productores, pero también por el aumento en Espafia de competidores debido a la creacion de nuevas denominaciones
y de nuevas bodegas, tanto en Rioja como en Toro.

Esas consideraciones, unidas a una reaccion positiva frente a los resultados del afio 2003, condujeron en los primeros
dias de enero de 2004 al establecimiento del Plan Estratégico de Bodegas Riojanas 2004. Si durante el periodo 1998-
2003 la principal orientacion de nuestra politica iba dirigida a duplicar y diversificar nuestro potencial productivo, ahora,
a partir del 2004, nuestra estrategia se orienta a “un crecimiento constante de nuestras ventas, para saturar nuestro
potencial productivo en un plazo medio, alcanzando resultados altamente competitivos”. Para conseguir tal objetivo se
ha procedido entre otras medidas a:

- En el area del producto

e lanzamiento en el 2004 del Monte Real Crianza, del Gran Albina 2001, del PeAamonte Rosado y a la
preparacién del primer Reserva de la Bodega de Toro, que se lanzard en el mes de marzo de 2005, bajo la
marca “"Marqués de Pefiamonte”.

e A la creacién del Departamento de I+D+i, tanto para el producto como para su elaboracion.

e Al desarrollo de las Areas de Marketing, de Relaciones Publicas y a la potenciacion del Departamento de Calidad.

- En el area comercial

e Al reforzamiento de la Red de Distribucion nacional y de exportacion, teniendo como objeto la ocupacion
geografica en el primer caso y la concentracion de esfuerzos en algunos paises del segundo.

e Al desarrollo de la Delegacion Comercial propia para Barcelona y su comarca, con idéntico sistema al ya
empleado en la de Madrid.

- En el area de los Recursos Humanos

e Una modificacion importante de la Organizacion de la Empresa.
e Un incremento del Potencial Humano mediante aumento de efectivos en Comercio, Estructura y Departamento
técnico, para hacer frente a los objetivos de crecimiento.

Pero aunque este primer afio del “Plan Estratégico 2004” ha iniciado fuerte y positivamente su andadura en acciones
y resultados, tenemos fundadas esperazas en que su evolucion posterior acrecentara su impacto y nos conducira a la
obtencion de los beneficios futuros que para el mismo nos hemos fijado y que nos permitirdn igualmente enfocar
nuevas vias de desarrollo de nuestra Sociedad.

Y esa esperanza se basa fundamentalmente en la demostrada dedicacion y eficiencia de nuestro personal, ahora
reforzado en su estructura.

En nombre del Consejo de Administracion agradezco a todos nuestros Accionistas su confianza en Bodegas Riojanas,
que espero se vea confirmada por la evolucion futura y presente de nuestra empresa.

\ %

L ]

Luis Zapatero Gonzalez
Presidente de Bodegas Riojanas S.A.
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Bodegas Riojanas, S.A., una de las bodegas emblematicas de la Rioja, fue fundada en
1890 por antiguas familias con tradicion vitivinicola en la localidad riojana de Cenicero,
donde radicaban vifiedos con unas de las mejores uvas de la zona. Signos de esa
tradicion son la puerta de piedra que en 1799 permitia el acceso a los vifiedos familiares
y que ahora se conserva en la entrada de la bodega de Cenicero y muy especialmente,
los premios otorgados a sus vinos incluso con anterioridad a dicha nominacién actual,
como la medalla de oro a la Exposicidon Universal de Barcelona de 1888.

Es precisamente en Cenicero, en el corazén de la Rioja Alta, en la encrucijada que
definen los rios Najerilla y Ebro donde se ubica la bodega original. Esta fue construida
aprovechando un amplio talud de tierra y hoy, después de ocho ampliaciones, nuestras
instalaciones actuales ocupan una superficie de unos 35.000 m? en las que cobijamos
25.000 barricas de roble americano y un botellero de 4.500.000 botellas.

Asi, nuestra capacidad de elaboracion en esa bodega es de 3.000.000 de Kgs. de uva al
ano. Fruto de la decidida apuesta por la calidad en todas nuestras lineas de actuacion,
en septiembre de 1997 se obtuvo la certificacién ISO 9002 emitida por AENOR.

Nuestro crecimiento en Rioja, no se ha limitado a ampliar la bodega de Cenicero. En la
misma Denominacién de Origen, y también en la Rioja Alta, en una zona con
inmejorables condiciones para el cultivo de la vid y el desarrollo y maduracién de la uva,
ampliamos nuestra capacidad con la creacidon de una bodega en San Vicente de la
Sonsierra, localidad situada en la orilla izquierda del rio Ebro. Nuestra capacidad de
elaboracién en esta bodega es de 1.500.000 Kgs. de uva y de 5.000 barricas aproxima-
damente.

En Bodegas Riojanas también apostamos hace dos afios por la diversificacién en la
Denominacion de Origen Toro (Zamora). Basandonos en las ya reconocidas caracte-



risticas de estos caldos elaborados con Tinta de Toro, constituimos Bodegas Torreduero
S.A. La bodega conjuga la ancestral tradicion vinicola toresana con las mas modernas
técnicas enoldgicas, en pos de conseguir vinos de excelente calidad, aportando
innovacion pero manteniendo las particularidades que confieren al vino de Toro un estilo
propio.

Nuestra filosofia de Grupo es trabajar con las mejores uvas cuidadosamente
seleccionadas, para elaborar, criar y desarrollar vinos de alta gama, sin prisa en la
maduracion y en la crianza, pero sin pausa en la blusqueda permanente de la calidad.
He aqui nuestra vocacion, y nuestro futuro, queriendo mantener nuestro ya excelente
Mix de ventas actual.

Controlamos mas de 200 hectareas de los mejores vifiedos de Cenicero, San Vicente de
la Sonsierra y localidades préximas a éstas. La uva que por excelencia se cosecha en La
Rioja es el Tempranillo, pero Bodegas Riojanas posee ademas una de las mayores
extensiones dedicadas al Mazuelo y Graciano dentro de la Rioja, variedades que aportan
una mayor personalidad a los vinos que elaboramos. Contar con uva controlada nos
permite funcionar con seguridad y lograr vinos singulares, originales y de alta calidad.

Bodegas Riojanas absorbe la produccién de unos cien cosecheros de las mejores
localidades de Rioja, como son Cenicero, San Vicente, Abalos, Urufiuela, Villalba de
Rioja, Haro, San Asensio y localidades de Rioja Alavesa. Toda esta uva, propiedad de
agricultores con los que trabajamos desde hace afios, es la que nos permite elaborar
nuestra cifra anual de produccion.
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A lo largo de nuestros mas de 100 afios de historia, los sistemas de elaboracion han
evolucionado desde los tinos de vinificacion de madera de roble de Dalmacia a los mas
modernos depdsitos de acero inoxidable con control de temperaturas pasando por los
tradicionales lagares donde fermentaba la uva entera.

Hoy, empleamos las técnicas mas avanzadas antes de introducir el vino en las barricas
de roble americano y, posteriormente en el botellero, donde nuestros vinos adquieren su
espiritu definitivo. La personalidad de los vinos la marca el vifiedo, el suelo y las
variedades de uva. Sobre esta base elaboramos vinos elegantes, a los que aportamos
estructura y equilibrio en su elaboracién para ofrecérselos a nuestros exigentes
consumidores.

Desde nuestros origenes, Bodegas Riojanas ha tenido una amplia proyeccion
internacional y goza de un gran prestigio en los mercados internacionales, donde sus
productos son reconocidos y apreciados. Ya en los afios 60 éramos lideres de exportacion
de vino de Rioja embotellado y en el segmento de vinos de calidad (crianzas y reservas),
donde nos centramos, nuestro Vifia Albina es una marca de referencia en paises como
Suiza y Alemania, mientras que el Monte Real lo es en Inglaterra y México. Pretendemos
desarrollar todo el potencial productivo y comercial que poseemos, basando nuestro
futuro en un crecimiento constante en los volimenes comercializados, manteniendo el
actual mix de ventas (uno de los mejores de Rioja) y mejorando si cabe la satisfaccion
de nuestros clientes mediante el enfoque hacia la gran calidad de todos nuestros vinos.




NUESTROS VINOS

Desde nuestra fundacién, Bodegas Riojanas ha formado parte de la historia de la Rioja
y durante mas de un siglo, hemos vigilado con sumo cuidado el nacimiento de cada una
de las afiadas de nuestros caldos, desde los vifledos y uvas seleccionadas, hasta su
embotellado. Hoy por hoy, nuestros vinos ofrecen una imagen que responde al estilo de
nuestros consumidores, y son el resultado de nuestro esfuerzo constante para
adaptarnos a los cambios pero sin olvidarnos de los principios que dieron vida a nuestros
primeros vinos.

Asi, obtenemos como resultado caldos que unen los origenes de Bodegas Riojanas con
el saber hacer que aportan los afios de experiencia. Nuestro espiritu innovador y nuestra
pasion por el trabajo, han hecho que nuestros vinos se encuentren dentro de los mas
prestigiosos de la Denominacién de Origen Calificada Rioja, lo que nos ha llevado a
alcanzar un gran reconocimiento nacional e internacional.

En nuestras bodegas, ciencia y tecnologia se alian para servir a la mas ancestral tradicion
vinicola, ya que contamos con sofisticadas instalaciones. Esto, unido a la excelente
calidad de las uvas que seleccionamos, premisa inexcusable de los grandes vinos, es el
aspecto mas mimado y cuidado en Bodegas Riojanas. Durante el afio 2004 hemos
llevado a cabo los cambios de afiadas correspondientes en todos nuestros vinos, tanto
en los superiores y criados como en el resto de vinos, ampliando un afo mas nuestra ya
extensa gama de productos en el continuo esfuerzo por satisfacer a nuestros clientes.

Seguimos disfrutando del privilegio de ser una de las Bodegas que produce vinos de alta
calidad y que desde hace mas de un siglo ha establecido una tradicion en Espafia. Hemos
adquirido la personalidad y el aplomo requeridos para continuar sin descanso la
prolongada misién de sembrar una cultura vinicola en nuestro pais.

Con nuestro deseo de hacer los mejores vinos, en el ejercicio 2004 hemos lanzado el
Nuevo Monte Real Crianza y el Gran Albina Vendimia 2001 y nuevamente, estamos
orgullosos de mostrarles nuestros grandes vinos, cargados de singular personalidad,
bouquet y expresion. Todos ellos con marcas que encierran la esencia de mas de cien
afnos de tradicion y continuo aprendizaje. Algunos de ellos duermen largos afos en
nuestras bodegas donde lentamente se pulen y afinan esperando el momento éptimo de
consumo. En nuestras instalaciones oscuras reposan nuestras botellas hasta el momento
en el que el vino esté en perfectas condiciones para su comercializacion.

Les presentamos los diferentes vinos de Bodegas Riojanas acompafados en cada caso
de sus caracteristicas, recomendaciones para el consumo y la foto que permite reconocer
la presentacidon de cada una de nuestras botellas.

GRAN ALBINA RESERVA 1998

Tempranillo 80%, Mazuelo 15%, Graciano 5%. Seleccién de los mejores vifiedos de
Cenicero en sus pagos y terrufios mis avalados.

Recepeidn de uva recolectada en cajas, escogidas en cinta manualmente. Bodega experimental con
Ias mis avanzadas técnicas enoldgicas en las distintas fases de elaboracion
¥ nuevos procesos fermentativos de ultramaceracién

Crianza de 24 meses en barricas nuevas de las mejores maderas de roble.
Botellero minimo de 12 meses antes de su comercializacion.

Servir entre 16"y 18° C.

Gran vino, superior, especial, de nuevas tendencias. Intenso color ojo picota. Pleno en aromas, lleno de
frutosidad arropada con una excelente madera. Gran extructura en boca, concentrado, untuosamente dnico,
cquilibrado, redondo. Gozoso y largo final.

Un gran vino con cardcter y personalidad.
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GRAN ALBINA VENDIMIA 2001
Tempranillo,Graciano y Mazuelo a partes iguales.
Seleccién de los mejores vifiedos de Cenicero en sus pagos y terrufios mis avalados.
Recepcién de uva recolectada en cajas, escogidas en cinta manualmente, Bodega
experimental con las mds avanzadas técnicas enoldgicas en las distintas fases de
elaboracién y nuevos procesos fermentativos de ultramaceracion

Crianza de 24 meses en barricas nuevas de las mejores maderas de roble.

Botellero minimo de 12 meses antes de su comercializacion.

Servir entre 16° y 18°C.

Gran vino, superior, especial, de nuevas tendencias.
Incenso color rojo picota. Pleno en aromas, lleno de fruosidad arropada con una
excelente madera. Gran estructura en boca, concentrado, untuosamente tanico,
equilibrado, redondo. Gozoso y largo final. Un gran vino con cardcter y personalidad.
La vendimia 2001 fue calificada como excelente.

MONTE REAL GRAN RESERVA
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero.

Elaboracién cldsica con uvas despalilladas y escrujadas con las nuevas
tecnologias de fermentacién y largas maceraciones.

Crianza de 24 a 30 meses en barricas de roble americano realizandose las
correspondiente trasiegas

Botellero minimo de 36 meses antes de su comercializacién

Servir entre 17° y 19°C.

Vinos seleccionados de las mejores afiadas. Se resalta la personalidad de los vinos de Cenicero.
Color ocre rojo con ribetes teja. Conjuncién y riqueza de aromas con cardcter vinoso. Sabor
equilibrado y sensual, dejando una impresién general de opulencia. Con cuerpo y bien constituido
en taninos y acidez. Excepcional persistencia gustativa. En un buen momento de consumo.

VINA ALBINA GRAN RESERVA
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero, Villalba de Rioja y Sonsierra.

boraci6n clsica de uva despalillada y estrujada con larga maceracin
y control fermentativo.

de roble americano realizindose las

Crianza de 24 a 30 meses en barri
correspondientes trasicgas.

Boellero minimo de 3G meses antes de su comercializacion.

Servir enre 17° y 19°C.

Vinos seleccionados de las mejores afiadas. Representativo de los vinos cldsicos de Rioja Alta.
Color rojo cereza con tonos teja. Rico en aromas que van desarrolldndose hasta alcanzar su plenitud y sutilezas
Arménico en la boca, fino y elegante, aterciopelado.

Bien evolucionado y maduro, con gran persistencia gustativa,




VINA ALBINA RESERVA ESPECIAL 1998

Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero, Sonsierra y Villalba de Rioja.

Elaboracién cldsica de uvas despalilladas y estrujadas con las nuevas tecnologias de control de fermentacién y
largas maceraciones.

Crianza de 24 a 30 meses en barricas de roble americano realizando las correspondientes trasicgas.

Botellero minimo de 12 meses antes de su comercializacién.

Botellero minimo de 24 meses antes de su comercializacién.

Muy representativo de los vinos cldsicos de Rioja Alra.
Seleccionado de las mejores afiadas. Color rojo cereza con tonos teja. Elegante en nariz con aromas frucosos y
matices de crianza llenos de plenitud y sutilezas. Bien constiuido en boca con cuerpo y finura, aterciopelado,
equilibrado. Deja sensaciones persistentes y fragantes que atracn a un nuevo sorbo. Buena evolucion en botella.

MONTE REAL RESERVA ESPECIAL 1998
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero.

Elaboracion cldsica de uvas despalilladas y estrujadas con las nuevas

fas de control de y largas

Crianza de 24 a 30 meses en barricas de roble americano realizindose
las oportunas trasiegas

Botellero minimo de 24 meses antes de su comercializacién.

Servir entre 16° y 18°C.

Vino representativo de los mejores vifedos de Cenicero.

Intenso color rojo cereza con ribetes teja. Porente en aromas con carcter vinoso armonizados con notas

de excelente madera. Estructura sensual en boca, sabroso, con cuerpo. Abundantes taninos pulidos y

dulcificados. Impresién de opulencia prolongandose con un magnifico final de gran persiscencia gusta
aduro y bien evolucionado, en un buen momento de consumo

VINA ALBINA RESERVA
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero, Villalba de Rioja y Sonsierra.

Elaboracién cldsica de uva despalillada y estrujada con larga maceracién y control fermentativo.
Crianza de 24 a 30 meses en barricas de roble americano realizindose las oportunas trasiegas.

Botellero minimo de 12 meses antes de su comercializacién.

Servir entre 16° y 18°C

Muy representativo de los vinos cldsicos de Rioja Alta.
Color rubi con ribetes teja, brillante. Elegante en nariz, aromas armoniosos con matices de crianza
y tonos varietales. Fino y bien constituido en boca, con buena acidez y pulidos taninos, muy
cquilibrado. Compleja via recronasal con una fragancia delicada y persistente
Buena cvolucién en borella.
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MONTE REAL RESERVA
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero,
Elaboracién clasica con uvas despalilladas y estrujadas con las nuevas
tecnologias de control de fermentacion y largas maceraciones
“rianza de 24 a 30 meses en barricas de roble americano realizindose las
oporcunas trasicgas.

Botellero minimo de 12 meses antes de su comercializacion.

Servir entre 16° y 18°C.

Se resala la personalidad propa de los vinos de Cenicero
Color incenso rojo cereza con ribetes teja. Aromas limpios y potentes en nariz con armonia entre
crianza en roble y los recuerdos vinosos. Amplia estructura en boca, sabroso, con cuerpo. Taninos pulidos
¥ suavizados. Su aroma sc prolonga por via recronasal con un final largo y persistene
Bien evolucionado y maduro, garantiza larga vida en botella

MONTE REAL CRIANZA
Tempranillo 100%
Procedentes de Cenicero.

Elaboracién clisica con uvas despalilladas y estrujadas con las nuevas tecnologias
de fermentacion y largas maceraciones

Crianza de 18 meses de barricas de roble americano con la realizacién de las
oporcunas trasiegas y su estabiliacion natural.

Botellero minimo de 6 meses antes de su comercializacion.

Servir entre 16° y 18°C

Se resaltan las caracteristicas y personalidad de los vinos de Cenicero es un crianza
de corte moderno adecuado a los gustos y tendencias actuales, en una gama alca
Color intenso, mantiene la fruca y la expresion de la variedad y el terrufio junco a
los matices de crianza con armonia y equilibrio.

En boca resaltamos cuerpo y potencia junto a su suavidad y elegancia

PUERTA VIEJA
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero, Sonsierra y Villalba de Rioja.
Elaboracién cldsica con uvas despalilladas y escrujadas, con las nuevas
tecnologias de control de fermentacién y largas maceraciones
Crianza de 18 meses en barricas de roble americano con estabi
natural en las mismas

Maduracién en botella durante unos seis meses

Servir entre 16° y 18°C

Color rojo picota intenso, brillante.

Aroma muy pronunciado, afrutado, destacan tonos especiados y de madera nueva
Robusto en boca, caricter vinoso y agradablemente tnico, con un final arménico y de gran

persistencia gustativa.



CANCHA
Tempranillo 80% - Mazuelo 15% - Graciano 5%
Procedentes de Cenicero y la Sonsicrra.

Elaboraci6n cldsica con uva despalillada y estrujada con las técnicas mds avanzadas
y con uva entera en lagos de cosechero con maceracién
carbénica.

Servir entre 12°y 14°C.

Se aconseja tomarlo en ¢l afio para apreciar con mis intensidad sus cualidades de
vino joven. Color rojo cereza con tonos violiceos. Brillante. Fragantes aromas
primarios. Fresco, afrutado, varictal. Suave y equilibrado en la boca. Ligeros toques
tdnicos. Carnoso y persistente. Amplia y larga via retronasal con elegantes matices
frucales.

VINA ALBINA BLANCO SEMIDULCE

Alfonso Paso dijo de €l

"Se trata de algo asi como una bebida magica".

Es un vino ligeramente abocads, manteniends el legads enoligico de

los bodegeros franceses que permanecieron en nuestra bodega hasta el afio 1933.

Viura 90% - Malvasia de Rioja 10%
Procedentes de Cenicero.

Servira 6°C.

Color amarillo verdoso con tonos dorados. Aroma muy personal, variado y
varietal

Su secreto estd en el equilibrio del aztcar conera la acidez en su contenido
natural que le confiere cardcter y encanto, discreta dulzura con auténtica
fragancia

VINA ALBINA BLANCO RESERVA 1998
Viura 90% - Malvasia de Rioja 10%
Majuelos de Cenicero. Seleccion de los pagos mds idéneos con cepas viejas y microclima especifico.

Vendimia tardia con luracién y focos de noble. fermentacion de mosto
yema en barricas de madera nueva de roble con paralizacion esponténea resultando un vino
blanco con azicares residuales naturales.

Una experiencia singular y dificilmente repetible.

Crianza de 16 meses en barricas de 225 litros.
Embotellado en donde prosigue su maducién que puede ser positiva durante muchos afos.

Servir entre 6° y 8°C.

Color amarillo paja ligeramente dorado, muy limpio.

Aromas de gran sutileza y personalidad. Recuerdos florales de almendro, miel y vainilla.
Apreciable crianza con perfume de finas maderas.

Paladar meloso dominado por una agradable suavidad. Licoroso, perfectamente asembrado en
caninos dulces y sensible acidez. Sabroso final con excepcional persistencia gustariva.
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VINA ALBINA BLANCO SECO (Fermentado en barrica)

Viura 90% - Malvasia de Rioja 10%
Procedentes de Cenicero.

Vendimia recrasada con ligera sobremaduracion.
Fermentacién natural en barricas nuevas de roble americano.
Permanencia de unos cuatro meses sobre lias con bastoneado diarios.

Servir entre 8° y 10°C.

Color amarillo ligero con reflejos verdosos. Aroma varietal resaltado,
complejo y clegante. Buena estructura, cilido, con cuerpo, untuoso.
Final de boca frutal, largo y persistente.

PUERTA VIEJA ROSADO

Tempranillo 100%
Procedentes de Cenicero.

Maceracién y sangrado en prensas de membrana a bajas presiones.
Limpieza de mostos por centrifugacion. Fermentacion controlada a bajas temperaturas.

Servir entre 6° y 8°C.

Se aconseja tomarlo en el afio para apreciar con mds intensidad sus cualidades de vino joven.
Color entre rosa y fresa muy vivo. Aroma intenso y agradable con marices frescos y afrutados.
Atractivo y ligero al paladar con toques de "crudo”. Gratas y refrescantes sensaciones finales.

PUERTA VIEJA BLANCO

Viura
Procedente de Cenicero.

Mosto obtenido tras la maceracion de la uva a bajas presiones con prensas
de membrana. Limpicza por centrifugacion y fermentacién controlada a
bajas temperaturas en depésicos de acero inoxidable.

Servir entre 62 y 8°C

Se aconseja comarlo en el afio para apreciar con mds incensidad sus cualidades de
vino joven.

Color limpio y brillance amarillo pilido verdoso.

Aroma intenso y elegante, con matices frescos y afrutados. Ligero al paladar con
notas de acidez bien integrada.

Gratas sensaciones finales dejando un graco recuerdo floral




EL ANO 2004 EN LA D.O.C. RIOJA

La comercializacién de los vinos de Rioja en el afio 2004 se ha cerrado con un balance
positivo, tanto desde el punto de vista cuantitativo como cualitativo, dado que el
crecimiento global de las ventas en un 6'3%, no solo ha permitido situar a la
Denominacion por encima de los 250 millones de litros (el maximo alcanzado en el afo
2002), sino que este incremento ha estado protagonizado por el incremento en las
ventas de vinos criados. Mientras que en nuestro anterior informe anual ya
comentdbamos que éstos habian alcanzado su maximo histérico de ventas con 123°3
millones de litros, en este ejercicio 2004, las ventas de vinos con crianza han superado
los 133 millones de litros, suponiendo un 53% de las ventas totales de la Denominacion.

De acuerdo con las estadisticas elaboradas por el Consejo Regulador, las ventas de Rioja
han crecido de forma equilibrada en sus diferentes categorias y mercados, retomandose
nuevamente la tendencia alcista iniciada en el 2001.

El conjunto de las ventas han ascendido a un total de 251’3 millones de litros, un 6'3%
mas que durante el periodo 2003, cuando se alcanzé un volumen de ventas de 236’4
millones de litros. Las ventas en el mercado espanol han representado un 72'5% del
total, con un total de 170’3 millones de litros, mientras que al mercado exterior se han
destinado un total de 69 millones de litros.

Los resultados confirman que la comercializacién de vinos de Rioja mantiene la linea
expansiva de los ultimos afos, confirmando la competitividad de esta Denominacion de
Origen y su progresion constante en todos los mercados, con un afianzamiento de las
categorias de vinos criados en los segmentos de mayor prestigio e imagen de calidad.

La imagen de calidad que Rioja ha alcanzado entre los consumidores es otra de las
claves de su desarrollo actual, una imagen de calidad que combina acertadamente
tradicion y modernidad en la elaboracion de unos vinos con personalidad diferenciada y
que goza de gran credibilidad gracias al sistema de garantias que la Denominacién ha
sido capaz de ofrecer al mercado.

La especializacién de Rioja en los vinos criados, que han alcanzado en 2004 unas ventas
de 133’4 millones de litros (+8%), supera el 53% del total comercializado, confirmando
el acierto de la estrategia seguida por esta histérica Denominacion de Origen, tanto en
la adecuacién de sus productos a la demanda del mercado, como en la decisidon de
comercializar toda su produccion embotellada en origen o en impulsar de forma
inequivoca una politica de calidad, todo lo cual le estd permitiendo afrontar con relativo
éxito la evolucion actual del consumo de vino.

Esta evolucion de las ventas, pone de manifiesto que se ha producido un cierto
afianzamiento en el nivel alcanzado en las ventas de vinos criados en el afio 2004, tanto
en el mercado nacional como en el exterior.

INFORME COMPARATIVO DE COMERCIALIZACION POR CATEGORIAS
(En miles de litros)

CATEGORIA MERCADO INTERIOR MERCADO EXTERIOR TOTALES

2004 2003 % | 2004 2003 % 2004 2003 %
SIN CRIANZA 85.842 80.946 6,0% | 32.061 32.020 0,1% | 117.903 112.966 4,4%
CRIANZA 74.484 68.669 8,5%| 20.302 19.062 6,5% | 94.786  87.730 8,0%

RESERVAS Y
GRANDES RVA.

TOTALES 182,278 170.307 7,0% | 69.012 66.138 4,3% |251.290 236.445 6,3%

21,952 20.692 6,1%| 16.648 15.056 10,6% | 38.601  35.748 8,0%

Datos del Consejo Regulador de la Denominacion de Origen Calificada Rioja
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El impulso a la comercializacion de vinos criados en barrica es consecuencia de la
creciente especializacion de las Bodegas de Rioja en este tipo de vinos, cuyo incremento
sigue la tendencia positiva iniciada hace afios, mientras que las ventas de los vinos
jovenes experimentan una mayor variacion en funcién de los volimenes de la cosecha
y de los precios de cada afio.

INFORME COMPARATIVO DE COMERCIALIZACION POR CLASES DE VINOS
(En miles de litros)

CLASE MERCADO INTERIOR MERCADO EXTERIOR TOTALES

2004 2003 % | 2004 2003 %| 2004 2003 %

BLANCO 9.782  8.852 10,5%| 4.348 4.021 8,1%| 14.130 12.873 9,8%
ROSADO 7.944 7.363 7,9%| 1.837 1.482 23,9%| 9.781  8.846 10,6%
TINTO 164.552 154.091 6,8%]62.826 60.635 3,6%| 227.378 214.726 5,9%

TOTALES |182.278 170.307 7,0%69.012 66.138 4,3%|251.290 236.445 6,3%

Datos del Consejo Regulador de la Denominacién de Origen Calificada Rioja

En este ejercicio, los vinos blancos y rosados han evolucionado positivamente en
relacion con ejercicios anteriores, experimentando crecimientos en las ventas por
encima de los vinos tintos, con crecimientos en el entorno del 10%.

No obstante, se confirma un afio mas la preferencia absoluta por los vinos tintos, que
en el 2004 han representado un 90'5% de los litros comercializados.

MIX DE VENTAS DE LA D.O.C. RIOJA 2003 - 2004

47,8% 46,9%

37,1% 37.7% M ANO 2003

B ANO 2004

SIN CRIANZA CRIANZA RESERVA y GRANDES
RESERVAS

Las ventas en el 2004, han presentado un mix por segmentos que sitla a los vinos de
crianza en un 37% del total, y a los reservas y grandes reservas en el 15%, aproxi-
madamente, en lineas similares al mix alcanzado en el ejercicio 2003.

El Consejo Regulador ha valorado con gran satisfaccidon el resultado general de la
cosecha 2004, que ofrece unas magnificas expectativas de calidad. Estos resultados tan
esperanzadores han sido posibles gracias a la favorable climatologia que ha acompafiado
el desarrollo de la mayor parte del ciclo vegetativo y excepcionalmente durante toda la
época de vendimia, permitiendo una correcta maduracién y un buen estado sanitario del
conjunto de la produccién. En su mayoria la uva entré en bodega sana y con
graduaciones correctas, buena concentraciéon de materia colorante y buenas sensaciones
aromaticas, caracteristicas que sin duda han hecho posible la elaboracién por parte de
las bodegas de vinos de alta calidad, muy aptos para la crianza.



Por otra parte, la cosecha 2004 no solo se ha mostrado generosa en cuanto a su calidad,
sino también desde el punto de vista de su cuantia. Las 58.177 hectareas productivas
en esta vendimia han ofrecido un volumen de cosecha de 470 millones de kilogramos
de uva, lo que representa un incremento de un 7'4% sobre el pasado afio 2003. De esta
produccidon serdn amparados por la Denominacion un maximo de 390 millones de
kilogramos, lo que situara el volumen final de vino amparado en torno a 280 millones
de litros y ofrecera la posibilidad de llevar a cabo una rigurosa seleccion.

Acompafiamos las calificaciones histdricas de la Denominacién de las ultimas décadas:

Ano Calificacion Ao Calificacion Afo Calificacion Ano Calificacion

1937 N 1954 B 1971 M 1988 B
1938 MB 1955 E 1972 M 1989 B
1939 N 1956 N 1973 B 1990 B
1940 N 1957 E 1974 B 1991 MB
1941 B 1958 MB 1975 MB 1992 B
1942 MB 1959 B 1976 B 1993 B
1943 B 1960 B 1977 N 1994 E
1944 B 1961 B 1978 MB 1995 E
1945 M 1962 MB 1979 N 1996 MB
1946 N 1963 N 1980 B 1997 B
1947 MB 1964 E 1981 MB 1998 MB
1948 E 1965 M 1982 E 1999 B
1949 MB 1966 N 1983 B 2000 B
1950 N 1967 N 1984 N 2001 E
1951 N 1968 MB 1985 B 2002 B
1952 E 1969 N 1986 B 2003 B
1953 M 1970 MB 1987 MB 2004 E

MERCADO EXTERIOR Y LA D.O.C. RIOJA

Respecto a la exportacion, que ha crecido un 4'3%, el vino de Rioja sigue mostrado su
dinamismo, ya que esta tendencia contrasta con el retroceso experimentado por las
exportaciones del conjunto de vinos con Denominacion de Origen espafioles segln los
datos de la Direccion General de Aduanas.

Ante la fuerte competencia existente en los mercados exteriores, el buen desarrollo de
la comercializacion de Rioja se basa tanto en su politica de optimizacién de la calidad,
como en la estabilidad en su politica de precios. La favorable evoluciéon de Rioja es
buena prueba de su tradicional vocacion exportadora y del mejor posicionamiento de
imagen que actualmente tiene el vino de Rioja en los principales paises consumidores,
hasta el punto que en mercados tan competitivos como el Reino Unido las ventas de
Rioja han superado en 2004 los 22 millones de litros lo que supone mas de un 19% mas
con respecto a las ventas del afios 2003 y que duplica la cifra de comercializacion del
afio 2000.

Al Reino Unido, principal mercado de Rioja en el exterior, le siguen Alemania con 11’6
millones de litros (-7'7%) y Suiza con 6’2 millones de litros (+7'2%). El caso mas
significativo de crecimiento es Estados Unidos, que con 59 millones de litros de Rioja
importados ha experimentado un crecimiento del 8'8%, superando a Suecia en el
ranking de importadores. También la ventas a Francia, que se ha situado en el noveno
lugar con 1’7 millones de litros, son por segundo afio consecutivo las que mayor
crecimiento del consumo de Rioja ha experimentado (un 20°'83%).

21



22

En conjunto, a pesar de las evidentes dificultades que atraviesa el mercado
internacional, puede decirse que Rioja ha respondido aceptablemente a los retos
planteados, corroborando asi las conclusiones que ofrece el estudio realizado en 10
paises por la consultora ACNielsen, segun el cual el vino de Rioja tenia un excelente
potencial de desarrollo en el mercado internacional "merced a la alta fidelidad de
consumo que consigue entre quienes lo prueban (55%), fidelidad que supera a la del
resto de Denominaciones vinicolas europeas".

Se puede afirmar por tanto que el mercado de la exportacion, retoma el crecimiento
experimentado en el afio 2002, pero de una manera mucho mas contundente, ya que
de los 69 millones de litros comercializados por Rioja en los mercados internacionales,
que han supuesto un incremento de un 4'3%, con respecto a los 66’2 comercializados
en 2003, practicamente la totalidad del incremento se ha centrado casi exclusivamente
en los vinos criados, y de éstos, principalmente en los reservas y grandes reservas, cuyo
consumo ha aumentado mas de un 10%, superando ampliamente al mercado espaol.
En cualquier caso, la exportacion de los vinos de Rioja sigue encabezada por los vinos
jovenes, con 32 millones de litros y aun dista de recuperar los niveles alcanzados en el
afo 1998. En este sentido, la tendencia parece que aun no esta definida, puesto que los
afios precedentes (exceptuando el ejercicio 2002) no han sido tan favorables.

Con un precio medio de 4’28 euros por litro, un 2’'06% menos que el afio anterior, la
facturacién ha alcanzado un total de 295’5 millones de euros, lo que representa un
aumento de un 4'34% en valor. Esta moderacion en el incremento de los precios junto
a la politica de optimizacidn de la calidad constituye la mejor garantia para mantener la
actual estabilidad comercial.




EL ANO 2004 EN BODEGAS RIOJANAS

Bodegas Riojanas ha roto la tendencia a la baja del Ultimo afio y en este afio 2004 se
consolida la recuperacion ya anticipada en nuestro informe anual del afio pasado,
presentando un crecimiento del volumen de litros vendidos del 20% con respecto al afio
precedente.

Bodegas Riojanas también se ha visto influenciada por las causas que han afectado a
los resultados obtenidos en las ventas de los vinos acogidos a la D.O.C. Rioja,
manteniendo su linea expansiva, pero con la diferencia de que durante el 2004, se ha
vendido un 20% mas en volumen, pasando de 2’4 millones de litros a casi 2’9 millones
de litros, datos que se han traducido en unas ventas de 15’8 millones de euros, lo que
ha supuesto un incremento de un 18% con relacion a las ventas en euros alcanzadas en
el 2003, cuando las ventas fueron de 13’5 millones de euros. Se trata por tanto de datos
muy significativos, sobre todo teniendo en cuenta el crecimiento de la D.O.C. Rioja, que
ha sido de un 6'3%. Podemos por tanto considerar que el 2004 ha supuesto un cambio
altamente positivo en la evolucion de nuestra Bodega, ya que por primera vez, se supera
la barrera de los 15 millones de euros, acercandonos en volumen a los 3 millones de
litros vendidos.

El incremento en nuestros volimenes de ventas ha incidido muy positivamente en los
resultados de Bodegas Riojanas, tanto a nivel individual como a nivel consolidado y en
este ejercicio, los beneficios de la actividad ordinaria an experimentado un incremento
por encima del 50% con respecto a los obtenidos en el 2003.

BENEFICIO DE LAS ACTIVIDADES ORDINARIAS
(Periodo 2000 - 2004)
En miles de Euros

3.850

2000 2001 2002 2003 2004

En cuanto a la evolucién del beneficio neto, el incremento no ha sido tan significativo,
como consecuencia de la no admisién a tramite por el Tribunal Supremo del Recurso
presentado por nuestra Sociedad contra las Actas de Inspeccidon de Hacienda de
ejercicios pasados. Este hecho, unido a la repercusidn de los resultados de Torreduero,
ha conllevado a presentar unos resultados extraordinarios negativos de 237 miles de
euros, que han mermado de manera significativa el beneficio neto del Grupo, que ha
sido de 1.034 miles de euros, un 4'2% superior al alcanzado en el 2003. Estos datos,
aun comportando algun elemento negativo, representan un gran avance en nuestra
Sociedad, y unido a las tendencias favorables que se anticipan para el futuro en la Rioja,
y al Plan Estratégico marcado para los proximos afos, nos hacen mantenernos
optimistas en cuanto a la mejora de los ya excelentes resultados para los afos
venideros.

El Mix de Ventas de Bodegas Riojanas sigue ajustandose a nuestra filosofia de maxima
calidad y éste, comparado con el del conjunto de la D.O.C. Rioja continla siendo la
muestra de tan clara diferenciacion. Los datos reflejan una caida en el porcentaje de los
vinos jévenes asi como un mantenimiento de diferenciales positivos muy acusados con
respecto al conjunto de Rioja (53% de vinos con crianza en la Denominacion y un 86%
en nuestro caso) lo que nos sigue situando entre las primeras bodegas por composicidon
de ventas. La calidad superior, que constituye una de nuestras sefias de identidad, sigue
siendo nuestro mayor activo para diferenciarnos de nuestros competidores.
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MIX DE VENTAS DE BODEGAS RIOJANAS
(Periodo 2003-2004)

B Grandes Reservas y Reservas

O Vinos con Crianza
OVinos sin Crianza

Anho 2003 Anho 2004

En este ejercicio nuestra composicion de ventas ha mejorado con respecto al ya
excelente mix de ventas presentado en el 2003 y un afio mas, constituye nuestra mayor
garantia y aval de futuro. Nuestros grandes vinos han supuesto mas de un 86% de la
estructura del Mix mientras que las ventas de vinos joévenes tan solo suponen un 14%,
frente al 18% que representaron en el ejercicio anterior.

Este hecho es muy destacable, sobre todo considerando el volumen de litros vendidos y
su distribucion por segmentos, ya que en concreto, las ventas de nuestros vinos
superiores (grandes reservas) y de nuestros reservas, se han incrementado un 39%, al
tiempo que se han comercializado un 12% mas en volumen de nuestros vinos con
crianza. Si comparamos estos datos con el comportamiento general de las bodegas
acogidas a la D.O.C. Rioja, éstos son todavia mas significativos. Nuestro incremento del
39% en las ventas de Reservas y Grandes Reservas ha sido tan solo del 8% en el global
de la Denominacion para este segmento.

En cuanto al ROE o rentabilidad de los Fondos Propios, se mantiene en este ejercicio en
torno al 5%, en linea con las cifras alcanzadas en el 2001. Este dato, si obvidramos los
resultados extraordinarios negativos obtenidos como consecuencia de la ya apuntada
Inspeccion de Hacienda hubiese alcanzado los mismos niveles obtenidos en el 2002,
cercano al 7%.

EVOLUCION DEL ROE EN BODEGAS RIOJANAS (Periodo 2000-2004)
14%

12% % 11,6%
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En lo que respecta a las inversiones, hemos de resaltar la finalizacién de las obras de
nuestras instalaciones en Cenicero y el mantenimiento de nuestra politica de renovacion
y compra de barricas, tanto en Bodegas Riojanas como en Bodegas Torreduero.

Como todos los afios, el esfuerzo inversor realizado por Bodegas Riojanas, incluye la
compra de uva y vino necesaria para mantener el Mix de Ventas caracteristico de
nuestra Bodega. En correspondencia con los resultados favorables de la cosecha en el



conjunto de la D.O.C. Rioja, durante el 2004, se recepcionaron en las Bodegas de
Cenicero y San Vicente un total de 3.890.820 Kgs. de uva frente a los 3.447.875 Kgs.
de uva recepcionada en el afio 2003, lo que ha supuesto un 13% mas. Estos kilos
equivaldran a mas de 2’8 millones de litros.

Al finalizar el ejercicio las existencias representaban un total de 13’1 millones de litros
en Bodegas Riojanas, lo que permitira incrementar nuestras ventas futuras previstas sin
que éstas vean alterada su composicidon por segmentos.

EVOLUCION DE LAS VENTAS Y DE NUESTRAS EXISTENCIAS

La calidad superior que nos hace seguir centrdndonos en nuestras marcas, nuestro
estilo y nuestro liderazgo han hecho que a lo largo de este afio 2004 nuestra cifra de
negocio haya alcanzado un total de 15’8 millones de euros, habiéndose vendido un
volumen total de 2’8 millones de litros.

Los precios medios de venta de nuestros vinos, se han mantenido practicamente con
respecto a los del 2003, habiendo experimentado una rebaja de menos de un 2%. Los
litros con los que contamos actualmente en existencias, siguen acumulando
significativas plusvalias. Este volumen de existencias, resulta imprescindible para
permitir que en los préoximos afios se produzca el crecimiento en nuestro volumen de
ventas, al mismo tiempo que mantenemos e incluso mejoramos, la actual composicién
de nuestro mix, que hasta la fecha ha supuesto una importante inversion financiera.

EVOLUCION DE LAS EXISTENCIAS DE BODEGAS RIOJANAS
Datos en millones de litros

13,4

13,1

2000 2001 2002 2003 2004

Nuestras existencias correspondientes a los ejercicios 2001 y anteriores, se valoran
utilizando el método del precio medio ponderado. En el caso de las existencias
provenientes de entradas correspondientes al aflo 2002 y siguientes, se valoran de
acuerdo a la nueva ley, diferenciando por afiadas.
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BODEGAS RIOJANAS EN EL EXTERIOR
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En el afio 2004, la evolucion de la comercializacion en los mercados exteriores no ha
sido la misma que en el mercado nacional en lo que al conjunto de la D.O.C. Rioja se
refiere. Para la Denominacidn, mientras que las ventas de vino en el mercado nacional
aumentaron un 7%, los mercados extranjeros han crecido solo un 4'3%. Los mercados
internacionales han reflejado esta ligera mejora en las ventas de vinos con crianza
(6'5%) y en las ventas de reservas y grandes reservas (10'6%), manteniéndose
constantes las ventas de los vinos sin crianza.

En lo que a la evolucién de nuestras exportaciones se refiere, que habia sido muy
positiva en los afios precedentes, en este ejercicio han experimentado un retroceso del
29%, debido a un fuerte descenso de las ventas a algunos paises concretos que han
incidido principalmente en la comercializacién de nuestros vinos con crianza. En cambio,
y en contraposicién a este retroceso, en el segmento de los Reservas y Grandes
Reservas, se ha producido un incremento en su conjunto del 11%, similar al registrado
por la Denominacion.

Si para la D.O.C. Rioja la comercializacidon de sus caldos en el extranjero se encuentra
dentro de sus objetivos, en Bodegas Riojanas, desde hace varias décadas, el mercado
fuera de nuestras fronteras viene configurdndose como una de nuestras metas
prioritarias.

Durante este ejercicio 2004, nuestros consumidores internacionales han vuelto a
demostrar que siguen apostando por la calidad de nuestros excelentes caldos,
consolidando nuestra posicion fuera de nuestro mercado doméstico. Sin embargo, si
bien en el ejercicio 2003 las ventas en el extranjero contribuyeron de una manera muy
significativa a nuestro volumen de negocio, este afio sélo se han comercializado menos
litros, una caida que se sitla por debajo de nuestras expectativas y que en facturacion
ha supuesto un 17% menos.

Teniendo en cuenta que contamos con el mejor activo, nuestros grandes vinos, la
consolidacién de nuestras marcas e imagen es un hecho, tal y como reconocen nuestros
clientes en los mercados internacionales, que no solo siguen demandando nuestros
caldos, sino que ademas esta demanda ha apostado claramente por los reservas y
grandes reservas de nuestra Bodega. Si bien, en este ejercicio, nuestros vinos con
crianza han resultado menos favorecidos.

Al margen de nuestra actual presencia internacional, nuestro objetivo sigue centrandose
en la consolidacion de nuestros caldos en estos mercados y con volimenes superiores
a los que actualmente manejamos, manteniendo nuestra politica de ventas y apostando
por los vinos de calidad criados en barrica, confiando en mejorar y reforzar ain mas
nuestra presencia en el exterior en los proximos anos.

MIX DE VENTAS DE BODEGAS RIOJANAS EN EL MERCADO INTERNACIONAL
(Periodo 2003-2004)
64%
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En este afio 2004, nuestras exportaciones, con una caida en litros del 29%, han
supuesto en torno a un 10% por ciento aproximadamente de las ventas netas en
Bodegas Riojanas (1°7 millones de euros). Las ventas de nuestros vinos jovenes han
representado un 20% del total, mientras que los vinos con crianza, han supuesto un
80% del total exportado. Nuestros reservas constituyen junto a los crianzas una parte
muy importante de nuestro mix en el extranjero.

El perfeccionamiento de nuestros niveles de mix y de precio, comparables a los que ya
tenemos en Espafia, continuara siendo nuestro objetivo para seguir estando presentes
en el extranjero con la imagen de calidad que se merecen nuestras marcas.

MERCADO EXTERIOR, PRINCIPALES IMPORTADORES
DE BODEGAS RIOJANAS EN EL ANO 2004

OTROS REINO UNIDO
20% 26%
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80/0

EEUU
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La distribucién geografica de nuestras ventas por paises se ha visto modificada con
respecto al afio anterior. Dinamarca ha dejado de figurar como uno de nuestros
principales consumidores, convirtiéndose el Reino Unido (26%) seguido de Alemania
(20%) y Suiza, en los principales importadores de nuestros vinos.

Aunque somos conscientes de que la dependencia y la sensibilidad de estos paises ante
las subidas de los precios del vino, influye acusadamente en los datos de nuestra
facturacién en el extranjero, sabemos que cada vez hay mas cultura de vino a la vez
que se exige mas. En este ejercicio, nuestras ventas de vinos criados se han visto
mermadas de manera significativa debido en parte a que Dinamarca, uno de nuestros
principales consumidores, ha supuesto solo un 5% de nuestras ventas, frente a un 34%
del ejercicio 2003. En cualquier caso, estamos convencidos de que en los préximos
ejercicios, nuestras ventas mejoraran significativamente.

En Bodegas Riojanas hemos sabido captar a nuestros clientes con nuestros vinos
elegantes, contando ademas con un atractivo principal de partida que se basa en
nuestras marcas, conocidas a nivel internacional. Por ello, el mantenimiento de éstas y
la fidelidad del consumidor continGian siendo algunos de objetivos basicos de nuestra
filosofia productiva.
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LA D.O. TORO Y SUS VINOS EN EL 2004
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La zona de produccién de la Denominacion de Origen Toro, se encuentra situada al
sudeste de la provincia de Zamora. Comprende parte de las comarcas naturales de
Tierra del Vino, valle del Guarefia y Tierra de Toro y linda con los paramos de Tierra del
Pan y Tierra de Campos. Cuatro rios son los que han modelado el relieve de la zona,
originando un terreno suavemente ondulado con pendientes muy ligeras. De éstos, el
mas importante es el rio Duero, que fluye por la zona de este a oeste pasando por el
término municipal de Toro.

Bodegas Torreduero estd situada en la localidad de Toro, centro de la D.O. Toro. La Villa
se encuentra en lo alto de una colina dominando el histdrico y vinicola rio Duero. Su
historia milenaria cuyo fundamento se basaba en la calidad de sus vinos, esta ya
documentada desde la época de la dominacion romana, alcanzando su maximo
esplendor en la Baja Edad Media y el Renacimiento (S. V a.d.C.). A lo largo de los siglos
XII y XIII los vinos toresanos disfrutaron de privilegios reales, hasta el punto de que el
rey leonés Alfonso IX cedid tierras de Toro a la capital compostelana para la produccion
de los preciados vinos. Ademas, en esta época espléndida de vinos de la zona durante
el siglo XIV, por orden del Rey, se prohibié en Sevilla la entrada de cualquier vino foraneo
a excepcion de los de Toro.

Se dice también que eran los vinos de Toro los que acompafiaron a Cristébal Colén en
su viaje del descubrimiento de América, ya que gracias a su alta graduacion se
conservaban muy bien. También la excelencia de sus caldos tiene una larga tradicion
documentada, siendo los favoritos de la Corte de Madrid en tiempos de los Austrias (S.
XVI - XVII). Destaca también el hecho de que durante el siglo XIX, se exportaron
grandes cantidades de vino de Toro a Francia, reemplazando al vino de vifias afectadas
por la plaga de Filoxera, ya que Toro no se vio afectado por la plaga. Desde entonces,
ha perdurado su fama hasta nuestros dias.

A pesar de esta larga y gloriosa historia, la Denominacién de Origen Toro es
relativamente reciente, ya que consiguio el titulo de D.O. el 29 de mayo de 1987. Si
bien, fue en los afios 90 cuando Toro realmente empezé a cambiar. Adelantando la
vendimia de mediados de octubre hasta mediados de septiembre, los vinos pasaron de
ser vinos fuertes con una alta graduacién alcohdlica a ser vinos elegantes con cuerpo,
un color intenso y mucho mas integrados y modernos. Durante los ultimos cinco afios,
Toro ha visto una ola de inversién y modernizacion de las instalaciones de las bodegas
acogidas a la Denominacién y de sus vinos, que han convertido la zona en una de las
mas modernas de Espafia. Por ello, teniendo en cuenta su reciente creacidn como
Denominacion de Origen, se puede calificar su evolucion como realmente espectacular.

En el ejercicio 2004, las ventas conjuntas de la D.O. Toro han supuesto un crecimiento
del 12% con respecto al ejercicio 2003 y desde su existencia como Denominacion
(1998) hasta el cierre del ejercicio actual, el crecimiento ha sido del 146%, dato que
representa una clara aceptacion de los vinos de Toro, que afio a afio, van consolidando
su posicién en el mercado espafiol, pudiendo afirmar que estos caldos siguen en alza.
Toro definitivamente ya no es una promesa de futuro, sino que comienza a ser una
realidad tangible con vinos de altisima calidad.

En lo que respecta a la evolucidén por segmentos, las ventas de los vinos jovenes, que
incluyen vinos sin crianza y vinos con tres meses de barrica, se han incrementado un
16% vy la comercializacion de reservas y grandes reservas, ha aumentado un 44%.
Resultados muy positivos en comparacion con los vinos con crianza que han
experimentado un retroceso de un 9%

El vino de Toro

El vino de Toro, parte con una gran ventaja para definirse con personalidad propia dentro
del complejo mundo de los caldos de calidad. Posee una variedad de uva autéctona,
Unica, que lleva el nombre de la zona de produccion y ademas, desarrolla unos
estupendos aromas en los vinos de crianza. Esta variedad, la Tinta de Toro, que



pertenece a la familia de la Tempranillo, supone casi el 80% de la superficie total del
vifiedo inscrito en la Denominacion de Origen. El resto, estd formado por la otra
variedad de uva tinta, la Garnacha, y por las variedades blancas de Malvasia y Verdejo.

Destaca por otro lado, el hecho de que mas del 30% de esta variedad de Tinta de Toro,
pertenece al mismo municipio de Toro, y que la Denominacion abarca un total de 16
municipios entre los que ademas del propio de Toro, se encuentra el municipio de
Morales de Toro. Ademas, el 86% de la produccion se origina en la provincia de Zamora,
y el resto, un 14%, en la de Valladolid.

En los dltimos afios estd jugando un papel decisivo la
obtencion de unos vinos de calidad incorporando
modernas tecnologias en las bodegas toresanas que
permiten extraer al vino todos los aromas que de forma
natural posee, equilibrandose por otro lado el alto
porcentaje de alcohol. Siempre que se habla de los vinos H
de Toro se alude a su gran cuerpo, a la franqueza de su
aroma, a la intensidad y al brillo en su color y la
expresion equilibrada y amplia de su sabor. Con las
nuevas técnicas, se ha logrado eliminar la aspereza que
antes impedia expresar los verdaderos aromas del vino,
encontrando asi los vinos de Toro el equilibrio de los vinos
de calidad, sin renegar de su fuerte personalidad que
siempre los ha definido.

La cosecha 2004 en la D.O. Toro.

Las bodegas integradas en la D.O. Toro han recolectado en conjunto 19’6 kilogramos de
uvas, lo que supone un incremento del 20’8 % con respecto a la cosecha del afio 2003,
y de un 654 % con respecto a la del aflo 2002. Por variedades de uva, el 857 %
corresponde a la variedad reina de la D.O. Toro: la Tinta de Toro, mientras que el 9’4 %
corresponde a la Malvasia, el 4’8 % a la Garnacha y tan soélo un 0’1 % a la variedad
Verdejo.

Cabe sefialar la excelente calidad de la uva recogida este afio, ya que al buen trabajo
realizado por los viticultores de la D.O. durante todo el afio se ha unido las buenas
condiciones climatoldgicas que han acompafiado a la vendimia de este ejercicio, que
ademas se puede definir como una vendimia de gran cantidad. Esta cosecha del 2004
permitird nuevamente producir tintos auténticos de Toro con gran color, profundidad y
estructura, manteniendo la fruta y la cremosidad para asegurar un paladar equilibrado.
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BODEGAS TORREDUERO
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Bodegas Torreduero nacié como resultado de la firme apuesta que en Bodegas Riojanas,
con mas de cien afios de experiencia y reconocido prestigio, hicimos hace cuatro anos
por los vinos de las Denominacion de Origen Toro. Y esto fue basandonos en las ya
reconocidas caracteristicas de estos caldos como su excepcional color o sus taninos
genuinos, que ofrecen un gran presente y un enorme potencial futuro. Nuestro reto de
conseguir vinos de calidad con personalidad propia y la ilusidon que en ello pusimos,
hicieron posible que Bodegas Torreduero dejara de ser un proyecto para convertirse en
la realidad que es hoy, y que ha iniciado el camino esperado para alcanzar la madurez
con la evolucién natural de sus vinos.

Bodegas Torreduero conjuga la ancestral tradicion vinicola toresana con las mas
modernas técnicas enoldgicas en pos de conseguir vinos de excelente calidad, aportando
innovacion pero manteniendo las caracteristicas que le confieren su caracter y estilo
propios.

La Bodega, aportando sus propios vifiedos (unas 100 Hectareas plantadas durante los
ultimos afios) y sus modernas instalaciones, aplica rigurosos controles de calidad desde
la vifia seleccionando cuidadosamente la uva, pasando por la elaboracion y crianza en
barricas de roble americano y francés hasta llegar al consumidor final. A través de la
extensa red comercial del Grupo Bodegas Riojanas, tanto a nivel nacional como
internacional, la bodega esta contribuyendo a situar al vino de la D.O. Toro en el lugar
que le corresponde dentro del panorama vinicola internacional.

Bodegas Torreduero, con sus vinos de crianza y de crianza ligera, ha realizado y realiza
una importante aportacién a las ventas de Bodegas Riojanas, pero a partir de ahora, y
& A A una vez que se van consolidando nuestros vinos con

P crianza, hemos empezado a dar salida a nuestro primer
reserva de Toro, por lo que la aportacion al Grupo sera
aun mayor. En el Ultimo ejercicio, las ventas de nuestros
caldos toresanos alcanzaron los 285.000 litros, con un
crecimiento del 29%. De éstos, un 23% fue destinado a
la exportacion.

En correspondencia con los resultados favorables de la
cosecha de la Denominacién, la uva recepcionada y
elaborada en Bodegas Torreduero ha supuesto un paso
muy importante en cantidad y en calidad. En este
ejercicio se han recepcionado un total de 529.000
Kilogramos de uva de la cosecha 2004, entrada que
permitird elaborar del orden de 400.000 litros.

En lo que respecta a las existencias, al finalizar el
ejercicio 2004, ascendieron aproximadamente a 101
millones de litros, frente a los 0’9 del afio 2003 y 0’5 del
afo 2002. Esta cifra permitird el desarrollo futuro
esperado con la segmentacidn de ventas prevista.
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Durante este ejercicio 2004, cuarto afio de elaboracién de Bodegas Torreduero, las
ventas han sido de 284.805 litros, lo que ha supuesto en volumen un 29% mas con
respecto al ano precedente (220.788 litros). En cuanto a la cifra de negocios, ésta ha
sido de 656 miles de euros, lo que representa un crecimiento del 22% con respecto al
ejercicio 2003. Este incremento se debe al incremento experimentado en los vinos
jovenes tintos y los tintos con tres meses de barrica, que ha sido de un 44%, unido
también a un retroceso de los vinos con crianza de un 19%.

Tal evoluciéon, fuertemente positiva, se traduce en que por primera vez desde el inicio
de la Bodega, se presenta un EBITDA positivo. En cuanto a los resultados, las pérdidas
antes de impuestos han representado, a efectos de su consolidacién en el Grupo
Bodegas Riojanas, una disminucion de 134.000 euros.

En el afno 2004, se ha iniciado la comercializacion del Peflamonte rosado y se ha
trabajado para poder lanzar en el ejercicio 2005 el Pefiamonte blanco y el primer reserva
elaborado en Torreduero, el Marqués de Pefiamonte Reserva, un vino de alta calidad que
supondra una importante contribucion al mix de nuestra Bodega Toresana y consecuen-
temente al Mix de nuestro Grupo.

Las instalaciones de Bodegas Torreduero, realizadas con la tecnologia mas moderna
existente en el sector vinicola comprenden la nave de elaboracién de depdsitos de acero
inoxidable, una nave de crianza para la que se dispone de 500 barricas de roble
americano y francés (que se ird incrementando hasta la cifra de las 1.000 previstas),
una linea de embotellado y una zona de crianza en botella, almacén vy las instalaciones
de frio, filtrado, etc., asi como la planta depuradora del conjunto de la Bodega.

Los vinos de Bodegas Torreduero

Peflamonte y Marqués de Pefiamonte, son las marcas con los que iniciamos nuestra
andadura y nuestra presencia comercial actual en los mercados nacionales e interna-
cionales. Nuestra gama de vinos, elaborados al 100% con “Tinta de Toro”, estuvo
inicialmente compuesta por un caldo de crianza ligera. Con la incorporacion de crianzas
y de los tintos jévenes nuestras ventas se han visto muy mejoradas. Los nuevos vinos
que se lanzaran en el afo 2005, el Marqués de Pefiamonte Reserva y el Pefiamonte
blanco, mejoraran ain mas nuestra cifra de negocios actual y la composicion de
nuestras ventas.
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) Seleccién de Vifias Viejas 100% Tinta de Toro.

profundidad

| Sirvase a 18°C.

. ensamblados,

PENAMONTE CRIANZA

Tinta de Toro 100%. Procedente de vifiedos con plancaciones directas de “Vitis vinifera”. Bajas
densidades de cepas, poca produccién y gran rusticidad.

Elaboracion cldsi

ica con uvas despalilladas y estrujadas, fermentacin controlada con maceracién prolongadas

1o que nos permite desarrollar su gran estructura, resaltando su nacural personalidad y una evolucién positiva
alo largo del tiempo.

Crianza de 8 meses en barricas de roble americano y 6 meses de reposo en botella madurando, buscando
resaltar su complejidad y redondez en su cata.

Servir entre 16°y 18° C.

Color cereza intenso con bordes granates. Rico en matices con aromas potentes, vinoso, notas de roble acompafian
sin olvidar los de la uva madura. En boca es cdlido, carnoso, con cuerpo, con contundentes taninos aunque bien

pulidos y dulcificados. Final sabroso y redondo, con gran persistencia. Un vino autéctono en la tendecia actual.

MARQUES DE PENAMONTE RESERVA

Fermentaciones controlada con una larga maceracidn en depésitos de acero inoxidable. Su larga
crianza de veintidés meses en barricas de roble francés y american

miten obtener un vino
) estabilizado de una forma narural, descartando cualquier tipo de clarificacion y filtracién en

\, Rojo intenso con ribees granates, aroma intenso de frutos maduros, notas ahumadas y especiadas
) de madera de gran calidad. En boca carnoso, porente y elegante. Taninos contundentes y bien

MARQUES DE PENAMONTE CRIANZA

“Tinca de Toro” 100%. Procedente de viiedos viejos que han resistido a la filoxera, con amplios
marcos de plantacién, bajas densidades de cepas, poca produccidn y gran rusticidad

Bodega con las més avanzadas técnicas enolégicas en las distintas fases de elaboracién y conrol,
asi como nuevos procesos de 6n para resalcar las fsticas mi
diferenciales en los vinos obeenidos.

Crianza de 12 meses en barricas nuevas de roble francés. Maduracidn en botella por el tiempo
sario para alcanzar su plenitu

Servir entre 16 y 18°C

Rojo picota con ribetes granates. notas tostadas de buena madera junto a la mejor expresion
varietal de uva madura. Gran estructura en boca, aforrado de taninos maduros y carnosos. Potencia
y elegancia. Gozoso y largo final. Un gran vino genuino con cardcter y personalidad.

Muy genuino, lleno de cipicidad




PENAMONTE TRES MESES BARRICA

“Tinta de Toro” 100%. Procedentes de vifiedos con plantaciones directas de sarmientos de *Vitis
vinifera”, bajas densidades de cepas, poca produccion y gran rusticidad

Elaboracién clisica con uvas despalilladas y estrujadas, fermentacion y meceracion muy controladas
buscando un vino tradicional sin resaltando sus isticas mis
pero a la vez moderno y al gusto actual

Ligera permanencia en barricas nuevas de robel americano (tres, cuatro meses) buscando adquirir
finura de color, complejidad de nariz y suavidad en boca

Servir entre 14° y 16°C.

Color intenso, granate con tonos violiiceos, limpio. Aromas potentes, vinoso, muy afrutado, con
notas de madera fina, las justas para limar tonos ardientes y agrestes. En boca es carnoso, cilido,
frutal, con cuerpo, sus abundantes aninos han sido pulidos y dulcificados. Final fuerte de gran
sabor y persistencia. Muy genuino, lleno de cipicidad.

PENAMONTE COSECHA

“Tinta de Toro” 100%. Procedentes de vifiedos de diez a quince afios de edad, cuyas uvas dotan
)

al vino de gran juventud y frucosida

Elaboraci6n con uvas y estrujadas, controlada y
Ultimas tecnologfas para preservar los aromas y sabores propios del fruto.

Servir entre 14° y 16°C.

cortas.

Color cereza picota intenso con tonos violiceos. Aromas potentes de maceracién, notas de frutas
silvestres, regaliz, todo con gran espirituosidad. En boca s carnoso, muy afrutado, con una punta

de frescor que lo hace muy agradable. Final largo y persistente.

PENAMONTE ROSADO

“Tinta e Toro” 85%, Garnacha Tinta 15%.

Elaboraci6n con uva despalillada y estrujada con fermentaciones del mosto yema a bajas temperaturas.

Servir entre 12°C,

Ros frambuesa de aspecto limpio y brillante, expresada su fragancia en fresas y grosellas.Paso en
boca fresco equilibrado. Bien acompafiado con arroz zamorano y bacalao al Ajo Arricro.
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PLAN ESTRATEGICO. FUTURO DEL GRUPO BODEGAS RIOJANAS

Una vez mas, y ante la situacién del mercado al inicio del ejercicio 2004 y la prevista en
el futuro, las lineas fundamentales de las acciones del Grupo Bodegas Riojanas siguen
basandose en el principio basico de nuestra Filosofia Corporativa, que es la prioridad
maéaxima dirigida a la calidad de nuestros vinos y su securizacion en el tiempo. Tomando
como base este principio, nuestra politica a partir de este afio se ha orientado al
crecimiento constante de nuestras ventas con el objetivo de saturar nuestro potencial
productivo en el medio plazo para obtener asi resultados altamente competitivos.

La direccidn seguida por nuestro Grupo ha venido en cierto modo marcada por la
competencia. Tanto por la entrada de nuevos vinos procedentes de nuevos paises, que
inciden directamente en las exportaciones de caldos nacionales, como por el incremento
en Espafia de nuevas Denominaciones y Bodegas acogidas a las mismas.

Al margen de que frente a este incremento de la competencia, la D.O.C. Rioja
incrementa su participacion tanto en el mercado interno como en el mercado exportador
y la D.O. Toro ha afianzado su posicién en el mercado nacional, Bodegas Riojanas no
solo esta presente en las mencionadas zonas vinicolas sino que la trayectoria que se ha
seguido y la imagen forjada, han permitido a nuestro Grupo situarse en una posicion
preferente en cuanto a volimenes y mix de ventas, y sobre todo en los segmentos
superiores de vinos criados.

Si la estrategia principal de los afios precedentes se ha dirigido a centrar nuestro
potencial en ambas Denominaciones, a la evolucion tecnoldgica de nuestras bodegas y
a su diversificacidn, nuestro Plan Estratégico para los proximos afios sigue orientandose
en tres direcciones fundamentales: productos, area comercial y recursos humanos.

En lo que se refiere al area de productos, se ha llevado a cabo el lanzamiento de nuevos
vinos: el Monte Real Crianza, el Gran Albina 2001 y el Pefiamonte Rosado. Igualmente
se ha iniciado la preparacion del Pefiamonte Blanco y del Marqués de Peflamonte
Reserva. Seguimos fomentando nuestra apuesta por la investigacion el desarrollo y la
innovacidon para adecuar nuestros caldos actuales a las exigencias cambiantes de
nuestros clientes y para lanzar nuevos vinos que completen nuestras gamas
generalistas, tanto en los caldos riojanos
como en los toresanos. De esta forma, la
gama total de productos del Grupo Bodegas
Riojanas sigue complementandose con los
vinos elaborados en ambas
denominaciones, lo que supondrd en un
futuro nuevas y crecientes oportunidades de
negocio, que unido a las areas creadas de
marketing de producto de relaciones
publicas, partimos de una sdlida base para
afrontar la creciente competitividad del
mercado.

En materia comercial, se esta reforzando la red de distribucion nacional al objeto de
alcanzar una ocupaciéon geografica maxima que resulte mucho mas eficaz. Para ello, se
han iniciado labores de formacién de nuestro personal orientadas a las nuevas
necesidades competitivas. En el caso del nuestra red de distribucion en los mercados
internacionales, el reforzamiento se hara a nivel global pero se centrard en
determinados paises. En esta linea, y dentro de la politica de reforzamiento, ya
contamos con delegaciones en Madrid y Barcelona desde donde se lleva a cabo una
distribucion directa tanto en esas ciudades como en sus respectivas areas de influencia.

Nuestro equipo de personas se ha visto incrementado tanto cuantitativa como cualitati-
vamente para ser capaces de conseguir todos los objetivos organizativos y de resultados
fijados, de forma que complementen el conjunto de acciones contenidas en nuestro Plan
Estratégico, que vera su continuidad en los ejercicios siguientes.
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INFORMACION BURSATIL

El ejercicio 2004 ha sido en general un afo positivo para la renta variable, y ello a pesar
de la volatilidad presente durante todo el afio como consecuencia de la concentracion de
numerosos riesgos geopoliticos (guerra en Irak y la espiral de violencia tras la guerra,
los atentados del 11 M, los procesos electorales en Espafia y Estados Unidos) y de la
sensibilidad mostrada por el precio del petréleo (+50%). Ante tales acontecimientos, los
mercados europeos en general han registrado un comportamiento alcista y en concreto,
la renta variable en Espafa (IBEX) ha registrado revalorizaciones superiores a un 15%,
dando continuidad a las alzas experimentadas en 2003 tras las fuertes correcciones
sufridas durante los afios 2000, 2001 y 2002.

Por lo que respecta a la evolucién bursatil seguida por nuestra Sociedad, cabe sefialar
que continuamos con la tendencia alcista seguida en el ejercicio 2003. De hecho, a 31
de diciembre, la cotizacion de las acciones de nuestra sociedad, experimentaron un
incremento del 17,8% con respecto al cierre del afio precedente. En estos dos ultimos
afos, la revalorizacion de nuestras acciones ha sido de casi un 40%.

COTIZACION BODEGAS RIOJANAS (2003 - 1er trim. 2004)

10

2002 1T 2003

Pasado el primer trimestre del afio, la cotizacién alcanzd supero la barrera de los 9°00
€, y en el mes de noviembre, se llegd a cotizar a 9’80 €, estabilizandose el valor durante
el periodo restante hasta el cierre del ejercicio.

IBEX 35 vs BODEGAS RIOJANAS (2003 - 1er trim. 2004)

150%

120% -

90% sos i

IBEX 35

60%

2004 1T 2005

A lo largo del afio practicamente no ha sido necesario recurrir a la autorizacion dada en
la Junta General para adquirir acciones propias de la Sociedad. Al finalizar el ejercicio
2004, las acciones en autocartera fueron de tan solo 240 lo que supone un 0°004% del
capital social de la Bodega, inferior al 0 "006% que supuso al final del afio 2003.
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Como se aprecia en el grafico anterior, la cotizacion de Bodegas Riojanas ha venido
comportandose por encima que el resto del mercado, representado por el IBEX 35,

durante casi todo el ano.

DATOS BURSATILES

Numero de acciones

Cotizacion (cierre de ejercicio)
Capitalizacion bursatil (en miles de euros)
Beneficio por accion (euros por accion)
Dividendo por accion (euros brutos por accion)

Rentabilidad por dividendo

PER (numero de veces)

2004
5.440.000
9,41
51.190,40
0,19¢
0,12
1,28%
49,5 x

2003
5.440.000
7,99€
43.465,60
0,18€
0,14
1,75%
44 x

2002
5.440.000
6,73 €
36.611,20
0,25€
0,12
1,78%
29 x

2001
5.440.000
8,80 €
47.872,00
0,19€
0,19
2,16%
46 x

2000
5.440.000
9,00 €
48.960,00
0,41€
0,19
2,11%
22 X

DIVIDENDOS REPARTIDOS POR LA SOCIEDAD

De los 992 miles de euros de beneficio neto obtenidos en el ejercicio 2003, la compafiia
abond en julio de 2004 en concepto de dividendo 0 12 euros brutos por acciéon, lo que
supuso un pay out de un 65 °8%, muy superior al pay out del afio 2003 (63%) y muy
por encima de los afos 2001 (46%) y 2002 (26%).




INFORME ANUAL DE GOBIERNO CORPORATIVO 2004

ANEXO I

INFORME ANUAL DE GOBIERNO CORPORATIVO

SOCIEDADES ANONIMAS COTIZADAS

DATOS IDENTIFICATIVOS DEL EMISOR EJERCICIO 2004

C.I.F. A-26000398

Denominacioén Social:

BODEGAS RIOJANAS S.A.

Domicilio Social:

CARRETERA DE LA ESTACION N°1
CENICERO

LA RIOJA

26350

ESPANA
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MODELO DE INFORME ANUAL DE GOBIERNO CORPORATIVO DE LAS
SOCIEDADES ANONIMAS COTIZADAS

A ESTRUCTURA DE LA PROPIEDAD
A.1. Complete el siguiente cuadro sobre el capital social de la sociedad:

Fecha dltima modificacién Capital social ( €) Namero de acciones
03-10-2000 4.080.000,00 5.440.000

En el caso de que existan distintas clases de acciones, indiquelo en el
siguiente cuadro:

Clase Numero de acciones Nominal unitario
A.2. Detalle los titulares directos e indirectos de participaciones
significativas, de su entidad a la fecha de cierre de ejercicio, excluidos

los consejeros:

Nombre o denominacién Ndmero de acciones NUmero de acciones % Total sobre el
social del accionista directas indirectas (*) capital social

(*) A través de:

Nombre o denominacion social del titular Numero de acciones directas % Sobre el capital social
directo de la participacion

Total:

Indique los movimientos en la estructura accionarial mas significativos,
acaecidos durante el ejercicio:

Nombre o denominacién social del accionista Fecha operacion Descripcion de la operacion

A.3. Complete los siguientes cuadros sobre los miembros del consejo de
administracion de la sociedad, que posean acciones de la sociedad:

Nombre o Fecha primer Fecha ultimo Numero de Nuamero de % Total
denominacion nombramiento nombramiento acciones acciones sobre el
social del consejero directas indirectas (*) capital
social
D. FELIPE NALDA
FRIAS 29-01-1998 21-06-2004 163.423 0 3,004
D. JOSE CARLOS
GOMEZ BORRERO 13-06-2002 13-06-2002 500 0 0,009
D. LUIS FELIPE
CATALAN FRIAS 13-06-2002 13-06-2002 102.393 0 1,882
D. MARCELO FRIAS
ARTACHO 29-09-1997 21-06-2004 35.605 0 0,655
D. ALEJANDRO BEZARES
GONZALEZ 17-06-1998 21-06-2004 4.000 894 0,092
INFAZAR S.L. 28-06-2001 21-06-2004 390.216 0 7,173



VAN GESTION Y
ASESORAMIENTO

EMPRESARIAL, S.L. 28-06-2001 21-06-2004
PREMIER MIX S.A. 13-06-2002 13-06-2002
FRIMON

INVERSIONES Y

ASESORAMIENTO S.L. 28-06-2001 21-06-2004

(*) A través de:

Nombre o denominacion social del titular
directo de la participacion
DNA. MARIA DEL PILAR MUNILLA ARRIEZU
Total:

% Total del capital social en poder del consejo de administracion

489.409 0 8,996
692.240 0 12,725
455.986 0 8,382

Numero de acciones directas

1.024
1.024

42,918

Complete los siguientes cuadros sobre los miembros del consejo de
administracion de la sociedad, que posean derechos sobre acciones de la
sociedad:
Nombre o Numero de Namero de Namero de % Total
denominacion derechos de opcion derechos de opcién acciones sobre el
social del consejero directos indirectos equivalentes capital
social

A.4. Indique, en su caso,

las relaciones de indole familiar, comercial,

contractual o societaria que existan entre los titulares de participa-
ciones significativas, en la medida en que sean conocidas por la
sociedad, salvo que sean escasamente relevantes o deriven del giro o

trafico comercial ordinario:

Nombres o denominaciones sociales relacionados

Tipo de relacién

Breve descripcion

A.5. Indique, en su caso, las relaciones de indole comercial, contractual o

societaria que existan entre

los titulares de participaciones

significativas, y la sociedad, salvo que sean escasamente relevantes o
deriven del giro o trafico comercial ordinario:

Nombres o denominaciones sociales relacionados

Tipo de relacién

Breve descripcion

A.6. Indique los pactos parasociales celebrados entre accionistas que hayan

sido comunicados a la sociedad:

Intervenientes pacto parasocial

% del capital social afectado

Breve descripcion del pacto

Indique, en su caso, las acciones concertadas existentes entre los
accionistas de su empresa y que sean conocidas por la sociedad:

Intervenientes accién concertada

% del capital social
afectado

Breve descripcion de la accién
concertada

En el caso de que durante el ejercicio se haya producido alguna
modificacion o ruptura de dichos pactos o acuerdos o acciones

concertadas, indiquelo expresamente.
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A.7. Indique si existe alguna persona fisica o juridica que ejerza o pueda
ejercer el control sobre la sociedad de acuerdo con el articulo 4 de la
Ley del Mercado de Valores:

Nombre o denominacién social

Observaciones

A.8. Complete los siguientes cuadros sobre la autocartera de la sociedad:
A fecha de cierre del ejercicio:

Numero de acciones directas Numero de acciones indirectas (*) % Total sobre el capital social
240 0 0,004

(*) A través de:

Nombre o denominacién social del titular directo de la Numero de acciones directas
participaciéon

Total:

Detalle las variaciones significativas, de acuerdo con lo dispuesto en el Real Decreto
377/1991, realizadas durante el ejercicio:

Fecha Numero de acciones Numero de acciones % Total sobre el
directas indirectas capital social
Resultados obtenidos en el ejercicio por operaciones de autocartera 0

(en miles de euros)

A.9. Detalle las condiciones y el/los plazo/s de la/s autorizacion/es de la
junta al consejo de administracion para llevar a cabo las adquisiciones
o transmisiones de acciones propias descritas en el apartado A.8.

La Junta General celebrada el 22 de Junio de 2004 aprobd la autorizacion para
la adquisicion de acciones de la propia sociedad durante 12 meses, en cantidad
que no exceda, en valor nominal, del 5% del capital social de conformidad con
lo dispuesto en el articulo 75 y siguientes de la Ley de Sociedades Andnimas,
por un precio minimo de 6,5€ y maximo de 11€

A.10. Indique, en su caso, las restricciones legales y estatutarias al ejercicio
de los derechos de voto, asi como las restricciones legales a la
adquisiciéon o transmisién de participaciones en el capital social:

Ningun accionista podra ejercitar un numero superior al 15 por ciento del total
del capital social con derecho a voto existente en cada momento, con
independencia del nimero de acciones de que sea titular.

En la determinacién del nimero maximo de votos que puede emitir cada
accionista, se computaran Unicamente las acciones de que cada uno de ellos
sea titular, no incluyéndose las que correspondan a otros titulares que hubieran
delegado en aquél su representacidn, sin perjuicio de aplicar asimismo indivi-
dualmente a cada uno de los accionistas representados el mismo limite
porcentual.



La limitacidn establecida en los parrafos anteriores serd también de aplicaciéon
al nimero de votos que, como maximo, podran emitir -sea conjuntamente, sea
por separado- dos o mas sociedades accionistas pertenecientes a un mismo
grupo de entidades, asi como al nimero de votos que como maximo, pueda
emitir una persona fisica o juridica accionista o la entidad o entidades, tambien
accionistas, que aquella controle directa o indirectamente.

A los efectos sefialados en el parrafo anterior, para considerar la existencia de
un grupo de entidades, asi como las situaciones de control antes indicadas se
estara a lo dispuesto en el articulo 4 de la vigente Ley de Mercado de Valores

de 28 de julio de 1998.

B ESTRUCTURA DE LA ADMINISTRACION DE LA SOCIEDAD

B.1. Consejo de Administracion

B.1.1. Detalle el nimero maximo y minimo de consejeros previstos en

los estatutos:

Nimero maximo de consejeros

NUmero minimo de consejeros

12
4

B.1.2. Complete el siguiente cuadro con los miembros del consejo:

nombramiento nombramiento

Nombre o Representante Cargo en el Fecha primer
denominacion social consejo
del consejero
INFAZAR S.L. D. LUIS PRESIDENTE 28-06-2001
ZAPATERO
GONZALEZ VICEPRESIDENTE
FRIMON D. FELIPE VICEPRESIDENTE  28-06-2001
INVERSIONES Y FRIAS
ASESORAMIENTO S.L. ECHEVARRIA
VAN GESTION Y D. VICTOR VICEPRESIDENTE  28-06-2001
ASESORAMIENTO ARTACHO NIETO
EMPRESARIAL S.L.
D. FELIPE NALDA FRIAS  D. FELIPE VICESECRETARIO  29-01-1998
NALDA FRIAS CONSEJERO
D. ALEJANDRO D. ALEJANDRO CONSEJERO 17-06-1998
BEZARES GONZALEZ BEZARES
GONZALEZ
PREMIER MIX S.A. DNA. AGNES CONSEJERO 13-06-2002
NOGUERA BOREL
D. LUIS FELIPE D. LUIS FELIPE CONSEJERO 13-06-2002
CATALAN FRIAS CATALAN FRIAS
D. JOSE CARLOS D. JOSE CARLOS CONSEJERO 13-06-2002
GOMEZ BORRERO GOMEZ BORRERO
D.MARCELO FRIAS D. MARCELO FRIAS SECRETARIO 29-09-1997
ARTACHO ARTACHO CONSEJERO

Fecha ultimo Procedimiento

21-06-2004

21-06-2004

21-06-2004

13-06-2002

13-06-2002

13-06-2002

13-06-2002

13-06-2002

13-06-2002

de eleccion

JUNTA
GENERAL

JUNTA
GENERAL

JUNTA
GENERAL

JUNTA

GENERAL

JUNTA

GENERAL

JUNTA

GENERAL

JUNTA
GENERAL

JUNTA
GENERAL

JUNTA
GENERAL
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Numero Total de Consejeros 9

Indique los ceses que se hayan producido durante el periodo en el consejo de
administracién:

Nombre o denominacién social del consejero Fecha de baja

B.1.3. Complete los siguientes cuadros sobre los miembros del consejo
y su distinta condicion:

CONSEJEROS EJECUTIVOS

Nombre o denominacién social Comisién que ha propuesto su Cargo en el organigrama de

del consejero

nombramiento la sociedad
FRIMON INVERSIONES VICEPRESIDENTE
Y ASESORAMIENTO S.L. EJECUTIVO
D. FELIPE NALDA FRIAS CONSEJERO

CONSEJEROS EXTERNOS DOMINICALES

Nombre o denominacion social Comision que ha propuesto su Nombre o denominacién social

del consejero nombramiento del accionista significativo a
quien representao que ha

propuesto su nombramiento

VAN GESTION Y
ASESORAMIENTO
EMPRESARIAL S.L.
PREMIER MIX S.A.

INFAZAR S.L.
D. LUIS FELIPE CATALAN FRIAS

VAN GESTION Y
ASESORAMIENTO
EMPRESARIAL S.L.
PREMIER MIX S.A.

INFAZAR S.L.
D. LUIS FELIPE CATALAN FRIAS

CONSEJEROS EXTERNOS INDEPENDIENTES
Nombre o denominacién social Comisién que ha propuesto Perfil

del consejero su nombramiento

D. JOSE CARLOS GOMEZ BORRERO

FINANCIERO
D. ALEJANDRO BEZARES GONZALEZ

EMPRESARIO

OTROS CONSEJEROS EXTERNOS

Nombre o denominacién Comision que ha propuesto

social del consejero su nombramiento

D. MARCELO FRIAS ARTACHO

Detalle los motivos por los que no se puedan considerar dominicales o
independientes:

Ha sido Ejecutivo de la Sociedad

Indique las variaciones que, en su caso, se hayan producido durante el
periodo en la tipologia de cada consejero:

Nombre o denominacién social Fecha del cambio Condicién anterior Condicién actual



B.1.4. Indique si la calificacion de los consejeros realizada en el punto
anterior se corresponde con la distribucion prevista en el
reglamento del consejo:

Se corresponde
B.1.5. Indique, en el caso de que exista, las facultades que tienen
delegadas el o los consejero/s delegado/s:
Nombre o denominacién social del consejero Breve descripcion
B.1.6. Identifique, en su caso, a los miembros del consejo que asuman

cargos de administradores o directivos en otras sociedades que
formen parte del grupo de la sociedad cotizada:

Nombre o denominacién social Denominacién social de la entidad Cargo
del consejero del grupo
D. FELIPE NALDA FRIAS BODEGAS TORREDUERO S.A CONSEJERO

B.1.7. Detalle, en su caso, los consejeros de su sociedad que sean
miembros del consejo de administracion de otras entidades
cotizadas en mercados oficiales de valores en Espafia distintas de
su grupo, que hayan sido comunicadas a la sociedad:

Nombre o denominacién social Entidad cotizada Cargo

del consejero
D. ALEJANDRO BEZARES GONZALEZ UNIPAPEL, S.A. CONSEJERO

B.1.8. Complete los siguientes cuadros respecto a la remuneracion
agregada de los consejeros devengada durante el ejercicio:

a) En la sociedad objeto del presente informe:

Concepto retributivo Datos en miles de euros
Retribucion fija 96
Retribucion variable 65
Dietas 0
Atenciones Estatutarias 0
Opciones sobre acciones y/o otros instrumentos financieros 0
Otros 0
Total: 161

Otros Beneficios Datos en miles de euros

Anticipos

Créditos concedidos

Fondos y Planes de Pensiones: Aportaciones

Fondos y Planes de Pensiones: Obligaciones contraidas

Primas de seguros de vida

Garantias constituidas por la sociedad a favor de los consejeros

O O O ©o o o

b) Por la pertenencia de los consejeros de la sociedad a otros
consejos de administracion y/o a la alta direccion de sociedades
de grupo:
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Concepto retributivo Datos en miles de euros

Retribucién fija 0
Retribucién variable 0
Dietas 0
Atenciones Estatutarias 0
Opciones sobre acciones y/o otros instrumentos financieros 0
Otros 0
Total: 0
Otros Beneficios Datos en miles de euros
Anticipos 0
Créditos concedidos 0
Fondos y Planes de Pensiones: Aportaciones 0
Fondos y Planes de Pensiones: Obligaciones contraidas 0
Primas de seguros de vida 0
Garantias constituidas por la sociedad a favor de los consejeros 0
c) Remuneracion total por tipologia de consejero:
Tipologia consejeros Por sociedad Por grupo
Ejecutivos 103 0
Externos Dominicales 39 0
Externos Independientes 13 0
Otros Externos 6 0
Total: 161 0
d) Respecto al beneficio atribuido a la sociedad dominante:
Remuneracion total consejeros (en miles de euros) 161
Remuneracion total consejeros/ beneficio atribuido a la sociedad dominante 6,420

(expresado en %)

B.1.9. Identifique a los miembros de la alta direcciéon que no sean a su
vez consejeros ejecutivos, e indique la remuneracion total
devengada a su favor durante el ejercicio:

Nombre o denominacién social Cargo

Remuneracion total alta direcciéon (en miles de euros) 0

B.1.10.Identifique de forma agregada si existen clausulas de garantia o
blindaje, para casos de despido o cambios de control a favor de
los miembros de la alta direccion, incluyendo los consejeros
ejecutivos, de la sociedad o de su grupo. Indique si estos
contratos han de ser comunicados y/o aprobados por los 6rganos
de la sociedad o de su grupo:

Numero de beneficiarios 5
Consejo de Administracion Junta General
Organo que autoriza las clausulas X
SI NO
éSe informa a la Junta General sobre las clausulas? X



B.1.11.Indique el proceso para establecer la remuneracion de los
miembros del consejo de administracion y las clausulas
estatutarias relevantes al respecto.

De conformidad con el articulo 26 de los Estatutos, la retribucién del
Consejo se fija en el 5% de los beneficios liquidos y con aplicacion del
articulo 130 de la Ley Reguladora.

B.1.12.Indique, en su caso, la identidad de los miembros del consejo que
sean, a su vez, miembros del consejo de administracion o
directivos de sociedades que ostenten participaciones
significativas en la sociedad cotizada y/o en entidades de su

grupo:
Nombre o denominacién social Nombre o denominacién social Cargo
del consejero del accionista significativo

Detalle, en su caso, las relaciones relevantes distintas de las
contempladas en el epigrafe anterior, de los miembros del
consejo de administracion que les vinculen con los accionistas
significativos y/o en entidades de su grupo:

Nombre o denominacion social Nombre o denominacién social Descripcion relacion
del consejero del accionista significativo
INFAZAR S.L. D. LUIS ZAPATERO GONZALEZ REPRESENTANTE EN
EL CONSEJO
DE ADMINISTRACION
VAN GESTION Y ASESORAMIENTO D. VICTOR ARTACHO NIETO REPRESENTANTE EN
EMPRESARIAL, S.L. EL CONSEJO
DE ADMINISTRACION
FRIMON INVERSIONES Y FELIPE FRIAS ECHEVARRIA REPRESENTANTE EN EL
ASESORAMIENTO S.L. CONSEJO DE
ADMINISTRACION

B.1.13.Indique, en su caso, las modificaciones introducidas durante el
ejercicio en el reglamento del consejo.

Durante el Ejercicio 2004, el Consejo de Administracion aprobd el
Reglamento del Consejo de Bodegas Riojanas S.A.. Este Reglamento fue
enviado a la CNMV y se encuentra a disposicion del publico en general en
la pagina web de la sociedad.

B.1.14.Indique los procedimientos de nombramiento, reeleccion,
evaluacion y remocion de los consejeros. Detalle los 6rganos
competentes, los tramites a seguir y los criterios a emplear en
cada uno de los procedimientos.

Se estard a lo dispuesto en la Ley de Sociedades Andnimas, y los
articulos 199, 200, 219, 22° de los Estatutos de la Sociedad. Tambien a
referenciado nombramientos, reeleccion, remocién y evaluacién del
Reglamento de Buena Conducta y el Reglamento del Consejo de
Administracién, asi como cualquier otra norma legal de aplicacion.

B.1.15.Indique los supuestos en los que estan obligados a dimitir los
consejeros.



Los supuestos aplicables en la legislacion vigente

B.1.16.Explique si la funcion de primer ejecutivo de la sociedad recae en
el cargo de presidente del consejo. En su caso, indique las
medidas que se han tomado para limitar los riesgos de
acumulacion de poderes en una Unica persona:

ya

SI NO X

Medidas para limitar riesgos

B.1.17.¢Se exigen mayorias reforzadas, distintas de las legales, en algin
tipo de decision?:

s

SI NO X

Indique como se adoptan los acuerdos en el consejo de
administraciéon, sefialando al menos, el minimo quérum de
asistencia y el tipo de mayorias para adoptar los acuerdos:

Adopciéon de acuerdos

Descripcion del acuerdo Quérum Tipo de Mayoria
Segln la legislacién vigente

B.1.18.Explique si existen requisitos especificos, distintos de los
relativos a los consejeros, para ser nombrado presidente.

s

SI NO X

Descripcion de los requisitos

B.1.19.Indique si el presidente tiene voto de calidad:

s

SI NO X

Materias en las que existe voto de calidad

B.1.20.Indique si los estatutos o el reglamento del consejo establecen
algln limite a la edad de los consejeros:

ya

SI NO X

Edad limite presidente
Edad limite consejero delegado
Edad limite consejero



B.1.21.Indique si los estatutos o el reglamento del consejo establecen

un mandato limitado para los consejeros independientes:

ya

SI NO X

Numero maximo de afios de mandato 0

B.1.22.Indique si existen procesos formales para la delegaciéon de votos

en el consejo de administracion. En su caso, detallelos
brevemente.

Se informara previamente al Presidente del Consejo de Administracion.

B.1.23.Indique el nimero de reuniones que ha mantenido el consejo de

Numero de
Numero de

Nidmero de
Numero de
Numero de
Numero de
Nidmero de

administracion durante el ejercicio. Asimismo, sefale, en su
caso, las veces que se ha reunido el consejo sin la asistencia de
su Presidente:

reuniones del consejo
reuniones del consejo sin la asistencia del Presidente

Indique el nimero de reuniones que han mantenido en el

ejercicio las distintas comisiones del consejo:

reuniones de la comision ejecutiva o delegada

reuniones del Comité de auditoria

reuniones de la Comision de nombramientos y retribuciones
reuniones de la comision de estrategia e inversiones
reuniones de la comision

o o o ~ O

B.1.24.Indique si las cuentas anuales individuales y consolidadas que se
presentan para su aprobacion al consejo estan previamente

certificadas:

z

SI X NO

Identifique, en su caso, a la/s persona/s que ha o han certificado
las cuentas anuales individuales y consolidadas de la sociedad,

para su formulacion por el consejo:

Nombre Cargo
D. SANTIAGO FRIAS MONJE DIRECTOR GENERAL ADJUNTO

B.1.25.Explique, si los hubiera, los mecanismos establecidos por el
consejo de administracion para evitar que las cuentas
individuales y consolidadas por él formuladas se presenten en la

Junta General con salvedades en el informe de auditoria.

B.1.26.Detalle las medidas adoptadas para que la informacién difundida
a los mercados de valores sea transmitida de forma equitativa y

simétrica.
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El Comité de Auditoria verifica la informacién que se va a enviar a la
CNMV y a las Bolsas y hasta que no ha sido enviada dicha informacién

no se difunde por ninglin medio.

B.1.27.¢El secretario del consejo tiene la condicion de consejero?:

si Xx NO

B.1.28.Indique, si los hubiera, los mecanismos establecidos por la
sociedad para preservar la independencia del auditor, de los
analistas financieros, de los bancos de inversion y de las agencias

de calificacion.

B.1.29.Indique si la firma de auditoria realiza otros trabajos para la
sociedad y/o su grupo distintos de los de auditoria y en ese caso
declare el importe de los honorarios recibidos por dichos
trabajos y el porcentaje que supone sobre los honorarios

facturados a la sociedad y/o su grupo.

ya

SI NO X
Sociedad Grupo
Importe de otros trabajos distintos de los de auditoria 0 0
(miles de euros)
Importe trabajos distintos de los de auditoria / Importe 0,000 0,000

total facturado por la firma de auditoria (en %)

Total

0,000

B.1.30.Indique el nimero de aiios que la firma actual de auditoria lleva
de forma ininterrumpida realizando la auditoria de las cuentas
anuales de la sociedad y/o su grupo. Asimismo, indique el
porcentaje que representa el nimero de afos auditados por la
actual firma de auditoria sobre el niimero total de afios en los que

las cuentas anuales han sido auditadas:

Sociedad

Numero de afios ininterrumpidos 11
Sociedad
N© de afios auditados por la firma actual de auditoria / N° de afios 100,000

que la sociedad ha sido auditada (en %)

Grupo

Grupo
100,000

B.1.31.Indique las participaciones de los miembros del consejo de
administracion de la sociedad en el capital de entidades que
tengan el mismo, analogo o complementario género de actividad
del que constituya el objeto social, tanto de la sociedad como de
su grupo, y que hayan sido comunicadas a la sociedad. Asimismo,
indique los cargos o funciones que en estas sociedades ejerzan:

Nombre o denominacion social Denominacion de la % participacion Cargo o funciones

del consejero sociedad objeto



B.1.32.Indique y en su caso detalle si existe un procedimiento para que
los consejeros puedan contar con asesoramiento externo:

si Xx NO

Detalle el procedimiento
Si un Consejero estima necesario la contratacion de expertos externos para asesorarle a el y/o al Consejo, sobre
problemas relacionados con sus responsabilidades, deberd comunicarlo al Presidente, quien lo sometera al
acuerdo del conjunto del Consejo en su siguiente reunidn.

B.1.33.Indique y en su caso detalle si existe un procedimiento para que
los consejeros puedan contar con la informacion necesaria para
preparar las reuniones de los 6rganos de administracién con
tiempo suficiente:

s

SI X NO

Detalle el procedimiento
Dada la facultad y el deber que tiene individualmente cada consejero de recabar y obtener informacién necesaria
para el cumplimiento de su funcidn, estos podran examinar libros registros y documentos, visitar las instalaciones
y dependencias, contactar con los responsables de la Direccion previa peticion al Presidente o Secretario del
Consejo.

B.1.34.Indique si existe un seguro de responsabilidad a favor de los
consejeros de la sociedad.

s

SI NO X
B.2. Comisiones del Consejo de Administracion
B.2.1. Enumere los 6rganos de administracion:

Nombre del 6rgano N° de miembros Funciones
COMITE DE AUDITORIA 3 AJUSTARSE A LO SENALADO EN
LA LEY 44/2002 DE NOVIEMBRE
DE MEDIDAS DE REFORMA DEL
SISTEMA FINANCIERO Y A LO
ORDENADO EN EL ARTICULO
26-BIS DE LOS ESTATUTOS SOCIALES

B.2.2. Detalle todas las comisiones del consejo de administracion y sus
miembros:

COMISION EJECUTIVA O DELEGADA

Nombre Cargo

COMITE DE AUDITORIA

Nombre Cargo

D JOSE CARLOS GOMEZ BORRERO PRESIDENTE
PREMIER MIX, S.A. VOCAL
FRIMON INVERSIONES Y ASESORAMIENTO, S.L. VOCAL

COMISION DE NOMBRAMIENTOS Y RETRIBUCIONES
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B.2.3.

B.2.4.

Nombre Cargo

COMISION DE ESTRATEGIA E INVERSIONES

Nombre Cargo

Realice una descripcion de las reglas de organizacién y
funcionamiento, asi como las responsabilidades que tienen
atribuidas cada una de las comisiones del consejo.

Conforme a la Ley 44/2002 de 22 de Noviembre.

El Comité de Auditoria estara formado por tres consejeros de los que 2
seran no ejecutivos y 1 ejecutivo, eligiéndose su presidente entre los dos
no ejecutivos.

El presidente del Comité deberad ser sustituido cada cuatro afios,
pudiendo ser reelegido una vez transcurrido el plazo de un afio desde su
cese.

Entre otras tiene como competencias:

Informar a la Junta General de Accionistas sobre las cuestiones que en
ella se planteen por los accionistas en materia de su competencia.
Propuesta al Consejo de Administracidon para su sometimiento a la Junta
General de Accionistas, del nombramiento de los auditores de cuentas
Externos de la Sociedad.

Conocimiento del proceso de informacion financiera y de los sistemas de
control interno de la sociedad.

Relaciones con los auditores externos para recibir informacion sobre
aquellas cuestiones que puedan poner en riesgo la independencia de
éstos y cualquiera otros relacionados con el proceso de desarrollo de la
auditoria de cuentas.

Indique, en su caso, las facultades de asesoramiento, consulta y
en su caso, delegaciones que tienen cada una de las comisiones:

Denominacion comision Breve descripcion

B.2.5.

B.2.6.

Indique, en su caso, la existencia de reglamentos de las
comisiones del consejo, el lugar en que estan disponibles para su
consulta, y las modificaciones que se hayan realizado durante el
ejercicio. A su vez, se indicara si de forma voluntaria se ha
elaborado algun informe anual sobre las actividades de cada
comision.

En el caso de que exista comision ejecutiva, explique el grado de
delegacion y de autonomia de la que dispone en el ejercicio de
sus funciones, para la adopcion de acuerdos sobre la
administracién y gestion de la sociedad.



B.2.7. Indique si la composicion de la comision ejecutiva refleja la
participacion en el consejo de los diferentes consejeros en
funcion de su condicién:

ya

SI

NO

X

En caso negativo, explique la composicion de su comision ejecutiva
No existe Comision Ejecutiva

B.2.8. En el caso de que exista la comision de nombramientos, indique
si todos sus miembros son consejeros externos:

s

SI

C. OPERACIONES VINCULADAS

NO X

C.1. Detalle las operaciones relevantes que supongan una transferencia
de recursos u obligaciones entre la sociedad o entidades de su
grupo, y los accionistas significativos de la sociedad:

Nombre o
denominacion

social del accionista

significativo

Nombre o
denominacion
social de la
sociedad o entidad
de su grupo

Naturaleza de la
operacion

Tipo de relacion Importe (miles de
euros)

C.2. Detalle las operaciones relevantes que supongan una transferencia
de recursos u obligaciones entre la sociedad o entidades de su
grupo, y los administradores o directivos de la sociedad:

Nombre o
denominacion
social de los
administradores o
directivos
D. FELIPE FRIAS
ECHEVARRIA
D. SANTIAGO FRIAS
MONJE
D. MIGUEL ANGEL
SAN MARTIN
BARRIOSETA
D. LUIS FELIPE
CATALAN FRIAS
D. FELIPE NALDA
FRIAS

Nombre o
denominacion
social de la
sociedad o entidad
de su grupo
SAT FRIAS-ARTACHO

SAT FRIAS-ARTACHO

SAT FRIAS-ARTACHO

SAT FRIAS-ARTACHO

SAT FRIAS-ARTACHO

Naturaleza de la
operacion

Tipo de relacion Importe (miles de
euros)

VOCAL JUNTA RECTORA

SOCIO

VOCAL JUNTA RECTORA

VICEPRESIDENTE

PRESIDENTE

C.3. Detalle las operaciones relevantes realizadas por la sociedad con
otras sociedades pertenecientes al mismo grupo, siempre y cuando
no se eliminen en el proceso de elaboracion de estados financieros
consolidados y no formen parte del trafico habitual de la sociedad

en cuanto a su objeto y condiciones:

Denominacioén social de la Breve descripcion de la operaciéon Importe (miles de euros)

entidad de su grupo
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C.4.

C.5.

Identifique, en su caso, la situacion de conflictos de interés en que
se encuentran los consejeros de la sociedad, segln lo previsto en
el articulo 127 ter de la LSA.

Se considera que existe conflicto de intereses en todas aquellas situaciones
que provocan o pueden provocar colision entre el interés de la Sociedad
Bodegas Riojanas y los personales del Consejo

Detalle los mecanismos establecidos para detectar, determinar y
resolver los posibles conflictos de intereses entre la sociedad y/o
su grupo, y sus consejeros, directivos o accionistas significativos.

Los Consejeros deberan comunicar al Presidente del Consejo y éste al
Consejo los posibles conflictos de interés a que estén sometidos por sus
relaciones familiares, su patrimonio personal, o cualquier otra causa, sin
perjuicio de las obligaciones derivadas de la normativa societaria.
Igualmente se considerara como conflicto la colisién con otra sociedad que
se pueda considerar controlada por el Consejero de Bodegas Riojanas,
aplicando los criterios establecidos en el articulo 4.2.1 del Cddigo de
Comercio.

D. SISTEMAS DE CONTROL DE RIESGOS

D.1.

D.2.

D.3.

D.4.

D.5.

Descripciéon general de la politica de riesgos de la sociedad y/o su
grupo, detallando y evaluando los riesgos cubiertos por el sistema,
junto con la justificacion de la adecuacion de dichos sistemas al
perfil de cada tipo de riesgo.

La sociedad revisa con periodicidad mensual la situacién general del
mercado y de la compaiia. Semestralmente revisa el Plan Estratégico
empresarial del grupo, para identificar los riesgos del entorno econémico y
del negocio, ajustando la orientacion del mismo.

Indique los sistemas de control establecidos para evaluar, mitigar
o reducir los principales riesgos de la sociedad y su grupo.

Se realiza anualmente un seminario en el que participa el Consejo de
Administracion y el equipo directivo.

En el supuesto, que se hubiesen materializado algunos de los
riesgos que afectan a la sociedad y/o su grupo, indique las
circunstancias que los han motivado y si han funcionado los
sistemas de control establecidos.

Indique si existe alguna comision u otro 6rgano de gobierno
encargado de establecer y supervisar estos dispositivos de control
y detalle cuales son sus funciones.

Identificacion y descripcién de los procesos de cumplimiento de las
distintas regulaciones que afectan a su sociedad y/o a su grupo.

E. JUNTA GENERAL



E.1.

E.2.

E.3.

E.4.

E.5.

Enumere los qudéorum de constitucion de la junta general
establecidos en los estatutos. Describa en qué se diferencian del
régimen de minimos previsto en la Ley de Sociedades Andénimas
(LSA).

Las Juntas Generales, tanto ordinarias como extraordinarias, quedaran
validamente constituidas con el quorum minimo que exija la legislacién
vigente en cada momento segun la naturaleza de los distintos asuntos
incluidos en el Orden del Dia.

Explique el régimen de adopcion de acuerdos sociales. Describa en
qué se diferencia del régimen previsto en la LSA.

Los acuerdos se adoptaran con las mayorias exigidas por la Ley de
Sociedades Andnimas y los Estatutos Sociales.

Cada accionista asistente a la Junta General tendra un voto por cada accién
gue posea o represente, cualquiera que sea su desembolso. No tendran
derecho a voto, sin embargo los accionistas que no se hallen al corriente
en el pago de los dividendos pasivos exigidos, pero Unicamente respecto
de las acciones cuyos dividendos pasivos exigidos estén sin satisfacer, ni
las acciones sin derecho a voto.

No obstante lo dispuesto en el parrafo anterior, ningun accionista podra
ejercitar un niumero de votos superior al 15 por ciento del total del capital
social conforme al articulo 17.2 de los Estatutos Sociales.

A los efectos de determinar el resultado de las votaciones se computaran
los votos emitidos en el acto de la Junta por los asistentes y representados,
asi como los que se emitan por delegacién como consecuencia del ejercicio
de la solicitud publica de representacion en los términos de la delegacidn,
y los que emitan por correspondencia postal o electrénica o por cualquier
otro medio de comunicacién a distancia cumpliendo los requisitos que se
establezcan para ello.

La Presidencia de la Junta comunicara a los accionistas la aprobacién o no
de los acuerdos propuestos a la Junta General cuando tenga constancia de
la existencia de votos suficientes para alcanzar las mayorias requeridas en
cada uno de los acuerdos.

Relacione los derechos de los accionistas en relacion con las juntas
generales, que sean distintos a los establecidos en la LSA.

Para ejercier el derecho de asistencia los accionistas que, individualmente
0 agrupados sean titulares de 50 6 mas acciones inscritas en el correspon-
diente registro de anotaciones en cuenta.

Indique, en su caso, las medidas adoptadas para fomentar la
participacion de los accionistas en las juntas generales.

Indique si el cargo de presidente de la junta general coincide con
el cargo de presidente del consejo de administracion. Detalle, en su
caso, qué medidas se adoptan para garantizar la independencia y
buen funcionamiento de la junta general:

si X NO

Detalle las medidas

53



54

La aplicacion estricta de los Estatutos Sociales y del Reglamento de la Junta General.

E.6.

E.7.

Fecha Junta
General
22-06-2004

E.8.

E.9.

Indique, en su caso, las modificaciones introducidas durante el
ejercicio en el reglamento de la junta general.

En la Junta General celebrada en 2004 se aprobd el Reglamento de la Junta
General, desde su aprobacion y publicacidon no ha sido modificado.

Indique los datos de asistencia en las juntas generales celebradas
en el ejercicio al que se refiere el presente informe:

Datos de asistencia

% de presencia % en representacion % voto a distancia Total %
fisica
47,390 8,820 0,000 56

Indique brevemente los acuerdos adoptados en las juntas
generales celebrados en el ejercicio al que se refiere el presente
informe y porcentaje de votos con los que se ha adoptado cada
acuerdo.

1. Examen y aprobacién de las Cuentas de Pérdidas y Ganancias, Balance
y Memoria del ejercicio 2003, individual y consolidado, asi como propuesta
de distribucién de resultados y censura de la Gestion Social. Aprobado por
Unanimidad.

2. Propuesta de Nombramiento y/o reeleccién de auditores para el ejercicio
2004. Se aprueba por unanimidad la continuidad de PricewaterhouseCoopers
Auditores S.L.

3. Propuesta de nombramiento y/o reeleccion de los miembros del Consejo
de Administracién. Se renueva, por unanimidad, a los consejeros que por
periodo estatutario les correspondia cesar.

4. Se informa sobre el Reglamento del Consejo de Administracion.

5. Se aprueba por unanimidad el Reglamento de la Junta General de
Accionistas.

6. Informe del Sr. Presidente del Consejo de Administracion, sobre la
situacion de Bodegas Riojanas S.A.

7. Autorizacién al Consejo de Administracion para la compra de acciones
propias de la entidad, dentro de los limites establecidos por la legislacién,
que se aprueba por unanimidad.

8. Se realizan una serie de preguntas que son contestadas por el

Presidente u otros Consejeros.

Indique, en su caso, el nimero de acciones que son necesarias para
asistir a la Junta General y si al respecto existe alguna restriccion
estatutaria.

El nimero minimo de acciones para asistir es de 50 acciones.

Existe una limitaciéon de voto conforme al articulo 17.2 de los Estatutos
Sociales y Articulo 20 del Reglamento de la Junta General, por el que se



limita el voto al 15 por ciento del capital social, conforme a lo especificado
en puntos anteriores de este Informe.

E.10.Indique y justifique las politicas seguidas por la sociedad referente
a las delegaciones de voto en la junta general.

Los accionistas que emitan su voto a distancia seran tenidos en cuenta a
los efectos de constitucién de la Junta como presentes.

Los accionistas que deseen realizar voto por correspondencia postal
deberan enviar el correspondiente documento nominativo de voto por
correo que debera ser remitido por correo certificado con acuse de recibo
a Bodegas Riojanas S.A. para su procesamiento y cémputo. Estos envios
deberan ser recibidos en la Sociedad con una antelacién superior a 24
horas de la fecha de celebracion de la Junta en primera convocatoria.

Los accionistas que deseen realizar voto electrénico o delegacion de voto
electronico, deberan seguir las instrucciones que figuran en la pagina Web.

E.11.Indique si la compaiiia tiene conocimiento de la politica de los
inversores institucionales de participar o no en las decisiones de la
sociedad:

s

SI NO X
Describa la politica

E.12.Indique la direccion y modo de acceso al contenido de gobierno
corporativo en su pagina web.

www.bodegasriojanas.com/empresa/inversores

F. GRADO DE SEGUIMIENTO DE LAS RECOMENDACIONES DE GOBIERNO
CORPORATIVO

Indique el grado de cumplimiento de la sociedad respecto de las
recomendaciones de gobierno corporativo existentes, o, en su caso, la
no asuncion de dichas recomendaciones.

En el supuesto de no cumplir con alguna de ellas, explique las recomen-
daciones, normas, practicas o criterios, que aplica la sociedad.

En tanto el documento (nico al que se refiere la ORDEN
ECO/3722/2003, de 26 de diciembre, no sea elaborado, deberan
tomarse como referencia para completar este apartado las recomenda-
ciones del Informe Olivencia y del Informe Aldama.

Detallamos las recomendaciones y la situacion de Bodegas Riojanas S.A. al respecto:

1. Que el Consejo de Administracidon asuma expresamente como nucleo de su
mision la funcidon general de supervision, ejerza con caracter indelegable las
responsabilidades que comporta y establezca un catdlogo formas de las materias
reservadas a su conocimiento.

Se sigue, recogida en el Reglamento del Consejo de Administracion y en la
Guia para el “Buen Gobierno”.

2. Que se integre en el Consejo de Administracion un ndimero razonable de
Consejeros independientes, cuyo perfil responda a personas de prestigio
profesional desvinculadas del equipo directivo y de los accionistas significativos.
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Se sigue, el perfil de los Consejeros independientes responde a personas con
un alto prestigio personal y profesional.

3. Que en la composicion del Consejo de Administracion los consejeros
externos (dominicales e independientes) constituyan amplia mayoria sobre los
ejecutivos y que la proporcidn entre dominicales e independientes se establezca
teniendo en cuenta la relacidn existente entre el capital integrado por paquetes
significativos y el resto.

Se sigue, los Consejeros ejecutivos son ademas dominicales, se guarda la
relacidon entre paquetes accionariales significativos y pequefos accionistas.

4. Que el Consejo de Administracién ajuste su dimensién para lograr un
funcionamiento mas eficaz y participativo. En principio, el tamafio adecuado
podria oscilar entre cinco y quince miembros.

Se sigue. El Consejo cuenta con nueve miembros.

5. Que, en caso de que el Consejo opte por la formula de acumulacién en el
Presidente del cargo de primer ejecutivo de la sociedad, adopte las cautelas
necesarias para reducir los riesgos de la concentracion de poder en una sola persona.

No es de aplicacion ya que el presidente y el primer ejecutivo no son la misma
persona.

6. Que se dote de mayor relevancia a la figura del Secretario del Consejo,
reforzando su independencia y estabilidad y destacando su funcién de velar por
la legalidad formal y material de las actuaciones del Consejo.

Se sigue. El Secretario es una persona de notable influencia en el Consejo y
ademas es asesorado por un Secretario de Actas no Consejero.

7. Que la composicién de la Comisidn Ejecutiva, cuando ésta exista, refleje el
mismo equilibrio que mantenga el Consejo entre las distintas clases de
consejeros, y que las relaciones entre ambos érganos se inspiren en el principio
de transparencia, de forma que el Consejo tenga conocimiento completo de los
asuntos tratados y de las decisiones adoptadas por la Comisidn.

No es de aplicaciéon ya que no existe Comision Ejecutiva, dado el nimero de
Consejeros y el tamafio de la sociedad.

8. Que el Consejo de Administracién constituya en su seno Comisiones
delegadas de control, compuestas exclusivamente por consejeros externos, en
materia de informacion y control contable (Auditoria); seleccién de consejeros y
altos directivos (Nombramientos); determinacion y revisidn de la politica de
retribuciones (retribuciones); y evaluacion del sistema de gobierno
(Cumplimiento).

Se sigue parcialmente, ya que existe el Comité de Auditoria, pero dado el
numero de Consejeros, las actuaciones de los otros posibles comites las realiza
directamente el Consejo de Administracion.

9. Que se adopten las medidas necesarias para asegurar que los consejeros
dispongan con la antelacién precisa de la informacién suficiente, especificamente
elaborada y orientada para preparar las sesiones del Consejo, sin que pueda
eximir de su aplicacion, salvo en circunstancias excepcionales, la importancia o
naturaleza reservada de la informacion.

Se sigue, los consejeros disponen de la informacion necesaria con antelacion
a sus reuniones.



10. Que, para asegurar el adecuado funcionamiento del Consejo, sus
reuniones se celebren con la frecuencia necesaria para el cumplimiento de su
mision; se fomente por el Presidente la intervencion y libre toma de posicién de
todos los consejeros; se cuide especialmente la redaccién de las actas y se
evalle, al menos anualmente, la calidad y eficiencia de sus trabajos.

Se sigue, asi se recoge en el Reglamento del Consejo, el nimero de reuniones
se considera suficiente para cumplir con su mision.

11. Que la intervencidon del Consejo en la seleccion y reeleccion de sus
miembros se atenga a un procedimiento formal y transparente, a partir de una
propuesta razonada de la Comision de Nombramientos.

Se sigue, pero sin existir la Comision de Nombramientos.

12. Que las sociedades incluyan en su normativa la obligacion de los
consejeros de dimitir en supuestos que puedan afectar negativamente al
funcionamiento del Consejo o al crédito y reputacion de la sociedad.

Es obligacién del Presidente del Consejo asegurar la diligencia y lealtad de
todos los Consejeros y la del Consejo en su conjunto y en particular en los casos
de colision de los intereses de la Sociedad con los personales del Consejo.

13. Que se establezca una edad limite para el desempefio del cargo de
consejero, que podria ser de sesenta y cinco afos a setenta afos para los
consejeros ejecutivos y el Presidente y algo mas flexible para el resto de los
miembros.

No se sigue, por la estructura patrimonial de la Sociedad.

14. Que se reconozca formalmente el derecho de todo consejero a recabar y
obtener la informacion y el asesoramiento necesarios para el cumplimiento de
sus funciones de supervision , y se establezcan los cauces adecuados para el
ejercicio de este derecho, incluso acudiendo a expertos externos en
circunstancias especiales.

Se sigue, recogido en el Reglamento del Consejo.

15. Que la politica de remuneracion de los consejeros, cuya propuesta,
evaluacion y revisidon debe atribuirse a la Comision de retribuciones, se ajuste a
los criterios de moderacién, relacidn con los rendimientos de la sociedad e
informacion detallada e individualizada.

Se sigue, exceptuando la informacidn individualizada, ya que podria colisionar
con el derecho a la intimidad.

16. Que la normativa interna de la sociedad detalle las obligaciones que
dimanan de los deberes generales de diligencia y lealtad de los consejeros,
contemplando, en particular, la situacién de conflictos de intereses, el deber de
confidencialidad, la explotacion de oportunidades de negocio y el uso de activos
sociales.

Se sigue y asi viene recogido en el Reglamento Interno de Conducta, Guia de
Buen Gobierno y Reglamento del Consejo.

17. Que el Consejo de Administracion promueva la adopcién de las medidas
oportunas para extender los deberes de lealtad a los accionistas significativos,
estableciendo, en especial, cautelas para las transacciones que se realicen entre
éstos y la sociedad.

No aplicable, ya que los accionistas significativos son miembros del Consejo de
Administracion y se encuentran obligados como tales.
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18. Que se arbitren medidas encaminadas a hacer mas transparente el
mecanismo de delegacion de votos y a potenciar la comunicacion de la sociedad
con sus accionistas, en particular con los inversores institucionales.

Se sigue, recogido en el Reglamento de la Junta General y pagina Web.

19. Que el Consejo de Administracién, mas alld de las exigencias impuestas
por la normativa vigente, se responsabilice de suministrar a los mercados
informacién rapida, precisa y fiable, en especial cuando se refiera a la estructura
del accionariado, a modificaciones sustanciales de las reglas de gobierno, a
operaciones vinculadas de especial relieve o a la autocartera.

Se sigue, con la especial supervisién del Comité de Auditoria.

20. Que toda la informacidn financiera peridédica que, ademas de la anual, se
ofrezca a los mercados se elabore conforme a los mismos principios y practicas
profesionales de las cuentas anuales, y antes de ser difundida, sea verificada por
la Comision de Auditoria.

Se sigue.

21. Que el Consejo de Administracion y la Comision de Auditoria vigilen las
situaciones que puedan suponer riesgo para la independencia de los auditores
externos de la sociedad y, en concreto, que verifiquen el porcentaje que
representan los honorarios satisfechos por todos los conceptos sobre el total de
los ingresos de la firma auditora, y que se informe publicamente de los corres-
pondientes a servicios profesionales de naturaleza distinta a los da auditoria.

Se sigue, esta responsabilidad recae sobre el Comite de Auditoria.

22. Que el Consejo de Administracidon procure evitar que las cuentas por él
formuladas se presenten a la Junta General con reservas y salvedades en el
informe de auditoria, y que, cuando ello no sea posible, tanto el Consejo como
los auditores expliquen con claridad a los accionistas y a los mercados el
contenido y el alcance de las discrepancias.

Se sigue, no hay reservas ni salvedades en las cuentas anuales.

23. Que el Consejo de Administracién incluya en su informe publico anual
informacidén sobre sus reglas de gobierno, razonando las que no se ajusten a las
recomendaciones de este Codigo.

Se sigue
Ademas de otras recomendaciones del informe Aldama:

Toda sociedad habria de dotarse de un conjunto de reglas o criterios de
gobierno corporativo incluyendo, al menos los Reglamentos de la Junta General
y del Consejo de Administracion.

Se sigue, Bodegas Riojanas cuenta desde 2004 con Reglamento de la Junta
General y Consejo de Administracion, asi como Reglamento Interno de Conducta.

Las empresas cotizadas deben tener una pagina Web a través de la cual
puedan tanto informar a sus accionistas, inversores y al mercado en general de
los hechos econdémicos y de todos aquellos de caracter significativo que se
produzcan en relacién con la sociedad, como facilitar la participacion de los
accionistas en el ejercicio de su derecho de informacidn, y en su caso, de otros
derechos societarios.

Se sigue, toda esta informacion se encuentra recogida en:

www.bodegas riojanas.com



Con ocasién de la celebracidn de las Juntas Generales de Accionistas, y desde
su convocatoria, la sociedad deberia informar del contenido integro de todas las
propuestas de acuerdo que se vayan a someter a la Junta, utilizando para ello
la propia pagina Web.

Se sigue, informacion disponible en la pagina web de la compafiia.

Una vez elegidos los consejeros externos dominicales o independientes por la
Junta General, el Consejo de Administracién no deberia proponer su cese antes
del cumplimiento del periodo estatutario para el que fueron nombrados, salvo
por causas excepcionales y justificadas, aprovadas por el Consejo de
Administracion, previo informe de la Comision de Nombramientos.

Se sigue, desde sus nombramientos ningin Consejero externo dominical o
independiente ha sido cesado.

G. OTRAS INFORMACIONES DE INTERES

Si considera que existe algin principio o aspecto relevante relativo a
las practicas de gobierno corporativo aplicado por su sociedad, que no
ha sido abordado por el presente Informe, a continuacion, mencione y
explique su contenido.

Dentro de este apartado podra incluirse cualquier otra informacion,
aclaracion o matiz, relacionados con los anteriores apartados del
informe, en la medida en que sean relevantes y no reiterativos.

En concreto, indique si la sociedad estd sometida a legislacion
diferente a la espafola en materia de gobierno corporativo y, en su
caso, incluya aquella informacion que esté obligada a suministrar y sea
distinta de la exigida en el presente informe.

En referencia al apartado A.4

Explicar que existe una relaciéon familiar de segundo grado entre accionistas de
Van Gestion y Asesoramiento empresarial S.L. e Infazar S.L.

En referencia al apartado B.1.6

Existen personas juridicas que son miembros del Consejo de Administracion de
Bodegas Riojanas s.a. cuyos representantes, personas fisicas son miembros del
Consejo de Administracién de Bodegas Torreduero S.A.

D. Victor Artacho Nieto Consejero de Bodegas Torreduero S.A.
D. Luis Zapatero Gonzalez  Presidente de Bodegas Torreduero S.A.
D. Felipe Frias Echevarria Consejero Delegado de Bodegas Torreduero S.A.

En referencia al apartado C.2

Aclarar que la S.A.T. Frias-Artacho, es una sociedad en la que participan las
personas detalladas en dicho apartado, cuya relacion comercial con Bodegas
Riojanas S.A. se basa en la venta a precios de mercado de la uva que esta
sociedad posee a Bodegas Riojanas S.A., por un importe de 573 miles de Euros,
asi como un contrato de aparceria, segun usos y costumbres, para la llevanza
de las tierras que Bodegas Riojanas S.A. posee.

Este informe anual de gobierno corporativo ha sido aprobado por el Consejo
de Administracion de la sociedad, en su sesion de fecha 29-04-2005.

Indique los Consejeros que hayan votado en contra o se hayan abstenido
en relacion con la aprobacién del presente Informe.
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ORDEN DEL DIA DE LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS

De acuerdo a lo previsto en los estatutos sociales, el Consejo de Administracién de la
Sociedad ha acordado convocar a sus accionistas a Junta General Ordinaria y
Extraordinaria, que tendra lugar en primera convocatoria a las once horas del dia 7 de
junio de 2005 en el Salén de Actos de Bodegas Riojanas, S.A., en la calle Doctor Ruiz de
Azcarraga 1, en Cenicero (La Rioja) y a la misma hora del dia siguiente, si procede, en
segunda convocatoria, con el siguiente Orden del dia:

10.- Examen y aprobacion, si procede, de la Cuenta de Pérdidas y Ganancias, Balance y
Memoria del ejercicio 2004, individual y consolidado, asi como la propuesta de
distribucion de resultados y censura de la Gestion Social, facultando a miembros del
Consejo de Administracion solidariamente para el depdsito en el Registro Mercantil de la
certificacion de la aprobacion de la aplicacion del resultado y un ejemplar de las cuentas,
con facultades para subsanar defectos que se produjeren.

20.- Propuesta de nombramiento y/o reeleccion de auditores para el ejercicio 2005.

30.- Propuesta de nombramiento y/o reeleccion de los miembros del Consejo de
Administracion.

40 - Informe del Sr. Presidente del Consejo de Administracion.

50.- Autorizacion al Consejo de Administracion para la adquisicion de acciones propias de
la entidad, de conformidad con lo dispuesto en los arts. 75 y siguientes de la Ley de
Sociedades Anénimas.

6°.- Ruegos y preguntas.

70.- Lectura y aprobacion, si procede del acta, asi como la designacion de socios para la
firma de la misma.

Se hace constar a los efectos previstos en la ley que cualquier accionista puede obtener
de forma inmediata y gratuita el contenido de los documentos que han de ser sometidos
a la Junta General.

Conforme a los Estatutos de la Sociedad, tendran derecho de asistencia aquellos
accionistas que, con cinco dias de antelacion, tengan inscritas en el correspondiente
Registro de anotaciones en cuenta y lo acrediten mediante la correspondiente tarjeta de

asistencia, cincuenta o mas acciones a su nombre, pudiendo agruparse entre si los que
no alcancen tal cifra.

Cenicero, 2 de mayo de 2005
EL SECRETARIO DEL CONSEJO DE ADMINISTRACION

D. Marcelo Frias Artacho
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