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Tercera Part

ALTRES ASSIGNATURES OPTATIVES OFERTES PEL CENTRE
Tema7 FACTORS D'EXIT I FRACAS DE LES NOVES EMPRESES

Definicions d’exit i fracas de noves empreses. | 20271 - DRET MERCANTIL = PROPIETAT INDUSTRIAL I CONTRACTES
Criteris generics per valorar el possible exit d’'una empresa.

La relacio entre els promotors i I'organitzacié del treball a 'interior de 'empresa.
La problematica especifica de les PIMES.
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Objectius

[assignatura «Propietat industrial 1 contractes mercantils» té com objectiu prioritari

Tema8 POLITIQUES DE FOMENT I AJUDA A LA CREACIO DE NOVES proporcionar a 'alumne un estudi teorico-practic del Dret industrial 1 dels contractes

EMPRESES mercantils.

1. Objectius de les politiques de foment i creacié d’empreses.

2. lipus de politiques de foment i creacio d’empreses.

3. Realitat de les politiques de foment i creacid d’empreses.

4. Politiques locals de foment i creacié d'empreses: el cas de Sabadell.

103 - yracty : - 1 ‘ W= Tat & =)
Aixi, mitjangant I'analisi i la resoluci6 de casos practics, s'ofereix una perslpr.rctnfa tant d_{.,
la regulacio com dels criteris d’aplicacio del Dret de la cnmlmtenc:}H (nacional ; comuni-
tari). i del Dret de la propietat industrial. que es configuren com instruments fonamen-
tals per a la proteccio de 'empresa.
‘ : 1 + =iy FE .y - iy o =5 B -'¢ E
Bibliografia [n una segona part s’aborda I'estudi d aquells contractes mercantils més utilitzats, o qu

un major interés puguin aportar al funcionament de I'empresa.
~BERMEIO, MANUEL; RUBIO, ISABEL; DE LA VEGA, IGNACIO: La creacion de la empresa pro-

pia. McGraw-Hill. Instituto de Empresa. 1994.
—BUENO, EDUARDO: MORCILLO, PATRICIA: La direccion eficiente. Editorial Piramide. 1993. |

Es recomana haver cursat préviament I'assignatura 20243 Introducci6 al dret i1 dret mer-

cantil.
—DRUCKER, PETER F.: La innovacion y el empresario innovador. Planeta Agostini, S.A.
~IMPI: Agenda para la creacién de empresas. Ministerio de Industria. Comercio y Turis- Programa
mo. Coleccion Estudios. 3a edicio.
—-LUDEVID, M.; OLLE, M.: Cédmo crear su propia empresa. Factores clave de gestion. Mar- | DRETINDUSTRIAL
combo. Boixareu Editores. |
~MAQUEDA LAFUENTE, F. I.: Creacion y direccion de empresas. Ariel Economia. 1994, |. Dretindustrial: concepte 1 cnnlmg}tt. |
~MAQUEDA LAFUENTE, F. L: Como crear y desarrollar una empresa. Planificacion y con- 2. Dret de la competéncia: Uﬂl’lﬂ{i[:)lt-.‘ 1 contingul.
trol de actividades. Ed. Deusto. 3. Dret nacional de la competencia. '
~-NUENO, PEDRO: Emprendiendo. El arte de crear empresas v sus artistas. Lxpansion. | 3.1  Dretde la competéncia desllcjﬂl..
Deusto. 1994, 3.2  Dret de defensa de la competencia.
Revista mensual Ideas y negocios. “Revista mensual para emprenedores”. | 4. Dret comunitari de la mmpgléncia.
Avaluacio 5. Dret de la propietat industrial.

5.1 Patents.

L'avaluacio constara de dos components: la qualificacié obtinguda en I’elaboracié d’un 5.2 Models d’utilitat. IR e e—
treball obligatori i la mitjana obtinguda per avaluacié continua (exercicis practics, inter- | 5.3 Signes distintius: marca, nom r.:mnv.::rt:lal_l retc::l. ClCE s
vencions a classe i treballs voluntaris). La ponderacié dels dos components sera d’un 70 - | 54 Proteccid internacional de la propietat industrial.

30 % respectivament.

I CONTRACTES MERCANTILS

|. Les obligacions i els contractes mercantils. W
2. La compravenda mercantil 1 contractes afins a la compravenda: el contra
ministrament i estimatort. . -
| S10 MErc: 3 acte de fran
3. Contractes de distribucio: el contracte de concessio mercantil 1 el contract

te de sub-

quicia.
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4. Contractes de transmissié de béns immaterials: transmissio del dret de patent, con-
tractes de transferéncia de tecnologia estrangera, cessio i llicéncia de marcea.
Contractes de collaboracié: comissio, agéncia, mediacié o corretatge,

6. Contractes de finangament: Préstec, compte corrent comercial, arrendament finan-
cer 0 «leasing». El contracte de factoring.

Contractes bancaris,

Contracte de transport.

9. Contracte d’asseguranca.

N
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Bibliografia

—BAyLos Corroza, H.: Tratado de Derecho Industrial. Civitas. Madrid. 1993.
—FERNANDEZ-LERGA GARRALDA, C.: Derecho de la Competencia (Cominidad Europea v
Fispana) Aranzadi. Madrid, 1994,

~VICENT CHULIA, F.: Compendio critico de Derecho mercantil, Tom Ivol 2 i Tom lI.
Bosch. Barcelona, 1991,

=

El professor facilitara la bibliografia especialitzada en comencar el curs.
Avaluacio

L assignatura s’avaluara mitjangant la realitzacid d’un examen final de caracter teorico-
practic.

20273 -1- IDIOMA EMPRESARIAL - INTRODUCCIO A 1L’ANGLES
Objectius

L'objectiu principal del curs d'anglés de I'Escola Universitaria d’Estudis Empresarials
de Sabadell consisteix a familiaritzar els estudiants, que ja tenen un coneixement bisic
d’aquest idioma a nivell gramatical, amb el vocabulari técnic i les estructures propies de
IFangles empresarial.

Per aconseguir-ho es dedica part del curs a I'elaboraci6 i interpretacié de cartes comer-
cials i télexs, factures i estats de comptes, aixi com a la descripcié de grafics utilitzant la
terminologia apropiada. S’analitzen diferents textos d’interes i per fomentar la capacitat
de comprensi6 dels estudiants, aquests han d’assistir setmanalment a les classes de video
en les que es projecten diverses pellicules especialitzades en angleés empresarial.

Programa

L. Business Letters: Layout of a letter; Comparison personal letters/commercial letters
2. Letters of: Application; Enquiry; Reply to enquiries; Offers; Reminding; Apology
3. Booking a hotel
4. Telex/Telegram
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5. Telefax

Review of passive voice, prepositions, connectors, reported speech...
Analysis of different texts. Video: “Person to Person”, and others.

Es valorard la participacié a classe i el lliurament periddic d’exercicis i treballs. A més,

s’hauran de lliurar obligatoriament els resums de diferents textos a decidir a classe.
Durant el curs s'utilitza com a llibre de text un dossier elaborat pel Departament

d’Angles de TEUEE de Sabadell que pot adquirir-se al mateix Centre.

Bibliografia

_Bruce. K.: Telephoning. LLongman Business English Skills, 1987.

_Comrort. . et al.: Business Reports in English, CUP, 1984, | |
M. D.: McKellen. J. S.: Commercial Correspondence in English, Nelson, 1977,

—Spooner, rs, Nelson, 1978.

~Spooner, M. D.; McKellen, J. S.: Practical Business Lelte
_Wilson. M.: Writing for Business, Nelson, 1987.

20273 -2- IDIOMA EMPRESARIAL - INTRODUCCIO AL FRANCES

Objectius

" Ll B L) : LS Ll E En
Aquest curs de frances ofereix una eina de perfeccionament de les competencie

frances i un coneixement de la comunicacio professional.

Els objectius que s’ha d’aconseguir son:

L L . L . ; = * l'lI = = ] !é
~Comprendre missatges sobre temes eConoOmiIcs difosos pels mitjans de comunicacio,
com la radio, la televisio. -~ -
_Comprendre converses telefoniques 0 missatges de contestador de caire cun:nerf:i :3

~Comprendre un interlocutor 1 mantenir una conversa sobre temes €CoOnoOMIE:

comercials.
_Llegir i utilitzar articles de prems | |
exposar el seu punt de vista oralment 1 per escrit.
—Redactar missatges, cartes comercials, telegrames.
Per la qual cosa es desenvoluparan, al llarg del curs, tota mena

a no especialitzada sobre temes SOCIO economics

d’activitats a I’'entorn dels

segiients documents:

—Converses telefoniques.

~Documents video. L |
_Cartes comercials i altres documents (formularis, circulars, telegrames, fax).

~Articles de premsa francesa.





