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4. Contractes de transmissié de béns immaterials: transmissio del dret de patent, con-
tractes de transferéncia de tecnologia estrangera, cessio i llicéncia de marcea.
Contractes de collaboracié: comissio, agéncia, mediacié o corretatge,

6. Contractes de finangament: Préstec, compte corrent comercial, arrendament finan-
cer 0 «leasing». El contracte de factoring.

Contractes bancaris,

Contracte de transport.

9. Contracte d’asseguranca.
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El professor facilitara la bibliografia especialitzada en comencar el curs.
Avaluacio

L assignatura s’avaluara mitjangant la realitzacid d’un examen final de caracter teorico-
practic.

20273 -1- IDIOMA EMPRESARIAL - INTRODUCCIO A 1L’ANGLES
Objectius

L'objectiu principal del curs d'anglés de I'Escola Universitaria d’Estudis Empresarials
de Sabadell consisteix a familiaritzar els estudiants, que ja tenen un coneixement bisic
d’aquest idioma a nivell gramatical, amb el vocabulari técnic i les estructures propies de
IFangles empresarial.

Per aconseguir-ho es dedica part del curs a I'elaboraci6 i interpretacié de cartes comer-
cials i télexs, factures i estats de comptes, aixi com a la descripcié de grafics utilitzant la
terminologia apropiada. S’analitzen diferents textos d’interes i per fomentar la capacitat
de comprensi6 dels estudiants, aquests han d’assistir setmanalment a les classes de video
en les que es projecten diverses pellicules especialitzades en angleés empresarial.

Programa

L. Business Letters: Layout of a letter; Comparison personal letters/commercial letters
2. Letters of: Application; Enquiry; Reply to enquiries; Offers; Reminding; Apology
3. Booking a hotel
4. Telex/Telegram
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5. Telefax

Review of passive voice, prepositions, connectors, reported speech...
Analysis of different texts. Video: “Person to Person”, and others.

Es valorard la participacié a classe i el lliurament periddic d’exercicis i treballs. A més,

s’hauran de lliurar obligatoriament els resums de diferents textos a decidir a classe.
Durant el curs s'utilitza com a llibre de text un dossier elaborat pel Departament

d’Angles de TEUEE de Sabadell que pot adquirir-se al mateix Centre.
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20273 -2- IDIOMA EMPRESARIAL - INTRODUCCIO AL FRANCES

Objectius

" Ll B L) : LS Ll E En
Aquest curs de frances ofereix una eina de perfeccionament de les competencie

frances i un coneixement de la comunicacio professional.

Els objectius que s’ha d’aconseguir son:

L L . L . ; = * l'lI = = ] !é
~Comprendre missatges sobre temes eConoOmiIcs difosos pels mitjans de comunicacio,
com la radio, la televisio. -~ -
_Comprendre converses telefoniques 0 missatges de contestador de caire cun:nerf:i :3

~Comprendre un interlocutor 1 mantenir una conversa sobre temes €CoOnoOMIE:

comercials.
_Llegir i utilitzar articles de prems | |
exposar el seu punt de vista oralment 1 per escrit.
—Redactar missatges, cartes comercials, telegrames.
Per la qual cosa es desenvoluparan, al llarg del curs, tota mena

a no especialitzada sobre temes SOCIO economics

d’activitats a I’'entorn dels

segiients documents:

—Converses telefoniques.

~Documents video. L |
_Cartes comercials i altres documents (formularis, circulars, telegrames, fax).

~Articles de premsa francesa.





