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iques internacionals

El comerg exterior i les finances internacionals avui dia tenen una importancia
cabdal i Espanya ha d'incrementar al doble la participacié de les seves exportacions en el
PIB per col.locar-se a nivell dels paisos de la CEE. L'objectiu no és insignificant i es
necessitaran molts experts i enamorats de l'activitat per tal d'aconseguir, en un mon
caracteritzat per la high tech, la incorporacié del capital huma necessari per no quedar al
marge del progrés. Treball, treball i organitzacié son els tres components basics. Els que

estiguin disposats a acomplir-los poden matricular-se d'aquesta assignatura.

J.M. Braiias
IX - 1986 .

El curs 1993-94 té una particularitat que unida a les tipiques de cada curs, no només
canvia l'entorn internacional, desaparicié del bloc de I'Est i aparicié de noves actuacions
globals de les NU, sin6 que també el Mercat Unic Europeu entra en vigor i, a la vegada,
I’SME fa aigiies quasi abans de comengar. Aquesta és la problematica que també tractarem.
Es el curs de Maastricht.

J.M. Brarias
IX-1993

Les coses es mouen amb gran rapidesa. L'any 1995-96 es varen modificar el sistema
académic i I'organitzacié universitaria i a l'assignatura de Comer¢ Exterior i Finances
Internacionals també li va tocar. L'assignatura va passar de ser anual, impartida al llarg de
tot I'any, a ser impartida en un quadrimestre.

El nivell assolit és diferent en un curs de durada anual que en un curs quadrimestral:
encara que les hores de classe siguin les mateixes, el simple transcurs del temps fa que
I"estudiant sedimenti conceptes; perd no és un greu inconvenient. Es necessari plantejar el
temari de forma diferent. Als alumnes del curs de mati del 95-96 els correspon una part del
merit del canvi. Moltes gracies.

J.M.Brafias
[X 1996-97




Pretén ensenyar a pensar a l'alumne en termes del mon economic internacional, siguin o no
siguin les seves activitats en Pexterior, avui cap producte no es pot mantenir si no s
labricat per mantenir-se en el mon competitiu internacional.

L'alumne escoltara a classe les diverses problematiques i interrelacions i es treballara sobre
els materials originals per assolir els coneixements correctes especifics de la matéria,

Els alumnes hauran de participar, gaudir, aportar idees i aprendre a pensar en
circumstancies diverses. No es tracta de trobar la solucié sind de trobar solucions als
problemes.

L’objectiu tinal és crear empresaris amb técnica.

Pel seu contingut el curs es divideix en tres blocs:

a) Relacions economiques internacionals i la seva historia
b) Comerg exterior i la seva regulacié a Espanya i a la UE
¢) Finances internacionals .

La primera part és imprescindible per a entendre la situacié actual i els esdeveniments que
es pot suposar que continuaran havent en els proxims anys.

La segona, és el bloc que tracta d'ensenyar les regles del comerg exterior a través dels
instruments concrets que tenen uns paisos per a fomentar les seves relacions externes,
ailladament i com un bloc dins del mon.

La tercera, ¢és una part cada vegada més important en les relacions economiques
internacionals i, per induccid, en la marxa de les politiques economiques internes.:

Totes tres formen part del complex mon de les relacions internacionals i totes elles només
sén una petita part del conjunt, car les analitzem des d'una sola perspectiva: I'economica.
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+ ORGANITZACIO DE L'ASSIGNATURA. METODE DE FUNCIONAMENT

Per a la bona organitzacié dels estudiants 'assignatura es divideix en tres parts les quals
afecten a la nota final, que en aquesta assignatura no és la variable fonamental, perqué és la
quantitat de treball que cada estudiant esta disposat a fer.

nts disponibles. El trebe cix en inve
stexporta des de Catalunya i a un pais que ja el compra, a quins dels parsos es mes adeg

incrementar la penetracié aprofitant la conjuntura i les mesures de toment existents. Les
carecteristiques culturals i historiques seran conside

les per cac

2. Els alumnes presenten un escrit mensual sobre ey

tat, sobre esdeveniments de la scunana. Aixi mateix des del comengament de curs
segueixen la cotitzacid spot i forward de la pesseta en relacio a altres monedes. per a
explicar-ne la fluctuacio, en el primer mes, i estar en disposicid de fer-
tipus de canvi, al segon i tercer mes.

d'ac

i previsions del

. Es liuraran 2 o 3 blocs de notes i material de treball, amb preguntes concretes; els
&:E:S presentaran les respostes per grups i les exposaran a classe 1 entregaran per
escrit(1).

4. El mes de desembre es lliurara un examen de 5 o 6 preguntes que cugloben tota
l'assignatura i en els primers dies de febrer tots els alumnes fan l'examen oral sobre
l'assignatura.

5. L’examen oral es fa al febrer i determina 1’aprovat o no. La nota final la donen el$
treballs.

NOTA PER ALS ALUMNES QUE NO ASSISTEIXEN A CLASSE

Els alumnes que no fan els treballs de grup o individuals no poden passar ¢l curs. Tenen el
dret de presentar-se a l'examen final de febrer o de juny i contestar les preguntes que se’ls
formulin.

El treball de grup en la seva qualificacio es divideix en 2 parts:

Presentacid escrita 20%
Defensa oral individual 20%
Treballs mensuals individuals 20%
Examen final (escrit i oral) 40%

L’examen oral és eliminatori



| Aquesta presentacio i admissié s'ha posat en practica els ultims cursos, amb gran

acceptacio per part dels alumnes.

* NOTES IMPORTANTS

Es tradicional que el primer dia de classe s'expliqui la forma d'organitzar el curs, es doni la
primera feina de grup i el primer treball individual i es recordi que "aquells que no estiguin
disposats a treballar molt i des del comengament, no cal que continuin en l'assignatura".
Habitualment d'un 10 a un 15% dels matriculats es donen de baixa.

D'aquesta forma ni el professor ni els alumnes perden el temps. Els que queden, aprenen.
treballen i gaudeixen amb |'assignatura i amb la classe. ;

L’alumne que no li agradi el mén o que vulgui receptes no cal que es matriculi de
I"assignatura. Es recomana la lectura atenta del programa abans de matricular-s’hi i també
¢és recomanable coneéixer el professor abans.




Cada classe es desenvolupara de la manera segiient, excepte les sessions especials.
a) 10 minuts - ECOS DE SOCIETAT

Comentari sobre l'activitat setmanal a nivell internacional, aspectes politics i
econdmics, mercats monetaris, mercats de divises i mercats de valors.

Al final del primer mes l'alumne podra entendre els divesos mercats i les seves
interrelacions.

Al final del segon mes l'alumne podra criticar articles del diari.

A finals del tercer mes I'alumne podra fer les seves propies observacions.
b) 50 minuts - COMENTARIS. CONCLUSIONS.

Vegeu I’index del programa de classe.

¢) 10 minuts - TREBALL SUGGERIT.

d) es qualificara la intervenci6 dels alumnes

Z.PROGRAMA DE CLASSE PREVIST
Sessions

1. PRESENTACIO. El punt de concentracié. Un minut de silenci. El diari.
E- Presentacié del programa: Temari. Avaluacions. Nota final del curs. Organitzaci6
de l'assignatura. Organitzacio6 de cada classe. .
TG- Formacié de grups. Elecci6 de partida aranzelaria a investigar i estadistiques
d'exportacié i d’importacié. .
ES- L'evolucié de la cotitzacio de les principals monedes amb relaci6 a la pesseta.
Factors d'influéncia en el tipus de canvi. El mon, avui, vist des de...?
Exercici: E.de Bono: Teaching Thinking
Test de coneixements basics

2. VIATJAR pel mon . Escoltar i actuar adaptant-se %
E- L'entorn internacional: la seva influéncia en el comer¢ internacional i en el
comerg exterior dels paisos. Organismes internacionals. El GATT. Algunes
referencies historiques. Origen [IGM.
TG- Influéncia de I'entorn internacional en I'evolucio de l'exportacio i importacio
del producte investigat.
ES- Cotitzacio de la pesseta i de les principals monedes (bid-offer) i hipotesis de les
causes de la seva fluctuacié. El mon avui.

Exercici. El mapamundi. El mén és un mocador
Exercici. Cadasct interpreta de manera diferent. Sap llegir?

3. INTERNET. NO PERDRE EL TEMPS AMB PAPERS. Visita a la biblioteca
E- Arees geopolitiques i economiques del mon. Caracteristiques diferenciadores
com a determinants del comerg exterior.
TG- La penetracié del comerg exterior en les arees geoeconomiques.
ES- Comentar el principal esdeveniment mundial i els seus efectes sobre el comerg
exterior espanyol.

4. APRENDRE NO ES ENSENYAR. El mén és aqui. INDIA ES LA JOIA DE LA
CORONA
La historia de la descolonitzacié i la Segona Guerra Mundial.

5. QUI MANA, MANA. Es diferent jo que tu
Els subjectes internacionals. El GATT. L'ONU. Altres organismes. OMC

6. EL FUTUR NINGU NO EL CONEIX. El futur sempre ¢s diferent del passat.
El sistema monetari internacional. El crack del 87. El de 1990 (Bloc 1).

7.NO HI HA LA SOLUCIO. Penetraci6 en mercats estrangers. El BENCHMARKING
E- Penetracié en els mercats. Fonts d'informacié i metodologia aplicable. Avaluacié
de la solvencia dels paisos.
TG- Decisi6 i seleccié dels mercats en els quals es vol fer una penetracié comercial.
[:S- Analisi dels intercanvis comercials amb el pais escollit per fer la penetracio.

8. LA NEGOCIACIO INTERNACIONAL. El que és vell pot ser nou. ADAPTACIO és la
paraula.

E- Russia, Paisos Arabs, Japd, EUA, Europa, paisos del Tercer Mén, Alfrica.

ES- Comparaci6 entre dos estils de negociacio i caracteristiques socials.

9. EL SOL SURT CADA DIA PER A ALGU. La conquesta del mén
E- Formes de penetracié en els mercats estrangers, des de les exportacions a la
representacio per filials o sucursals. Avantatges i inconvenients.
TG- Forma de penetracié més adequada segons el producte elegit i el pais
seleccionat. Raonar la resposta.
ES- Les fluctuacions del tipus de canvi i dels tipus d'intereés de les.principals
monedes des de la primera sessio de classe. Hipotesis de les causes de les
fluctuacions, raonadament.




10. E1 S ES EL $ .El risc mou muntanyes
Mercats de divises. Cotitzacio SPOT, FORWARD, SWAP OPTIONS.

11. SEMPRE HI HA ALGUN PRODUCTE MES BARAT. Els preus d'exportaci6
E- Calcul del preu d'exportacié. El producte i els serveis incorporats. Els
INCOTERMS. Compra-venda internacional.
TG- Aplicacio de les explicacions de classe al treball, decidint sobre el millor
sistema possible.

ES- Comentari d'algun article de la setmana sobre comerg internacional.

12. Estimuls a l'exportacié. Una visita a I'ICEX és obligatoria
E- Les mesures de foment a l'exportacié. L'Administracié publica. Mesures
aranzelaries, financeres, fiscals, comercials, altres. Analisi teorica dels efectes d'un
aranzel sobre les exportacions.
TG- Aplicacid de les mesures de foment a 'exportacié, més adequades a la partida
elegida.
ES- Comentari de la mesura de foment més "popular" durant la setmana.

13. N’HI HA MES D’UN, DE CAMI. [+D+D. Régims de comerg
E- Régim de comerg exterior espanyol. Importacions. Llicencies.
TG- Realitzacié de totes les llicencies i documents necessaris per fer una exportacid
0 una importacio.
ES- El comerg exterior catala l'any 1995 i perspectives per al 1996.

14. LA CAPACITAT SUPERA ELS CONEIXEMENTS. El management en el mén
E - Diferents estils de management de I’'India, EUA, Russia, Japo, Corea
ES - Comparaci entre dos estils diferents de management.
Exercici. Com es menja un elefant

15. VIDEO I CORBATA. Treball de grup. Presentacid en sério
E - Presentacio, per part de cada grup, de la situacio del seu treball. Pais seleccionat.
Criteris de selecci6. Forma de penetracid més adequada. Mesures de foment,
aplicades.
TG- Rectificacio sobre el treball fet segons I'experiéncia dels altres grups.
ES- Presentaci6 de la situacié del sector exterior des d'un punt de vista financer.
Financament del sector exterior a Espanya. |

16. NO PERDI UN $ EN EL CANVI MENTRE DISCUTEIX 1 C EN EL PREU.
Cobrament i pagament en el c.i.
E - Modalitats de cobrament en el comerg internacional. !
TG- Forma més apropiada pel pais seleccionat.

ES- Analisi critica d'un dels crédits o forma de cobrament.

Exercici. L' anificacié alemanya

17. ELS DINERS SON ELS DINERS. El finangament de les exportacions
E- Finangament de les exportacions. Classes de finangament. Credits. Asseguranga
de crédit. Factoring, Fortaiting, etc.
TG- Aplicacio al cas d'estudi.
ES- Finangament del deute llatinoamericd. Solucions possibles.

. NO VIATIJI SENSE DOMINAR-LA. La balanga de pagaments

E - La balanga de pagaments i la seva importancia en la previsié del tipus de canvi.
TG- Possibles problemes de les exportacions del producte segons la BP del pais
comprador.

ES- Treball lliure sobre algun tema d'actualitat. )

Exercici. El cas de Corea

. MOLTS CANVIS PER A FER-HI. El comerg exterior espanyol

E - Principals problemes de les exportacions d'Espanya i de Catalunya.

TG- Quins problemes afecten al producte seleccionat?

ES- Elements de més influéncia en la cotitzacié de les monedes. Evolucié de la
pesseta.

. DEIXI QUE UN ALTRE GUANYI L'ULTIMA PESSETA. Les finances internacionals

E - Finances internacionals. Tipus de canvi. Cotitzacions al comptat i futur.
Assegurances de canvi. Opcions.

TG- Influéncia de les cotitzacions fluctuants en les exportacions de la partida
seleccionada.

ES- Article sobre qualsevol aspecte de la cotitzacié a futur de les divises.

21. UN CASTELL DE CARTES. Euromercat

E - Euromercat. Eurodivises. Origen. Funcionament. Els petrodolars.
TG- Continuar el de la setmana anterior.

ES- La pesseta en els mercats de divises.

Exercici: Els russos son els creadors, els petroddlars dels arabs continuen

22. SMITH SOBRE RICARDO. Barreres al comerg

E - Barreres al comerg internacional. Quadre explicatiu. Analisi teorica. Les
empreses multinacionals i la seva intervencio en el comerg i les finances mundials.
TG- Hipotesis de la introduccié d'una barrera no aranzelaria a l'exportacio del
producte.

ES- Principals mesures restrictives del comer¢ aplicades durant I’any 1995.

23. SEMPRE S’EQUIVOCA EXCEPTE QUAN L'ENCERTA. Estimadors del tipus de

canvi

E- Els principals estimadors del tipus de canvi. Exit o fracas dels diferents
estimadors. El Forward com el millor estimador. Els credits sindicats.

TG- Efectes d'una compra a terminis de dolars sobre el risc de I'empresa.

ES- La balanga de capital i el tipus de canvi.

24. SUBJECTIVITAT SOBRE OBJECTIVITAT. El risc d’un pais

E - Analisi de 'entorn a l'empresa transnacional
ES - Exercici de previsié de risc d'un pais



25. EL SAVOIR FAIRE. Altres formes de comerciar. EL GLAMOUR
E - Les vendes especials. Comerg compensatori. Comerg via operacions triangulars.
Les licitacions.
I2 - Cessio de tecnologia com a forma comercial ¢n alga.
E - La venda directament de fabrica: planta. Les joint-ventures.

26, LAUE
E- La CEE, historia politica i comercial.
E- La integracio d'Espanya a la CEE i principals efectes sobre els paisos. L'IVA, els
aranzels, els tercers paisos.
TG- Posici6 del producte exportat davant 'entrada en la CEE.
ES- La UE i les ajudes comercials a l'exportacié.

27. L'ESTUDIANT ES RETRATA
E - Presentaci6 del treball de grup i comentari sobre els exercicis setmanals de tot
l'any.
E - Determinacié de la posicié competitiva enfront de I'UE.

28. EL FINAL ES EL PRINCIPI
E- Explicacié globalitzada de l'assignatura, amb la integraci6 dels diferents aspectes.
E- Comentari sobre l'examen final. Enquesta als estudiants. Qualificacions dels
diferents aspectes de I'assignatura.

Abrev
E. Explicacio a classe per part del professor. En alguna sessi¢ s'invita a algun conferenciant.
TG. Treball de grup.

ES. Exercici de la setmana. Cada estudiant n’ha de fer un al curs.

8. BIBLIOGRAFIA GENERAL

8.1 MANUALS DE L'ASSIGNATURA
8.1.1 Comerg exterior
Curs d'especialistes en comerg exterior. [CEX.

PAMPILLON, R. Ed. McGraw Hill

M. A. DIEZ. Pirdmide.

8.1.2 Finances

==

I ONTIVEROS )

deros Internacionales Fapasa Calpe
BOIXADOS, R. £ Ed. Piramide

Diskettes Comerg Lxterior, BHA -ICEX

Programa SOFTWARES IM-XP ( Reingex. Comercio Exterior i Simulacion. Operaciones)
8.2 BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTARIA

ICEX (1989)

rior I[CEX (1990)

in de la empresa Edit. Piramid

iscales Ed. Pirdimide

M. CHACHOILIADES Economia Internacional (part de Finances [nt.) McGraw .::_
WALTER, L. [nternational Economics (part de finances int. i restriccions al comerg) Ed.

Wiley

ARAGONES, J. R. Ed. Piramide

Comerg Exterior Edit. Cambra

Autors diversos M
Comerg Barcelona.

Autors diversos M

9.BIB

El professor en fara referéncia en les sessions de classe.
Els alumnes completaran la classe en alguns temes amb disquets disponibles a l'aula
d'informatica.

Videos :
Conferéncies

ario. Ed. Civitas, 1990.

. El siglo XX. Tomo III. Ed. Siglo XXI. 1982.

- Estado del mundo, 1989. Ed. Akal, 1990.




ales. TAURUS, R. Mesa.
, 3. Siglo XXI. R. Rémond, Ed. Vicens.
ranea. G. Barraclouch. Ed. Gredos.

- Ha des de 1947 fins avui . Alianza Editorial

11. Exercicis per treballar durant curs

- El crack de 1987

- El minicrack de 1990

- El calcul de I'ECU

- Formes de negociacio en els diversos paisos del mén
- Llibreta de cotitzacions

- L’estratégia del Shogun

12. Videos. Films. Visites
Es recomanaran segons el nivell de la classe

13. Conferenciants.
Forma part del temari el tema desenvolupat

14. L altima classe: els alumnes presentaran en 6 minuts 1"aportaci6 que ells mateixos han
fet i que considerin més important des del seu propi punt de vista.

15. Tutories.
Sén obligatories i imprescindibles per aprovar el curs
Horari: al mati després de classe i a la tarda abans de la classe

MOLTES GRACIES PER LA LECTURA, L’ENHORABONA. SI OOZHng TENIU
GARANTIDA LA FEINA I, PER TANT, ELS CONEIXEMENTS PERO, SOBRETOT,
LA MANERA DE PENSAR EN TERMES DE COMERC EXTERIOR.




