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(Amb caràcter indicatiu) Avaluació de projectes. Economia del transport, l’habitatge,
la salut, el medi ambient, etc.

OBJECTIVOS DE LA ASIGNATURA

El programa comporta cuatro grandes bloques:  Estudios normativos, Estudios
positivos, Estudios empíricos y Privatización.
1. Estudios normativos
Consagrados a la derivación de las reglas de comportamiento óptimo para las
empresas públicas de acuerdo con algún objetivo preestablecido. Las reglas de
comportamiento incluyen la fijación de precios al coste marginal y sus extensiones
second best  referidas a consideraciones de equidad, a restricciones financieras y a
restricciones impuestas por la política macroeconómica.
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synthétique”. Ann. Econ. Statist. (12), 27-62.
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de tarification rationelle des EP”. Econ.Soc. 23(6), 109-40.
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Services”. Econ.J. 100 (402), 793-807.
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2. Estudios positivos
Sobre cuestiones de incentivos,  controles, comportamiento burocrático y derechos de
propiedad. En estos estudios se adopta una marco en el que los gestores, gobierno,
trabajadores y consumidores pueden tener intereses en conflicto.
Bös, D (1985), op. cit.
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public firms",  European Journal of Political Economy,  5, 229-243.
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York.
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Political Economy,  94, 3, pp. 614-641.
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of Public and Cooperative Economics,  pp. 469-488.
De Fraja, G. (1993), “ Incentive Contracts for PF” J. Compar. Econ. 17(3), 581-99.
Caillaud, B., Jullien, B. & Picard, P. (1996), “Hierarchical Organization and
Incentives. Europ. Econ. Rev., 40(3-5), 687-95.
3. Estudios empíricos.
Dirigidos a medir algún indice de "performance", de las empresas públicas tal como la
eficiencia, los costes, la productividad o la rentabilidad.
De Fraja, G. (1993) “Productive Efficiency in Public and Private Firms”. J. Public
Econ. 50(1), 15-30.
Marchand, M., P. Pestieau y H. Tulkens (eds.) (1984),The performance of public 
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Esic Market, Dic., 113-132.
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(ed.), Computational Economics and Finance. TELOS, N.Y.
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Analysis of Productive Efficiency”. TOP  Vol. 2, No.2, 175-248.
4. Estudios sobre privatización de empresas públicas.
 O desregulación de las privadas con objeto de mejorar la eficiencia en la asignación de
recursos y reducir las necesidades públicas de financiación.
Bienen, H. & Waterbury, J. (1989), “The Political Economy of Privatization in
Developing Countries”. World Devel., 17(5), 617-32.
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Bös, D. (1986), “A Theory of Privatisation of Public Enterprises”. J. Econ. Sup. 5, 17-
40.
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ASPECTOS ACADEMICOS
Tutorias: lunes 15:00 a 16:30 y jueves 15:00 a 16:30
Evaluación: Trabajo + examen final.


