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J. M Brafias

I X - 1986
El curs 1993-94 té una particularitat que unida a les tipiques de cada curs, no

nonés canvia |'entorn internacional, desaparici6é del bloc de |'Est i aparici6 de noves
actuacions globals de les NU, sind que tanbé el Mercat Unic Europeu entra en vigor i, a la
vegada, |'SME fa aiglles quasi abans de conengar. Aquesta és la problematica que tanbé
tractarem Es el curs de Maastricht

J. M Brafias

| X-1993

Les coses es nouen anb gran rapidesa. L any 1995-96 es varen nodificar el sistem

academic i | organitzacié universitaria i a | assignatura de Conmer¢ Exterior i Finances
Internacionals també |i va tocar. L assignatura va passar de ser anual, inpartida al llarg
de tot | any, a ser inpartida en un quadrinestre

El nivell assolit és diferent en un curs de durada anual que en un curs

quadrimestral: encara que les hores de classe siguin les nmateixes, el sinple transcurs de

tenps fa que | estudiant sedinenti conceptes; perd no és un greu inconvenient. Es necessar

plantejar el temari de forma diferent. Al's alumes del curs de mati del 95-96 els correspon
una part del nerit del canvi. Mltes gracies.

J. M Brafias
| X-1996- 97

El curs 1999-2000 incorpora una novetat inportant. L' utilitzaci6 de CD rom a base fonanenta
de la bibliografia. Un programa que abarca casi tota la matéria, que pernet autoaval uarse
que dona al professor informacié del total de “ hores” de consulta i resposta i que pernet



L'alutme participara a classe |es diverses problematiques i
interrelacions i es treballara sobre els materials originals
per assolir els coneixenments correctes especifics de la
mat eri a.

El s alumes hauran de participar, gaudir, aportar idees i
aprendre a pensar en circunstancies diverses. No es tracta de
trobar la soluci6 sind de trobar sol ucions als problenes.

L" objectiu final és crear pensadors enpresaris anb técnica.

3. CONTI NGUT

Pel seu contingut el curs es divideix en tres bl ocs:

a) Relacions econonmques internacionals i la seva
historia

b) Comerc¢ exterior i la seva regulaciéo a Espanya i a |la
UE

c) Finances internacionals

La prinera part és inprescindible per a entendre la situacio
actual i els esdeveninents que es pot suposar que continuaran
havent en el s proxi ms anys.

La segona, és el bloc que tracta d ensenyar |les regles del
comer¢ exterior a través dels instrunments concrets que tenen
uns paisos per a fonentar |les seves relacions externes,
ailladament i comun bloc dins del non.

La tercera, és una part cada vegada nes inportant en |es
rel aci ons econom ques internacionals i, per induccid, en la
mar xa de | es politigues econom ques internes.

Totes tres formen part del conplex ndn de les relacions
internacionals i totes elles nonés sén una petita part del
conjunt, car l|les analitzem des d'una sola perspectiva:
| " econom ca.

4. ORGANI TZACI O DE L' ASSI GNATURA. METODE DE FUNCI ONANVENT.




es nes adequat Increnmentar |a penetracio aprofitant Ia
conjuntura | les nmesures de fonent exi stents. Les
carecteristiques culturals i historiques seran considerades
per cada grup.

2. Els alumes presenten un escrit mensual sobre al guns tenes
explicats a classe i d' actualitat, sobre esdeveninents de |a
setmana. Aixi mateix des del conencanent de curs seguei xen
|l es cotitzacions del euro en relaci6 a altres nonedes, per a
explicar-ne la fluctuacié, en el prinmer nes, | estar en
di sposici 6 de fer-hi previsions del tipus de canvi, al segon
i tercer nes.

3. Es Iliuraran 2 o 3 blocs de notes i material de treball,
anb preguntes concretes; els alumes presentaran |es
respostes per grups i |es exposaran a classe i entregaran per
escrit(1).

4. EI mes de desenbre es Iliurara un exanen de 5 o 6
preguntes que engloben tota |'assignatura i en els priners
dies de febrer tots els alumes fan |'exanen oral sobre

| " assi gnat ur a.

5. L' exanmen oral es fa al febrer i determna | aprovat o no.
La nota final |la donen els treballs.

NOTA PER ALS ALUWNES QUE NO ASSI STEI XEN A CLASSE

El s alummes que no fan els treballs de grup no poden passar
el curs. Tenen el dret de presentar-se a |'exanen final de
febrer o de juny i contestar les preguntes que se’'ls
formulin.

5. AVALUACI O DEL CURS

El treball de grup en la seva qualificaci6é es divideix en 2
parts:

Presentaci 6 escrita 20% per tot el grup

Def ensa oral individual 20%

Trebal | s nmensual s i ndi vi dual s 10%



Es tradicional que el primer dia de classe s’expliqui la
forma d' organitzar el curs, es doni la prinera feina de grup
i el primer treball individual i es recordi que "aquells que
no estiguin disposats a treballar nolt i des del conmencanment,
no cal que continuin en |"'assignatura". Habitual nent d un 10
a un 15%dels matricul ats es donen de bai xa.

D aquesta forma ni el professor ni els alumes perden el
tenps. Els que queden, aprenen, treballen i gaudeixen anmb
| "assignatura i anb | a cl asse.

L"al ume que no |i agradi el ndn o que vulgui receptes no cal
que es matriculi de | assignatura. Es recomana la lectura
atenta del programa abans de matricular-s’hi i tanbée és

recomanabl e conéi xer el professor abans.

6. TREBALL DE GRUP

El s estudi ants en grups de 3 0 4.

-1 Escolliran un producte, inclos en una partida arancel ari a,
gue hauran de exportar fora de paisos de la U F.

-2 Sel eccionaran el pais tenin en conpte diversos criteris,
vari abl es segons el producte.

-3 Una vegada justificada |a exportaci 6 a un pais s’ hauran de
I ncor porar:

di ferenci es de negociacid, culturals i politiques en el
pai s

nesures exportaci 6 des de Espanya

barreres d’ entrada

forma de contractar nmes adequada al pais

forma de penetraci 6

forma de paganment o cobranment preferible

evasi 60 del risc politic, conercial i canon

financiaci 6 en divises

mtja de transport

docunent aci 6 admi ni strativa necesaria



Dia nes any:

5-X-1999 Explicaci6 del programa. Test de coneixenent per
conei xer | es mancances

7-X-1999 Fornmaci 6 dels equips de treball. 12 sessi6 anb el
CD

12- X-1999 La pronoci 6 de |’ exportaci 6. Les Fires
14- X- 1999 Les diferenci es de negociaci 6 en el non

19- X-1999 La recerca de |’informaci 6

4-X-1999 El treball estadistic

26- X- 1999 Mesures de Pronoci 6 a |’ Internacionalitzacio
28- X- 1999 Marketing I nternaci onal

2- X1 -1999 Les nultinacionals. El cas de Korea
4-X1-1999 El s Incoterns

9- XI -1999 La Bal anca de Pagaments. Instrunment per |a decissio
11- X1 -1999

18- XI - 1999 Els estils de negociaci 6

18- XI - 1999 La conquesta del Japé

23- Xl -1999 Les fornes de penetrar en els nercats

25- X1 - 1999 Els risc politic i el risc canviar

30- XI - 1999 Els mtjans de paganent

2-XI'1-1999 La financiaci 6 en divises

9- XI'l -1999 Cas practic. Comenfrentarse al non

14-X1'1-1999 Presentaci 6 dels treballs i valoracio de les
di ferenci es

18- XI'1-1999



M A DI EZ Técnicas de Conercio Exterior | i Il Piramde.

CATEONA. Marketing Internacinal, Ed. IRAN

8.1.2 Finances

F. ONTIVEROS Mercados Financieros Internacionales Espasa
Cal pe

BO XADOS, R El Conerc |Internacional Ed. Piram de

CD disponibles a |la Biblioteca sobre tota la matéria (100
hor es)

Prograna SOFTWARES IMXP ( Reingex. Comercio Exterior i
Si mul aci 6n. Oper aci ones)

8.2 Bl BLI OGRAFI A COVPLEMENTARI A
Sector Exterior de la Econonia Espafiola | CEX (1989)

Manual de Técnicas de Conercio Exterior |CEX (1990)

ALBER Riesgo de canbio y financiacion de la enpresa Edit.
Piramd

P. ARRABAL Conercio Internacional vy Paraisos Fiscales Ed.
Pi ram de

Autors diversos Mnuales de Biblioteca Practica de Conerc
Exterior Edit. Canbra Coner¢ Barcel ona

Autors diversos Manuales de Conercio Exterior . Edit. Banco
Ext eri or Espafa

9. BIBLI OGRAFI A DETALLADA

El professor en fara referéncia en | es sessions de cl asse.

Els alumes conpletaran l|la classe en alguns tenmes anb
di squets disponibles a |"aula d' informati ca.

Vi deos

Conf er énci es



Teoria vy Practica de Rel aci ones Internaci onales. TAURUS, R
Mesa.

Introduccidon a la historia de nuestro tienpo, 3. Siglo XXI.
R. Renond, Ed. Vicens.

Introduccién a la historia contenporanea. G Barracl ouch.
Ed. G edos.

- Ha des de 1947 fins avui . Alianza Editori al

11. Exercicis per treballar durant curs

- El crack de 1987

- BEl mnicrack de 1990 i el de 1997

- Fornes de negociaci 6 en els diversos paisos del nbn
- L’ estrategia del Shogun

12. Videos. Films. Visites
Es recomanaran segons el nivell de |a classe

13. Conferenci ants.
Forma part del temari el tema desenvol upat

14. L’dltima classe: els alumes presentaran en 6 mnuts
| “aportaci 6 que ells matei xos han fet i que considerin nes
i nportant des del seu propi punt de vista.

15. Tutories.

Sén obligatories i inprescindibles per aprovar el curs
Horari: al mati després de classe i a la tarda abans de |l a
cl asse

MOLTES GRACIES PER LA LECTURA. L’ ENHORABONA. S|  CONTI NUEU.
TENI U GARANTI DA LA FEINA |, PER TANT, ELS CONElI XEMENTS PEROG,
SOBRETOT, LA MANERA DE PENSAR EN TERVES DE COVERC EXTERI OR.
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5. La negociaci6 internacional en diverses cultures i sistemes economics
6. La forma de penetrar en els mercats internacionals
7. Els preus de I’exportacio. Els INCOTERMS
8. La promoci6 de I’exportacid
9. Régims de comerg
10. Els diversos formulismes de dirigir I’exportaci6. El management
11. Els mercats de divises
12. La financiaci6 de I’exportacio
13. El euromercat
14. El risc pais
15. Presentacid del treball de grup
Avaluacio-.
Dues opcions:
- a) Examen final escrit o oral de les matéries del curs, 10 preguntes
- b) Treball de grup, consistent en I’exportacié d’un producte a un pais
concret fen servir les sessions de classe. (puntuacio 45%)

Examen oral (45%)
Participaci6 en les sessions actives de classe (10%)

11
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