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Programa

Obijectius del curs

La negociacié ha esdevingut un aspecte essencial en l'elaboracié i gestid de les
politiques ambientals. L'objectiu d’aquesta assignatura és introduir a I'estudiant a la
teoria i les técniques de negociacid en les intervencions publiques ambientals.
L’assignatura combina una dimensi6 tedrica amb una practica, i sovint es treballara
amb simulacions i casos reals. Al llarg del curs s'exploraran diferents modalitats de
negociacio, de les més simples a les més complexes, mitjancant simulacions i casos
practics, per després veure situacions reals en diverses problematiques ambientals.
L'assisténcia a classe és essencial.

Temari

Tema 1
La negociacio en les intervencions publiques. Concepte i caracteristiques.

Tema 2
Negociacions competitives i negociacions cooperatives. Negociacions guanyador-
perdedor i negociacions guanyador-guanyador.

Tema 3
Negociacions amb intervencic d'una part mediadora. La mediacié: definicid,
funcionament i tipus.

Tema 4
L'efecte nimby (not in my backyard). Concepte i implicacions.

Tema 5
Técniques de negociacio. Aspectes i estratégies claus en els processos de negociacio.
Habilitats negociadores. La comunicacié en la negociacio.



Simulacions i casos practics

Cas Pirelli-Mar

Cas carrer Brimmer

Los regadios del Mula

La cuenca del Matarrafia

Negociacions bilaterals simples

Reglamentacié ambiental negociada a partir d’un text unic (1)
Reglamentacié ambiental negociada a partir d’un text unic (2)
Cas Laguna de Méxic

Cas Deeport

Negociacio d’una gran infraestructura portuaria

Negociaci6 a dos nivells en la construcci6 d'una planta industrial
Negociaico sobre el preu del petroli

Negociacié sobre la comercialitzacio d'un medicament
Negociacié sobre asisténcia energetica

(aquest llistat esta subjecte a possibles modificacions).

Avaluacid

Participacio6 en les classes practiques: 20% de la nota final
Exposicié oral del treball de curs: 10% de la nota final
Treball escrit (en grup): 50% de la nota final

Exercici escrit: 20% de la nota final
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