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Prerequisits

No hi ha cap requisit.

Objectius

La negociacié ha esdevingut un aspecte essencial en l'elaboracio i gestio de
les politiques ambientals i, en general, d'aquelles orientades a millorar la
sostenibilitat. L'objectiu d'aquesta assignatura és introduir a I'estudiant a la
teoria i les técniques de negociacio en les intervencions publiques ambientals.
L'assignatura combina una dimensio tedrica amb una practica. Al llarg del curs
s'exploraran diferents modalitats de negociacio, de les més simples a les més
complexes, mitjangant simulacions i casos practics aplicats a diverses
problematiques ambientals. L'objectiu d'aprenentatge d'aquesta assignatura
és doble: d'una banda, I'estudiant adquirira un coneixement aprofondit de la
naturalesa de les negociacions ambientals; de l'altra, experimentara en
primera persona amb simulacions de processos negociadors relacionats amb
conflictes ambientals. L'assisténcia a classe és essencial.

Competencies

Ciéncies Ambientals

Analitzar i utilitzar la informacié de manera critica.

Demostrar iniciativa i adaptar-se a problemes i situacions nous.

Demostrar interés per la qualitat i la praxi de la qualitat.

Demostrar un coneixement adequat i utilitzar les eines i els conceptes de les ciéncies socials més

rellevants en medi ambient.

Obtenir informacid i textos escrits en llengiies estrangeres.

® Transmetre adequadament la informacio, de forma verbal, escrita i grafica, i utilitzant les noves
tecnologies de comunicacié i informacio.

® Treballar amb autonomia.

® Treballar en equip desenvolupant els valors personals quant al tracte social i al treball en grup.

Resultats d"aprenentatge
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. Analitzar i utilitzar la informacié de manera critica.

2. Aplicar els conceptes i enfocaments de la ciéncia politica, especialment les explicacions de les
desigualtats socials entre classes, entre géneres i entre grups étnics, a la posada en practica de les
politiques publiques i a la resolucié de les situacions de conflicte.

3. Demostrar iniciativa i adaptar-se a problemes i situacions nous.

4. Demostrar interés per la qualitat i la praxi de la qualitat.

5. Demostrar si aquestes politiques provoquen conflictes o responen a un consens.

6. Descriure els actors politics i valorar criticament el comportament politic en diferents contextos
sociopolitics i historics.

7. Descriure els principals elements del procés politic: socialitzacio, actituds i ideologies politiques.

8. Descriure i usar adequadament els principals conceptes en I'ambit de I'estudi de les relacions entre la
politica i la societat: regulacié del conflicte social, poder politic i legitimacio, sistema politic.

9. Distingir entre les analisis de la ciéncia politica i els judicis de valor sobre la democracia, els drets
humans, la justicia social i el desenvolupament sostenible.

10. Fer un diagnostic de les problematiques de conflictivitat i de cooperacié als paisos, regions i ambits del
sistema internacional que calgui.
11. Fer un diagnostic de les problematiques de seguretat i de desenvolupament als paisos, regions i ambits
del sistema internacional que calgui.
12. Obtenir informacio i textos escrits en llenglies estrangeres.
13. Transmetre adequadament la informacio, de forma verbal, escrita i grafica, i utilitzant les noves
tecnologies de comunicacié i informacio.
14. Treballar amb autonomia.
15. Treballar en equip desenvolupant els valors personals quant al tracte social i al treball en grup.
Continguts
Temari

Bloc 1. Negociacio: concepte, caracteristiques, tipus i técniques

1. Negociacio en les intervencions publiques.

2. Negociacions competitives i negociacions cooperatives.

3. Negociacions amb intervencio d'una part mediadora. La mediacio: definicid,
funcionament i tipus.

4. Tecniques de negociacio

Bloc 2. Negociant a l'aula

Negociacions en situacions nimby
Negociacions bilaterals simples
Reglamentacié ambiental negociada a partir d'un text unic
Negociacions multilaterals sobre la gesti6 d'aquifers
Negociacions multilaterals sobre la construccio d'infraestructures
ortuaries
egociacions sobre instal.lacions industrials
Negociacions sobre conflictes internacionals
Negociacié amb mediadors

Metodologia

El procés d'aprenentatge dels alumnes s'organitza a partir de tres tipus d'activitats
formatives: activitats dirigides, que sén aquelles que es desenvolupen a l'aula al llarg del
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semestre; activitats supervisades, que son aquelles que l'estudiant realitza sota la
supervisio del professorat; i activitats autbnomes, que sén aquelles en les quals els
alumnes organitzen el seu temps i esfor¢ de forma autdonoma, individualment o en grup.

Activitats formatives

Titol Hores ECTS Resultats d"aprenentatge

Tipus: Dirigides

Classes magistrals 30 1,2 8,9, 14
Problemes 10 0,4 3,14, 15
Seminaris 10 0,4 1,12

Tipus: Supervisades

Preparacio de treballs 50 2 1,3,4,9,14,15

Tutories 12 0,48 3

Tipus: Autbnomes

Estudi 20 0,8 12
Lectura de textos 15 0,6 12,14
Avaluacio

Al llarg del curs es faran les seglents activitats avaluables:

Activitat 1: Realitzacié d'un treball en grup, 50% de la nota final
Activitat 2: Exercici escrit, 20% de la nota final

Activitat 3: Participacio en les classes practiques, 20% de la nota final

Activitat 4: Exposicid oral del treball de curs, 10% de la nota final

Activitats d avaluacié

Titol Pes Hores ECTS Resultats d aprenentatge
Activitat 1 50% 0 0 2,4,5,6,7,12,14, 15
Activitat 2 20% 2 0,08 3,11, 15

Activitat 3 20% 0 0 1,10

Activitat 4 10% 1 0,04 4,13
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