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Prerequisitos

Para un buen seguimiento de este médulo es necesario tener buenos conocimientos de Derecho civil,
Derecho mercantil, Derecho procesal y Derecho tributario.

Objetivos y contextualizacion

Asesoria y redaccién de documentos juridicos es una asignatura que se imparte durante el primer
cuatrimestre del Master de acceso a la Abogacia. Se trata de un moédulo que sirve para que el alumno
adquiera nociones basicas para asesorar al cliente, redactar documentos juridicos, asi como resolver casos
casos practicos con los que el alumno se puede encontrar en el ejercicio de la Abogacia. Por esto, esta
asignatura se plantea con supuestos practicos, con el objetivo de profundizar en conceptos juridicos ya
estudiados por el alumno.

Competencias

® Conocer las diferentes técnicas de composicion de intereses y saber encontrar soluciones a problemas
mediante métodos alternativos a la via jurisdiccional.



® Conocer y ser capaz de integrar la defensa de los derechos de los clientes en el marco de los sistemas
de tutela jurisdiccionales nacionales e internacionales.

® Desarrollar destrezas y habilidades para la eleccion de la estrategia correcta para la defensa de los
derechos de los clientes teniendo en cuenta las exigencias de los distintos ambitos de la practica
profesional.

® Poseer, comprender y desarrollar habilidades que posibiliten aplicar los conocimientos académicos
especializados adquiridos en el grado a la realidad cambiante a la que se enfrentan los abogados para
evitar situaciones de lesion, riesgo o conflicto en relacion a los intereses encomendados o su ejercicio
profesional ante tribunales o autoridades publicas y en las funciones de asesoramiento.

® Que los estudiantes sean capaces de integrar conocimientos y enfrentarse a la complejidad de formular
juicios a partir de una informacién que, siendo incompleta o limitada, incluya reflexiones sobre las
responsabilidades sociales y éticas vinculadas a la aplicacién de sus conocimientos y juicios.

® Que los estudiantes sepan aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolucién de
problemas en entornos nuevos o poco conocidos dentro de contextos mas amplios (o
multidisciplinares) relacionados con su area de estudio.

® Saber exponer de forma oral y escrita hechos, y extraer argumentalmente consecuencias juridicas, en
atencion al contexto y al destinatario al que vayan dirigidas, de acuerdo en su caso con las
modalidades propias de cada ambito procedimental.

Resultados de aprendizaje

1. Conocer y asesorar al cliente los distintos métodos de resolucién alternativa de conflictos.

Dominar las técnicas de comunicacion oral y escrita en relacion a problemas y cuestiones juridicas.
3. Escoger el cauce jurisdiccional adecuado y ley aplicable, ya sea objetivamente, por razén de la
materia, y por razon del territorio.

Explicar en términos no técnicos las dimensiones y consecuencias de un problema juridico.
Planificar y dirigir la estrategia adecuada para la defensa de los intereses juridicos del cliente.

6. Que los estudiantes sean capaces de integrar conocimientos y enfrentarse a la complejidad de formular
juicios a partir de una informacién que, siendo incompleta o limitada, incluya reflexiones sobre las
responsabilidades sociales y éticas vinculadas a la aplicacion de sus conocimientos y juicios.

7. Que los estudiantes sepan aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolucion de
problemas en entornos nuevos o poco conocidos dentro de contextos mas amplios (o
multidisciplinares) relacionados con su area de estudio.

8. Saber exponer de forma oral y escrita hechos, y extraer argumentalmente consecuencias juridicas, en
atencion al contexto y al destinatario al que vayan dirigidas, de acuerdo en su caso con las
modalidades propias de cada ambito procedimental.

9. Ultilizar los mecanismos de tutela internacionales y europeos: capacidad para litigar ante el Tribunal de
Justicia de la Union Europea y el Tribunal Europeo de Derechos Humanos.

10. Utilizar mecanismos de cooperacion juridica internacional en los ambitos civil y penal.
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Contenido

Sesion 1. El asesoramiento juridico al cliente

A partir de un caso practico se proporcionara una serie de pautas, con el fin de asesorar al cliente, teniendo
en cuenta la especial relacion profesional abogado-cliente.

Sesion 2. Redaccion de documentos societarios (1)

Cuando se plantea constituir una sociedad limitada se deben tener en cuenta diversos factores (objeto social,
tipologia de los socios, posible entrada de nuevos inversores, responsabilidad juridica de socios y
administradores, tributacién de la entidad y los socios ...) para poder redactar correctamente los estatutos. En
esta clase se estudiara la redaccion de determinados documentos relacionados con la constitucion de una
sociedad limitada.

Sesion 3. Redaccion de documentos societarios (I1)

En la vida de una sociedad mercantil se pueden producir modificaciones y variaciones que aconsejen redactar
documentos que las regulen. En esta sesion y a partir de un caso practico examinaremos la redaccion de
acuerdos "parasociales" y la redaccién de modificacion de los estatutos de una sociedad mercantil.

Sesidn 4. ; Coémo se redacta un contrato?

En esta clase se trabajara un supuesto de hecho que nos plantea un cliente, a partir del cual se debera



preparar la redaccion de un contrato que contemple las pretensiones de nuestro cliente para trasladarselo al
abogado de la otra parte.

Sesion 5. Contrato de colaboracion mercantil.

El objetivo de esta sesion es estudiar, desde un caso practico, la definicion y las caracteristicas esenciales del
contrato de agencia, del contrato de distribucion, asi como sus diferencias.

Sesién 6. Contrato de arrendamiento

En esta clase estudiaremos los conceptos basicos del arrendamiento de vivienda y del de uso distinto del de
vivienda, a partir de dos casos practicos.

Sesién 7. La cesién de derechos de autor.

En esta sesion se estudiaran los derechos de autor, tanto de caracter patrimonial, como de caracter moral,
para poder resolver un caso practico de cesion de derechos que se planteara en clase.

Sesidn 8. La mediacion

La mediacion es un sistema alternativo de resolucion de conflictos que se caracteriza porque son las partes
las que voluntariamente acuden a un tercero para intentar llegar a un acuerdo y evitar un litigio. En esta sesion
estudiaremos la mediacién (concepto y procedimiento) a través de un caso practico.

Sesidén 9. Contrato de transaccion.

A partir de un supuesto practico estudiaremos qué es un contrato de transaccion, sobre qué materias se
puede transigir y como se redacta.

Sesién 10. Problemas de competencia judicial internacional, derecho aplicable y derecho interregional.

En una sociedad globalizada es fundamental tener en cuenta los problemas de competencia judicial
internacional que se pueden generar en supuestos privados de trafico juridico externo, asi como en
situaciones que son de aplicacion el derecho interregional. En esta clase se explicaran estas situaciones y
cémo dar solucion a esta problematica.

Sesidén 11. La fiscalidad de los contratos civiles y mercantiles

En esta clase, a partir de contratos trabajados en otras sesiones, examinaremos su fiscalidad, para poder
asesorar al cliente no sélo desde un punto de vista civil o mercantil, sino también tributario.

Sesion 12. Elcontrato de arras

En esta clase, a partir de un caso practico se estudiaran los principales aspectos a tener en cuenta al preparar
un contrato de arras.

Sesién 13. La argumentacion juridica

La argumentacion juridica es una manera de dar respuestas juridicas a determinados problemas. En esta
sesion, a partir de casos estudiados en clase, nos aproximaremos a conceptos como la interpretacion, la
argumentacion y el razonamiento juridico.

Metodologia

El proceso de aprendizaje tiene como base el trabajo del estudiante, quien aprende trabajando, siendo la
mision del profesorado ayudarlo en esta tarea suministrandole informaciéon y mostrandole las fuentes donde
se pueden conseguir.

El desarrollo de la docencia de la asignatura y de la formacion del estudiante se fundamenta en las siguientes
actividades:

1. Actividades dirigidas: 1.1 Clases practicas: donde los estudiantes analizan y resuelven junto con el profesor
casos practicos previamente elaborados. En supuestos concretos, los casos se elaboraran en clase. La base

del trabajo practico es la comprension y aplicacion critica de la normativa y jurisprudencia relacionadas con el
contenido esencial explicado a las clases teodricas.

2. Actividades supervisadas: Se trata de actividades que los estudiantes desarrollaran en el aula, con la
supervision y apoyo del profesor. Se trata de la elaboracién de algun supuesto practico en el aula, estudio y
discusion oral de textos juridicos, bien de la realizacion de esquemas de algunos epigrafes de la asignatura,
de la elaboracion de un glosario de conceptos. El contenido concreto de estas actividades lo determinara el
profesor de cada sesion.

3. Actividades auténomas:



3.1. Elaboracion de documentos: se trata de documentos de las actividades practicas que seran entregadas y
analizadas en el aula (segun criterio del profesor y actividad)

3.2. Lectura comprensiva de textos juridicos: Los textos juridicos pueden ser sentencias, normas articulos de
revista o monografias El tipo de texto juridico concreto se determinara por cada profesor segun el caso
practico propuesto. Parte del material juridico a disposicion del estudiante se entregara mediante el campus
virtual.

Actividades
Titulo Horas ECTS Resultados de aprendizaje
Tipo: Dirigidas
Clases magistrales 27 1,08
Practicas 10,5 0,42
Redaccion textos juridicos 30 1,2

Tipo: Supervisadas

Elaboracion y redaccion dictamen y supuestos practicos en el aula. 7,5 0,3

Tipo: Auténomas

Busqueda bibliografia y jurisprudencia. 10 0,4

Estudio y redaccion textos juridicos 45 1,8

Redaccion dictamen y textos juridicos. 20 0,8
Evaluacion

Este médulo es eminentemente practico, por lo tanto para su valoracién se tendra muy en cuenta la
intervencién activa del alumno en las clases y en las actividades que se planteen.

Asi, la calificacion final del médulo se obtendra:
- 50% de la evaluacion continuada:

- 50% del examen final.

1.- Evaluacion continuada:

Para valorar este parametro se tendran en cuenta las intervenciones y la implicacion activa del alumno en
clase, la resolucion del supuesto practico que se hara durante el médulo, asi como el resultado de las pruebes
tipos test que se realizaran en seis de las trece sesiones programadas en este médulo.

La nota de la evaluacion continuada se distribuira:

a)- Test (Al final de seis de las trece clases se pasara un test de 5 preguntas de lo que se haya explicado en
esa sesion. Estas pruebas no se podran recuperar en caso de ausencia y supondra un 20% de la nota de la
evaluacioén continuada. Los alumnos pueden dejar de hacer hasta un maximo de 2 de estos cuestionarios
breves. Y en el caso de realizar todos los test se computaran los cuatro que hayan obtenido mejor
puntuacién.)



b)- Resolucion de un caso practico (Durante el médulo se repartira un supuesto practico que tendra que ser
resuelto en un plazo maximo de 20 dias. Este caso supondra el 40% de la nota de la evaluacion continuada.)

c)- Intervencién/implicacion en clase (La mayoria de las clases seran participativas y por lo tanto el 40% de la
nota de evaluacion continuada se calculara a partir de las intervenciones en clase).

Este sistema de evaluacion continuada puede estar sujeto a cambios si, finalmente, las clases son,
mayoritariamente, telematicas. En tal caso, se informara al alumno, con tiempo, de las posibles variaciones.

2.- Examen final.
La prueba del examen final consistira en:

a)- Test de 25 preguntas, siguiendo el patron de la prueba de acceso del Ministerio de Justicia (4 opciones
con una sola respuesta valida, que se valorara con 0,40 puntos, penalizando la incorrecta con 0,13 puntos) El
test sera el 70% de la nota del examen final.

b)- Redaccion de un documento juridico o la resolucidon de un caso practico parecido a los trabajados en
clase. Este apartado equivaldra el 30% de la nota del examen final.

+ El examen solo se valorara a partir de una nota minima de 3 (sobre 10) Quién tenga una nota inferior,
suspendera el modulo.

+ Posibilidad de reevaluacion: quién haya obtenido una nota de examen inferior a 3, puede volverse a
presentar para recuperarlo. Esta recuperacion afecta soélo a la nota del examen, no a la calificacién de la
evaluacién continuada, que se mantiene. A la reevaluacion se pueden presentar tanto los alumnos que hayan
suspendido, como los que hayan aprobado y deseen subir nota; ahora bien en la nota final se tendra en
cuenta la ultima de las dos notas (reevaluacion) aunque sea mas baja.

Actividades de evaluacion

Titulo Peso Horas ECTS Resultados de aprendizaje

Aplicacion juridica de conocimientos teoricos. 50% 0 0 1,2,3,4,5,6,7,8,9,10

Examen final 50% 0 0 1,3,56,7,9,10
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