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Altamente efectivo: Sin
Control completo del coccidio efectos adversos:
por su accion trimodal. No afecta al crecimiento, ermplun

apetito, calidad de la canal, etc....
Mayor rentabilidad: P

Mejora la ganancia de peso Una sola dosificacion:
y la conversion del pienso. 500 gm. por tonelada de pienso

Compatible con otros aditivos para piensos.

Para mas informacion, contacte con el Servicio Tecnico

Division de Merck Sharp & Dohme de Espana, SAE
Pedro Teixeira, 8 - Telef. 455 20 50 - Madrid-20

*Marca registrada de Merck Co. Inc. Rahway, N. J. USA.
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Nuestras estirpes son dos buenas
razones para que Vd. se ponga en
- contacto con...
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'@ngﬁ' AVIGAN TERRALTA, S. A.

Via Cataluiia, 21 - Tel. (977) 420081 - 420100 - GANDESA (Tarragona)
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de gumboroen broile

nobi2vac gumboro (inactivada)

Debido a su alta estabilidad, el
virus de Gumboro se encuentra
en casi todas las granjas donde
se alojan aves.

Actualmente, las mayores
pérdidas econdémicas en broilers
son debidas a la forma
subelinica de la enfermedad,
especialmente antes de las

4 semanas de edad cuando
todavia el funcionamiento de su
sistema inmunitario depende en
gran medida de la bolsa de
Fabricio.

La vacunacién de las
reproductoras con NOBI ®VAC
GUMBORO INACTIVADA o sus
presentaciones combinadas
(NOBI®-VAC GUMBORO + ND
v NOBI®VAC TRIPLE GNE)
permite transmitir a los
broilers altos y uniformes
niveles de anticuerpos
maternales que les protegen
durante las criticas primeras
semanas de vida, de tal forma
que no necesitan ser vacunados
contra la enfermedad de
Gumboro.

avacunacionde lasmadres que protege alos broilers

Laboratorios INTERVET, S.A.-Poligono Industrial E1 Montalvo
Real Escuela dLe16fone 812800 5 Eelex g6 837ssApartado 3.006 - Salamanca.
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Los articulos aparecidos en SELECCIONES AVICO-
LAS son reproducidos de otras revistas clentificas o de
divulgacién, o de estudios publicados por Centros Ex-
perimentales de todo el mundo, para lo cual cuenta
con expresa autorizacién. La clave para conocer la
fuente de una traduccién es la siguiente: en las revistas
que numeran correlativamente sus pdginas de principio

a fin de afo, Indicamos en primer lugar el volumen,
luego la o las pdginas y en tercer lugar el afio; en las
gue numeran cada nimero por separado, la segunda ci-
fra se refiere a éste; en las que no Indican el volumen,
seflalamos el afo en primer lugar en sustitucién de él.
También se aceptan articulos originales que retinan los
requisitos que se indicardn a qulienes los soliciten.
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PRECIOS DE SUSCRIPCION PARA UN ARNO: Espafa 1.300 Ptas.; Portugal 1.100 Escudos 0 17 $ USA: Resto °
extranjero 24 $ USA. NUMERO SUELTO: Espaiia 150 Ptas.;Portugal 130 Escudos o 2 $ USA; Resto extranje-
ro 2,80 $ USA.

PORTADA: Un tema fotografico reflejado al menos una vez al afio en nuestra primera pagina, que
creemos debiera divulgarse més por los organismos y entidades competentes para promover un ma-
Yor consumo de productos avicolas. llustramos con ello un articulo en torno al pollo que el lector
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¢ Aprenderemos a exportar alguna vez 7

Por mds que en alguna otra ocasion ya nos hayamos ocupado del tema de /ss 0
portaciones, la lectura de algunas recientes informaciones sobre el comercio exte; i
avicola en determinados paises nos induce a tratar nuevamente del mismo en este co-
mentario editorial. :

Veeamos algunos de estos hechos, elegidos al azar de entre los muchos que po:
driamos presentar y comparémoslos luego con nuestra propia situacion : .

1. Francia. En tanto que en 1970 la balanza exterior avicola quedé equi/ibradé}
con unas ventas de 200 millones de francos que compensaban las compras, en 1975
el saldo ya fue favorable con 500 millones de francos —800 de ventas contra 300 de
compras— y en 1981 llegd a la impresionante cifra de 2.600 millones— la diferencia
entre unas ventas de 3.600 millones y unas compras por valor de un millén—. Y esto
que el afio pasado los franceses se hallaron ante la prohibicién de aceptarles sus pros
ductos avicolas por razones sanitarias... 4

2. Paises Bajos. Sus ventas en el exterior de huevos para el consumo, que en 197
fueron del orden de unos 3.600.000 cajas, en 1981 habian ascendido a casi 15 mi:
llones de cajas. iUn aumento de algo mds de un cuatrocientos por cien/.

3. Gran Bratafia. En 7980 sus exportaciones de material y equipo para avicultu,
a todos los parses del mundo ascendieron a unos 970 millones de pesetas en tanto
que las de aves de seleccion —incluyendo huevos para incubar, pollitos y pavitos—
fueron de unos 2.330 millones de pesetas.

En fin, efemplos como estos no nos faltarian por poco que buscdsemos... aunque
no seria facil que con nuestras timidas exportaciones de huevos para el consumo y
algunas todavia més timidas de equipo, pudiésemos encontrar a Espaiia en la lista de
los principales paises exportadores, no digamos ya de tecnologia avicola sino casi ni
tan siquiera de productos. ¢Por qué?. :

El fenémeno es complejo y no nos corresponde a nosotros el solventarlo, aunque
si" el denunciarlo al menos. Hoy en dia, asomados ya a la ventana de una Comunidad =
Econdmica Europea y en un mundo que cada vez se basa mds en las grandes series de
fabricacion para poder competir —sean éstas de automéviles, de comederos para aves.
o, simplemente, de huevos—, no podemos permitirnos el lujo de “guisdrnoslo y co-
mérnoslo” nosotros solos. Si, aferrados a nuestras rutinas, sequimos con nuestra po-
Iitica autdrquica al respecto, ¢qué pasard el ya més préximo dia en que nos veamos 1
invadidos por productos o equipos avicolas fabricados en el otro lado de los Pi-
rineos?, :

Recientemente hemos sido testigos de unas rondas negociadoras en las que, con :
hondo pesar, vimos cémo se fustraban unas operaciones de exportacién que de en-
trada parecian bien apetecibles. El destino de ambas era similar: un pais norteafri-
cano que nos pedia huevos y otro del Golfo Pérsico que necesitaba pollos. Las can-
tidades suficientemente apetitosas y como interlocutora /a industria avicola espafio-
la, que ni en un caso ni en otro supo responder como hubiese sido de desear. {Razo-
nes?. La falta de entendimiento entre las varias personas o entidades que hubiesen
podido realizar la operacién con los huevos y la falta de preparacién de los matade-
ros para ofertar exactamente los pollos que se les pedian.

Como nos decia hace poco un experto en la materia del comercio internacional,”
para poder exportar no sélo se hace necesario ofrecer el producto adecuado, con la
calidad requerida y el precio més justo posible, sino que ademds se precisan no pocos
esfuerzos en la més perfecta planificacién de Ia operacion, como si de una cperacion
militar se tratara. Pero por encima de todo, lo que se requiere es seriedad, tanto a la
hora de cerrar los tratos como més tarde a la hora de cumplir los acuerdos.

Y esto es algo que, mucho nos tememos, los espafioles todavia no hemos /legado a

aprender. ‘
L)
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