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IBERTEC

Ibérica de Tecnologfa Avicola, S.A.

¢ QUE ES IBERTEC?

La escueta noticia aparecida en la edi-
cién de julio de esta misma revista sobre la
creacién de una nueva sociedad avicola
radicada en Valladolid, ha despertado el
interés del sector por conocer mas detalles
de la misma.

La importancia del tema y la propia
simplicidad de esa notade prensa hansido
origen de muchos comentarios y especu-
laciones que merecen un tratamiento mas
amplio para informar de modo satisfactorio
al sector avicola.

La operacién parece de gran enverga-
dura sitenemos en cuenta el renombre, la
tradicion y la cualificacion de los partici-
pantes en la misma: las firmas espanolas
HIBRAMER y PASCUAL DE ARANDA y
la alemana LOHMANN-WESJOHAN.
GmbH, consusfiliales Lohmann Tierzucht,
Hy-Line Internacional y H&N Internacio-
nal.

HIBRIDOS AMERICANOS, S.A. crea-
da por la familia Pardo, fue una de las
pioneras de |la produccion avicola nacional
alla por los anos 50, a raiz de la aparicién
de las estirpes hibridas americanas.
HIBRAMER ,contraccién mas reciente de
Hibridos Americanos, S.A., hasido unode
los mas brillantes ejemplos de las iniciati-
vas del empresariado avicola espanol,
surgido en aquellos arfos.

Parecidatrayectoriaeigual prestigioes
el que sigue ostentando PASCUAL DE

ARANDA, S.A. cuyadiversificacién enotros
negocios ganaderos, bajo nombres de otras
sociedades, no merma el renombre y la
importancia de su cuantiosa produccién
aviar.

Por su parte, el Grupo aleman
LOHMANN-WESJOHAN se ha ido con-
solidando en los tltimos anos como unode
los indiscutibles lideres mundiales en ge-
netica aviar, disponiendo de granjas y de
representaciones comerciales en 72 pai-
ses, enlos que ofrece estirpes de aves tan
acreditadas comolas mencionadas al prin-
cipio.

Nada mejor, a tal efecto, que hablar
personalmente con algun directivo de la
Firma IBERTEC, y a nuestro requerimien-
to, ha sido D. Saturnino del Canto, su
Director Gerente, quien nos ha acomoda-
do en su despacho del nimero 34 de la
calle Hernando de Acuna en la capital
vallisoletana. Es él quien recoge y da res-
puesta a nuestras preguntas.

¢Qué esIBERTEC?

IBERTEC -IBERICA DE TECNOLO-
GIA AVICOLA- se ha constituido como
Sociedad Anénima, con un capital social
totalmente desembolsado de ochocientos
millones de pesetas, de la que son partici-
pes, ademéas de Pascual de Aranda e
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Hibramer, el grupo internacional Lohmann
& Co., radicado en Alemania y sus filiales
Lohmann Tierzucht, Hy Line y H&N; es
decir, un grupo lider en la avicultura
mundial.

¢Con qué medios de produccidony
funcionamiento contara IBERTEC?

HIBRAMER Y PASCUAL DE ARANDA
han cedido su Departamento de produc-
cién avicola a la nueva Sociedad lo que
supone: granjas de reproductoras, incu-
badoras, granjas de crianza...en fin, la to-
talidad de instalaciones que existian en
ambas companias -en ese Departamen-
to- que ahora utilizard IBERTEC, quien
contara tambien con |la misma organiza-
cion de ventas que existia. Todo esto, con
el gran potencial del grupo Lohmann que
supone una genética propia, significa el
mejor aval en una firma que tiene como
objetivo |a produccién de pollitas de un dia
y recriadas para puesta y su comercializa-
cién con el propésito firme de dar calidad
a sus productos y servicio personalizado a
sus clientes.

Naturalmente Hibramer y Pascual de
Aranda siguen con sus otras areas de
negocio de relevante importancia.

¢ Qué aves va a ofrecer IBERTEC?

Una de las grandes ventajas con que
cuenta IBERTEC es el abanico de posibi-
lidades en ese sentido. Actualmente esta-
mos ofreciendo pollitas Hy Line y Lohmann
con lo que cubrimos perfectamente la de-
manda de nuestra clientela, con dos estir-
pes que estimamos las mejores en este
momento.

¢ Qué volumen de ventas tienen
previsto?

Es sabido que Hibramer era la maxima
productora del mercado nacional con unos

8.000.000de pollitas. Se decia que en sus
incubadoras nacia una de cada cinco po-
llitas que se producian en Espafna asicomo
que de sus granjas salia una de cada
cuatro pollitas de recria que se vendian en
el mercado.

Pascualde Aranda producia 4.000.000
de pollitas.

Se puede decir, por tanto, que
IBERTEC producira del orden de los
12.000.000 de pollitas que van a salir al
mercado para satisfacer la gran demanda
con que nos viene distinguiendo nuestra
clientela.

¢Estan preparados para afrontar las
necesidades que creaesaampliagama
de aves conque puede contarIBERTEC?

El grupo que forma IBERTEC nos ga-
rantizasuficientemente una adecuadares-
puesta a los objetivos de cada momento.
Ademas, nuestra organizacién cuenta,
como es sabido, con un equipo humanode
gran experiencia. IBERTEC ha nacido, por
suerte, con personas muy conocidas en el
ambito de la avicultura por su indudable
competencia.

En otro orden de cosas Sr. del Canto.
ipiensa que hemos de temer las
ofensivas comerciales de los
productores de los paises vecinos?.

Hay que ser realistas. El mercado Unico
abre las fronteras de la Comunidad Eco-
nomica Europea. Los limites para estos
movimientos estan en algunas barreras
sanitarias que el bien hacer de las granjas
de reproduccion hara innecesarias y en
este sentido las autoridades Comunitarias
iran restringiendo. Luego el cambio de la
moneda, las distancias y el coste de pro-
duccién dictaran en cada momento los
flujos naturales. Si se hacen bien las co-
sas, para contestar adecuadamente a su
pregunta, tenemos muy buenas posibili-
dades de competencia.
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Finalmente, si yodecidieradedicarme
a la produccién de huevos ;qué me
recomendaria Ud., aparte de sus aves,
naturalmente?

Comenzando por el final, le aconseja-
ria las pollitas que mejor se adaptaran a
sus necesidades y trataria de demostrar-
le que las de IBERTEC cumplen esa
condicién si pienso sinceramente que es
asi.

Pero antes de nada le preguntaria si
conoce ya suficientemente la problemati-
ca a la que se va a enfrentar. Le aconse-
jaria que tuviera la formacion necesaria
para acometer cualquier empeno y sobre
todo la suficiente dosis de modestia para

dejarse aconsejar de quien tenga recono-
cida experiencia. Le haria ver que éste es
un negocio dificil que exige un cuidado
constante. Que aunque todos ofrezcamos
muchas ayudas debe dirigir su negocio
conociendo ampliamente sus principios ba-
sicos: hay que saber manejar bien las aves
para obtener los mas altos indices de pro-
duccién al menor coste, y luego viene la
acertada comercializacion del huevo, pun-
to fundamental.

Después de todas estas explicaciones
tal vez Ud. desista de su propdsito. Si es
asi, mi conciencia estara tranquila aunque
no haya conseguido una venta. Si decide,
al contrario, ser avicultor, Ud. tendrd mu-
chas posibilidades de éxito.

R

Bebederos de valvula para ponedoras comerciales. (Viene de pagina 736 )

algun periodo la pelicula de polifosfato que
cubre la bola de acero. Después de esto, use
un nivel mas bajo de polifosfato en el sistema.

Los avicultores se preguntan si la tempe-
ratura afectara el numero de bebederos que
se deben usar en una jaula. Se conoce muy
bien que a medida que la temperatura au-
menta, el consumo de agua también. Seria
dificil para un avicultor adicionar o quitar be-
bederos de acuerdo con los cambios de tem-
peratura. La mayoria de los datos de investi-
gacion se han obtenido a rangos de tempera-
tura que varian de 10 a 30 °C. Cuando existe
un numero adecuado de bebederos, no se
observaron efectos negativos en la produc-

cién debido a la faltade agua o ala capacidad

de las gallinas para obtener la suficiente can-
tidad de la misma cuando aumenté la tempe-

ratura ambiente. No deben haber problemas
siempre y cuando todas las vélvulas estén
trabajando adecuadamente.

En algunos casos, cuando existen tempe-
raturas extremas por untiempo prolongado, el
agua de los bebederos cerrados tiende a ca-
lentarse. El aumento en la temperatura del
agua hace que ésta sea menos apetecible
para la gallina, por lo que beben menos y
comen menos. Bajo estas condiciones de
estres, la gallina debe beber mas agua con
objeto de mantener normal la temperatura
corporaly la produccidnde huevos. Unaforma
de evitar que el agua se caliente mucho es
drenando la tuberia una o varias veces al dia
dependiendo de latemperatura. Es preferible
que el agua disponible para el ave sea fresca
y fria. [OJ

noviembre 1994 | selecciones avicolas

741



