EXPOAVIGA 9

El 10 de noviembre pasado cerraba sus
puertas una nueva edicion de la ya clasica
EXPOAVIGA barcelonesa, que este afio
celebraba su 20° Aniversario. Y, al igual
que hemos hecho en todas las anteriores
ocasiones, vamos a revisar someramente
los hechos méas destacables de esta ma-
nifestacion.

. Sectorizacion de la Feria

Tal como se habia estructurado, la pre-
sente edicion de Expoaviga comprendi6
tres sectores bien delimitados:

- TECNOGA: los medios de produc-
cién animal, incluyendo la genética, la
alimentacion, los equipos, la sanidad
y la transformacién.

- GANASEL: todo lo relacionado con
la exhibicion del ganado selecto en
Vivo.

- SIZOO: el Salén Internacional de la
Zootecnia, abarcando todo lo refe-
rente a los animales de compaiiia.

Desde el punto de vista cronolégico, una
precision: aunque la Expoaviga, inclu-
yendo Tecnoga y Ganasel, abrio sus
puertas del 7 al 10 de noviembre pasado
_de un lunes a un viernes, ambos inclusi-
ve, como de costumbre-, Sizoo lo hizo con
2 fechas de retraso. La justificacién de
ello se hallaba principalmente en el tipo
diferente de visitantes de ambas manifes-
taciones, profesionales ganaderos en el
primer caso y criadores aficionados en el
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en la inauguracion oficial de Expoaviga.

segundo, en una buena parte, ademas,
visitantes de fin de semana que acudian
con sus familias a ver unos animales de
compafifa o unos productos para los mis-
mos.

Hecha esta aclaracion, veamos las super-
ficies ocupadas por estos tres Salones:

Superficie total bruta de

|aifera aEREse e 85.025m?
Superficie real neta de los
Srands & e 34.399m?

con el siguiente desglose:

Tecnoga
Ganasel

Segin las informaciones publicadas por
la Feria, la ocupacién real de stands ha
supuesto un 3,97 % de aumento en rela-




cion con la edicion anterior de 1993. A
nuestro juicio, sin embargo, este aumento
ha sido aun mayor en el caso de Sizoo,
habiendo quedado igual, sino ligeramen-
te contraida, la Tecnoga.

Losexpositores

Segun los datos facilitados por la Feria,
éstos se pueden clasificar de la siguiente
forma:

Tipo Nacionales Extranjeros Totales
Directos 403 145 548
Indirectos 154 421 575
Totales 557 566 1.123

Comentando estas cifras, puede verse
que la relacion entre las empresas nacio-
nales y las extranjeras era de 73 a 27 en el
caso de los expositores directos -que eran
los realmente presentes en la Feria con
sus stands- y exactamente al revés en el
de los indirectos -las empresas represen-
tadas.

En comparacion con la edicion anterior, la
proporcion de expositores espafioles ha
crecido un 5,7 % y la de extranjeros un
28,6%, lo que demuestra la creciente
internacionalizacion del certamen barce-
lonés.

En total, el nimero de paises representa-
dos era de 46, de ellos 14 en forma directa
y 32 indirecta. De los primeros y aparte de
Espafia, el primero fue Francia, con 59
stands, siguiéndole los Paises Bajos -25-,
Bélgica -18-, Italia -17-, Alemania -10-,
Estados Unidos -7-, Gran Bretafia -6-, etc.
Y si examinamos la relacion de los indirec-
tos, aparte de estos paises y de otros
europeos, vemos otros tan distantes como
Japon, Australia, Nueva Zelanda, etc.

Losvisitantes

Una de las claves para medir el éxito de
una Feria es el nimero de personas que la
visitaron. Y esto tiene la mayor impor-
tancia en aquellos casos en los que, como
ocurre en los sectores Tecnoga y Ganasel
de la Expoaviga, practicamente todos los
visitantes son profesionales pues éstos
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El Comité Ejecutivo de la Seccion Espaiiola de la WPSA, con el Ex-Presidente Honorario de la
misma, D. Alberto San Gabriel, durante el acto de apertura de su Symposium.

son los que realmente interesan a los
expositores.

En el caso que nos ocupa el nimero total
de visitantes de la Expoaviga fue de 44.248
y, de ellos, 4.727 extranjeros. De estos
tltimos la mayoria -un 84 % - eran euro-
peos, un 9 % americanos y el resto de
otros continentes. Entre los europeos,
una numerosa muestra de portugueses,
asi como entre los americanos los habia
de la mayoria de paises de habla hispana.
En comparacion con la edicion anterior de
1993, si bien el numero de visitantes espa-
fioles aument6 de forma espectacular -un
13,3 %-, no puede decirse lo mismo del de
extranjeros, que sélo lo hicieron en un
timido 1,1 %. No cabe duda, pues, de que
si bien ya es mucho lo que se ha consegui-
do en cuanto a proyeccion internacional,
Expoaviga no puede dormirse en los lau-
reles y aun tiene que seguir insistiendo
bastante mas en el tema.

B LosSymposiumsy Jornadas
| Técnicas

Como ya hemos apuntado en alguna oca-
sion, una cierta parte del éxito de la
Expoaviga se debe a la celebracion en la
misma de diversos Symposiums y Jorna-
das Técnicas que, atrayendo a un buen
niimero de especialistas en las diversas

ramas de la produccion animal, mueven
consigo un montén de influencias en sus
respectivos campos.

En la presente ocasion fueron nada me-
nos que 13 los actos de este tipo que
tuvieron lugar, aparte de 3 Lonjas y Mer-
cados y 29 reuniones convocados por
Organizaciones empresariales o empre-
sas particulares expositores. En su con-
junto movilizaron a casi 4.200 asistentes,
principalmente veterinarios, ganaderos y
empresarios que deseaban estar al dia de
los principales desarrollos técnicos en
sus respectivos campos.

En lo que respecta a la avicultura, la Sec-
cion Espafiola de la WPSA fue, como
siempre, la entidad que organizé el
Symposium que tuvo cabida dentro de la
Expoaviga. Este incluy6 las 5 Sesiones de
las que ya dimos cuenta en el pasado
numero de octubre de SELECCIONES
AVICOLAS - politica econémica, quimio-
terapia preventiva, nutricién, enterobac-
terias y seudopeste - y que, por tanto, no
repetimos.

Afadiremos, sin embargo, que la asisten-
cia a este Symposium fue muy numerosa,
alabandose en general tanto la eleccion
de los temas que se trataron como el nivel
cientifico de las conferencias.
Lamentablemente, no puede decirse lo
mismo de la asistencia a la Asamblea
General de la Seccion Espafiola de la
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Asistencia técnica y control.
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laboratorio para garantizar
la sanidad de nuestra produccion;
dispuestos a colaborar con
nuestros clientes.

ISO 9002. Queremos lo mejor
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WPSA, que batié todos los récords de
falta de miembros en los treinta y pico de
afios de existencia de la misma, posible-
mente por la «competencia» involuntaria
de la Feria en si. De la misma, un aspecto
a destacar, la eleccion que tuvo lugar para
substituir a los miembros que cesaban en
el Comité Ejecutivo y en la que salieron
elegidos D. Francisco Monné, como Pre-
sidente, D. Enrique Diaz de Espada, como
Vicepresidente, D. José L. Meliz, como
Tesorero y los Sres. Toméas de Arriba,
Vidal Garcia Regueray Albert Pagés, como
Vocales.

Otra Jornada Técnica a destacar, en lo que
afecta a la avicultura, es la de «Progalter,
la nueva Seccion de Expoaviga dedicada
a las producciones ganaderas alternati-
vas. Un informe sobre la misma se expone
aparte.

En relacién con nuestro sector también
hay que destacar la Jornada organizada
por ASEPRHU -la Asociacién Espafiola
de Productores de Huevos-, que motivo
la asistencia de numerosos avicultores.
Una resefia sobre ella se expone aparte.

B Losavestruces, también
| presentesen EXPOAVIGA

Durante la celebracion de Expoaviga-95,
los avestruces tuvieron no solamente una
presencia fisica en Ganasel, sino también
un notable éxito de publico interesado en
los mismos, tanto en el stand que la Aso-
ciacién Catalana de Criadores de Aves-
truces -ACCE- como durante la Jornada
de Iniciacion a la Cria del Avestruz.

La ACCE mont6é un stand dentro de
Ganasel en el que se exhibian varios ejem-
plares de avestruces y que, tanto por el
interés que a muchos les ha suscitado el
tema, como por la posibilidad del publico
en general de contemplarlos de cerca, lo
cierto es que fue uno de los mas visitados
dentro del recinto ferial.

Ademas de los animales vivos, la ACCE
pretendia darse a conocer a todos aqué-
llos que estuvieran interesados en los
avestruces, asi como prestar su apoyo y
experiencia a todos sus asociados. Con-
juntamente con diversos productos ba-
sados en el avestruz -pieles, huevos, pins,
libros, etc-, la ACCE oftecia para su de-
gustacion un embutido tipo «fuet» elabo-
rado con carne de avestruz. Por otro lado

exponian huevos de avestruz cuya deco-
racion habia sido realizada por pintores
de renombre de la provincia de Girona.

Tanto el Presidente de dicha Asociacion
-D. Antoni Bou-, como su secretario -D.
Joan Pablo-, no podian imaginarse antes
de iniciarse la Expoaviga el éxito de publi-
co que conseguiria su stand, a tal punto
que se vieron colapsados en su intento de
atender a los visitantes interesados en
solicitar informacién sobre el avestruz.

El prestigio y experiencia en la organiza-
cion de Jomadas y Symposiums que la

I JORNADA SOBRE LA

CRIA DEL AVESTRUZ

EXPOFRVIGARES
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sent6 las bases para iniciar en este tema
al publico asistente. A continuaciéon in-
tervino Eduardo Carbajo, también veteri-
nario y colaborador en la Facultad de
Veterinaria de Madrid, cuya charla trato
sobre los problemas patologicos de los
avestruces reproductores, tema muy in-
teresante y que suscita mayor interés
conforme la cabafia de avestruces
reproductores en nuestro pais sigue en
aumento.

Sin embargo, la Mesa Redonda celebrada
a continuacion fue donde se centraron las
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La presidencia de la Jornada sobre el avestruz: de izquierda a derecha, los Sres. A. Bou,

A. Soldevila, E. Carbajo y A. Gurri.

Expoaviga posee a lo largo de tantos
salones celebrados quedé patente al ce-
lebrar por vez primera una Jornada dedi-
cada al avestruz. Tanto la novedad sobre
su crianza en nuestro pais como el interés
suscitado por estas especies alerto a sus
organizadores sobre la necesidad de ce-
lebrarla.

Aunque en realidad no fue una jornada,
sino media, al dedicarle solamente una
tarde, la participacion del publico super6
las expectativas. Mas de un centenar de
asistentes siguieron con notable interés
el desarrollo de las charlas y discusiones.
La primera de ellas fue la realizada por
Albert Gurri, veterinario de la Real Escue-
la de Avicultura, sobre los aspectos ge-
nerales de la cria de avestruces, quien

inquietudes que vive dicho sector. Inter-
vinieron en la misma Carmen Villar -cria-
dora-, Antoni Bou -Presidente de la
ACCE-, André Heylen -criador-, Joan
Pablo -secretario de la ACCE-, Federico
Castell6 -responsable de la seccion de
avestruces de esta revista- y los anterior-
mente citados Eduardo Carbajo y Albert
Gurri.

La participacion del publico asistente en
dicha Mesa Redonda fue acorde con el
interés de la jornada, aportando éstos las
preguntas e inquietudes principales de
este incipiente y nuevo sector ganadero.
Sin embargo, el tema principal y el que
mostré ser el que mas preocupa al sector
fue el de la comercializacién de la carne.
Logicamente es un tema que preocupa al



El stand de la Real Escuela de Avicultura, en el cual se presentaron 2 nuevas obras que se

resefian en la bibliografia de este numero.

productor, ya que en este momento toda-
via no existe funcionando ningiin mata-
dero en nuestro pais, aunque en breve
plazo esta previsto que inicie su actividad
uno en la provincia de Gerona. Ademas
preocupa al sector el precio de la came a
nivel del consumidor, pues un precio ele-
vado no fomenta su consumo y puede
derivarla hacia una carne de lujo que sea
adquirida en fechas sefialadas y no a lo
largo de todo el afio.

En definitiva, fue una Jornada de inicia-
cion a la cria del avestruz en la que tanto
el interés como la elevada participacién
de los asistentes mostré de una forma
palpable que se trata de una nuevo sector
en fase de asentamiento y que luchara por
hacerse un lugar dentro de las produccio-
nes ganaderas.

| Novedades

Como tales, muy pocas, aunque ello sea
de dificil precision debido a que muchas
veces se pretende hacer pasar por tales a
productos que ya llevan meses en el mer-
cado.

En la presente edicién de Expoaviga, la
Feria tuvo el acierto de editar un catalogo
de «nuevos productos» en el que, al
menos tedricamente, tenian que reflejarse
los datos de todas aquellas empresas que
presentaban alguno que realmente lo fue-
se. Esto ya se habia hecho en la edicion de
1993 pero a diferencia del catalogo de
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algo realmente distinto de lo que ya lleva
tiempo en el mercado.

Esto, sin embargo, no debiera sorpren-
dernos pues si por un lado tenemos una
proliferacion de Ferias que no permite
sacar tantas novedades como se desea-
ria, por otro se halla, no nos engafiemos,
la propia situacién del sector, no prepara-
do para demasiadas inversiones que qui-
za luego tarden mas de la cuenta en
rentabilizarse.

Pese a ello, en otras paginas de este
numero el lector hallara informacién so-
bre algunas de las novedades presenta-
das en la Feria en el sector avicola, de igual
forma que un mayor detalle sobre los
otros sectores lo hallara en el citado caté-

logo de Expoaviga.

Otro stand comercial, que tanto por su estratégica situacion como por sus innovaciones estuvo
siempre nuy concurrido.

entonces, con 100 empresas con produc-
tos «novedosos», en esta ocasion solo
hubo 55 registradas y, de ellas, apenas
una decena tenian una relaciéon mas o
menos directa con la avicultura.

(Significa esto que, al menos en este
campo, ahora estén lanzandose al merca-
do menos nuevos productos que anta-
fio?. Esta es una pregunta que lanzamos
al aire pero mucho nos tememos que si, al
menos en el sentido que damos a la pala-
bra «nuevo», que no es el de un simple
perfeccionamiento de lo existente sino de

’j Con la vista en el futuro

Para terminar, permitasenos un breve
comentario sobre una pregunta que esta-
ba en la mente de todos los que de una
forma u otra hemos vivido la Expoaviga
desde sus inicios -aunque en su primera
manifestacién de 1975 fuese la Expoavi-
cola -: jnos veremos nuevamente en 1997
o esto se demorara un afio mas ?.

En efecto, la pregunta proviene del cono-
cimiento de que en las mismas fechas en

(Contintia en pagina 29)
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Distribuidor centro norte:

EQUIPOS GANADEROS S.A.

Garcfa Lesmes, 4
FRCED .

Telfs:  (983) 207644 - 394351

Coche: (908) 788671
Fax:  (983) 208469

POULTRY EQUIPMENT

PROYECTOS “LLAVES EN MANO”

ESPERIENCIA INTERNACIONAL Y KNOW-HOW

CALIDAD Y FIABILIDAD

SOLUCIONES TECNICAS Y PRODUCTOS
EN CONTINUA EVOLUCION

Agentes para Catalufia
y el drea mediterranea:

LUIGI IACOPOZZI

C. Llinars, s/n. Casa Jordi
08445 CANOVES (Barcelona)
Tel: (908) 23 91 72

Fax; (93) 871 02 70

SERVICIO DESPUES DE LA VENTA

Sede y establecimiento:

FACCO & C. SPA

Via Venezia 30

35010 Marsango (PD) ITALIA
Tel: 3949 9630588

Fax: 3949 9630605

Tix: 431635
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Vista superior de una jaula de recria de polli-
tos. Altura ajustable para los bebederos auto-
maticos de chupete y para los comederos.
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Equipo de accionamiento de una bateria para
ponedoras con limpieza automatica por cinta.
Las jaulas FARMER-AUTOMATIC se suminis-
tran de 2 a 6 pisos incluyendo sistemas auto-
maticos para la alimentacion, bebida, reco-
leccion de huevos y limpieza.

eBateria para Ponedoras
eBateria para Pollitos
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Vista frontal de una bateria de ponedoras con
puertas horizontales de plastico, bebederos
de chupete de acero inoxidable y con tacita
para eliminar la humedad producida por go-
teos, reduciendo la produccion de amoniaco.




