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INTRODUCCIÓ: 

Durant les últimes dècades, els científics socials han intentat esbrinar el perquè 

del vot de la gent. Perquè uns votaven a esquerres i altres a dretes? Perquè 

uns eren més conservadors i d’altres eren més revolucionaris? O, directament, 

perquè hi havia gent que anava a votar i d’altres que se n’abstenien? Davant 

aquestes preguntes, els erudits van desenvolupar una literatura sobre el 

comportament electoral força extensa, però que es podria resumir en tres 

escoles principals: La primera, la escola sociològica, que posava l’accent en la 

situació de l’individu dins de la estructura social. La segona, era la escola 

psicosocial, que posava l’accent en la identificació partidista del individu. 

Finalment, l’última corrent es l’anomenada com escola racional, una branca del 

comportament polític desenvolupada sobre tot per economistes que pretén 

explicar el vot a través del càlcul racional, posant èmfasi en aspectes com la 

utilitat del vot, o el nivell econòmic de l’individu.  

En els últims anys però, la neurociència i la psicologia han avançat fins al punt 

que han revelat una opció escassament considerada pels científics fins llavors: 

la possibilitat que les emocions dels individus fossin una variable important en 

el comportament electoral. Així doncs, el vot podria venir donat per una sèrie 

d’estímuls emocionals, ja siguin positius o negatius, que ens portarien a votar a 

una o altra opció. L’ús de les emocions en el màrqueting o en els discursos 

electorals d’alguns líders polítics exitosos seria un ús del potencial explicatiu de 

les emocions que suggereix que el comportament polític també les hauria de 

tenir en compte.  

Alguns científics socials han intentat estudiar el tema amb més o menys 

profunditat, però encara hi ha força forats en la literatura sobre els efectes de 

les emocions en el vot. És per això que aquest treball intentarà abordar, ni que 

sigui parcialment, aquestes mancances. El meu objectiu no és estudiar el 

comportament electoral en general, cosa que resultaria massa extensa, sinó 

centrar-me en un moment molt concret de la història recent de Catalunya. 

Concretament el mediàtic judici contra 11 polítics i activistes independentistes 

que va tenir lloc a la tardor del 2019, i la potencial influència que les emocions 

que va desfermar hagin pogut tenir sobre el comportament polític dels 

ciutadans catalans. 

La tria d’aquest esdeveniment respon a que, en primer lloc, resulta accessible i 

més fàcil d’estudiar que un període més complex i general, on podria haver 

comés més errors o imprecisions en la investigació. En segon lloc, i 

principalment, perquè es tracta d’un moment històric que va generar tot tipus 

d’estímuls, reaccions i emocions (PSC: La sentència que hem conegut avui, és 
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producte de l’error comés pels independentistes), tant independentistes com no 

independentistes, i tant a favor com en contra de la sentència final.  

En aquestes pàgines es durà a terme una anàlisis explicativa de la intenció de 

vot dels catalans (i, més concretament, de si la seva intenció de vot s’orienta a 

les forces independentistes o no) tractant de mirar quina és la contribució de les 

emocions que van sentir cap a la sentència, és a dir, si les emocions que va 

suscitar la sentència del Tribunal Suprem a l’octubre de 2019 cap als líders 

independentistes és capaç d’explicar –encara que sigui marginalment- la 

intenció de vot, més enllà del que proposen les tres escoles clàssiques dins el 

comportament polític. Per a fer-ho, utilitzo dos models de regressions 

logístiques, que estimen les probabilitats de tenir intenció de votar a partits 

independentistes i no independentistes utilitzant els factors explicatius que he 

enumerat anteriorment, amb i sense les variables emotives, per tal de controlar 

la seva influència. Això em permetrà saber si el model amb les emocions és 

més o menys eficaç, i quines són les emocions més rellevants. Els resultats 

d’aquest treball suggereixen que, efectivament, les emocions ens ajuden a 

entendre millor el vot dels electors –en aquest cas, catalans- tot i que la seva 

influència estaria limitada a la ràbia i a la satisfacció.  

 

 

MARC TEÒRIC:  

Des del segle passat, les ciències socials han intentat esbrinar quin era el motiu 

pel qual la gent votava, quin partit o candidat i perquè votava el que votava 

(Marengo Belén, 2008). En un inici, les teories clàssiques intentaven explicar 

aquestes tres preguntes a través de criteris racionals o sociològics. Les tres 

principals escoles de pensament que van donar resposta a aquestes qüestions 

eren l’escola sociològica (també anomenada de Columbia), l’escola psicològica 

(o de Michigan) i l’escola Racional. A continuació veurem en detall cadascuna 

d’aquestes tres corrents d’investigació del comportament polític. 

En primer lloc, tenim l’ escola Sociològica o de Columbia: Va començar a 

interessar-se pel vot com a objecte d’estudi l’any 1940 quasi per casualitat (els 

investigadors no volien investigar específicament el vot de les persones a les 

eleccions, sinó com afectava el màrqueting al comportament electoral). 

Aquesta escola defensava que les persones votem als candidats segons com 

estiguem situats en l’estructura sociològica (segons la nostra classe, lloc de 

residència, religió, etc.) (Lazarsfeld et al, 1944). Són qüestions que no elegim, 

sinó que ens venen donades, i que s’enforteixen amb la relació amb els nostres 

similars (Belén Marengo, 2008). En una evolució d’aquesta mateixa teoria, es 

parla de clivelles, uns certs eixos en conflicte (religiosos-no religiosos, obrers-

burgesos, urbans-rurals, etc.) que els partits institucionalitzen per tal d’atreure 
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un sector específic dels votants. El màrqueting i les campanyes electorals, per 

tant, no tindrien cap utilitat fora de mobilitzar els votants que ja estiguin 

interessats en el nostre partit. Així, Lazarsfeld i els seus col·legues, per 

exemple, van trobar que la majoria de ciutadans votaven d’acord amb les seves 

predisposicions originals i que molt poques persones canviaven de parer durant 

la campanya electoral (Lazarsfeld et al. 1944). El principal problema d’aquesta 

opció és que es incapaç d’explicar el gran canvi que hi ha en algunes 

eleccions, on partits guanyen i perden desenes d’escons i milers de vots, de 

vegades fins i tot apareixent i desapareixent del mapa electoral. 

En segon lloc, tenim l’ escola Psicosocial o de Michigan: va començar la seva 

producció acadèmica cap a  l’any 1960 (Cambell et al, 1960), promoguda 

sobretot per psicòlegs. Aquesta escola intentava anar més enllà de la escola 

sociològica. Afirmava que no n’hi havia prou amb mirar on una persona es 

troba en l’estructura social, allò realment important es la seva identificació 

partidista (Campbell et al. 1960). La identificació partidista del ciutadà serà la 

que decidirà a quin partit o candidat escolta i a qui no, quins mitjans de 

comunicació i quins canals utilitzarà per informar-se de l’actualitat i quins 

heurístics (o dreceres cognitiva) farà servir quan no tingui prou informació. Tot 

això el conduirà a un anàlisi particular de cada candidat, i finalment a votar-ne a 

algun en particular (aquell amb el que s’identifica). Tot aquest procés estaria 

conduit pel que es coneix com “embut de la causalitat”, on la nostra posició a 

l’estructura social determina en certa mesura la nostra identificació partidista, i 

aquesta el nostre comportament electoral. 

Finalment tenim l’ escola Racional: Aquesta escola de pensament va començar 

a desenvolupar-se cap als anys 70 del passat segle. Impulsada per 

economistes, aquest model es basa en la maximització de la utilitat del 

vot(Downs, 1957). Segons el model, els humans votem principalment per raons 

econòmiques o com a molt polítiques, i el vot per nosaltres no seria un mitjà, 

sinó un fi en si mateix, al permetre’ns escollir directament la opció que més ens 

afavoreix. El model compara els votants amb compradors i els partits polítics 

com a emprenedors o empresaris (Downs, 1957). Per exemple, si votar al partit 

“A” em reporta més utilitat que votar al partit “B”, votaré al partit “A”, sense 

importar si es de dretes o esquerres, els meus valors concrets o la meva 

posició en l’estructura social. La idea es que el comportament electoral 

funciona com una més de les decisions que els ciutadans han de prendre, i que 

l’individu sempre intenta maximitzar la seva utilitat. Així doncs, votarà per aquell 

partit o candidat que maximitzi els seus beneficis i minimitzi els seus costos 

(Marengo Belén, 2008). 
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Els tres enfocaments teòrics o escoles “clàssiques” tenen en compte, doncs, 

factors explicatius sociològics, psicològics i racionals; sense tenir en compte 

factors d’altre naturalesa. L’escola racional, a més, ha estat hegemònica en els 

darrers anys, per la qual cosa les explicacions tendien a pressuposar una 

racionalitat a l’individu que no sempre hi és present (Downs, 1957). 

Efectivament, en les últimes dècades, diversos estudis han apuntat a la 

possibilitat que els humans no siguem tan racionals com ens pensem. Les 

emocions, ja siguin positives (amor, esperança, il·lusió) o negatives (ràbia, por, 

tristesa) juguen un paper fonamental en la formació del nostre sistema de 

valors, els nostres vincles socials, el nostre sentit crític i en com analitzem el 

món i les circumstàncies. Això els atorga un paper clau en la nostra presa de 

decisions en general, i la presa de decisions polítiques en particular. De fet, 

quan arriba el moment de prendre una decisió, hi ha dues coses que la 

psicologia ha demostrat empíricament: 

 

La primera es que la nostra ment no és exactament “lineal”, sinó que és un 

conjunt d’estructures molt complexes, que treballen juntes a l’hora de dur a 

terme una acció o prendre una decisió (Espí, 2017). És en aquest context 

complex que apareixen les emocions com a element important a tenir en 

compte. En primer lloc, els estímuls externs passarien per la nostra “ment 

emocional”, i només un cop ja han rebut la seva influència, entra en joc la 

nostra “ment racional”, que prendria la decisió tenint en compte les conclusions 

i analitzant segons els dictats de la “ment emocional”. Per tant, fins i tot les 

decisions més “racionals” estan influïdes en gran mesura per les nostres 

emocions (Espí, 2017). 

El segon punt important, es que del total de criteris usats a l’hora de prendre 

una decisió, els merament racionals són de fet els menys importants. Paul D. 

MacLean (1952) va elaborar una teoria a través de la qual volia explicar el “tres 

cervells” que segons ell tenim els humans, segons la seva funció: el límbic o 

emocional, el córtex o racional i el reptilià o instintiu. En primer lloc, el cervell 

racional es responsable d’únicament el 15% del pes dels criteris a l’hora de 

prendre una decisió. En segon lloc, el cervell límbic o emocional és 

responsable del doble de pes (el 30%). És el cervell reptilià o instintiu el que 

més influència té, amb un 55%. És per això que afirmar que els éssers humans 

prenem decisions de manera racional és una afirmació com a mínim 

qüestionable científicament parlant.  

Això explicaria l’abundància de missatges emotius en el màrqueting de tot 

tipus, i en la majoria de discursos electorals. Tant el els venedors de productes 

com els estrategues electorals saben molt bé que la part “emocional” del nostre 

cervell respon de manera més ràpida i amb més força que la part més racional, 

i que resulta, com ja hem dit anteriorment, molt més important a l’hora de la 
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veritat. De fet, si observem espots electorals d’eleccions passades al congrés 

espanyol, veurem clarament com cada cop els partits tendeixen més a usar 

recursos emocionals com l’esperança, la il·lusió, la massa o l’”storytelling” 

(contar una història o anècdota) per davant de recursos racionals com el 

pragmatisme, la crítica lògica o les dades (Alejandro Espí, 2017).  

Així doncs, qualsevol recerca que tingui en compte el procés psicològic de 

presa de decisions ha de tenir en compte les emocions, fins ara no gaire 

estudiades en el comportament polític. Les emocions, definides com un estat 

mental, de la mateixa classe que les sensacions, desitjos i creences; serien 

cabdals a l’hora que l’elector decideixi el seu vot, i probablement ho són cada 

cop més (R. Reisenzein, 2007).  

 

Tanmateix, ara la qüestió és saber com lligar la font “emotiva” i la font “racional” 

de la presa de decisions. No sembla correcte afirmar que les emocions 

governen completament el nostre procés de presa de decisions, minimitzant o 

anul·lant completament el paper també important de la raó, sinó estudiar-los 

com valors que es complementen l’un a l’altre, tot i que el valor emocional sigui 

més prioritari i aparegui primer en el procés (Marcus, 2000). Aquesta afirmació 

és interessant, ja que en un principi, quan es van estudiar les emocions, 

predominava encara la visió racional, i es creia que en un inici, el 

reconeixement racional o “cognitiu” era previ a la influència emocional (es a dir, 

les persones percebien racionalment una informació, i després es deixaven 

portar per les seves emocions). Posteriorment, aquesta teoria va evolucionar, i 

actualment es creu que quan rebem un estímul, aquest passa primer un filtre 

emocional, i només llavors apliquem la racionalitat. Però la pregunta a fer-se és 

com lliguem aquests dos fenòmens. Hi ha fins a tres respostes possibles 

depenent de com conceptualitzem les emocions en el marc del comportament 

polític. 

La primera concepció de les emocions en l’àmbit del comportament polític 

respon a la seva naturalesa positiva o negativa (és a dir, a la seva “valència”). 

D’acord amb aquesta perspectiva, les avaluacions i comportaments polítics 

dependrien de com es sent l’elector respecte a un estímul polític (més aviat bé 

o més aviat malament), el que és molt similar a dir que una persona actuarà o 

pensarà en funció de si quelcom li agrada més o menys (Lodge et al. 2004). 

 

La segona concepció, més complexa, considera que les emocions s’organitzen 

en dues dimensions en funció de quin sistema posa en marxa el cervell per a 

processar estímuls (Markus et al. 2000). Segons aquesta teoria, les nostres 

emocions estarien governades pel “Sistema límbic” del cervell (figura 1) . La 

psicologia empra dos grans sistemes per explicar com aquest sistema duu a 
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terme aquesta funció: El sistema de Disposició i el Sistema de Vigilància 

(Marcus, 2000). En primer lloc, el sistema de disposició basa el nostre 

comportament  en expectatives, principalment positives. Els éssers humans 

tenim objectius, i mesurem l’èxit en funció del “feedback” que rebem. Si rebem 

respostes positives, tendirem a creure que estem triomfant, que el que fem és 

correcte i la nostra autoestima creixerà. En canvi, si rebem respostes 

negatives, tendirem a creure que el que fem és incorrecte, que fracassem, que 

no som prou vàlids i que hauríem de deixar-ho. Això és així independentment 

de si racionalment de debò estem o no fent una bona feina. 

D’altra banda, el sistema de vigilància no és més que una espècie de “radar 

emocional” que ens intenta indicar quan la situació al nostre voltant és segura o 

coneguda (és a dir, on podem aplicar el coneixement o instints apresos, o una 

situació perillosa o desconeguda, on ens trobem en una situació de novetat. En 

aquests casos, les nostres emocions acostumen a girar al voltant de l’angoixa i 

la ansietat. Quan això passa, la nostra atenció es centra en analitzar l’amenaça 

i com contrarestar-la (evitant-la), i tot això a través d’aquestes emocions més 

negatives.  

En els estudis de comportament polític, aquest doble sistema es tradueix en 

què alguns estímuls activen el sistema de disposició i predisposant a l’individu 

a l’acció; mentre que d’altres causaran por o angoixa possibilitant el canvi 

actitudinal.  

 

 

 

Figura 1; font:  https://dugi-

doc.udg.edu/bitstream/handle/10256/17590/Treball%20final%20de%20grau%2

0acabat%20AlbaRU.pdf?sequence=1&isAllowed=y 

 

 

 

Finalment, una tercera aproximació considera les emocions una per una, 

individualment i discreta (Frijda, 1986). A la pregunta sobre com podem 
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classificar les diferents emocions, una proposta interessant seria tenir en 

compte la “roda de les emocions” de Plutchik, (1980). Aquesta roda no 

presenta les emocions en una simple llista, com altres autors, sinó que intenta 

aprofundir en les seves relacions i diferents nivells d’expressió. Aquesta roda 

resumiria les emocions en 8 emocions avançades (veure Taula 1), compostes 

per la suma de dues emocions bàsiques: 

 

Taula 1: Esquema de les emocions segons la roda de Plutchik 

Emocions bàsiques: Emoció avançada: 

Alegría + Anticipació Optimisme 

Alegría + Confiança Amor 

Confiança + Por Submissió 

Por + sorpresa Ensurt 

Tristesa + sorpresa Decepció 

Tristesa + aversió Remordiment 

Ira + Aversió Menyspreu 

Ira + Anticipació Alevosía 

 

Segons aquesta teoria, les emocions no serien una cosa fixa, sinó que variarien 

i evolucionarien amb el temps i els individus, en mescles i derivacions diferents 

de les emocions bàsiques. Així, es respecta la idea que les emocions tenen 

una valència, però també que dues emocions amb la mateixa valència (per 

exemple, negativa) poden tenir efectes molt diferents. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

La figura 2 resum la classificació de Plutchik, la qual té en compte tant la 

valència de les emocions com l’afinitat entre elles o el seu “parentiu”, generant 

8 categories emocionals. 
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Figura 2: Roda de Plutchik 

 

Font: Iván Pico; https://psicopico.com/la-rueda-las-emociones-robert-plutchik/ 

En relació amb la conceptualització de Plutchik, trobem l’aportació de Huddy, 

Feldman i Cassasse (2007) els quals van distingir entre els efectes de l’angoixa 

i de la ira, en principi dos emocions amb valència negativa. En línia amb 

aquesta troballa, estudis més recents han demostrat que la ira promou la presa 

d’accions davant d’un estímul percebut com a injust, i que les campanyes 

electorals que són capaces de provocar ira estimulen la mobilització molt més 

que l’entusiasme o l’ansietat (Van Zomeren et al, 2012; Valentino et al, 2011; 

Weber, 2013). Així doncs, té sentit esperar que davant un estímul polític, si 

l’individu reacciona amb ira, el més probable és que prengui la decisió d’actuar, 

principalment per a restablir una situació considerada injusta. Però vol això dir 

que, contràriament al que proposava inicialment la perspectiva de “valència”, 

cap emoció positiva té aquest mateix poder?  

Entre les possibles emocions positives (entusiasme, felicitat, etc.) una destaca 

per la seva relació amb el comportament polític: l’orgull. En efecte, l’orgull es 

pot definir com a una emoció propera a la felicitat, però provocada per un 

esdeveniment puntual, i que fa augmentar l’autoestima i l’autopercepció 

(Lazarus, 1991). Com la vergonya, l’orgull té una dimensió grupal, és a dir, 

l’individu s’ha de sentir part d’un col·lectiu per a sentir-la. Quan és el cas, 

l’orgull pot promoure el vot (Panagopoulos, 2010), ja que dirigeix les accions de 
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l’individu cap a objectius que són ben vistos per la societat i dels quals l’individu 

pot extreure mèrit o reconeixement (Mascolo i Fisher, 1995). Per tant, es lògic 

esperar que si un estímul polític provoca una reacció d’orgull, l’individu 

reaccionarà amb una intenció de votar cap al grup del qual se sent part. 

D’acord amb el marc teòric exposat fins ara, les expectatives d’aquest treball de 

recerca són les següents: 

H1) Les emocions juguen un paper tant o més fonamental que els factors 

racionals, socials i psicològics a l’hora de decidir el vot 

H2) No totes les emocions afecten igual, sent la ràbia la emoció “negativa” que 

més afecta en l’acció política.  

H3) No totes les emocions afecten igual, sent l’orgull la emoció “positiva” que 

més afecta en l’acció política.  

 

 

 

 

DISSENY DE LA RECERCA 

 

Context: 

Aquest treball es centra en el cas català l’any 2019. El motiu principal és que en 

aquells anys el “procés català” d’independència estava passant per moments 

crítics, però ja havia passat el moment àlgid i de màxima intensitat emocional 

(2017), en què els partits ERC, CDC/PdeCAT/JxCAT i la CUP-Crida 

Constituent (principalment), juntament amb diverses organitzacions socials com 

la ANC o Ómnium Cultural, van intentar independitzar el territori de la comunitat 

autònoma de Catalunya del Regne d’Espanya mitjançant un referèndum.  

Aquest referèndum havia estat convocat per el llavors president Carles 

Puigdemont i Casamajó, que liderava la coalició de Junts x Sí. El referèndum 

es va realitzar en condicions d’hostilitat per part de les forces policials 

espanyoles, que intentaren tancar els col·legis electorals per impedir la votació. 

Aquesta actuació va indignar a molts votants catalans, fins i tot a alguns que no 

eren independentistes. Dos dies desprès, el rei del Regne d’Espanya, Felip de 

Borbó i Grècia (Felip VI) va pronunciar un discurs on cridava a l’ordre i a 

respectar la llei als independentistes. Aquest discurs va augmentar la 

indignació dels votants a qui l’actuació tan del govern d’Espanya com de la 
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seva policia els havia semblat incorrecta i desproporcionada. Finalment, el 

govern espanyol va aplicar el article 155 de la constitució espanyola i el govern 

català va ser cessat. 

Tot aquest moviment acabaria amb 11 polítics i activistes sent jutjats pel 

Tribunal Suprem per malversació i sedició. Aquest judici va ser molt mediàtic, 

sent retransmès per algunes televisions d’àmbit estatal, i especialment per TV3, 

la televisió de Catalunya, que el va retransmetre sencer en directe. Al acabar 

(tardor del 2019), els polítics i activistes van ser condemnats a presó (de 8 a 12 

anys, segons el cas i la responsabilitat). Això, evidentment, va desencadenar 

nombroses emocions, tant per part d’aquells que s’alegraven del resultat, i 

celebraven la justícia espanyola (principalment no independentistes); com 

d’aquells que ho trobaven aberrant, que creien que una persona no hauria 

d’acabar a la presó per manifestar-se i s’enfurismaven davant del que 

consideraven una vulneració de drets humans (principalment gent 

independentista).  

He escollit aquest període històric, perquè l’independentisme ha fet ús de 

missatges basats en tot tipus d’emocions des del principi del seu moviment. 

Especialment les emocions de l’orgull, essencialment orgull patriòtic (ja sigui 

cap a la pròpia terra; cap a la cultura, que ells consideren mil·lenària; o cap al 

poble, una entitat abstracta que ells consideren que representen i que aspira a 

la independència o a la “llibertat) i de la ràbia (cap a una “Espanya” que 

consideren “opressora”, cap a un estat que practica “expoli fiscal” o directament 

“els roba” o contra una “justícia espanyola” que consideren que “persegueix” als 

independentistes i ignora els múltiples casos de corrupció de la administració i 

la classe política del Regne d’Espanya). Es per això que les anàlisis es 

centraran en aquestes dues emocions per a representar la variació de 

l’emotivitat que va suscitar aquest esdeveniment i analitzar el seu efecte sobre 

el vot o, pel contrari, només van tenir un cert efecte en el contingut dels mitjans 

de comunicació, sense arribar a impactar en l’audiència.  

 

Dades: 

Per a posar a prova les hipòtesis, aquest treball utilitzarà les dades extretes de 

l’enquesta del Centre d’Estudis d’Opinió (CEO) 954. Aquesta enquesta, 

realitzada abans de les eleccions autonòmiques de 2019 (3era onada), recull 

respostes de 1500 individus. El qüestionari conté preguntes que ens permeten 

operacionalitzar el sentit del vot, així com les emocions de ràbia i orgull i 

relacionar-les amb la possibilitat de votar o no votar a un dels partits 

independentistes. 
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Operacionalització: 

La variable dependent d’aquest estudi es el vot a partits independentistes o no 

independentistes. L’operacionalització d’aquesta variable parteix de la intenció 

de vot a les properes eleccions al Parlament de Catalunya (Si les eleccions 

fossin demà, a quin partit votaries?) els valors de la qual s’han recodificat en 

dos blocs ben diferenciats. Per una banda, tindríem els partits independentistes 

(ERC/3, Junts per Catalunya/21, CUP/10, PDeCAT/20) recodificats com “1” 

(independentistes). Per altra banda, tenim els partits no independentistes 

(PPC/1, PSC/4, C’s/6, Podemos/12, Catalunya en Comú Podem/22 i Vox/23), 

recodificats com “0” (no independentistes). Tenim per tant una variable 

dependent dicotòmica.  

La variable independent són les emocions. En aquest cas, he volgut estudiar 

l’efecte de les emocions provocades per la sentència del Tribunal Suprem als 

ex-alts càrrecs de la generalitat (i activistes independentistes). Per tant, he 

escollit la pregunta P28 del qüestionari, que indaga precisament en aquest 

tema, preguntant als enquestats si la sentència els havia provocat ràbia, por, 

orgull, vergonya, satisfacció o tristesa. Per a cadascuna d’aquestes preguntes, 

els participants podien respondre segons una escala d’intensitat, on el valor 

màxim seria 10 (li ha provocat molt sentiment) i el valor mínim 0 (no li ha 

provocat el sentiment. Per altra banda, tot i que en aquest cas no serien una 

variable independent com a tal, si que es necessari afegir a l’estudi algunes 

variables referents als models “tradicionals”, per tal de poder comparar els 

resultats amb i sense el model emocional. Per a operacionalitzar el model 

sociològic, s’han escollit les següents variables: 

-Edat (Q1): Busca saber la edat de l’individu. Val a dir que si l’individu no té un 

mínim de 18 anys, es considera un cas invàlid i per tant l’entrevista no es 

realitza.  

-Sexe (Q2): Es busca saber si l’entrevistat o entrevistada és un home o una 

dona. 

-Ingressos (P80): Es busca saber el nivell adquisitiu de la unitat familiar al 

complet (no només l’individu entrevistat), separant la resposta en qüestió en 15 

blocs, que van des dels 0 ingressos, fins als més de 6000 euros mensuals.  

Per a estudiar el model psicosocial, he recorregut a un exemple clàssic de 

“Moreno-Linz question”, és a dir, pregunta sobre la identitat nacional o 

territorial, que busca classificar els individus en funció de es senten més 

espanyols que catalans, igual d’espanyols que catalans, més catalans que 

espanyols o només catalans, que podem trobar en el qüestionari com a “P71”.  
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Finalment, per a estudiar el model racional, he decidit utilitzar com a variable la 

valoració subjectiva de l’economia (ja que condicionaria la maximització de la 

utilitat), que podem trobar al qüestionari com a “P4”. Aquesta es divideix en 

Molt bona (1), Bona (2), Ni bona ni dolenta (3), Dolenta (4) i Molt Dolenta (5). 

Cal remarcar, que al contrari del que resulta habitual, en aquest cas el 1 

representa el cas més “positiu” i el 5 el cas més “negatiu”, el que significa que 

si la correlació acaba sent “positiva”, significarà que com pitjor es percep la 

economia, més probable serà de votar a un partit independentista.  

 

 

 

 

 

 

 

 

Mètodes: 

Per a realitzar l’objectiu d’aquest treball de recerca, disposem d’una variable 

dependent, que serà el vot a partits independentistes/ no independentistes, que 

tindrà caràcter dicotòmic. Per altra banda, tenim una variable independent, que 

són les emocions, una sèrie d’escales el rang de les quals es mou entre els 

valors 0 i 10. L’objectiu del present TFG és comprovar si les emocions tenen un 

efecte en el vot de manera general, i les emocions de la ràbia i de l’orgull en 

particular. Per a aconseguir-ho, faré dues regressions logístiques, donada la 

naturalesa dicotòmica de la variable dependent. 

Una primera regressió lineal comprovarà el poder explicatiu dels models 

“tradicionals” del vot: Sexe, edat, classe i habitants per municipi, per 

representar la escola sociològica; sentiment de catalanitat o espanyolitat per 

representar la escola psicosocial i finalment percepció de l’estat de l’economia 

per representar la escola racional. Amb això estudiarem l’eficàcia d’aquests 

models i ens permetrà comparar-los posteriorment amb els models emotius.  

Una segona regressió comprovarà el poder explicatiu del model “emotiu” del 

vot. Per a aconseguir-ho, estimularem una regressió com la anterior, però hi 

afegirem alguns valors emotius extrets d’una de les preguntes del qüestionari 

(ràbia, por, orgull, vergonya, satisfacció i tristesa). Aquestes emocions són la 

resposta a la sentència del Tribunal Suprem en la que es condemnava a 
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diversos polítics i activistes independentistes a més de 10 anys de presó. 

Aquesta regressió és la clau de tota la metodologia, ja que em permetrà validar 

o falsar les tres hipòtesis plantejades anteriorment. En primer lloc, i observant 

la r2, em permetrà saber si el model amb emocions és més, menys o igual de 

precís que el model sense les variables emotives. En segon lloc, em permetrà 

observar i estudiar el model emotiu en sí, prenent com a referència els 

coeficients de les variables de la ràbia i de l’orgull, per comprovar les dues 

hipòtesis restants, i veure si aquestes emocions condicionen el nostre vot. Pel 

cas de 2 i 3, totes dues emocions haurien de tenir coeficients significatius i 

positius a més de més grans que altres emocions negatives o positives per a 

poder falsar les seves respectives hipòtesis nul·les. 
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RESULTATS: 

 

A la taula 2 presentem la distribució de la variable dependent. Podem observar 

com un 58,5% dels enquestats manifesten la seva intenció de votar a un partit 

independentista, mentre que els partidaris dels partits no independentistes  són 

un 41,5%. Cal dir que aquesta taula de freqüències s’ha realitzat descomptant 

tota la gent que responia “no ho sap/ no contesta” (en altres paraules, 

indecisos). En aquest cas, per tant, no podem afirmar que hi hagi un 58,5% 

d’independentistes a Catalunya a través d’aquesta mostra (tot i que segueix 

sent útil com a variable dependent del nostre estudi). 

 

Taula 2: Taula de freqüències de votants a partits independentistes i no 

independentistes. 

Frequencies of VOT_PARTITS 

Partits Mostra % del total % acumulatiu 

1  581  58.5 %  58.5 %  

2  412  41.5 %  100.0 %  

  

A la taula 3 es presenten els models d’estimació logístics que tracten d’esbrinar 

el paper explicatiu de les emocions en el seu conjunt i més concretament de la 

ràbia i de l’orgull.  
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Taula 3: Regressions logístiques  

 (1) (2) 
 Model de 

base 
(escoles 
clàssiques
) 

Sentència 
TS 

2.SEXE -0.06 -0.21 
 (0.23) (0.24) 
EDAT 0.01 0.01 
 (0.01) (0.01) 
INGRESSOS 0.00 0.01 
 (0.04) (0.04) 
2.001-10.000 hab. -0.84 -0.73 
 (0.71) (0.76) 
10.001-50.000 hab. -0.93 -0.78 
 (0.69) (0.74) 
50.000-150.000 hab. -1.49* -1.41 
 (0.70) (0.75) 
150.001-1.000.000 hab -1.52* -1.42 
 (0.74) (0.80) 
>1.000.000 hab -1.29 -1.26 
 (0.70) (0.75) 
Més Espanyol que 
català 

1.56 1.10 

 (1.15) (1.18) 
Tan Espanyol com 
català 

2.00 1.35 

 (1.03) (1.05) 
Més català que espanyol 4.99*** 3.58*** 
 (1.04) (1.07) 
Només català 6.52*** 5.06*** 
 (1.06) (1.09) 
Valoració de la situació 
econòmica 

-0.31** -0.24* 

 (0.11) (0.11) 
Ràbia  0.18*** 
  (0.03) 
Por  -0.02 
  (0.01) 
Orgull  0.00 
  (0.01) 
Vergonya  -0.01 
  (0.01) 
Satisfacció  -0.21*** 
  (0.04) 
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Tristesa  0.04 
  (0.02) 
_cons -1.87 -2.43 
 (1.36) (1.41) 

N 811 811 
pseudo R2 0.498 0.546 
Errors standard entre parèntesi.  
* p < 0.05, ** p < 0.01, *** p < 0.001 
 

 

En aquestes regressions logístiques podem observar l’acompliment de dues de 

les hipòtesis i el refutament d’una d’elles. En primer lloc, la primera hipòtesis es 

veuria validada, ja que la primera regressió lineal (sense les variables del 

model emotiu) tindria una pseudo r2 de 0,498; mentre que la segona regressió 

lineal, un cop hi afegim les emocions produïdes per la sentència del Tribunal 

Suprem, obtenim una r2 de 0,546, un augment força notable, que evidencia 

que les reaccions emotives sí que van tenir un paper fonamental a l’hora 

d’augmentar la probabilitat de votar a un partit independentista. Per tant, les 

emocions contribueixen a explicar la intenció de votar per un partit 

independentista, més enllà del que puguin explicar variables més tradicionals 

La segona hipòtesis també es compleix, ja que la ràbia obté un coeficient 

significatiu i positiu (0,18), mentre que cap altra emoció negativa assoleix un 

efecte significatiu. Per tant, podem afirmar que la ràbia, com a mínim la ràbia 

davant de la sentència en particular, tenen una certa importància en el nostre 

procés de presa de decisions, augmentant la probabilitat de votar a un partit 

independentista. És important recordar, que en aquest cas la ràbia ve donada 

per un procés judicial contra uns independentistes, i que en un context diferent, 

podria tenir efectes diferents (si hi hagués un greuge a persones no 

independentistes, podria augmentar la probabilitat de votar a partits no 

independentistes). 

Finalment, la tercera hipòtesis es veu refutada. Tot i que l’efecte de les 

emocions és força clar, no totes les emocions afecten de la mateixa manera. La 

ràbia, és de fet la emoció que afecta més profundament a la probabilitat de 

votar independentista. L’orgull, en canvi, no té cap efecte, ni positiu ni negatiu 

(el seu coeficient no és significatiu). Per tant, el sentir “orgull” davant la 

sentència és irrellevant a l’hora de calcular la probabilitat de votar 

independentista o no independentista.  

És important fer un incís pel que fa a la magnitud del fenomen de la ràbia. Un 

càlcul posterior a la regressió logística presentada a la taula 3 suggereix que la 

variació pel que fa a la intenció de votar per un partit independentista entre 

aquells que no van sentir gens de ràbia davant la sentència del TS i aquells que 

van sentir molta ràbia és de més del 20%. El seu poder explicatiu és, doncs, 

més que considerable.  
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CONCLUSIONS: 

En aquest treball he estudiat les emocions provocades per la sentència del 

Tribunal Suprem i com aquestes afecten a la possibilitat de votar o no a un 

partit independentista. Desprès de fer dues regressions logístiques (una amb 

emocions i una altra sense) a través de les dades obtingudes a l’entrevista del 

CEO i d’observar per tant la importància dels criteris emotius, i concretament de 

la ràbia i de l’orgull, podem arribar a les següents conclusions: 

La hipòtesi 1 es compleix. les emocions tenen un rol important a l’hora de 

decidir el nostre vot (si votarem o no a una de les opcions independentistes). El 

model passa de tenir una pseudo R2 de 0,498 a tenir-la de 0,546. Si mirem les 

dades referents als models “clàssics”, podem veure que el més útil es sens 

dubte el model psicosocial del vot, ja que la identificació territorial té un efecte 

positiu i significatiu. En aquest cas concret, a més , la pregunta de Moreno-Linz 

és una molt bona manera de predir aquest vot, ja que és molt poc probable que 

algú que es sent més espanyol que català voti a un partit independentista. Pel 

que fa al model sociològic, veiem que algunes variables afecten més que 

d’altres (sent viure a un municipi molt poblat la més efectiva per determinar la 

intenció de votar per un partit no independentista). El model racional, ens indica 

que com més negativa és la percepció de l’estat de l’economia, més probable 

és votar a un partit no independentista (probablement perquè la culpa passa al 

responsable més directe, en aquest cas el president de la Generalitat, que és 

independentista).  

Pel que fa a la hipòtesi 2, també es compleix: Podem observar com totes les 

emocions no tenen la mateixa importància. Concretament, la ràbia sí que té un 

efecte rellevant a la hora de decidir si es vota a una opció més independentista 

o no. Si haguéssim de teoritzar el perquè d’aquesta correlació, podria ser 

perquè la gent que simpatitza amb les opcions i el relat independentista (els 

voti o no) pot percebre més fàcilment la sentència del Tribunal Suprem com 

“injusta”, i per tant, es més procliu a sentir ràbia. En cas que estiguessin 

indecisos sobre què votar o si fer-ho, això els podria acabar de decidir.  

-Finalment, la hipòtesi 3 no es compleix: en relatiu al orgull, al seva influència 

en el vot es completament nul·la. Això es podria teoritzar de dues maneres. Per 

una banda, que estimular l’orgull no té cap efecte rellevant en el vot (no totes 

les emocions funcionen igual i ens impulsen de la mateixa manera) i per l’altra, 

que orgull es pot entendre de dues maneres: pot ser orgull davant d’un tribunal 

que ha fet complir la llei a uns polítics separatistes i ha protegit la unitat de la 

nació (orgull no independentista), o es pot entendre com orgull davant d’uns 

polítics capaços de sacrificar la seva pròpia llibertat per la causa i el país. 
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D’aquesta manera, com els dos bàndols senten el mateix sentiment (tot i que 

per causes diferents), el seu efecte en el vot probablement s’anul·li.  

Tot i no formar part de les hipòtesis, cal remarcar la importància de la 

satisfacció en la probabilitat de votar a un partit no independentista. Això 

probablement es degui a que els que són obertament no independentistes 

probablement creguin que els polítics i activistes jutjats eren uns criminals, i per 

tant estiguin satisfets amb l’enviament a presó dels mateixos.  

Tot i les limitacions d’aquesta recerca, espero haver pogut contribuir 

lleugerament a la nova literatura de comportament electoral, que sens dubte 

posarà l’accent en la importància d’estudiar a fons les emocions, els seus 

estímuls i els seus efectes, i potser en un futur les ciències polítiques 

abandonin el model fonamentalment racional i sociològic, en favor d’un nou 

model que posi les emocions al centre dels estudis i prediccions del 

comportament electoral. 

També als estudis sobre comportament polític dels catalans. En aquest sentit, 

és rellevant la troballa que el vot independentista (com a mínim a les eleccions 

autonòmiques posteriors a la sentència del TS de 2019) va ser un vot 

essencialment rabiós, el que suggereix una via de creixement d’aquesta opció 

electoral.  
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