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Resumen:

En este trabajo se revisa el papel ocupado por las externalidades en la
literatura sobre crecimiento regional y local aparecida durante los
iltimos diez afios. Hasta mediados de los ochenta, los modelos neo-
keynesianos ofrecian una alternativa analitica al modelo neocldsico
arraigada a la herencia cldsica. Existen a su vez numerosos trabajos
que, sin formar parte de dichos modelos, han contribuido de forma
decisiva a la comprensién de los fenémenos localizados que guian los
procesos de localizacién y cambio técnico. Se destacan cuatro lineas
recientes de investigacion donde las externalidades localizadas
determinan el nivel de actividad y cambio técnico regional o local: los
trabajos sobre externalidades dindmicas MAR, "Jacobs” y "Porter”,
la literatura sobre acumulacién local de capital humano y
externalidades cognoscitivas, los trabajos teéricos sobre crecimiento
regional desigual que surgen con la adaptacion dindmica de los
trabajos de Krugman y finalmente, el reciente debate sobre
convergencia regional y local.
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LINTRODUCCION:

El estudio de las externalidades relacionadas con el territorio se ha desarrollado a parur de
dos plataformas de andlisis de naturaleza diferente. Bajo un enfoque estdtico, el concepto de
externalidad ha sido utilizado para destacar las ventajas obtenidas con la concentracion
espacial de los recursos. La interaccién entre los agentes que participan en el proceso de
produccién permite reducir el nivel de costes al que se enfrentan las empresas, lo cual tiene
una importancia decisiva en las decisiones de localizacién. Las externalidades definidas en
un entorno estdtico ocupan por consiguiente un lugar destacado en la mayoria de las teorias
sobre localizacién espacial (localizacion industrial, formacion de ciudades, desarrollo
regional, etc.)’ Bajo un enfoque dindmico, la importancia de las externalidades radica en su
capacidad para generar cambio técnico endégeno. La presencia de externalidades y de
economias internas de escala vulnera el principio walrasiano de rendimientos constantes a
escala, permitiendo con ello que el nivel de produccién crezca a un ritmo superior al de los
factores capital y trabajo.

Sin embargo, las externalidades aparecen por primera vez en el trabajo de Marshall con el
objeto de mostrar sistemas de produccién sujetos a la presencia de rendimientos crecientes a
escala. Localizacién y crecimiento forman por tanto parte de una misma historia. Pero el
enfoque unitario marshalliano ha derivado en una escision metodolégica que dificulta
vistumbrar la doble naturaleza de las externalidades. Por decirlo de algin modo, la teoria de
1a localizaci6n espacial limita su andlisis a un entorno estdtico, mientras que en la teoria del
crecimiento, el espacio es tan solo el soporte fisico de la actividad econdmica.

Localizacion

La existencia de externalidades es uno de los pilares sobre los que se ha construido la teoria
estdtica de la localizacion espacial. El primero en introducirlas fue Alfred Marshall (1890,
1892, 1919) con el objeto de capturar la suma de ventajas que las empresas dedicadas a una
misma actividad obtienen por el hecho de localizarse las unas cerca de las otras. Los distritos
industriales marshallianos (Becattini (1979)) son los espacios industriales ocupados por
industrias especializadas en un mismo sector, cuya dindmica productiva se caracteriza por la
generacion de externalidades que actian reduciendo los costes de produccion.

Las externalidades marshallianas sirvieron en un origen para destacar los beneficios de la
especializacion industrial local. En los afios cuarenta y cincuenta la economia urbana las
readaptd, incluyendo las externalidades intrasectoriales y pecuniarias, con el objeto de ofrecer
una respuesta tedrica satisfactoria al gran tamaiio y cardcter diversificado de la mayor parte
de las dreas metropolitanas modernas. Las externalidades se escindieron en dos categorias
diferentes, economias de localizacién (externas a las empresas pero internas al sector) y
economias de urbanizacién (externas a las empresas y al sector pero internas al drea urbana).
A su vez, éstas dltimas no sélo incluyen las externalidades puramente tecnoldgicas, sino
también las de tipo pecuniario, es decir, aquéllas que, teniendo su origen en la presencia de
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economias internas de escala asociadas a la presencia de algin factor fijo, se vehiculan a
través del mercado de compra-venta de factores y productos®. Una aplicacién extremadamente
interesante aparece en los trabajos de Hoover y Vernon (1959) y Chinitz (1961) sobre las
ciudades de Nueva York y Pittsburg, donde se realiza una radiografia certera de las diferentes
pautas de localizacion industrial que se dan con la generacidn de externalidades de diferente
naturaleza.

Las aplicaciones regionales tampoco tardaron en aparecer. Si las externalidades explican la
concentracion local de los recursos, también pueden formar parte de una teoria sobre la
desigual distribucion regional del capital y el trabajo. También en este caso, las externalidades
marshallianas, junto con las de tipo pecuniario, forman parte del micleo tedrico de las
diferentes teorias sobre desarrollo desigual aparecidas en la década de los cincuenta y sesenta.
Como muestra, los seminales trabajos de Hirschman (1958), Myrdal (1957) o Nurske (1960).

Cambio técnico endogeno

Desde los tiempos de Smith hasta el triunfo de la versién walrasiana de la revolucién
marginalista, el cambio técnico no se considera exdgeno, sino generado a partir de las
condiciones de produccién. Sin embargo, el principio de rendimientos constantes a escala
(garantia de un comportamiento precio-aceptante por parte de los agentes) no permite la
generacion endégena de cambio técnico. El crecimiento de la productividad se explica a partir
de la acumulacion de capital por trabajador ademds de 1a evolucidn de un pardmetro exdgeno.
Alternativamente, si se considera la existencia de rendimientos crecientes a escala a nivel
agregado, ya sea sobre la base de la presencia de economias internas de escala, o bien de
externalidades, entonces la productividad no sélo depende de la acumulacién de capital por
trabajador, sino también de la evolucion de la produccion. La presencia de rendimientos
crecientes a escala implica por tanto una funcién de costes medios agregados con un tramo
descendiente en vez de constante.

Las externalidades permiten la presencia de cambio técnico endégeno sin violar los principios
del modelo de competencia, de aqui el hecho de ocupar un lugar privilegiado en el debate
tedrico sobre crecimiento®. Su aceptacion, junto con las economias internas de escala, ha sido
uno de los principios adoptados por los modelos de crecimiento alternativos al neocldsico. Los
modelos neokeynesianos han defendido dicha hipétesis, fijando sus raices en la economia
cldsica frente a la neocldsica.

Resulta conveniente en este punto presentar una primera reflexion critica respecto la frontera
que hemos utilizado para separar el discurso estitico del dindmico. La escisién, aunque
conveniente para contrastar las dos plataformas de andlisis utilizadas, es excesivamente rigida.
Empezando por Marshall, los aspectos locacionales y dindmicos tuvieron un peso similar. En
los trabajos de Hoover y Vernon puede apreciarse una clara influencia de Schumpeter (1942)
al tratar los aspectos relacionados con la dindmica del cambio técnico. En los trabajos de
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Recattini sobre los distritos industriales italianos, reaparece con fuerza la dimensién dindmica
del discurso marshalliano. Lo mismo sucede con la literatura sobre desarrollo desigual de los
cincuenta o con la que aparece en los ochenta siguiendo los trabajos de Krugman (1989.

1990, 1992).

Sin embargo, ninguno de los ejemplos destacados forma parte de lo que hoy dia se entiende
como modelos de crecimiento. En parte, debido al hecho de que consideraciones estdticas y
dindmicas coexisten dificultando una modelizacién rigurosa. Aunque sujeto a controversia.
puede afirmarse que, hasta mediados de los ochenta, los modelos de crecimiento pueden
agruparse en dos categorias: neocldsicos y neokeynesianos. La aparicion a mediados de los
ochenta de una nueva generacion de modelos de crecimiento endégeno ha reabierto el debate
sobre los efectos dindmicos relacionados con la presencia de externalidades localizadas.

En la seccién 11 examinaremos el papel que ocupan las externalidades en los dos grupos de
modelos considerados, el neocldsico y el neokeynesiano, para posteriormente evaluar la
aportacién de diferentes enfoques alternativos aparecidos entre los afios cincuenta y ochenta
que comparten una doble dimensién espacial y dindmica. En la seccién 111 pasamos revista
a una serie de trabajos aparecidos con posterioridad a los modelos de Romer (1986, 1987a.
1989b) y Lucas (1988), prestando especial intercs, tanto a la forma con que las externalidades
entran en ¢l modelo, como a los argumentos de fondo. En primer lugar, se examinan los
trabajos sobre externalidades dindmicas MAR, "Jacobs” y "Porter” aplicadas a un entorno
industrial. A continuacién, los trabajos sobre acumulacién de capital humano a nivel local.
Posteriormente se presentan los trabajos sobre crecimiento regional desigual que explotan
la dimensién dinimica del trabajo de Krugman y finalmente, se repasan los principales
argumentos utilizados en el debate sobre convergencia regional y local. Estos cuatro grupos
de trabajos son tan solo una parte de las numerosas aportaciones aparecidas en los dlomos
diez afios, pero creo que representan suficientemente la evolucién que ha experimentado el
discurso dindmico sobre la vigencia tedrica y empirica de las externalidades definidas en un

entorno local.



II. MODELOS DE CRECIMIENTO REGI LY LOCAL:

Frente a las aplicaciones regionales y urbanas del modelo de crecimiento neocldsico, donde
el cambio técnico se considera exégeno y no se contempla la posibilidad de que aparezcan
rendimientos crecientes a escala, existe una rica tradicién de trabajos de dmbito regional y
urbano que incorpora ambos elementos.

IL.1.El modelo de crecimiento neocldsico

En el modelo de crecimiento original de Solow (1956) las condiciones de produccidn se
representan mediante una funcion de produccion agregada, donde aparecen como factores de
produccion el trabajo, €l stock de capital privado y A, un fndice de desarrollo tecnoldgico o
de "productividad total de los factores”.

1. Y =AF(K,L)= AK°L*

Los coeficientes de escala de cada factor, o y 8, miden respectivamente la elasticidad del
producto con respecto a la variacién del capital y del trabajo’. Adicionalmente, se supone la
existencia de rendimientos constantes a escala, es decir, e+8=1, con lo que si los factores
aumentan a una misma tasa g, el producto también lo hard. Dicho principio limita a su vez
las posibilidades de aumentar la relacion capital/trabajo (K/L=k), ya que la tecnologia
presenta rendimientos decrecientes respecto al factor acumulable (K). El principio de
rendimientos constantes a escala implica que B sea igual a 1-a y por lo tanto es posible
reescribir la funcién de produccidn en términos de producto por trabajador y capital por
trabajador.

2. y=Ak®

La funcién de produccion intensiva presenta rendimientos decrecientes respecto a la
acumulacion de capital por trabajador (k) y aumenta con k a una tasa decreciente. El hecho
de que el producto marginal del capital por trabajador se reduzca con el stock acumulado,
tiene tres implicaciones de diferente orden:

1) En ausencia de cambio técnico, el ritmo de crecimiento se reduce debido a que el producto
marginal del capital decrece con el stock acumulado.

2) Se dar4 una tendencia hacia la igualacién de la renta per capita de los paises o regiones,
ya que las inversiones realizadas en las dreas retrasadas tendrdn una rentabilidad marginal
mayor, y como resultado el crecimiento de la renta per capita también serd mayor.

3) Al considerar una economia abierta, la velocidad de convergencia serd ain mayor, puesto
que la libre circulacién de los factores factores hard que se dirijan hacia localizaciones donde

® Si el coeficiente de escala del capital, «, es por ejemplo
0.3, eso quiere decir que, manteniendo fijo el factor trabaijo,
el producto aumentard un 0.3 % al aumentar el stock de capital
en un 1 %. .



su participacion tenga una mayor retribucién marginal.

Considerando dos paises idénticos en todo, excepto en sus dotaciones de factores originales,
el pafs comparativamente mds rico -aquél que tenga una "k” y una "y" mayor- tendrd un
salario y un tipo de interés de equilibrio también mayor. Tenderd por tanto a exportar capital
¢ importar trabajo, lo cual implica una tasa de crecimiento de la poblacidn activa mayor y una
tasa de inversion menor a las correspondientes para la economia pobre. Esto a su vez,
aumenta la velocidad de convergencia. Por otra parte, existe la posibilidad de romper con la
tendencia hacia el estancamiento que resulta de aceptar el supuesto de rendimientos constantes
a escala, suponiendo que A aumenta a una tasa exégena. De esta manera el crecimiento
sostenido es compatible con los resultados obtenidos en términos de convergencia.®

Una de las caracteristicas mis preciadas del modelo neocldsico de crecimiento consiste en
incorporar una teoria dindmica de la distribucion basada en la productividad marginal de los
factores. Aplicando el Teorema de Euler, el valor del producto debe distribuirse entre los
factores de produccién en funcién de su productividad marginal. La distribucién del producto
entre salarios y beneficios debe a su vez corresponderse con el peso relativos de las
elasticidades de escala de los factores capital y trabajo. El precio a pagar por tan preciada
simetrfa consiste en el abandono de la tradicion cldsica segin la cual determinados procesos
de produccién se gufan por la presencia de rendimientos crecientes a escala. La presencia de
externalidades y comportamientos no competitivos queda por tanto fuera del modelo de
crecimiento neocldsico.

Aplicaciones regionales y urbanas

Son numerosos los trabajos que han adaptado el modelo neocldsico de crecimiento a un
entorno regional (Borts (1960), Borts y Stein (1964)". En todos ellos se asocia la convergencia
en los niveles de renta per capita con la existencia de rendimientos constantes a escala y
decrecientes respecto la acumulacién de capital. La principal ventaja del enfoque neocldsico
es que todas las relaciones surgen a partir de un conjunto de condiciones firmemente
asentadas en la teoria econdmica. Las predicciones son nitidas y su funcionamiento sencillo.
Adicionalmente, presenta una gran versatilidad, constituyendo por tanto un punto de partida
solido sobre el que trabajar.

Sin embargo, la realidad no siempre se ajusta a los resultados del modelo. Supo predecir la
convergencia en los niveles de renta y productividad de los estados norteamericanos y de los
paises europeos entre los afios cincuenta y ochenta, pero las causas pueden ser diferentes a
las propuestas en el modelo neocldsico. Cuesta creer que el principio de rendimientos
constantes a escala a nivel agregado tenga un peso tan importante como el asignado en el
modelo regional neocldsico. Los flujos interregionales de factores no s6lo dependen de la
productividad marginal de los factores, sino de numerosos factores adicionales. La presencia
de externalidades y rendimientos crecientes puede ademds alterar las condiciones de

¢ Yer Jones (1983), De la Fuente (1992) y Sala-i-Martin
(1994).

Ver Mc Combie (1988)



maximizacion y la productividad puede llegar a depender positivamente del nivel de capital
acumulado (Kaldor (1970)), lo cual explicaria la dindmica observada en las economias en vias
de desarrollo. "

Las aplicaciones urbanas del modelo neocldsico de crecimiento no han sido tan importantes
como las de d&mbito regional. Existen diversas razones para ello. En primer lugar, las
economias de escala de todo tipo forman parte de las explicaciones de tipo tedrico sobre la
formacién de ciudades y por tanto, resulta dificil aceptar las limitaciones tecnoldgicas de la
funcién de produccién Cobb-Douglas. Ademds, las estimaciones estdticas ponen de relieve
las diferencias regionales y urbanas en las funciones de produccion, siendo estas iltimas mds
importantes adn si cabe®. Sin embargo, hubo trabajos destacables como el de Ghali et al.
(1978) donde se presentan estimaciones dindmicas de una funcién de produccién Cobb-
Douglas con rendimientos constantes a escala y cambio técnico exégeno. En Kanemoto (1930)
se presenta un modelo formalmente completo de crecimiento neocldsico con rendimientos
crecientes a escala a nivel agregado debido a la presencia de economias de aglomeracion
capturadas a partir de la poblacién de cada drea urbana. Se trata de uno de los pocos trabajos
que, partiendo del modelo neocldsico de crecimiento, incorpora dicho supuesto, adelantdndose
asi a la nueva generacién de modelos de crecimiento endégeno que llegaria a mediados de los
ochenta.

11.2. Modelos neokeynesianos de crecimiento regional

Cambio técnico endogeno

El aumento sin precedentes que experimenta la productividad del trabajo con la primera
revolucién industrial (Ashton (1948), Hobson (1926)) se corresponde con un periodo de
creciente especializacién técnica, organizativa, territorial y cognoscitiva. Dicha aseveracion
ya fue puesta de manifiesto por Adam Smith (1776) en su obra La riqueza de las naciones,
pero no encontré un modelo de crecimiento de referencia hasta la aparicion en los afios
sesenta de los primeros modelos neokeynesianos.

El progreso técnico permite obtener mds bienes con 1a misma dotacién de factores, productos
de mayor calidad o bienes hasta entonces inexistentes. Su representacion grdfica consiste en
la destruccion de la antigua funcién de produccién y la aparicion de una nueva, superior en
alguno de los aspectos considerados. En los resultados econométricos ofrecidos por el modelo
neocldsico, aparecia un progreso técnico residual de dimensiones alarmantes. Cabe recordar
que dichos resultados vienen condicionados por el hecho de trabajar con una funcién de
produccién agregada con rendimientos constantes a escala. Sin embargo, Adam Smith, Alfred
Marshall y Allyn Young entre otros, destacaron la posibilidad de que la mejora en los niveles
de productividad surja como resultado de la creciente especializacion de los activos. Tratar
de endogeneizar el progreso técnico fue el objetivo de economistas pertenecientes a escuelas
muy diferentes, pero ninguno de ellos elaboré un marco formal compatible con el sencillo
esquema propuesto por Solow. Las imperfecciones de mercado, el problema de la
informacién, la presencia de externalidades y bienes publicos, etc, definieron los contornos

# Ver Shefer (1973), Segal (1976) y Lande (1978) entre
otros.



del debate macroeconémico sobre crecimiento. Los nuevos modelos de crecimiento endégeno
son por tanto en parte deudores de los trabajos pioneros de Schumpeter (1942), Steindl
(1954), Kaldor (1970), Sylos Labini (1964, 1988), o Arrow (1962) entre otros.

Externalidades y equilibrio competitivo

Considerar la existencia de economias internas y externalidades y por tanto la relevancia de
procesos productivos guiados por la presencia de rendimientos crecientes a escala, supone la
aparicién de importantes fricciones con las hipétesis bdsicas del modelo competitivo. El
problema de la compatibilidad entre rendimientos crecientes y equilibrio competitivo ha
merecido, desde los afios veinte, el interés de diversas generaciones de economistas (Pigou
(1927), Robbins (1928), Robertson (1930), Sraffa (1926, 1930), Shakle (1967), Robinson
(1960, 1971), Chipman (1970), Becattini (1986), Romer (1986, 1990), Prendergast (1992)).
El debate ha sido conducido tanto en su version estdtica como dindmica. Bajo un enfoque
estdtico, se ha destacado el papel de las externalidades tecnol6gicas de origen marshalliano
por su compatibilidad con los principios competitivos (Robertson (1930), Becattini (1986),
Romer (1986)). Por otro lado, Sraffa (1926, 1930) propone romper con el principio precio-
aceptante y crear nuevos modelos de competencia imperfecta. Bajo un enfoque dindmico, se
ha debatido sobre la relevancia de las economias pecuniarias introducidas por Allyn Young
(1928) y adoptadas por Viner (1931) y Scitovsky (1954), asi como de las externalidades
dindmicas relacionadas con los procesos de aprendizaje (Arrow (1962)) y su capacidad para
generar rendimientos crecientes con independencia de la escala de produccién.

Desarrollo regional desigual

El principio de rendimientos crecientes a escala fue adoptado en numerosos trabajos
aparecidos en los afios cincuenta y sesenta donde se abordan los problemas relacionados con
el desarrollo desigual (Myrdal (1957), Hirschman (1958), Nurske (1960)). Un elemento
comin en la mayoria de estos trabajos comsiste en aceptar la presencia de rendimientos
crecientes a escala debido a la presencia, tanto de externalidades marshallianas, como
pecuniarias. Las externalidades de tipo pecuniario estdn a su vez directamente relacionadas
con el tamafio del mercado local. A mayor tamafio, mayor especializacién regional de los
Tecursos, y por tanto, mayor nivel de eficiencia productiva. Los trabajos de Hirschman,
Myrdal o Nurske entre otros, no sélo analizan los problemas de escala (estdticos por
paturaleza) sino también los efectos dindmicos, tanto en lo referente a la evolucién de la
concentracién de los recursos, como a la capacidad local para generar cambio técnico
endégeno. El diagndstico elaborado a partir de dichos principios es radicalmente contrario al
neocldsico. La interaccion entre rendimientos crecientes a escala, factores no moviles y
economias internas a escala gemerarfa procesos acumulativos que impedirian reducir la
distancia entre paises y regiones, medida en términos de productividad del trabajo o renta per
capita.

Modelos neokeynesianos de crecimiento regional

El paradigma post-keynesiano (Mc Combie (1988)) parte de la idea de que la principal fuerza
que gufa el crecimiento local, regional o nacional, es la expansién de la demanda. La
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presencia de rendimientos crecientes a escala en su version estdtica o dindmica, hace que el
aumento de la productividad dependa del crecimiento del producto. Las diferencias regionales
surgen por tanto como resultado de las diferentes tasas de crecimiento del producto regional.
El aumento en los niveles de productividad mejorard la capacidad competitiva de la region,
lo cual alimentard un mayor crecimiento del volumen de produccién. Como resultado, el
Crecimiento se caracteriza por Ser un proceso generado a partir de fuerzas enddgenas que
llevan a una polarizacion regional de la produccién y el crecimiento.

Las principales caracteristicas mencionadas, parten de los trabajos de Myrdal y Hirschman,
aparecen convenientemente presentadas en el seminal trabajo de Kaldor (1970) y finalmente,
modelizadas en Thirlwall (1979, 1980) entre otros. Una versién simplificada se encuentra en
Richardson (1986) y Mc Donald (1997). En estos trabajos, la tasa de crecimiento de la
productividad del trabajo (y) es funcidn de la tasa de crecimiento del producto (Y)

3. y =e+ fY

siendo f un coeficiente de signo positivo. Los salarios, deflactados mediante un fndice de
productividad (W), dependen negativamente de la tasa de crecimiento de la productividad.

4, W= g-hy

La tercera condicién utilizada relaciona inversamente la tasa de crecimiento del producto y
los salarios de eficiencia

5. Y= m-pW
Sustituyendo las dos primeras expresiones en la tercera, se obtiene:
6. Y..; = m+p(eh-g)+fhp¥,

La condici6n necesaria para la aparicién de causalidad acumulativa es thp>1. Si se cumple
esta condicion, el crecimiento del producto en t generard un crecimiento adn mayor en t+1.

La ley de Verdoorn

Una de las cuestiones que generé un mayor debate fue Ia "segunda ley de Kaldor", la llamada
"ley de Verdoorn", no en vano era la ley mds directamente relacionada con los efectos
acumulativos generados por la presencia de rendimientos crecientes en la industria. A pesar
de que Kaldor no construy6 un modelo completo que englobara todas sus leyes, la relacién
positiva observada entre el crecimiento de la productividad del trabajo en la industria y la tasa
de crecimiento del producto industrial, se explica mediante la presencia de rendimientos
crecientes a nivel agregado, generados tanto a partir de externalidades estdticas como
dindmicas. Posteriormente se entraria en una interesante controversia sobre la doble
causalidad que puede darse entre productividad y producto, constatando las limitaciones
inherentes a un modelo que considere la demanda externa como completamente exdgena. A
pesar de las criticas recibidas, dicha relacién continiia siendo una de las constantes estadisticas
mds apreciadas por los impulsores de los modelos centro-periferia.
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En los modelos neokeynesianos no se trabaja con funciones de produccion, pero ain asi, no
es dificil presentar los argumentos neokeynesianos a partir de las caracteristicas tecnoldgicas
resumidas en los coeficientes de la funcién de produccion agregada. En tal caso, la ley de
Verdoorn sélo se cumple si se viola el principio de rendimientos constantes a escala, esto es,
si la suma de los coeficientes de escala es mayor que uno.

Imaginemos una funcién de produccién del tipo Cobb-Douglas con rendimientos crecientes
a escala a nivel agregado:

7. Y = K*L*

tal que «+B8>1. Suponiendo que a=a+dx y B=b+8B , que at+b=1, y que & es
suficientemente pequefio, Y puede reescribirse

8. Y=K*L"K*L*

como a+b=1, es posible transformar la funcién de produccion en términos de producto por
trabajador, y=Y/L (productividad media del trabajo) y profundizacién de capital, k=K/L
(capital por trabajador)

9. y=k'Y®

En tal caso, la productividad media del trabajo depende positivamente del stock de capital por
trabajador, pero también del nivel de produccién. Es decir, suponiendo que F(K,L) es la
funcion del produccién regional y que dos regiones hipotéticas presentan valores semejantes
en k, aquélla que tenga un mayor porcentaje de la produccién total, también tendrd un mayor
pivel de productividad. La productividad marginal del capital desde ¢l punto de vista privado

[\
10. PMgK® = aK*' L™ Y® = ak™'Y’®

La productividad marginal del capital privado (sin considerar los posibles efectos externos que
su decision puede acarrear sobre el resto de empresas) depende por tanto negativamente del
stock de capital privado acumulado (a<1). La productividad marginal real del capital
agregado es sin embargo:

11, PMgKS — a+a6Ka+a6-1 Lb+m

Si a+ b continda siendo menor que 1, la productividad real del capital contimia dependiendo
negativamente del stock acumulado. Por otro lado, como 6 >1, la productividad marginal
del capital PMgK® >PMgK". En tal caso la productividad media del trabajo serd superior en
la regién que acumule un mayor nivel de produccién. Suponiendo que el PMgK" debe
igualarse en ambas regiones

12. PMgK,P = aK™' L™ Y = ak*' Y,P =PMgK,P = ak,*' L, Y,0 = ak™ Y’

Si Y, >Y, entonces k; debe ser mayor que k, y por tanto las productividades medias de
equilibrio serdn diferentes
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13. y1=k1aY1 8 > yz=k2.Y'2‘s

ya que la productividad media del trabajo depende positivamente del stock de capital
acumulado, pero también del nivel de produccién local. En tal caso, ambos factores son
mayores en la region 1. Las tasas de crecimiento aparecen tomando logaritmos neperianos y
derivando a continuacion (vienen expresadas en cursiva)

14. y]_:kllYI d > y2=k2EY26

Tal como puede apreciarse, la tasa de crecimiento de la productividad pasa a depender
positivamente de la tasa de crecimiento del capital por trabajador, pero también del producto.

I1.3. Otras aportaciones

Existen, ademds de los modelos de crecimiento regional y local neokeynesianos y neocldsicos,
numerosas aportaciones provenientes de diferentes escuelas, que han contribuido de manera
decisiva al debate sobre el papel de las externalidades en los procesos de crecimiento regional
y local.

Anatomia de una metropolis

Hoover, Vernon (1959) y Chinitz (1961) entre otros, estudian la evolucion de diferentes dreas
metropolitanas en funcién del industry-mix local. La localizacién industrial y por tanto el
crecimiento de la produccién, depende de las caracteristicas del entorno local. La cuestién
se enfoca a nivel tedrico a partir de las diferentes formas que pueden adoptar las economias
de aglomeracion. Segyin Chinitz (1961), las economias de aglomeracién deben clasificarse en

tres categorias: economias de escala internas a 1a empresa, economias externas de localizacién
(aquéllas que siendo externas a las empresas son internas al sector de la industria local) y

economias externas de urbanizacién (externas a la empresa y al sector pero internas al drea
en la que se ubica). Las economias externas de localizacion estdn relacionadas con la dotacién
local de servicios especializados, un mercado de trabajo local cualificado y la existencia de
externalidades de tipo cognoscitivo asociadas a un sector determinado. Las economias de
urbanizacién estdn a su vez condicionadas por el tamafio del mercado local, debido a la
presencia de externalidades de tipo pecuniario y de externalidades dindmicas de tipo
tecnoldgico-cognoscitivo que aparecen con la "fertilizacion cruzada de ideas” (Jacobs
(1969))°.

Existe una clara influencia de la obra de Marshall sobre el trabajo de Hoover y Vernon. Un
ejemplo de ello es 1a especial atencion dedicada en sus estudios a la relacién existente entre
tamaiio de empresa y ciudad, dando pie a lo que se ha denominado "Hipétesis de la
incubadora”. Segin dichos autores -que siguen a su vez de cerca la pauta marcada por
Schumpeter (1942)- existe una conexidn entre la "Teoria del ciclo del producto” y las
caracteristicas del lugar en el que una empresa decide ubicarse. La Teoria del ciclo del
producto destaca la existencia de diferentes estados en los procesos de innovacién, desde la

° Ver por ejemplo Richardson (1986) pp. 233/35
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inicial experimentacion, hasta la difusién y maduracién del proceso de produccién. Hoover
y Vernon destacan la importancia de la pequefia empresa innovadora en relacién al cambio
técnico. La intensidad del proceso depende de la flexibilidad de las relaciones establecidas
entre los empresarios y el trabajo cualificado, 1a cual se consigue en mayor medida en un
entorno descentralizado, como es el de las ciudades, que en una organizacién como la gran
empresa. Sin embargo, a medida que los procesos econémicos se estandarizan, las economias
de aglomeracion se vuelven menos importantes y por tanto existe una clara tendencia por
parte del empresario a reducir los costes laborales y las rentas del suelo que impone una
localizacion central. De esta manera, la Teoria del ciclo del producto lleva asociada una teoria
de la dispersion de la actividad econémica™ La periferia urbana y las regiones alejadas de los
micleos industriales originales reciben las industrias que utilizan procesos estandarizados. En
este contexto, el objetivo de la ciudad central consiste en preservar las condiciones que
favorecen la aparicion de nuevas iniciativas, que comporten a su vez nuevos procesos y
nuevas tecnologias.

Desarrollo endégeno y distritos industriales

Durante los afios sesenta y setenta, la economia en general y la economia regional y urbana
en particular, vivié un periodo caracterizado por un creciente rigor formal y una mejora de
las técnicas estadisticas que permitian contrastar la validez de los modelos tedricos (Bolton
y Jensen (1995)). En el caso de la economia regional, el rigor formal y los estudios aplicados
se vieron acompafiados de una nueva ola revisionista de los trabajos de Marx, Schumpeter
y Veblen entre otros. Adicionalmente, cabe destacar el interés que despiertan los problemas
del tercer mundo, estudiados en la mayoria de los casos bajo un enfoque tedrico cercano a
los modelos centro-periferia. Sin embargo, tal como destaca Markusen (1995), la literatura
que habria de regenerar la ciencia regional en los ochenta vendria de mano de economistas
y geografos ajenos a los cdnones de la "nueva ciencia regional”. Los "nuevos regionalistas”
surgen de los debates sobre desindustrializacion (Blueston y Harrison (1982), la literatura
sobre especializacién flexible (Scott (1988), Scott and Storper (1992a, 1992b) y la nueva
literatura sobre distritos industriales (Becattini (1979), Piore y Sabel (1990), Sexenian (1994),
Harrison (1991), etc.)."

Los argumentos tedricos utilizados por la ciencia regional identificaban -tal vez en exceso-
las economias de aglomeracién con las economias de escala internas a la empresa. La pequefia

10

Tal como destaca Harrison (1991), con posterioridad,
Vernon y sus estudiantes desarrollaron una extensién de la teoria
del ciclo de producto aplicada a las pautas del comercio
internacional.

"Citando el interesante ensayo exploratorio de Van
Geenhuizen y Nijkamp (1996) "the 1980s have seen a profund shift
in reserach on the rationale behind regional economic growth.
These years have shown move away from conventional theoretical
approaches (such as core-periphery, product-cycle theory, spatial
division of labor) towards new theoretical perspectives, such as
new institutional approaches, the regulationalist view and the
theory of structuration, and the concept of flexible
specialization" (Van Geenhuizen y Nijkamp (1996) p. 231)
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empresa parece tener asi un papel residual, premoderno, lo cual no se corresponde con la
dindmica observada en algunos espacios industriales que van, desde el sector textil de Nueva
York, pasando por los distritos industriales italianos localizados en la Terza Italia, hasta el
Silicon Valley californiano. En todos ellos, la pequefia empresa es la protagonista de los
procesos de innovacién. Se trata sin duda de fenémenos diferentes entre sf tanto en forma
como en origen, pero comparten el hecho de ser "experiencias locales” determinadas por
fuerzas endogenas, donde la pequefia empresa se adapta facilmente a los cambios de la
demanda."

A pesar de que no existe un cuerpo doctrinal unificado (Cuadrado (1988)), diferentes
aproximaciones (Richardson (1986), Cicotti y Wettmann (1981), Biehl (1988), etc.)
convergen en el hecho de destacar la estabilidad de los entornos regionales y locales que
acompaiia la creciente movilidad del comercio de bienes. Nace asi la literatura sobre
desarrollo endégeno. Los entornos regionales se definen a partir de las caracteristicas
diferenciales de sus recursos (cualificacion de la mano de obra, técnicas de produccién y
organizacién, estructuras sociales e institucionales, etc.). Ante la necesidad de
reestructuracion de los sistemas locales de produccién (Vdzquez Barquero (1993)), los
factores socioculturales que definen el entorno empresarial pasan a un primer término, ya que
condicionardn la capacidad adaptativa local (Fua (1983), Garofoli (1989)).

Los enfoques neocldsico y neokeynesiano identifican "desarrollo” con "concentracién”,
"industrializacién"” y "urbanizacién". Con ello, el fenémeno del desarrollo se asocia con la
existencia de grandes aéreas urbanas metropolitanas y con el consigniente proceso
descentralizador de la industria hacia su periferia metropolitana. Sin embargo, la geografia
de la produccion de pafses como Italia o Espafia se caracteriza por la existencia de
importantes aéreas metropolitanas fuertemente industrializadas, pero también, de numerosos
sistemas productivos locales ubicados en ciudades intermedias en los que la pequeiia empresa
presenta una capacidad adaptativa sorprendente.

Una de las caracteristicas del enfoque del desarrollo endégeno es la importancia concedida
a los procesos de innovacion y difusion (Molle (1980), Cappellin (1983)). Esto no pasé
desapercibido por parte de los economistas que posteriormente habrian de desarrollar los
modelos de crecimiento endégeno. La base microeconémica del modelo de Lucas se basa en
la interaccion de los agentes en un espacio determinado y en la consiguiente generacién de
externalidades locales de tipo cognoscitivo (Lucas (1988)).

Giacomo Becattini (1979, 1986, 1990, 1992), especialista en 1a obra de Alfred Marshall
merece un punto y a parte, ya que su obra, aunque convergente con la literatura sobre
desarrollo end6geno en numerosos aspectos, se desarrolla sobre principios tedricos firmemente
arraigados a la tradicion marshalliana. Becattini (1979) contrasta su enfoque con los modelos
deterministas neocldsicos y ofrece una alternativa analitica en la que la teoria econémica se
desarrolla en su dimensién marshalliana. Becattini se aleja de posiciones simplistas que
asocian las externalidades y las economias de aglomeracion con el tamaiio urbano y se centra
en los aspectos relacionados con la organizacion industrial, el progreso técnico, la historia

? Piore Y Sabel (1990) muestran una amplia gamma de
ejemplos con los gque ilustrar el poder de la pequefia empresa.
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econdmica y Jos mecanismos sociales e institucionales que cohesionan los intereses de los
sujetos gue interactuan en el territorio.

La literatura sobre distritos industriales es hoy dia muy extensa. Destacan entre otros, los
trabajos del propio Becattini® (1979, 1986, 1990, 1992, etc.) y sus colaboradores en
Florencia (Bellandi (1986), Sforzi (1989, 1990), etc.). También han aparecido aportaciones
desde el campo de la organizacion industrial (Bianchi (1990), Bellandi (1995), Dei Ottati
(1995), etc. ), de la economia politica (Brusco (1990)), de la literatura de corte institucional
(Piore y Sabel (1990)), o ha merecido encendidas criticas (Amin y Robins (1991), Best
(1990), Harrison (1994), etc.). La figura del distrito industrial ha recibido también una
atencién importante en Espafia. Cabe destacar los trabajos pioneros de Costa (1988) y Trullén
(1990, 1992), asi como los de Ybarra (1991) o Vdzquez Barquero (1993).

Una de las caracteristicas de los distritos italianos es la especial forma de colaboracion y
competencia que domina los intercambios. Al especializarse cada empresa en una parte del
proceso se genera una dindmica dominada por empresas de pequefio tamafo. Los distritos se
especializan por tanto en actividades manufactureras que permitan dicho proceso de
desintegracion vertical*. Otro de los aspectos enfatizados por Becattini es la "atmosfera
industrial” que se respira en los distritos. Los trabajadores especializados son su mds preciado
recurso y tal como afirma Marshall, dicha especializacién cobra 1a forma de bien piblico
localizado. La poblacién de empresas no es una aglomeracion homogénea de productores
funcionando bajo las sefiales emitidas por los precios, ya que la informacién que incorporan
es claramente insuficiente, por lo que las relaciones puras de mercado son la excepcion mds
que la regla. De hecho, la actitud competitiva de las empresas respecto los mercados finales
se complementa con experiencias de cooperacion localizada. Finalmente, cabe destacar el
hecho de que el progreso técnico se origina a partir del capital humano y, por lo tanto, no
necesita de grandes inversiones en maquinaria altamente sofisticada. Se trata mads bien de un
proceso dindmico armonizado por la especial actitud de la comunidad hacia aquéllos que
introducen mejoras técnicas®.

*gl distrito es, en palabras de Becattini ¥...a socio-
territorial entity which is characterized by the active presence
of both a community of people and a population of firms in a
naturally and historically bounded area. In the district, unlike
in other environments, such as manufacturing towns, community and
firms tend to merge"™ (Becattini, 1990, pag. 38).

n . The district is an instance of a localized realisation
of a division of labour, which is neither diluted in the general
market, nor concentrated in one firm or in just a few firms"
(Becattini, 1990, pag. 40)

1% wanother important characteristic of the functioning of
the industrial district is the way technological progress 1is
introduced. In a world of agents whose main capital is *"human”,
(i.e. made up of past experience), technical change greatly
impairs the value of capital. Hence there is strong resistance
to its introduction. ... In the district, on the contrary, the
introduction of technological progress is a social process which
is achieved gradually through a process of self-awareness on the
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III. EXTERNALIDADES Y CAMBIO TECNICO EN LA LITERARURA RECIENTE

SOBRE CRECIMIENTO REGIONAL Y LOCAL

II1.1. Crecimiento endégeno

A mediados de los ochenta aparece una nueva generacion de modelos de crecimiento donde
la funcion de produccién agregada presenta rendimientos crecientes a escala debido a la
presencia de externalidades marshallianas (Romer (1986)), externalidades de tipo cognoscitivo
relacionadas con la acumulacion de capital humano ((Lucas (1988)) o bien economias internas
de escala, externalidades pecuniarias y modelos no competitivos (Romer (1987a, 1987b,
1990)).

En el modelo de Romer (1986) las externalidades surgen del proceso de acumulacion de
capital fisico. La acumulacion media de capital tiene un efecto directo sobre el nivel de
productividad de la empresa, pero también uno indirecto, ya que durante el proceso de
inversion se generan externalidades tecnolégicas. La presencia de rendimientos crecientes a
escala permite a su vez el crecimiento sostenido. En Romer (1986) se sostiene ademds
(hipétesis que posteriormente abandonaria) que la elasticidad de escala real del capital puede
ser mayor que uno. Como resultado, la rentabilidad marginal de 1a inversién en capital fisico
-y por tanto la inversion efectiva- no decrece con el stock acumulado. En el modelo de Lucas
(1988) se acumula capital fisico (K) y humano (H). Suponiendo que la acumulacion de
conocimientos no es gratuita, sino que tiene un coste directo en términos del gasto educativo
llevado a cabo por los agentes, y que la acumulacién individual genera externalidades de tipo
cognoscitivo, la elasticidad de escala de H deberd incorporar ambos efectos. La elasticidad
de escala de H, junto con la de L y K sumardn un mimero mayor a la unidad y, por
consiguiente, la funcién de produccion agregada presentard rendimientos crecientes a escala.
Finalmente, los modelos de Romer (1987a , 1987b y 1990) se abandona el supuesto de
costes constantes a escala para la empresa individual, se incorpora la presencia de
externalidades pecuniarias y, siguiendo la pauta propuesta por Young (1928), el crecimiento
sostenido es posible mediante el aumento de productores intermedios.

Los trabajos sobre crecimiento endégeno trasladaron al marco formal neocldsico las
principales hipétesis defendidas en los modelos neokeynesianos. Por tanto, no resulta extrafio
que sus predicciones coincidan. No hay nada realmente revolucionario en dichos modelos.
Se trata mds bien de una evolucién formal que permite abordar cuestiones que no podian ser
tratadas anteriormente si no era abandonando la arquitectura del modelo neocldsico. Ain asf,
han contribuido de manera decisiva al debate, no sélo sobre la dimensién dindmica de las
economias de aglomeracion, tanto en un entorno regional como urbano, sino también en
muchas otras ramas de la economia como son la organizacién industrial, el comercio
internacional, la microeconomia relacionada con la interaccién en la generacion de nuevos
conocimientos y un largo etcétera.

part of all agents of the industry and strata of the population."
(Becattini (1990) pag. 46/47)
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111.2 Externalidades dindmicas de aglomeracién

La nueva modelizacion surgida con los modelos de crecimiento endégeno fue adopasa ==
diversos trabajos donde se estima la presencia de economias de escala y de extemalai:g:z en
la industria a nivel nacional (Caballero y Lyons (1990), Hall (1988)). En este tpo &=
estimaciones no se impone el supuesto de rendimientos constantes a escala y por tanto ka su=a

de las elasticidades puede cobrar diferentes valores, superando en todas las estimaci{v.r:s .;
unidad (aproximadamente 1,2)*.

Por otro lado, los trabajos de dmbito regional o urbano que estudian la evolucién de &=
productividad utilizando la descomposicion de los factores generadores de crecimiento gue
aparecen en la funcion de produccién neocldsica’, se contrasta la validez de la ley &=
Verdoorn correlacionando crecimiento de la productividad y del producto (Mullen y Willszms
(1990)). En los resultados de este tipo de trabajos podia adivinarse ya el impacto dinsmscs
de las externalidades localizadas, pero su estudio no merece un lugar destacado basz &
aparicién del trabajo de Glaeser et al. (1992).

Externalidades estdticas vs externalidades dindmicas

Supongamos una funcién de produccién agregada para la industria local Y=A(z,0F &L

donde z son los factores que generan economias de aglomeracion y t es un indice def ==l
tecnolégico local. Suponiendo que la empresa representativa es precio-aceptante y gue &=
funcién de produccion presenta rendimientos crecientes a escala en Ky L, la curva de cose
medio y marginal para la industria tendrd pendiente negativa debido a la presemaca &=
economias estdticas de localizacion. En este caso, 1a suma de elasticidades de sscala &=
capital y el trabajo debe superar la unidad. La presencia de economias estémoms &
urbanizacioén viene recogida en z, un vector que incluye todos aquellos servicios wSamos
sujetos a la presencia de economias de escala (red de transporte, servicios a las empresas
etc). Las externalidades dindmicas aparecen en A, (dY,dz), donde se describe la evolacas &=
cambio técnico debido a la dindmica de las economias de localizacién y de urbanizaciia

La representacién grifica del impacto de las economias estdticas de localizacion comssse
precisamente en la pendiente negativa de la curva de costes medios, mientras ead ose
de las economias estdticas de aglomeracion se trata de un desplazamiento hacia abawe &= &
curva de costes medios de la industria. La interseccion de 1a curva de costes marginaies com
la de demanda determinard un nivel de produccién de equilibrio que aumentard a medids gue
la curva de costes medios se desplace hacia abajo. Finalmente, la presencia de ecomomiz
dindmicas de localizacion y de urbanizaciéon se corresponde con un desplazamiento dmmcs
y continuado de la curva de costes como resultado de los efectos dindmicos generados a par=s
de la variacién de Y y z (Mc Donald (1997)).

* Un trabajo similar, pero en un marco de referencia
estrictamente urbano, es el de Fogarty y Garofalo (1988). Er: es—e
caso también la suma de elasticidades supera claramente a2
unidad.

Ver Griliches (1979), Nadiri (1993) y Sudrez Bernaldc ==
Quirds (1992).
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El trabajo. de Glaeser et al. (1992) sobre externalidades dindmicas localizadas

La dimension local de las externalidades industriales de tipo dindmico ha sido puesta de
manifiesto con gran repercusion en el reciente trabajo de Glaeser et al. (1992). Su estudio ha
sido probablemente el ejemplo mds destacado de la influencia que Romer (1986, 1987a,
1987b) ha ejercido sobre el andlisis de los aspectos locales del crecimiento. Los autores se
proponen dilucidar algunos interrogantes sobre los mecanismos locales que regulan la difusion
de las externalidades tecnolGgicas. Entre los factores que conforman el entorno local, Glaeser
et al. (1992) proponen aislar el papel de la diversificacion o especializacién local y la forma
de mercado (monopolio o competencia) que regula los intercambios. Se consideran tres
teorias alternativas vinculadas al trabajo de cinco autores: Alfred Marshall (1890), Kenneth
Arrow (1962), Paul Romer (1986, 1990); Jane Jacobs (1969); y Michael Porter (1989).
Segiin la teoria MAR (Marshall-Arrow-Romer), el poder de las externalidades se maximiza
mediante la especializacién local. El nivel de inversién en 1+D depende del poder de
mercado de que dispone el inversor, por lo que el cambio técnico resulta mds dindmico
cuando Ja organizacion local del tejido empresarial descansa en la gran empresa monopolista’®.
Una mayor competencia local actda por tanto en detrimento del crecimiento del empleo del
sector.

Segiin la "Teoria Porter”, las externalidades tecnolGgicas, al igual que en el caso de la
"Teoria MAR", se generan en un entorno especializado, pero a diferencia de la teoria
anterior, un mayor grado de competencia estimula el crecimiento del sector. Finalmente,
segun la "Teoria Jacobs", la creacién de nuevos conocimientos surge del contacto entre
personas dedicadas a actividades diferentes. Se trata de maximizar la "fertilizacién cruzada"
de ideas aprovechando las caracteristicas de un entorno urbano. A diferencia de las dos teorias
anteriores, la "Teorfa Jacobs" predice que un mayor grado de diversificacién estimula el
crecimiento. Respecto al nivel de competencia local, segin la "Teorfa Jacobs", el crecimiento
depende positivamente del grado de competencia del sector. Las tres teorfas comparten una
vision del crecimiento donde las externalidades determinan la evolucion del empleo industrial.
El crecimiento o declive de un sector puede explicarse, al menos en parte, estudiando su
entorno local.

El ejercicio presentado por Glaeser et al.(1992) es destacable en muchos aspectos. En primer
lugar, ha sido capaz de interesar a numerosos investigadores, por lo que su popularidad ha
venido acompaiiada de un buen mimero de trabajos que toman como referencia su articulo
(Rauch (1993b), Henderson (1994a,1994b), Cheshire et al. (1993), Goicolea et al. (1995),
Garcia Mila y Mc Guire (1993), etc ). En segundo lugar, ha sabido resaltar la importancia
del industry-mix y el grado de competencia local. Sin embargo hay algunas cuestiones que
merecen un andlisis mds detenido. Alfred Marshall no identificé rendimientos crecientes con
economias internas de escala, sino con la presencia de externalidades localizadas. Su andlisis
coincide por tanto con el de Porter (1989) y Romer (1986), pero es radicalmente diferente
al de Romer (1987a y 1987b). Por otro lado, la utilizacién de una funcién de produccién que
no incorpora el capital limita en exceso el andlisis del impacto del cambio técnico sobre el

** Ver Schumpeter (1942), Steindl (1954) y Sylos Labini
(1964, 1988)
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uso relativo de los factores. Finalmente, contrastar el peso de las externalidades cognosciavas
mediante la dingmica del empleo industrial resulta ser un camino demasiado indirecto. Seria
m4s apropiado guiarse por los niveles de educacién (Borjas (1994)), de salarios (Rauch
(1993a)), o bien por ¢l impacto geografico del sistema de patentes (Jaffe et al. (1993)).

111.3. Externalidade scitiv. mulacién urbana de capi u

Si la acumulacién de capital humano gencra externalidades cognoscitivas que mejoran la
productividad del trabajo, esto debiera traducirse en unos mayores salarios urbanos. Glaeser
y Maré (1994) encuentran, para las dreas metropolitanas de los Estados Unidos, evidencia
empirica sobre las diferencias salariales existente entre trabajadores metropolitanos y no
metropolitanos®®. Rauch (1993a) estima mediante OLS, regresiones hedénicas de salarios
medios correspondientes a 267 dreas metropolitanas americanas. Sus resultados confirman la
relevancia estadistica del mivel local de formacién del ciudadano medio sobre el salario
individual, mientras que no sucede lo mismo con ¢l nivel medio de experiencia en el trabajo.
La evidencia empirica parece indicar que las externalidades cognoscitivas generan un aumento
de la productividad superior a los procesos tipo learning by doing. Glaeser y Maré (1994) y
Rauch (1993a) respectivamente, muestran evidencia empirica en favor del impacto del nivel
local de capital humano sobre la productividad del trabajador y su salario.

Entre los mecanismos que regulan los procesos de transmision de capital humano, cabe
destacar el papel del entorno mds inmediato donde habitan los agentes. Borjas (1994)
investiga cémo la segregacién étnica condiciona el proceso de acumulacién de capital
humano®. Las externalidades de tipo étmico pueden retrasar el proceso de convergencia
intergeneracional en los niveles de ingreso. La relacién entre "capital étnico” y segregacion
residencial refuerza dicha tendencia, ya que el entorno mds inmediato después del familiar,
el barrio, al estar dominado por una etnia determinada, s capaz de conformar una atmdsfera
que se reflejard en todos los aspectos de 1a vida de los individuos que residen en €, pero
especialmente de los jovenes, determinando su capacidad para acumular capital humano. Las
externalidades de tipo étnico y su relacién con las "neighborhood externalities™ parecen set
un aspecto especialmente delicado de la realidad urbana americana. La segregacion
residencial, extrema en algunos casos, no sélo tiene efectos fiscales, sino que también
determina las diferencias en el nivel de acumulacion de capital humano?®'. La presencia de

1 A nivel agregado, esta diferencia se encuentra en torno
al 32 %.

2°gegin Jovanovic y Rob (1989) la creacién de informacidn
s6lo se consigue mediante la interaccién entre sujetos gue
incorporan conocimientos diferentes. La heterogeneidad cultural
facilita por consiguiente la dindmica innovadora.

21 gegin Borjas (1994), el inmigrante hispano medic vive en
un barrio gque tiene un 35 por ciento de hispanos, la segunda

generacién de hispanos vive en un barrio con un 33 por ciento,
y el tipico hispano medio de tercera generacidén vive en un barrio
cuya media de hispanos es del 29 por ciento. Se mantiene por

tanto la toénica segregacionista a través de generaciones,
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guertos no tan s6lo es injusta sino que, bajo ciertos supuestos, puede ser ademds ineficiente,
ya que implica una acumulacién de capital humano menor a aquélla que resultari'a dOptima
desde un punto de vista social.

El modelo de Bénabou (1993)

{Qué relacion existe entre el mecanismo de transmision de capital humano y la segregacion
residencial?, ;es eficiente una ciudad segregada?. Estas son las cuestiones a las que se
enfrenta Bénabou (1993) partiendo de las reflexiones de Lucas sobre la naturaleza de los
rendimientos crecientes y los estudios de tipo socioldgico sobre el impacto del entorno en la
transmision de capital humano®™

Tal como sefiala Bénabou, la segregacién residencial por nivel de ingresos resultard
ineficiente si los costes totales en educacién son mayores que los que se darian si la ciudad
no se dividiera en dreas socialmente homogéneas, pues la reduccién de costes en educacion
de la zona habitada por trabajadores adiestrados no compensa el incremento de costes que se
originan en la zona menos atractiva. Se destacan los efectos acumulativos generados al
segregar a los menos cualificados y las dificultades que supone dicha opcién para acabar con
el "circulo de la pobreza®. La presencia de externalidades relacionadas con la acumulacion
de capital humano hace de la educacién un bien piblico y, como resultado, el coste de la
educacién para los trabajadores alta y pobremente calificados, Cy(X) y C.(X) respectivamente,
decrece con la fraccién X de individuos que invierten en una alta cualificacién.” Otro aspecto
esencial del modelo es el hecho de que el spillover que generan los trabajadores mds
cualificados afecta de manera asimétrica a los dos tipos de inversion®. Una solucién de
equilibrio consistird en un nivel de salarios, una composicion de la comunidad y una renta
de la tierra que vacie los mercados del trabajo y del suelo, bajo la restriccion de que las
empresas maximizan beneficios y los agentes no quieren cambiar de nivel de educacion ni de

dificultando 1la reunién de 1los agentes implicados en 1la
generacién de nuevos conocimientos.

22 su modelo considera la posibilidad de que el trabajador
elija entre un nivel de formacidén alto, bajo, o nulo (con lo que
permanecerd fuera del mercado de trabajo). Ademds, el trabajador
debe elegir en qué parte de la ciudad vivir. La educacidén se
define como un bien semi-piblico, de manera que resultarda mas
fdcil acceder a un nivel de formacidén elevado cuando el conjunto
de la comunidad elija esta misma opcidn.

22 como destaca Bénabou, un ejemplo puede ser el hecho de
que un estudiante al gque le toque una clase con alumnos
sobresalientes, tendrd que trabajar menos para adquirir un nivel
de educacién adecuado que si estuviera en una clase con
compafieros poco motivados.

¢ la expresidn AC(X)=Chr(X) - C(X) es p051t1va y
decreciente respecto X. El coste total de la educacidén sera por
tanto &(X) =XCa(X) + (1-X)C.(X).
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zona residencial.

Si se cumplen estos supuestos, existird una tendencia hacia la segregacion con séio gue =2
de las mitades de la ciudad disponga de un porcentaje algo mayor de poblacién cealiScada
(X;) que la otra. Imaginemos que el Oeste tiene una proporcion de trabajadores cualiificaios
(X,) mayor que el Este (X,), entonces el Oeste pasard a ser un lugar mds deseado por mdos
ya que abarata el coste de adquisicién de capital humano. Debido al mayor amactwe &=t
Oeste, esta zona pasard a tener una renta del suelo superior, pues los trabajadores ssuan
dispuestos a pagar mayores alquileres. Como resultado, sélo los mejor pagados (Jos ms
productivos) podrdn pagar los nuevos alquileres, con lo que se pondrd en marche d
mecanismo de segregacidn. Dicho proceso seguird adelante hasta que una de las dos pars=s
resulte totalmente homogénea.” La ineficiencia aparece con la existencia de rendimsemsos
sociales decrecientes relacionados con la concentracin de altos niveles de capital bumane ==

una sola parte de la ciudad.

II1.4. La nueva geografia econdmica de Krugman

Recientemente han aparecido un grupo de trabajos sobre desarrollo regional domde s
modelizan los mecanismos que intervienen en la distribucién regional de los recwrsas™
Krugman (1990) muestra como nace la concentracion geogrdfica regional a parssr &e
interaccién de tres elementos diferentes: los rendimientos crecientes generados a parts &
economias de escala internas a la empresa, los costes de transporte y la demanda. Segem s
modelo de localizacion industrial, una empresa deberd escoger un solo lugar, y2 gue
presencia de economias internas de escala implica que sea mds ventajoso concemmar
recursos en una sola planta. Entre los criterios utilizados para escoger donde localizarse
encuentra el tamafio del mercado local. Las economias de escala que intervienss &= s
modelo, al ignal que los efectos de arrastre de Hirschman, Myrdal o Perroox, =o =sin
relacionadas con la presencia de economias externas de tipo tecnoldgico, sino pecunsame. No
se considera por consiguiente la presencia de osmosis tecnoldgica alterando los parimesos
de la funcién de produccion, sino que se destacan las ventajas relacionadas con la adgmscia
localizada de ciertos factores que sélo pueden ser producidos cuando el mercado local tDeae
un tamafio suficiente. Son por tanto los enlaces compra-venta los que generan la vessas &=
una regidn sobre la otra®.

NE

¥ lr\l ’

| B

25 Ta aAali11c1A31m Ao amiiT i ihr»aa AhfFerntida e card oft~ ===

desde el punto de vista social, ya que el nivel de costes zus
supone una ciudad integrada.(N/2) (Cg(1/2) + C.(1/2)) es mercr
que el nivel de costes de la ciudad segregada (N/2) (Ce(l) +
C.(0)). La ciudad segregada es mds ineficiente siempre que G {0)
= Cu(1/2) > Cg(1l/2) = Cx(1).

?¢ Ver por ejemplo: Krugman (1981, 1990), Paini (1984), Fuoc
(1995), Englmann y Walz (1995), Faini y Venturini (1993},
Reichlin y Rustichini (1993).

#’m"ra division convencional entre economias pecuniarias y

externas es incorrecta. Es valida sdélo cuando hay rendim:estos
constantes y competencia perfecta; en un mundo de rendim:
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La estela de estudios publicados a raiz de la aparicién del trabajo de Krugman ha sido
considerable. Una nueva serie de modelos de desarrollo regional utilizan el principio de
economias de escala localizadas acompaiiadas de externalidades cognoscitivas no-localizadas.
A su vez, se establecen limitaciones al principio de libre movilidad de los factores y se
contemplan sus efectos sobre el modelo. Como resultado, el desarrollo regional puede adoptar
diferentes formas que van desde la concentracién hasta la posibilidad de leapfrogging,
pasando por un equilibrio donde las tasas de crecimiento son iguales en todas las regiones y
se mantienen las posiciones de partida. Los mecanismos de interdependencia entre regiones
y la existencia de factores no mdviles parecen ser los elementos centrales de los nuevos
modelos que se imponen en la economia regional.

Segiin G. Bertola (1992), un proceso de integracion no tiene porqué comportar una mayor
eficiencia global como resultado de la reasignacion espacial de los factores de produccién®.
Bertola impone en su modelo una tasa de acumulacién de capital idéntica para las dos
regiones consideradas, una industrialmente desarrollada y otra no. Se introduce ademds una
parametrizacién suplementaria en la funcién de produccién de ambas regiones con el objeto
de recoger las interdependencias mutuas. Alterando selectivamente las hipétesis de partida,
se contemplan diferentes soluciones de equilibrio. Sin interdependencias afectando a la
funcién de produccion, pero con perfecta movilidad de capitales, el stock de capital se
concentrard donde la rentabilidad de la inversi6n sea mayor. Si existen rendimientos de escala
en el capital, se concentrar4 en la regién rica. Bajo la hipétesis de rendimientos decrecientes,
lo hard en la menos desarrollada. En caso de que existan interdependencias y movilidad del
trabajo, se produce una equiparacién de las tasas salariales que puede llevar hacia una
solucién de equilibrio donde, a pesar de no maximizarse el crecimiento, se perpetian las
posiciones de partida. Aparece sin embargo una ineficiencia social como consecuencia de la
excesiva concentracion de factores en la regién rica. Gaffard y Quéré (1996) ven en el
modelo de Bertola un alegato en favor de la variedad de los sistemas econémicos, pues las
interdependencias regionales llevan a un equilibrio mds préximo al Gptimo social.

Al igual que en el caso de Krugman, el modelo de Bertola permite considerar el impacto de
los costes de ajuste sobre la eficiencia del sistema. Una escasa movilidad del capital implica
una distribucién poco homogénea de los recursos, 1o cual se explica mediante "accidentes
histéricos” y la presencia de economias de escala durante el periodo de desarrollo industrial.
Por consiguiente, segiin Bertola, la existencia de rendimientos decrecientes en la acumulacién
de capital no implica una redistribucién mds homogénea de los recursos debido a la presencia
de costes de ajuste.

crecientes y competencia imperfecta, el conjunto de economias
externas significativas es mucho mas importante. En particular,
hay auténticas economias externas asociadas con una amplia
variedad de efectos del tamafio del mercado" (Krugman, en Martin
comp. (1992), pag. 30)

22 gSegin el modelo estdndar, un proceso de integracidn

aumenta la eficiencia del sistema al aprovechar las economias de
escala latentes e inexploradas anteriormente debido a las
restricciones a la movilidad.
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Una de las caracteristicas que comparten los nuevos modelos sobre desarrollo regional es
hecho de no limitar el andlisis sobre el fenémeno de la concentracion o dispersiéa &= &=
actividad en el territorio a la presencia de rendimientos crecientes o decrecientes a mwwe
agregado. Dicho enfoque, llevado a sus dltimas consecuencias, implica, en el caso neociEsce

la imposibilidad de explicar una tendencia hacia la concentracién y en el caso de los madeios
centro-periferia®, la imposibilidad de convergencia real. Sin embargo la realidad parece se=
mds compleja, ya que debe considerarse el efecto de las externalidades interregionaies. es
decir, no limitadas a una sola region o ciudad, en los procesos de localizacion y crecimsess:

Kubo (1995) presenta un modelo donde la tendencia hacia la concentracién que imphca %
presencia de economias internas de escala localizadas (principal fuerza centripeta considerass

se contrarresta mediante una fuerza centrifuga de signo contrario en forma de externabidades
interregionales. Se sefialan tres posibles equilibrios. En caso de que las economias de escaia
sean superiores a las externalidades regionales, la produccién industrial tiende a concentrarse
en tan s6lo una region. Si las externalidades regionales son mayores que las economsas 3=
escala serd posible el crecimiento equilibrado en ambas regiones. Se contempla ademds &
posibilidad de que las economias de escala sean mayores en una region y las externalicades
regionales en la otra. En tal caso, puede concentrarse toda la produccién en una regice. @
bien darse un desarrollo equilibrado, siendo el tamaiio inicial de cada una de las regiones &=
variable critica.

Oftro de los trabajos interesantes que aparecen siguiendo algunas de las pautas marcadas por
Krugman es el de Englmann y Walz (1995). En este caso se presenta un modelo &=
crecimiento regional con dos regiones, dos factores de produccién y tres tipos de bienes. Los
dos factores de produccién considerados son el trabajo cualificado y el no cualificado. H
primero se presume mévil y el segundo no. Los tres tipos de bienes son, en primer lugas. d
bien producido con técnicas tradicionales mediante el empleo de trabajo no cualificade. ==
segundo lugar, el bien producido con técnicas modernas, trabajo cualificado y bicmes
intermedios y el tercero son precisamente estos inputs intermedios, los cuales se supomen
localizados en el territorio. Se contemplan dos mecanismos de crecimiento posibles. El
primero es similar al del modelo de Romer de 1987, es decir, se desarrolla mediants &=
introduccién de nuevos bienes que hacen incrementar 1a eficiencia del sistema mediants se
uso como bienes intermedios. El segundo viene guiado por externalidades cognoscitivas ges
tanto pueden tener un cardcter localizado ("Silicon-Valley effect” segin la gréfica expresada
utilizada por estos autores) como no localizado®. Estas vltimas, las interregionales, perm==a
romper con la tendencia hacia el crecimiento desigual. Resumiendo, en presencia &

?*Yer Krugman (1981), Dutt (1986, 1992)

g1 modelo estd pues estableciendo un triple didlogo. Por
un lado, se desarrolla en un marco regional de crecimiento y pcr
lo tanto se relaciona con los trabajos neocldsicos tipicos de
crecimiento regional, asi como con los neokeynesianos y lcs
nuevos modelos de crecimiento endégeno. Por otro lado, tambleéx
puede leerse en términos de externalidades "MARY, "Jacobs™ <o
"porter". Finalmente, aungque en un marco dindmico, su trabaic
guarda semejanzas con el de Fujita y Rivera-Batiz (1988) donde
la introduccién de bienes intermedios permite una creciente
especializacién y por tanto una mayor eficiencia.
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rendimientos crecientes a escala, las externalidades interregionales definidas en un entorno
estdtico, rompen con la tendencia hacia la concentracién, permitiendo que no aumente la
divergencia en los niveles de productividad e ingreso.

II1.5. Ex ida rendimientos crecient convergencia region

Los resultados tedricos del modelo neocldsico de crecimiento no se han visto acompafiados
de una evidencia clara respecto a la reduccién de las distancias en los niveles de renta per
capita entre paises ricos y pobres®. Si bien el diferencial ha disminuido entre el grupo de
paises ricos, no sucede lo mismo entre el grupo de paises mds ricos y el de paises mds
pobres. El principio de no-convergencia ha sido sostenido en la mayoria de trabajos sobre
crecimiento enddgeno acompafiado de rendimientos crecientes -si bien existen también
modelos de crecimiento endégeno donde la convergencia es posible (Tamura (1991))- y ha
sido trasladado a los estudios empiricos sobre convergencia entre ciudades (Drennan, Tobier
y Lewis (1996) y Grihfield y Panggabean (1995)). Los modelos de crecimiento end6geno que
presuponen la presencia de rendimientos crecientes predicen resultados radicalmente opuestos
a los del modelo neocldsico de crecimiento. Estin de hecho mds cerca de los modelos
acumulativos que nutrieron la literatura sobre desarrollo desigual durante los afios cincuenta,
sesenta y setenta.”

Uno de los problemas que supone el relacionar el valor del pardmetro "beta” obtenido en las
ecuaciones de convergencia (Barro y Sala (1992a,b), De la Fuente (1994a), Raymond y
Garcia (1994)). con la elasticidad de escala de los factores acumulables del modelo de
crecimiento de referencia, es que implicitamente se elimina la posibilidad de que dicho
pardmetro recoja los efectos de otros mecanismos de convergencia posibles, como pueden ser
el catch-up® tecnolégico o bien el trasvase de recursos productivos desde los sectores menos
productivos hacia usos que presenten un nivel de productividad superior (Raymond y Garcia
(1994) y De la Fuente (1994a)).

Resulta evidente hasta cierto punto que las invenciones tecnoldgicas se comportan como un
bien de cardcter semipiiblico, por lo que las economias pobres pueden adoptar tecnologias a

3 yer Baumol (1986), Barro i Sala (1992a,b), Mankiew, Romer
y Weil (1992) y De la Fuente (1994a).

32 En el trabajo de Azaradis y Drazen (1990) se destaca la
presencia de equilibrios miltiples y "efectos umbral"™ en los
modelos de crecimiento con rendimientos crecientes. Dichas
"curiosidades" técnicas merecen un andlisis por parte de estos
autores cercano al concepto de "trampa de pobreza®" destacado
originalmente por Nurske (1960). Otro ejemplo interesante es el
trabajo de Murphy, Shleifer y Vishny (1988) donde se formaliza
convenientemente la visién original de Rosenstein-Rodan (1960)
sobre las fuerzas acumulativas que guian 1los procesos de
industrializacidén local.

33 E] efecto del catch up tecnolégico ha sido ampliamente
estudiado por Abramovitz (1979,1986) entre otros autores.
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un coste inferior al de las dreas donde se ha invertido en investigacion. Abora bsen. tal como
destaca Wolff (1991), el catch-up no puede considerarse con independencia de ka evolucién
de la inversién. Si se contempla una descomposicion de los factores determinantes de la
productividad "a la Solow", el aumento exégeno de la tasa de progreso t=cmico po puede
desvincularse del proceso de acumulacién de capital®*. Pero una vez la mversin s¢ haya
materializado, las economias menos desarrolladas verdn aumentar su nivel de productividad
a un ritmo superior al de los pafses tecnolégicamente punteros. En este caso. ka no-
convergencia de los niveles de productividad e ingreso per capita que conlleva la presencia
de rendimientos crecientes localizados basados en la presencia de externalidades localizadas,
puede vencerse al entrar en juego las externalidades no localizadas en forma de carch-up
tecnolégico (Ver por ejemplo Englmann y Walz (1995)).

% Ver De la Fuente (1994a,b,c, 1996), De la Fuente y da
Rocha (1994) o Parente (1993).
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