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Resumen

En este trabajo se destacan las similitudes v las diferencias existentes entre
los enfoques del crecimiento endégeno y del desarrollo endégeno. Se
contrasta la vision marshalliana del crecimiento con el modelo de
crecimiento endogeno que mas aceptacion ha tenido entre los economistas
urbanos: el modelo de Lucas. Se trata en tltima instancia de realizar una
lectura de los distritos industriales marshallianos, destacando los efectos
macro-dinimicos de los principios tedricos adoptados.
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{ YEl aire de la ciudad es aire fuerte,
consistente, riquisimo en materias
que ha ordenado a su entorno y hecho propias.

Rire civilizado. Respirable
con orqullo y placer. Es obra suya,
arteglado por é1 y a é1 adaptado.

"Avinguds del bParal.lel, 4"
Cludad del hombre: Barcelona

J.M. Fonollosa'
1.-Introduccién.

El concepto de "distrito industrial” ha sido utilizado en numerosas parcelas de investigacion tedrica
vy aplicada. Ha participado en el debate sobre teoria de la empresa mostrando como es posible
reducir los costes de coordinacion mediante una estructura organizativa descentralizada. Cabe
también destacar su impacto en la nueva geografia economica de los ochenta, asi como su
repercusion en los recientes trabajos sobre trayectorias tecnologicas y especializacion fiexible, o en
el debate sobre desarrollo local enddgeno. Sin embargo, la literatura sobre distritos no ha
trascendido en el campo de la economia del crecimiento.

Existen numerosas razones que explican este abandono: la propia naturaleza agregada del anélisis
macroeconémico, la rigidez formal de los modelos utilizados y también, por que no decirlo, el
hecho de que los propios ‘“industrialistas" no han profundizado en las consecuencias
macroecondmicas de los principios tedricos adoptados. Sin embargo, la figura del distrito aparece
por primera vez en la literatura econdmica con el objeto de mostrar la posibilidad de que el
crecimiento se explique a partir de fuerzas endogenas. Resulta por tanto hasta cierto pumto
paradéjica la falta de interés demostrada por los tedricos del crecimiento.

Este trabajo pretende abordar en ultima instancia, las consecuencias macro-dindmicas de los
principios tedricos que conforman la teoria de los distritos industriales, destacando a su vez los
problemas que aparecen al intentar hacer compatible una vision del crecimiento marshalliana con
los nuevos modelos de crecimiento endégeno.

2.- Distritos industriales y desarrollo endigeno.

El concepto de distrito industrial’ fue introducido en el debate sobre desarrollo territorial y politica
local por Giacomo Becattini (1979, 1986, 1990, 1992). La gran empresa fordista fue la

! FONOLLOSA, J.M.(1996) Ciudad del hombre: Barcelona DVD Ediciones, Barcelona,

2 De entre los numerosos trabajos sobre los distritos industrialen caba destacar

los realizados por el propio Becattini (1979, 1986, 1990, 1992, entie otros) y sus
colaboradcres italianos (Bellandi (1986), Sforzi (1989, 1990), wtc.), Rl concepto de
distrito industrial ha sido estudiade desde el campo de la oryanizacisn lndustrial
(Bianchi (1990), Bellandi (13995)), desde la sociclogia y politica uthana (Dei Ottati
(1995}, Vazquez Barquero {1993), Brusco (19%0)), danis la economia corte
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protagonista de las importantes tasas de crecimiento que se dieron entre los afios cincuenta y
setenta. Sin embargo, con la llegada de la crisis, la pequefia empresa pasara a presentar unos
resultados mejores que la grande, tanto en términos de creacion de ocupacion como de adaptacién
a los cambios de la demanda. Si la gran empresa dispone de una ventaja en costes gracias a las
economias internas de escala que incorpora, ;como se explica la emergencia de una pequefia
empresa dinimica y competitiva? Giacomo Becattini ofrece una respuesta sobre bases tedricas
marshallianas, contrastada mediante la experiencia de mmmerosos distritos italianos. La ventaja de
que dispone la pequefia empresa se basa en la generacion de externalidades localizadas que se
internalizan a nivel de distrito. Al concentrar numerosas empresas de tamafio reducido en un
distrito, €ste pasa a comportarse como una fabrica sin muros capaz de generar economias de escala
con menores costes de coordinacion que la gran empresa.

El crecimiento del distrito se sostiene mediante la generacién de nuevos conocimientos que se
trasladan a la produccion con presteza y flexibilidad Los conocimientos son bienes de caracter
mtangible y puiblico; y por consiguiente, pueden aparecer problemas de apropiabilidad que frenen la
dindmica innovadora. Pero en los distritos hay mumerosas instituciones articulando los mecanismos
de confianza que permiten reducir los problemas del tipo free-rider. Segiin Becattini, la vitalidad de
los distritos depende de Ia conveniente interaccion de tres factores diferentes: el cardcter social de la
produccion y el seatido de comunidad, la generacion de externalidades cognoscitivas (atmosfera
industrial) y la fexibilidad de los procesos de segmentacion de la produccién. Cabe destacar la
concordancia de estos elementos con los mecanismos de crecimiento endogeno introducidos por
Romer (1986, 1987a, 1987b) y Lucas (1988) respectivamente.

Durante los afios sesenta y setenta, la economia en general -y la economia regional y urbana en
partimﬂ,:ar- vivi6 un periodo caracterizado por un creciente rigor formal y una mejora de las téenicas
estadisticas que permitian contrastar la validez de los modelos tedricos (Bolton y Jensen (1995)).
En el caso de la economia regional, el rigor formal y los estudios aplicados se vieron acompafiados
de una nueva ola revisionista de los trabajos de Marx, Schumpeter y Veblen enire otros.
Adicionalmente, cabe destacar el interés que despiertan los problemas del tercer mundo,
mctt}diados en la mayoria de los casos bajo un enfoque tedrico cercano a los modelos centro-
p@f?ﬁa Sin embargo, tal como destaca Markusen (1995), la literatura que habria de régenerar la
ciencia regional en los ochenta vendria de mano de economistas y geografos ajenos a los canones
de la "nueva ciencia regional". Los "nuevos regionalistas" surgen de los debates sobre
“desindustrializacion” (Blueston y Harrison (1982), de la literatura sobre especializacién flexible
(Scott (1988), Scott and Storper (1992, 1992b) y de la nueva literatura sobre distritos industriales
(Becattim (1979), Piore y Sabel (1990), Sexenian (1994), Harrison (1991), etc) (Ver Van
Geenhuizen y Nijkamp (1996), pag, 231).

Los argumentos tedricos utilizados por la ciencia regional identificaban -tal vez en exceso- las
economias de aglomeracion con las economias de escala internas 2 la empresa, La pequefia
empresa parecia tener un papel residual, premoderno, lo cual no se corresponde con la dindmica
observada en algunos espacios industriales que van, desde el sector textil de Nueva York, pasando
por los distritos industriales italianos localizados en la Terza Ralia, hasta el Silicon Valley

institucional (Piore y Sabel (1990)), etc. En Espafia ha sido utilizado entre otros
por Costa (1988), Trullén (1990, 1992), Ybarra (1991), Vazquez Barguerc (1993), etc.



californiano. En todos ellos, la pequefia empresa es la protagonista de los procesos de innovacién.
Se trata sin duda de fenémenos diferentes entre si tanto en forma como en origen, pero comparten
el hecho de ser "experiencias locales" determinadas por fuerzas endégenas, donde la pequefia
empresa se adapta ficilmente a los cambios de la demanda 3

A pesar de que no existe un cuerpo doctrinal unificado (Cuadrado (1988)), diferentes
aproximaciones (Cicotti y Wettmann (1981), Biehl (1988), etc) convergen al destacar la estabilidad
de los entornos regionales y locales que acompafia la creciente movilidad del comercio de bienes.
Nace asi la literatura sobre desarrollo enddgeno. Los entomos regionales se definen a partir de las
caracteristicas diferenciales de sus recursos (calificacion de la mano de obra, técnicas de produccién
y organizacin, estructuras sociales ¢ institucionales, etc). Ante la necesidad de reestructuracion de
los sistemas locales de produccion (Vazquez Barquero (1993)), los factores socioculturales que
definen ¢l entomno empresarial pasan a un primer término, ya que condicionarin la capacidad
adaptativa local (Fua (1983), Garofoli (1989)).

Los enfoques neoclasico y neokeynesiano identifican “desarrollo” con "concentracion",
"industrializacién" y "urbanizacién". Como resultado, el desarrolio se relaciona con la existencia de
grandes aéreas urbanas metropolitanas y con el consiguiente proceso descentralizador de la
industria hacia su periferia metropolitana. Sin embargo, la geografia de la produccion de paises
como Italia o Espafia se caracteriza por la existencia de importantes aéreas metropolitanas
fuertemente industrializadas, pero también, de mumerosos sistemas productivos locales ubicados en
ciudades intermedias en los que la pequefia empresa presenta uma capacidad adaptativa
sorprendente

Una de las caracteristicas del enfoque del desarrollo enddgeno es la importancia concedida a los
procesos de innovacién y difusion (Molle (1980), Cappellin (1983), Ewers y Wettmann (1980)).
Esto no pas6 desapercibido por parte de los economistas que posteriormente habrian de desarrollar
los modelos de crecimiento enddgeno. La base microeconémica del modelo de Lucas se basa en la
interaccién de los agentes en un espacio determinado y en la consiguiemte generacion de
externalidades locales de tipo cognoscitivo (Lucas (1988)).

3. Crecimiento.
Un elemento comiin en la mayoria de trabajos que durante los tltimos afios han abordado el papel

de las externalidades en los procesos de crecimiento es el hecho de incluir a Marshall entre sus
referencias bibliograficas’ . Esto se da tanto en las ramas relacionadas con la geografia econémica

Piore Y Sabel (1990) muestran una amplia gamma de ejemplos con los que ilustrar
el poder de la pequefia empresa.

* Ver David y Rosenbloom (1990), Jaffe, Trajtenberg y Henderson ({1993), Rauch
(1993a, 1993b), Glaeser et al.(1992), Glaeser y Maré (1994) como ejomplo de los
trabajos realizados en los afios noventa. Existen numerosos ejemplos de la influencia
de Marshall durante los ochenta en diferentes disciplinas econémican. Para ol caso de
la literatura scbre crecimiento ver Romer (1986) p. 1005, Romer (1987a), pP. 56, Romer
(1990) pp. 282/83 y De la Fuente (1992), p. 387. La geografia econtmica de Krugman
también ha destacado la cbra de Marshall. Ver por ejemplo Krugman {149Ya) p. p. 42-51

(Jocalizacion industrial, desarrollo urbano, crecimiento regional, etc), que siempre situaron a
Marshall entre sus referencias centrales, como en las disciplinas que han crecido en la tradicién
walrasiana, como es el caso del comercio internacional o el crecimiento econémico.

Sin embargo, el trabajo de Alfred Marshall no siempre ha recibido una acogida entusiasta por parte
de la tradicion neoclasica. El complejo sistema analitico dispuesto por Marshall no parecia del
agrado de los arquitectos de los modelos de equilibrio general. Esto es asi también para una
disciptina como la del crecimiento, lo cual resulta paradéjico dado que el sistema walrasiano fue
ideado en términos estaticos, mientras que el marshalliano siempre tuvo presente el debate clasico
sobre crecimiento.” Cabe recordar que, entre los argumentos utilizados por los principales
idedlogos del crecimiento neoclasico para defender el cardcter walrasiano de sus modelos, no era
extrafio hallar lineas dedicadas al "pasado de moda" método de andlisis marshalliano. Hoy dia estas
criticas parecen superadas ante lo evidente que resulta su vision integral y multidisciplinar del
crecimiento. Externalidades y rendimientos crecientes han acabado encontrado un hugar en los
modelos de crecimiento endogeno y con ello se ha construido un puente de gran valor entre los
modelos dindmicos modernos de crecimiento y la vision clasica del desarrollo,

3.1. Crecimiento marshalliano

El anglisis marshalliano no ha sabido desprenderse de una vigja critica, el uso de un sistema de
equilibrio parcial. Esto le sitia, en la mayoria de mamales al uso, en una situacion
comparativamente desfavorable respecto al sistema de equilibrio general walrasiano. Se dice, Ia
técnica de anilisis parcial es tan solo una primera -e imperfecta- aproximacion al sistema de
equilibrio general Sin amargo, Shove (1942), Schumpeter (1954), Whitaker (1975), Rostow
(1990) o Becattini (1986) entre otros® , han destacado el hecho de que Marshall fire consciente en
todo momento, tanto de las limitaciones de su método de analisis, como de las posibilidades que
aparecian al hacer depender "todo de todo". Marshall conocia, puede que mejor que Jevons o
Menger, el funcionamiento de los sistemas de ecuaciones simultaneas, pero dudaba de su utilidad
analitica, pues Marshall siempre defendio la necesidad de que la abstraccion y la induccién

o Krugman (1992b) pp. 36/9. Aungue puede que el caso mis destacado haya sido el de
los trabajos sobre distritos industriales (ver Becattini (1986)pp.6-11 o Bellandi
(1986) pp.31/4).

® Ver Hicks (1965) pp. 49-57
6 "...Marhall fue y sigue siendo el maestro del andlisis parcial(...) Pero
aunque el andlisis parcial haya sido y siga siendo muy utilizado, resulta no menos
comprensible que desde el primer momento fuera condenade por los economistas mis
exigentes, especialmente Walras y Pareto. (Schumpeter, 1954, p. 1078). Postericrmente
escribe "...De lo anterior se sigue que el andlisis parcial no estd separado del
andlisis general por ninguna linea divisoria tajante, sino que mids bien va
fundiéndose con el andlisis general a medida que ampliamos la extensidén de los
conceptos ipicialmente concebidos para fines analiticos parciales" (Shumpeter, 1954,
p. 1082).



interactuaran con el objeto de hallar el método de andlisis mas adecuado en cada momento. Todo
en favor de un fuerte compromiso con la realidad que le rodea’ .

De la Teoria del valor a la Teoria de la produccion y de los costes.

Uno de los elementos de ruptura con el pasado clasico que aparece con €l triunfo del marginalismo
a finales del siglo pasado, consiste en la adopcion de una teoria del valor basada en lIa ufilidad
marginal, que puede aplicarse tanto a los bienes como a los factores de produccion® . El concepto
de "coste real" pasa a un segundo término, mientras que se impone el de "coste de transaccion”, y
¢l principal problema ya no es la acumulacion , sino la asignacion eficiente de los recursos. En el
sistema de equilibrio general walrasiano, donde todos los mercados deben estar a largo plazo en
equilibrio, todas las empresas deben trabajar con una funcién de costes idéntica e independiente de
su escala de produccién, ya que esto generaria tensiones con el principio de competencia perfecta.
El sistema walrasiano exige pues la existencia de mercados perfectamente competitivos.

Marshall, que adopt los principios marginalistas, no utiliz6 un sisterna de equilibrio general. Ello se
debe al hecho de que los supuestos tedricos necesarios para su existencia impiden lo que €l
considera una correcta teoria de 1a produccion y de los costes. Cabe recordar que su teoria de la
produccién se basa en la existencia de diferentes periodos de referencia’ , asi como de industrias
con costes de produccion decrecientes™® . Si bien este hecho impidio dotar a su esquema tedrico de
1a belleza propia del sistema walrasiano, si le permitié ofrecer una respuesta ingeniosa y verosimil a
los problemas planteados por Cournot, esto es, la incompatibilidad entre curvas de coste
decreciente y mercados competitivos. Su propuesta permite ademas integrar bajo un mismo
enfoque la teoria de la produccion y la del crecimiento.

7 Becattini destaca el caricter multidisciplinar de su métedo. "Para Marshall,

las potencialidades encerradas en la realidad social no son un cenjunto cerrade y,
por tanto cognoscible de una vez por todas. Lo ilnico gue el estudioso puede hacer es
construirse un instrumento, cada vez mis rico y mids finamente articulado, que le
ayude a explorar los aspectos nuevos a medida que se vayan manifestando. Una realidad
abierta requiere un instrumente abierto”.(Becattini (1990), pag. 16). Shove nos
ofrece su visién sobre cual ha sido el devanar de la econcmia en cuanto a método
"Pero el trabajo analitico y descriptivo habia tendido a caer en compartimientos
estancos e incluso en distintas manos -de acuerdo con la prediccidn de Jevons mids
bien que con la prdctica de Marshall-. (...) En aguellas partes de la economia
politica en las cuales los Principios estaban relacionados ha habido un claro salto
atrds(...): el retorno al enfoque mecdnico contra el bioldgico". (Shove, 1942, p.
750)

® Ver Becattini (1990), p. 14, sShove (1942), p. 734 y Schumpeter (1954), p.
985/96.

° ver Blaug (1985), pp- 465/75, Hicks (1965), pp. 49/50 y Samuelson (1955) pp.
369/70.

® ver Shove (1942), p. 748.

La Teoria de los costes variables y la existencia de industrias de costes decreciertes.

En su obra Recherches sur les Principes Mathematiques de la Théorie des Richesses, publicada en
1838, Cournot pone de manifiesto la incompatibilidad de las curvas de coste decreciente con los
principios del equilibrio competitivo. Sin embargo, €l mismo Cournot plantea su confision, pues
observa como el coste de produccion de la mayoria de articulos decrece cuando el mivel de
produccion aumenta. Una manera de enfocar Ia cuestion consiste en considerar una funcién de
costes medios en forma de U. En tal caso, el tramo decreciente se relaciona con la presencia de
economias de escala. Pero si éstas son internas a las empresas, entonces el mimero de productores
tenderd a reducirse , a largo plazo, el mercado estard gobernado por una sola empresa o bien por
unos pocos establecimientos de gran tamafio. Pero renunciar al principio de competencia resultaba
excesivo para Marshall'* .

Sin embargo, la demostracion de Cournot parecia tedricamente intachable. Bajo los principios de
equilibrio competitivo no es posible obtener curvas de oferta individuales con pendiente
negativa'® . A pesar de la rigurosa demostracién de Cournot, Marshall tuvo el acierto de detectar
uno de los principales problemas de su demostracion. La curva de oferta agregada sélo puede
obtenerse sumando horizontalmente ef tramo creciente de las curvas individuales de coste marginal
cuando son independientes entre si, lo cual resulta inadmisible para Marshall. La produccion es una
actividad basicamente social en la que intervienen amplios grupos de personas en la que se crean
todo tipo de relaciones. Al contemplar la empresa de manera aislada no se pone la atencién en el
complejo sistema de relaciones econémicas y extraecondmicas que intervienen en el proceso de
produccién "...hemos de alejarnos mucho de la realidad para encontrar un caso en el cual el
coste de producir una sola cosa dependa del coste total de la empresa donde se produce... el coste
de producir una sola cosa raramente puede aislarse ya que su produccion casi siempre parte de
u7811)7roceso que se relaciona con otras muchas cosas de la misma clase." (Marshall (1919) p
188).

Durante el proceso de produccion se generan externalidades. Un aumento en el nivel de produccién
agregada permite una reasignacion mas eficiente de los recursos y la aparicién de nuevas empresas
imnovadoras. Ello conduce a la existencia de una relacién negativa entre costes y mivel de
produccion agregada que se corresponde con el desplazamiento hacia abajo de las curvas de costes
medios y marginales de la empresa individual. Esta curva de oferta descendiente serfa una curva ex-
post ya que recogeria los beneficios cosechados con el aumento del nivel de produccion'® . La

Y "Cournot parece no haber advertido que si el campo de cada uno de los rivales

fuera ilimitado, y la mercancia que ellos producen responde a la ley de Rendimientos
Crecientes, entonces la posicidn de equilibrio alcanzada, cuando cada unmo produjese
sobre la misma escala, seria inestable. Pero si uno de los rivales consiguiese upa
ventaja y aumentase su escala de produccidn, gaparia con esto una ventaja posterior y
pronto arrojaria a todos los rivales fuera. El argumento de Cournot no introduce las
limitaciones necesarias para prevenir el resultado.™ (Marshall (1890), p. 485)

12 Posteriormente, Viner (1931) amplié la incompatibilidad a las curvas de oferta
agregadas a corto y largo plazo.

¥ Ver Blaug (1985) p. 476/77 y Schumpeter (1954) pp. 1082/83.



curva de costes decrecientes que presenta Marshall en un apéndice de sus Principles no es
propiamente una curva de oferta, ya que en ella no se relaciona el nivel de costes con el volumen de
produccion, sino con el tiempo. Ello se debe a que marshall queria poner de manifiesto las
limitaciones del analisis estatico cuando lo que se pretende es dilucidar el papel del cambio técnico
y de los rendimientos crecientes'* . No es posible descifrar qué tipo de externalidades considera
Marshall mas importantes, aquéllas que dependen tan solo del nivel de produccién (escala), o bien
las que se generan a nivel dinAmico con la entrada en juego del cambio técnico®* .

3.2. Crecimiento neocldsico

Segtin €l modelo de crecimiento original de Solow (1956), las condiciones de produccién se
representan mediante una funciéon de produccion agregada donde aparecen como factores de
produccion el trabajo, el stock de capital privado y A, un indice de desarrollo tecnolégico o de
"productividad total de los factores"'® . El principio de rendimientos constantes a escala permite
reescribir la fincion de produccion en térmminos de producto por trabajador y capital por trabajador.
La funcién de produccion intensiva presenta a su vez rendimientos decrecientes respecto a la
acumulacion de capital por trabajador (k) y aumenta con k a una tasa decreciente. El hecho de que
¢! producto marginal del capital por trabajador se reduzca con el sfock acumulado tiene tres
implicaciones de diferente orden: 1) en ausencia de cambio técnico, el ritmo de crecimiento se
reduce debido a que el producto marginal del capital decrece con ¢l stock acumulado, 2) se dard
una tendencia hacia 1a igualacion de la renta per capita de los paises o regiones, pues las inversiones
realizadas en las areas retrasadas tendran una rentabilidad marginal mayor y por lo tanto, el
crecimiento de la renta per capita también sera mayor y 3) al considerar una economia abierta, la

¥ nEg] cardcter insatisfactorio de estos resultados {relativos a la existencia de

rendimientos crecientes) se debe en parte a la imperfeccidén de nuestros métodos
analiticos. (...) Habriamos hecho un gran avance si pudiéramos representar el precio
normal de oferta y demanda como una funcién del total normalmente producide y del
tiempo en el que el total se hizo normal” {Marshall {1890} p. 809).

% No se distingue por tanto entre los movimientos reversibles, es decir, a lo
large de la curva de oferta estdtica trazada para un estado tecnolégico determinado
(se fija t y varia Q) y los desplazamientos de la curva comc consecuencia de la mayor
productividad de los factores que aparece con la entrada en juego del cambic técnico.
El progreso técnico es el ejemplo mds claro de irreversabilidad. Con posterioridad,
diferentes trabajos se han encargado de analizar separadamente, bajo um rigor
matemdtico muy superior al de Marshall, ambos tipos de externalidad. Bajo un marco
estético, Chipman (1970) ha estudiado el impacto de las externalidades paramétricas
scbre las condiciones de equilibrio general y Arrow (1963) hizo lo propio con las
externalidades dindmicas que surgen con aprendizaje.

1% Ios coeficientes de escala de cada factor, o y B, miden respectivamente la
elasticidad del producte con respecto a la variacidén del capital y del trabajo.
Adicicnalmente, se supone la existencia de rendimientos constantes a escala, es
decir, o+P=1, con lo gue si los factores aumentan a una misma tasa g, el producto
también lo hara. Dicho principie limita a su vez las posibilidades de aumentar la
relacién capital/trabajo (K/L), ya que 1la tecnologia presenta rendimientos
decrecientes respecto al factor acumulable (X).

velocidad de convergencia sera atin mayor, ya que la libre circulacién de los factores hard que se
dirijan hacia localizaciones donde su participacion tenga una mayor retribucién marginal'” .

El modelo neoclasico de crecimiento incorpora una teoria dinimica de la distribucion basada en la
productividad marginal de los factores. Aplicando el teorema de Euler, el valor del producto debe
distribuirse entre los factores de produccion en funcién de su productividad marginal. La
distribucion del producto entre salarios y beneficios debe por tanto corresponderse con el peso
relativo de las elasticidades de escala de los factores capital y trabajo. Sin embargo el precio a pagar
por tan preciada simetria consiste en ¢l abandono de la tradicién clasica segiin la cual determinados
procesos de produccién estin sujetos a la ley de los rendimientos crecientes a escala.
Externalidades y comportamientos no competitivos quedan por tanto fuera del modelo de
crecimiento neoclasico.

3.3. Crecimiento endégeno

El modelo neoclésico de crecimiento ha gozado de gran popularidad debido a la simplicidad de los
supuestos adoptados y al hecho de haber sabido prever la convergencia regional e internacional en
los niveles de ingreso. Sin embargo, considerar el cambio técnico totalmente exdgeno, no
contemplar la posibifidad de rendimientos crecientes a escala a nivel agregado y el hecho de no
incorporar una teoria sobre la generacion de cambio técnico y la creacion de nueva informacion,
limitan excestvamente su capacidad explicativa.

Los nuevos modelos de crecimiento endogeno han permitido en cambio destacar la relevancia de
las externalidades en los procesos de cambio técnico. En el modelo de crecimiento neoclasico
estandar el cambio técmico se considera independiente de la evolucion de la produccion. Sin
embargo, en la economia clasica smithiana y en la marshalliana la reduccién de los costes medios
viene condicionada por la evolucién del tamafio del mercado (Smith (1776), Marshall (1890),
Young (1928)). Los modelos de crecimiento endogeno recuperan por lo tanto la herencia clésica,
adaptandola formalmente a los modelos de optimizacion dinAmica®® .

1 considerando dos paises idénticos en todo, excepto en sus dotaciones de
factores originales, el pais comparativamente mis rico -aquél que tenga una "k" y una
"y" mayor- tendrd un salario y un tipo de interés de equilibrio también mayor.
Tendera por tantc a exportar capital e importar trabajo, lo cual implica una tasa de
crecimiento de la poblacién activa mayor y una tasa de inversién menor a las
correspondientes para la economia pobre. Esto a su vez, aumenta la velocidad de
convergencia. Por otra parte, existe la posibilidad de romper con la tendencia hacia
el estancamiento que resulta de aceptar el supuesto de rendimientos constantes a
escala, suponiendo que A aumenta a una tasa exdgena. De esta manera el crecimiento
sostenido es compatible con los resultados obtenidos en términos de convergencia (Ver
Jones (1983), De la Fuente (1992) y Sala-i-Martin (1994). >

* En el trabajo de Romer (1986) la funcién de produccién agregada presenta
rendimientos crecientes a escala al incorporar las externalidades de tipo
tecnolégico. En Romer (1987) la presencia de rendimientos crecientes a escala se debe
a la incorporacién de nuevos productores de factores intermedios que abaratan el
producto final. Finalmente, en Lucas (1986) se incorpora el capital humano en la
funcién de produccién agregada, con una elasticidad de escala que incorpora, tanto el



Externalidades marshallianas vs. externalidades pecuniarias.

En los trabajos de crecimiento end6geno aparecen externalidades de naturaleza diferente. En
Romer (1986) y Lucas (1988) por ejemplo, las externalidades alteran los parametros individuales
de produccion. La interaccion entre los agentes genera desbordamientos tecnolégicos y
cognoscitivos que cobran la forma de bien publico. Se trata por tanto de externalidades
marshallianas o tecnologicas (Mishan (1971)) que desplazan hacia abajo la curva de costes medios
de la empresa representativa. A diferencia de los dos trabajos anteriores, en Romer (1987a, 1987b,
1990) el crecimiento endogeno se conmsigue mediante la entrada de muevos productores
intermedios, que depende a su vez del tamafio del mercado, pues la empresa que produce los bienes
intermedios necesita un nivel minimo de produccién para cubrir los costes fijos. La produccion de
factores intermedios esta por lo tanto sujeta a la presencia de economias internas de escala, pero
éstas deben agotarse en algiin punto, ya que de otra forma el mercado tenderia hacia la
monopolizacién

La forma de mercado que resulta no es estrictamente competitiva, pero tampoco monopolistica. Se
encontraria en un punto intermedio situado entre ambos polos. Si las caracteristicas técnicas del
sector de produccion final se suponen compatibles con una oferta perfectamente competitiva, la
entrada de nuevos productores de bienes intermedios se percibe como una externalidad por parte
de las empresas encargadas de producir €l bien de consumo final ya que sus costes medios se
reducen al adquirir bienes intermedios mas econémicos, o tecnoldgicamente mas desarrollados.
Este tipo de externalidades son de naturaleza muy diferente a las marshallianas Se incorporan a
través del mercado de compra-venta de factores intermedios y son por tanto puramente

pecuniarias (Scitovsky (1954)).

En Ia literatura sobre desarrollo desigual aparecida durante los afios cincuenta y sesenta (Hirschman
(1958), Myrdal (1957), o Nurske (1960)), también se destacd la importancia de los efectos
acumulativos que aparecen con la interaccion entre econommias internas de escala, economias
externas pecuniarias y costes de transporte. En los ochenta, las externalidades pecuniarias asociadas
a los procesos de desintegracion vertical fueron también utilizadas por la escuela californiana (Scott
(1988a, b), Scott y Storper (1992)) para explicar la presencia de la pequefia empresa en
determinados espacios industriales. Los new industrial spaces muestran una cohesién territorial que
les permite articular un sistema productivo basado en la pequefia empresa especializada
Finalmente, en los recientes trabajos de Paul Krugman (1981, 1990), se formaliza un modelo de
desarrollo designal con rendimientos crecientes y externalidades de tipo pecuniario. El concepto
pecuniario de externalidad ha sido por lo tanto utilizado con asiduidad en la literatura econdmica
sobre ciudades y regiones.

rendimiento privado de 1la inversién en educacién, como las externalidades
cogneoscitivas que se originan.
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Ciudades y crecimiento.

Alin aceptando Ia relevancia teorica y empirica de los procesos de desintegracion vertical, y por
tanto una visién de! crecimiento cercana a Allyn Young (1928) y Paul Romer (1987a, 1987b,
1990), no por ello debe despreciarse la relevancia de las externalidades marshallianas, El Pproceso
productivo no se circunscribe estrictamente a los limites fisicos de la empresa, ni todos los
intercambios son de tipo pecuniario. La produccién se caracteriza por ser un proceso de naturaleza
social, donde la interaccion de los agentes permite la creacion de mievos conocimientos que Do se
internalizan en una sola empresa, sino que pertenecen a la comunidad. La atmdsfera que se respira
en los distritos industriales, en los centros de negocio de las grandes ciudades, o en el departamento
de una universidad no se compone estrictamente de relaciones de compra venta, sino que la
comumidad asume que es mejor no regirse por dichas reglas. En el caso de los distritos industriales
histéricos el codigo de valores y conductas puede haberse desarrollado durante siglos. Su
permarnencia avala su utilidad (ver Piore (1990)), pag. 58)

Las externalidades marshallianas no merecen un lugar destacado en los modelos tericos tan solo
por ser una buena solucién de caracter técnico a los problemas que supone trabajar con modelos no
competitivos, sino que permiten destacar algo tan esencial como es el caricter social de la
produccion (Becattini (1979),) y la educacion (Lucas ( 1988)). La ciudad no es tan solo la suma de
individuos sino un sistema integrado por una compleja red de relaciones que extralimitan la frontera
de los intercambios de tipo pecuniario

“..Existen interacciones que son bdsicas para explicar el
comportamiento de la productividad individual que son generadas a
partir de grupos mds amplios que el entorno familiar y menores que la
humanidad. La mayor parte de las cosas que conocemos las aprendemos
de o1ros.... El énfasis de Jane Jacobs en el papel que ocupan las ciudades
en los procesos de crecimiento se explica por ser las ciudades, desde un
punto de vista econdmico, como el micleo de un dtomo” (Lucas, RE.,
"On the Mechanics of Economic Development" Journal of Monetary
Economics, 22 (1988) p. 38)

En el modelo de Lucas (1988) las ciudades aparecen como el principal motor del crecimiento
moderno. Los factores relevamtes ya no son el capital y el trabajo no cualificado, sino el capital
humano, que a su vez pasa a incorporarse en la funcion de produccion agregada. La educacion se
define como un fenémeno de naturaleza social y localizada que genera externalidades
cognoscitivas. La creacion de nueva informacion también se rige bajo supuestos parecidas ya que
se requiere la interaccion de agentes con conocimientos de naturaleza diferente (Jovanovic y Rob
(1989))*° . En las ciudades, la acumulacion de capital humano por metro cuadrado es

*° Traduccién propia.
¥ow el proceso de crecimiento del conocimiento es esencialmente un proceso
interactivo y por tnto estd indisolublemente relacienzde con = difusidn -difusidn y
crecimiento responden a un mismo proceso " Jovanovic, B. v R. Rob "The Growth and
Diffusion of Fuowledge" en Review of Econemic Studies {1989) n°® 56, .
569.) (traduccisn propia)
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suficientemente elevada como para poner en marcha el mecanismo de crecimiento basado en la
constante creacion de conocimientos. Tenia razon Sraffa (1926) al afirmar que las extemnalidades
marshallianas no son directamente observables, sin embargo estin ahi, en el aire, en la atmosfera
que se respira en Nueva York, Pratto o Barcelona, y no tenerlas en consideracion no parece la
mejor solucion.

Un ¢jemplo estilizado de los mecanismos de crecimiento que aparecen en Romer (1986), Romer
(1987a,b, 1990) y Lucas (1988) se encuentra en los distritos industriales italianos. Sin embargo,
puede que el modelo de crecimiento que mejor se adapta a la realidad de los distritos industriales
sea el de Lucas (1988) ya que, tal como destaca Becattini (1990), su factor mas preciado es la
cualificacién de sus trabajadores, No hay grandes concentraciones de capital en los distritos, sino
que la inversién mas importante es la que se materializa en capital humano?*

4.-Un _modelo de crecimiento endégeno com acumulacion de capiial bhumane y
desbordamientos cognoscitves .

Se presenta a contmuacién un modelo extremadamente simple de crecimiento enddgeno aplicado a
los distritos industriales donde el factor acumulable es el capital humano. La oferta se considera
compefitiva. La funcion de produccion de la empresa representativa del distrito (i) presenta por lo
tanto rendimientos constantes a escala Las caracteristicas tecnologicas de la empresa
representativa del distrito pueden resumirse en una funcién de produccion:

y=Fi(e, E, x3) 6y

donde ¢; es el nivel de capital humano utilizado por la empresa i, E el nivel agregado de capital
humano del distrito, y x; el resto de factores bajo el control de la empresa representativa La
inversibon en capital humano no puede ser internalizada totalmente ya que se generan
desbordamientos tecnologicos y cognoscitivos. El nivel agregado de capital humano del distrito
debe por tanto entrar en la funcién de produccién agregada con un exponente que represente el
peso de las externalidades generadas®® .

Suponiendo que el mimero de empresas del distrito es N, el nivel agregado de capital humano es:
E=Zie @

Cada factor de produccién considerado de manera individual (manteniendo los otros constantes)
presenta rendimientos decrecientes, pero la suma de factores controlados privadamente presenta

22 Un modelo teérico similar aparece en Audretsch y Vivarelli (1994), aunque en su

trabajo las externalidades se generan a partir de la inversidén en capital fisico
{technological spillovers).
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rendimientos constantes a escala. Finalmente, al incorporar E y permitir que todos los factores
varien simultineamente, la funcién de produccién agregada pasa a presentar rendimientos
crecientes a escala.

0<Fa(x;, & E)<1, 0<Fx(x, e, E)<1, O<FE(x;, ¢, E)<1
Fre (xi,6,E)=1,  FxeE (%, 6,EP1

El nivel de produccion total del distrito es
Y= 2y 3

Los ingresos obtenidos se reparten entre consumo e inversion en capital humano.
Y=C+E @

F es la tasa de acommilacién social de capital humano. Dividiendo por el niimero de empresas se
obtiene:

Y/N=C/N+EN ®

y descomponiendo € (siendo e=E/N) se obtiene:
&=FE/N-Ed )

donde (i es la tasa de crecimiento del niimero de empresas. Reordenando términos,
EN=8+ie %)

y sustituyendo (7) en (5) se obtiene

Y/N=C/N+E¢+ie.

Siendo y="Y/N, y C/N =c, el producto por empresa es

y=c+€+ie ®)
y ¢l consumo por empresa
c=y-€-e [©)]

La funcién de utilidad tiene Ia forma habitual: es aditivamente separable y esta descontada por un
factor & (6>1, Romer (1986))

U= (ca) e ™ (10)

Introduciendo la funcién de utilidad en el programa de optimizacion dinamica se obtiene
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Max o U, &) -Giex 8™ an
y aplicando la condicion de Euler:

(Us (c)f U's (ca))de: /dt = dyw/dey +0 +3 12)
En un equilibrio dinimico dc; /dt debe ser igual a cero. La condicién de equilibrio es por
consiguiente

dyw/de; = ye; =0 +5 13)
Es decir, la productividad marginal del capital humano controlado de manera privada (dentro de la
empresa) es igual a la suma de la tasa de crecimiento exdgena de! mimero de empresas del distrito
mas la tasa de descuento. Sin embargo, Ia productividad marginal social del capital humano es
superior a la privada ya que en este caso debe considerarse el peso de las externalidades
cognoscitivas. La fimcién de produccion de la empresa i es y; (x;, &, E) pero el de la empresa media

(donde si se internalizan las externalidades) es y (x.e,Ne). En este caso la productividad marginal
social del capital bumano es

dy/de=ye(x,¢,E) + NyNe (x,eNe). 14

Debido a Ia diferencia entre la valoracién privada y la social, la tasa 6ptimas de acumulacién de
capital humano y la de equilibrio diferirén, siendo la primera mayor que la segunda. Fi valor de la
expresion (14) es forzosamente igual o superior al de la (13).

Ante la rigidez formal de los modelos de crecimiento neoclasico y neokeynesiano, se impone
durante los ochenta un nuevo paradigma basado en el estudio de los factores endogenos locales. Ya
no se habla de crecimiento sino de desarrollo. De desarrollo enddgeno para ser més exacto, ya que
el adjetivo endogeno permite destacar la herencia clasica smithiana y la vision evolutiva de
Marshall Esta vision del desarrollo, aunque con matices, es compartida por numerosas escuelas
alternativas  la neoclésica. Cabe destacar la escuela italiana (Becattini (1979, 1980), Sforzi(1989,
1990), Bellandi (1986), etc.), la nueva geografia econémica californiana (Scott y Storper (1992),
etc.) o la institucionalista (Piore y Sabel (1990), etc. ). La meva geografia econémica que se
impone en los ochenta permite abrir espacios hasta entonces vedados para los modelos de
crecimiento regional y local.

El giro emprendido por la literatura sobre crecimiento con la entrada en juego d elos nuevos
modelos de crecimiento endogeno, la acerca a los principios tedricos adoptados en los trabajos
sobre desarrollo enddgeno. Al fin y al cabo se trata en ambos casos de reivindicar la vision clasica
smithiana y marshalliana Sin embargo, el aparato formal utilizados es de naturaleza diferente, La
literatura sobre crecimiento utiliza modelos tedricos a partir de una estilizacién extrema de la
realidad, mientras que en los trabajos sobre desarrollo endégeno v distritos industriales se usa un
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método inductivo basado en la recogida exhaustiva de informacion local. Una vez analizados los
datos se propone un esquema ifterpretativo @ posteriori que nunca adopta una forma matematica
sofisticada. Podria decirse que esta diferencia es tan solo formal. Sin embargo no creo que esto sea
asi, pues las diferencias formales suelen esconder visiones profundamente opuestas. Veamos
algunos de los problemas que aparecen al intentar introducir las ideas de Marshall en la arquitectura
formal de los modelos de crecimiento.

5.1.-Del sector industrial al distrito industrial

El enfoque sectorial ha sido utilizado en mumerosos trabajos de caracter aplicado. Los parametros
estimados en la funcién de produccion agregada a nivel sectorial han permitido contrastar el peso
de las economias de localizacién y urbanizacién. Las primeras se explican a partir del tamaiio del
sector localizado y se trata por tanto de economias relacionadas con la especializacion local,
mientras que las segundas dependen del tamafio del rea urbana donde se ubica la empresa.®* Sin
embargo, gracias a los estudios de Becattini sabemos que la idea de industria especializada no se
comresponde exactamente con la definicion sectorial que se utiliza en la Contabilidad Nacional. La
industria del distrito se compone de numerosas actividades pertenecientes a sectores diferentes que
no siempre se relacionan a través del mercado de compra-venta de productos y que incluyen desde
los centros de investigacion, pasando por los servicios especializados, hasta llegar al producto de
consumo final.

"Las empresas del distrito pertenecen sobre todo a la misma rama
industrial. Pero el término “rama” debe definirse en un sentido amplio.
Por ejemplo, en los estudios sobre distritos industriales, el término
“rama textil” incluye la maquinaria y los productos quimicos que se
utilizan, asi como los servicios a las empresas. En este contexto,
Marshall utilizé los términos “industria principal” e “industria
subsidiaria”, otros imvestigadores utilizan el término filires o “ramas
integradas verticalmente” " (Becattini (1990), Op cit, pag. 40)

5.2. Dindgmica neocldsica vs. dindmica marshalliana

El modelo neoclasico de crecimiento traslada el problema de optimizacion estitica del modelo de
equilibrio general walrasiano a un marco dinimico mediante el uso de sistemas matematicos de
optimizacion. Frente a la dinimica neoclasica, puede que excesivamente mecanica, la dinimica
marshalliana se desarrolla desde una perspectiva evolucionista. Las empresas nacen, crecen y
mueren y €l distrito donde se ubican evoluciona gracias a los éxitos acumulados por las mas
eficientes, las que logran sobrevivir. La mejora en los miveles de productividad no pueden
considerarse con independencia del proceso de creacidn y cierre de empresas (Schumpeter (1942)),
El cambio técnico surge como resultado de la tensién competitiva que se respira en los distritos
(Best (1993)). )

#  Ver por ejemplo Shefer (1973), Segal (1976}, Lande (1978), Ghali et al.
(1978), Luger y Evans (1988), Moomaw (1983), Fogarty y Garofalo (1988), etc.
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5.3. La funcion de produccion agregada

Algunos de los supuestos tedricos sobre los que se construye la funcion de produccién agregada no
se corresponden con la teoria de los distritos industriales. Hipotesis como la homogeneidad del
producto, la existencia de funciones de produccién individual que solo se diferencian en un factor
de aumento técnico (Fisher (1967)), de rendimientos constantes a escala, o la independencia de las
funciones individuales de costes, limitan excesivamente el marco de andlisis. En los distritos,
recordémoslo, aparecen diferentes lineas de producto, técnicas de produccion alternativas,
rendimientos crecientes a escala a nivel agregado y concatenaciones de costes (Becattini
1979))** .

"Estas reacciones, en cadena y en cascada, entre objetos y clases de
objetos diversos, no se han de confundir, es imitil decirlo, con el
paradigma de Walras, en que todo se allana en wna simultaneidad de
dependencias mutuas" (Becattini (1979) Op. cit, pag. 11).

5.4. Racionalidad econémica

La generacion de nuevos conocimientos que se da en los distritos se basa en la cooperacion entre
los agentes. La informacién no se concibe como un bien privado y por lo tanto no resulta apropiado
analizar la interaccion entre los agentes destacando los problemas de seleccion adversa relacionados
con la asimetria de la informacién. Si el capital social se genera a partir de las externatidades, y éste
ha sido capaz de mantenerse e incluso aumentar en el tiempo, entonces parece logico pensar que
los agentes deber haber pactado algiin codigo de conducta Esto nos lleva a su vez al problema de
las decisiones individuales y la optimizacion social. La racionalidad econdmica extrema conduce a
un individuo que recoge los beneficios del capital social, pero que no contribuye a su generacion,
pues intenta internalizar todos los beneficios de su inversién. Sin embargo, con estas reglas de
juego no podria explicarse la vitalidad de los distritos histdricos. Una posible explicacion de su
éxito consiste precisamente en haber logrado un consenso sobre como deben relacionarse los
agentes que evita los comportamientos del tipo free-rider. Es posible reducir la diferencia entre
optimalidad privada y social mediante la mtemalizacion, a nivel del distrito, de las externalidades
generadas. Dicho de otro modo, la produccion se concibe como una actividad de carécter social
que no se rige por la busqueda del miximo beneficio individual -una actitud que podriamos
cualificar como miope- sino que esta sujeta a numerosos codigos que persiguen reducir €l gap entre
la solucién de equilibrio y solucion optima desde un punto de vista social.

2 para una discusién en detalle de las diferencias entre econcmias pecuniarias y

tecnolégicas y su relacién con el paradigma marshalliane y walrasiano, ver Viner
(1931), Scitovsky (1954), Mishan (1971) y Blaug (1985).
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5.5. La creacidén de informacion

Tal como destacan Jovanovic y Rob (1989), la generacién de nuevos conocimientos €S un proceso
interactivo que requiere el contacto entre agentes con diferentes ideas”™ . De su modelo, cabe
destacar dos aspectos centrales: Ja existencia de rendimientos decrecientes en la formacion de
nueva informacién relacionados con la acumulacién de un mismo tipo de conocimiento, y los
problemas de seleccion adversa y comportamientos del tipo free-rider asociados a un activo de
caracter piblico como es la informacion. El modelo de Jovanovic y Rob (1989) ha merecido una
lectura en términos urbanos por parte de diversos autores, entre los que cabe destacar a Rauch
(1993). Bajodicho enfoque, la ciudad es el lugar donde los agentes buscan su propia ventaja
comparativa mediante la especializacion La heterogeneidad de los conocimientos acumulados,
junto con su propia dinimica social, convierten a las ciudades en los centros privilegados en
términos de creaciéon de muevos conocimientos. Algo muy parecido ya fue planteado en su
momento por Jane Jacobs (1961) al destacar la importancia de la fertilizacion cruzada de ideas que
se da en las grandes ciudades. En los distritos industriales la heterogeneidad de los agentes surge de
su propia especializacion. Aunque todos los trabajadores de una rama pertenecen a ésta (ya sea la
industria principal o las subsidiarias) el valor de su participacion en el proceso de produccién
dependerd de su especializacion. Por consiguiente, resulta inapropiado pensar en un distrito
industrial como un lugar donde se concentran personas especializadas en un mismo tipo de
conocimientos, sino que su éxito consiste precisamente en la articulacion de un sistema de
produccién donde los individuos aplican sus correspondientes saberes especializados a un mismo
objetivo.

Otra de las cuestiones interesantes que aparece en su modelo es la necesidad de instituciones (ellos
destacan el sistema de patentes) que regulen los procesos de imitacion y posibiliten la maxima
apropiacion privada de los rendimientos generados a partir de una idea. El distrito ha optado por
instituciones de naturaleza diferente. No solo puede solucionarse el problema que se plantea
mediante 1a proteccion de la propiedad intelectual, o bien mediante la dotacion piblica de estos
bienes (redes de informacién publicas) sino que la comunidad puede articular un sistema basado en
la confianza con resultados igualmente correctos e incluso mejores que los anteriores (Best (1993)).
El capital social del distrito, acumulado mediante un proceso historico propio, es uno de los activos
més importantes que incorpora pues permite reducir fa incertidumbre dotando al sistema de una
gran flexibilidad.

% En su modelo, cada agente tiene un determinado nimero de ideas en cada momento del
tiempo. Una idea puede, bien ser desarrollada y mejorada, bien ser puesta de
inmediato en su uso mas productivo. Cada agente intenta maximizar el valor presente
esperado de su idea. El desarrollo de una idea por parte de un agente no depende sélo
de las otras ideas que é1 mismo pueda haber tenido, sino que necesita la interaccién
con otros individuos. El contacto entre dos individuos con dos ideas diferentes
implica, probabilisticamente, la creacién de una nueva. Si la idea que porta el
primer agente es peor que la del segundo, entonces el primero aprendérd del segundo.
Como consecuencia del encuentro, el que porta la peor idea imitard al que tiene la
mejor. Pero éste, por su parte, necesita del contacto con el gue tiene la peor idea
para generar una nueva. El problema surge debido a que la rentabilidad privada de las
idea sera inferior a la generada a nivel scocial debido a la naturaleza publica de la
informacién. Los agentes no pueden internalizar totalmente los rendimientos generados
Y, en el limite, esto puede generar problemas de seleccién adversa.
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Elcapitalsocialesesencialpamelmanteninﬁentoylamejorade los bienes de caracter piblico
(Wilson (1997)), pero su propia naturaleza implica que s6lo puedan ser suministrados mediante la
cooperacién y la confianza Senge (1990) utiliza el término “tragedia de los communes” para
caracterizar aquellos sistemas sociales en los que prevalece Ia racionalidad individual a toda
ultranza. Una caracteristica central del capital social es que esta arraigado en la historia. El capital
social no se construye en un dia sino que requiere el paso del tiempo, €l cumplimiento permanente a
través de generaciones de un codigo de conducta que premie la socializacion y castigue las
conductas excesivamente individualistas. El cumplimiento de este codigo permite un crédito de
confianza por parte de la cormmidad hacia los agentes. Esta es la particular sohicion que se da en
los distritos a 1a "tragedia de los conmnes”.

Los distritos industriales suelen estar ubicados en ciudades medias y pequeiias de antigua tradicién
manufacturera. Si bien es cierto que en estas ciudades se ha dado una importante descentralizacion
de Ia poblacion hacia su periferia, en su centro sigue habiendo residencia e industria. El centro es el
espacio del contacto personal, de los negocios "cara a cara” y también de los servicios de ocio y de
las instituciones sociales y economicas que dotan al sistema de los mecanismos de confianza y
arraigo necesarios para mantener el capital social acumulado. Frente al planeamiento funcionalista,
en las ciudades mediterraneas, y los distritos no son una excepcion, el espacio no se divide en 4reas
socialmente homogéneas, sino que las clases sociales se mezclan. No existe por tanto, a diferencia
de las ciudades norteamericanas, un problema generalizado de segregacion que pudiera poner en
peligro la heterogeneidad social necesaria en la creacion de nuevas ideas (Leontidou (1993)).
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