CRITIQUES A L’'ECONOMIA ACADEMICA DOMINANT:
(I Que fem els economistes quan diem que fem recerca
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Arguments sobre la inadequacié de I'Economia ('Economics') dominant pel
que fa a descriure el funcionament de les economies en les que vivim.

¢
(Intencio: també per a no economistes)

‘Etiquetatge’, i quantum de coneixement aportat sobre el common knowledge

Durant els darrers decennis 1’economia académica —especialment la referida a I’ambit
empresarial- s’ha caracteritzat per una activitat cientifica taxonomica. Allé considerat
com aportacions paradigmatiques dels darrers 50 anys consisteix fonamentalment en
establir etiquetes per a certs conceptes. Es a dir, posar noms o fixar definicions de
realitats ben conegudes, en el sentit de que formen part del coneixement comu.

Aixi, la ‘situacio d’agencia’ o els ‘costos d’agéncia’ son etiquetes quin contingut
(definici0) ¢és la descripcio de fets ben evidents, en tant que prou coneguts; al menys per
amplis col-lectius de persones la jornada de treball de les quals transcorre en empreses.
Aquestes 1 d’altres etiquetes de la teoria de I’agéncia (t.a.) no diuen res que no conegui
qualsevol persona que hagi treballat uns mesos en una empresa; o qualsevol empleat
d’un establiment comercial fenici si s’aixequés de la seva tomba. Certament, la t.a —¢s a
dir, el seu conjunt d’etiquetes- és util per a explicar 1’abc de les relacions personals-
organitzatives-jerarquiques en una empresa (o en una ONG, o un club, o en qualsevol
organitzacio) als estudiants d’una Facultat; i aixo és important i Util en si mateix. Perd
des d’una perspectiva cientifica no explica res que no sigui ja prou evident per a
qualsevol agent economic involucrat en el funcionament intern d’una organitzacid
econdmica; i en certa manera, per a qualsevol persona adulta amb certa experiéncia 2.
El recurs a etiquetes-conceptes com ara “grau d’aversio al risc d’un agent” no canvia la
cosa; 1 en certa manera es presta a engany: no €s quelcom observable, o no es
mesurable; perd se’l fa servir en el raonament tedric-conceptual i en el seu model
matematic com si ho fos.

! Correspondencia: Joaquim.Verges@uab.cat - Campus Bellaterra, Fac. Economia i Empresa, Edif. B, 08193
Cerdanyola (Barcelona).

2 Estic convencut que si li expliqués el que diu el nucli de la t.a. a la meva avia —si visqués-, que no havia
treballat mai en una empresa pero si s’havia responsabilitzat de 1’explotacioé agricola familiar, em miraria
amb certa sorpresa com dient que per a aprendre que un empleat no acostuma a posar el mateix interes
que 1’amo no calia que el seu net hagués anat a la universitat.
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Critiques a I’Economia académica dominant

I exemples com aquests citats relatius a la Teoria de 1’Agéncia omplen el que ens
agrada dir la ‘ciéncia economica’ —concretament, la que es ve fent als departaments
universitaris. Exemples d’una activitat académica que consisteix, doncs, basicament en
posar etiquetes cientificament elegants a fets o relacions en general bastant evidents
(activitat taxonOmica, tipica de tota ciéncia), perd —i aixo0 €s el realment preocupant-
sense afegir un quantum d’informaci6 o coneixement al ‘common knowledge’ sobre la
realitat d’aquests fet o relacions.

El fenomen dels falsos descobriments

La recomanacidé académica als poders publics d’establir una ‘competéncia per el
mercat’ quan no és possible la ‘competéncia en el mercat’ per a un be o servei
determinat és un altre exemple d’etiquetar per a referir-se, en aquest cas, a 1’antiga
practica de quan una Administracié Publica dona la concessié d’un servei (recollida de
deixalles, transport public, servei de neteja urbana, ...) a una empresa determinada, per
a un periode determinat, mitjangant un concurs public. Per descomptat, aquesta practica
de les administracions publiques és molt anterior als anys 60 del segle passat que és
quan es va encunyar l’etiqueta ‘competéncia pel mercat’®. El remarcable no és que
s’hagi encunyat una etiqueta nova (‘competencia per el mercat’) per a substituir la ja
existent (‘concessid d’un servei public’). El preocupant no és ben be aixo sind que hi ha
economistes académics que estan convenguts que primer va ser la ‘creacid’ del concepte
(‘competencia pel mercat’) i després “I’aplicaci6” per part d’ajuntaments i demes
institucions publiques. Estan de debo convencuts que €és un ‘descobriment’ fruit de
I’aveng de la teoria economica dels darrers decennis!

Hi ha en definitiva aquesta tendéncia a confondre ‘etiquetar’ i definir conceptes -
quelcom clarament util per a ensenyar els estudiants i per a raonar amb rigor- amb
aveng del coneixement sobre la realitat.

I I’exemple anterior no és excepcional, no és un cas aillat. Les innovacions
economiques, a diferéncia de les innovacions en medicina/farmacologia, s’han produit
com a conseqiiéncia de la propia dinamica operativa de les empreses, bancs, i d’altres
organitzacions economiques. I ha estat després que aquestes innovacions -en general,
noves practiques, nous tipus de contractes, etc.- han sigut objecte de descripcid
taxonomica-conceptual o etiquetatge; i, de vegades, “d’explicacid” (de la seva logica)
via models, a posteriori, en els laboratoris’ dels practicants de la ciéncia economica. Els
mercats de futurs, els derivats financers —com els tristament famosos ‘paquets’
d’hipoteques-, certs ‘productes financers’ que ofereix un banc (p.e., una barreja
d’asseguranca de vida i fons d’inversio), la franquicia, el leasing, el factoring, ..., etc.
etc., en son exemples en aquest sentit.

L’economia académica en el millor dels casos acaba descrivint més o menys
satisfactoriament aquestes (noves) practiques; perd aquesta descripci6 formal en general
no aporta res que les persones professionalment implicades en aquestes practiques no
coneguin ja. El que no vol dir, pero, que tal descripcié formal sigui inttil. A més de
facilitar la tasca de familiaritzar als estudiants amb la realitat etiquetada, en alguns casos
pot ser que tal etiquetatge i conceptualitzacid ajudin a ‘pensar millor’ (a raonar sobre
casos concrets de forma més eficag, més rigorosa) les relacions economiques/
empresarials a les que es refereixen. Aquesta podria ser la linia vermella a fer servir per

? Braeutigan, R. R. (1989) “Optimal policies for natural monopolies”, en Schamlensee, R. & Willig, R. D.
Handbook of Industrial Organization, Vol. I1.
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a delimitar la formalitzaci6 purament taxonomica, estéril, de la que aporta algun
quantum de coneixement..

En qualsevol cas, la preponderancia de I’etiquetatge porta, amb el temps, a que les
noves generacions d’economistes académics acabin prenent com a ‘fendmens’
economics nous relacions o transaccions que son més antigues que el mateix
capitalisme. Es el cas del que hi ha darrera etiquetes com ‘joint venture’, o ‘empresa de
capital risc’; pensi’s, per exemple, en el socis que financaven les expedicions de naus
comercials des de ciutats europees en la era dels descobriments dels segles XV a XVII. |
el mateix es pot dir d’etiquetes-conceptes com ara “incentius segons resultats”.

I als paisos lingliisticament colonitzats (per I’ idioma Anglés) encara s’hi afegeixen
a la confusio6 anterior etiquetes que consisteixen, simplement, en no traduir expressions
angleses com ara ‘down sizing’, ‘outsourcing’, ‘start up’, ... etc., malgrat que existeix
tradiciod 1 us d’expressions perfectament equivalents en castella o catala.

Per altra banda, quan es busca un cas en el que les coses hagin estat a I’inrevés —una
idea original que surt de les reflexions dels economistes teorics, i que els decisors
politics accepten dur-la a la practica- el resultat ha acostumat a ser, lamentablement, un
cert fracas. Per exemple, I’éxit personal del professor Turvey —teoric académic en
funcions d’alt carrec a la Gran Bretanya dels anys 70- en aconseguir que fos acceptada
la seva proposta —basada en el que deia/diu la teoria economica de 1’equilibri general-
de que I’Administracio britanica apliqués el criteri preu=cost marginal pel que fa a fixar
les tarifes per a empreses publiques de serveis publics: El sentit comi i les
conseqiieéncies financeres van fer al poc temps aturar tal aplicacio.

O la ‘invenci6’ del mercat electric dissenyat sobre 1’idea —ancorada en la mateixa
teoria- d’obligar a les companyies del sector a fer contractacions cada 2 hora! bassada
en el raonament tedric de que els costos marginals de I’electricitat canvien continuament
al llarg del dia (sic). Una invencidé (un mercat dissenyat, no espontani) amb una practica
encara molt estesa, malgrat algunes conseqiiencies negatives sonades (com la de la
crisis eléctrica a California a I’estiu de 2001 —des-abastiment, i preus, als usuaris, que es
duplicaven o triplicaven d’un mes a I’altre-, o I’escandol empresarial del gegant electric
nord-america Enrom el mateix any). I malgrat que no s’hagi demostrat empiricament
que el fi tedricament perseguit per aquest mercat-de-disseny s’hagi assolit: que les
empreses electriques produeixin de manera més racional, per tal que —i aqui el fi
teoricament perseguit- el cost per Kwh per als usuaris es reduis.

Modelitzar, el nucli de ’actual Ciéncia Economica/ Analisi Economic

A jutjar pel que es publica, la tasca principal dels economistes académics es basa en
modelitzar. Acostem el zoom: La modelitzacid es presentada en principi —en un article
académic, per exemple- com una descripcid/explicacié rigorosa d’una determinada
realitat. Per exemple, qué passa (o que pot passar) en un sector oligopolistic, si es dona
tal o qual circumstancia molt especifica respecte a les empreses implicades o respecte al
producte. Llavors es modelitza amb expressions matematiques aquesta situaciod
concreta, la qual es pressa com a referéncia en tot 1’analisi. O be la modelitzaci6 de tal
situacio concreta d’oligopoli ja ha estat feta a la literatura sobre el tema. L‘originalitat
del nou paper raura en tot cas en fer una modificacid, una re-modelitzacid, que
normalment consisteix en introduir algun(s) canvi o novetat en la descripcid tedrica
preexistent; i en fer determinats suposits en relacio a aquesta novetat. Suposits como ara

UAB, ddd-Grup recerca BEG 3



Critiques a I’Economia académica dominant

sobre funcions de beneficis futurs i funcions de reaccio de ’empresa A, B o C, sobre el
grau d’asimetria de informacié d’una o altra, sobre el valor de I’aversio al risc de tal o
qual agent considerat en el model, sobre la forma matematica de la seva funci6
d’utilitat, etc. etc.

Es a dir, suposits sobre variables o relacions que de fet no son observables o no son
mesurables; en el sentit de que, per exemple, €s virtualment impossible mesurar el grau
d’aversi6 al risc d’un determinat agent economic .

Usualment la justificacio de la referida ‘novetat’ a tractar es presenta fent referéncia a
una realitat determinada, identificable per al lector, i que en principi sembla rellevant
com a problema a abordar (per exemple, una certa problematica en el sector
oligopolistic de les telecomunicacions) . La qual cosa ens indueix als lectors del paper
la idea de que el treball ‘va’ aquesta vegada d’una aplicacié del raonament teoric a una
problematica ben real i concreta. Perd en passar a formalitzar tal novetat, aquesta
tendeix a ser reduida a una situacid estretament especifica. I aixo fa que en introduir
aquesta novetat en el model establert preexistent es produeix una caracteristica asimetria
entre la usual super-simplificaci6 de la realitat que presenta aquest (marc teoric-
conceptual del cas ‘x’ d’oligopoli, en ’exemple referit), amb la minuciositat de la
formalitzacié de la novetat introduida i la especificitat dels suposits fets per a
modelitzar-la.

Aquest contrast entre, per una banda, super-simplificacié per al context més general
(model base, de partida) i, per I’altre, detallisme matematic per a la variant introduida,
més el fet de que els suposits introduits respecte a aquesta siguin en general no
verificables (funcions de reaccio, ... etc. ), fa que la connexié entre les possibilitats
explicatives dels resultats/conclusions i la problematica real referida per 1’autor al
comengament del paper no depassi 1’estadi de les bones intencions.

En d’altres termes, la novetat introduida al model preexistent o académicament
‘establert’ esta, en el millor dels casos, inspirada en una realitat més o menys rellevant —
si be reduida després a un suposit de una situacié molt especifica (stylised facts). Pero el
(nou) model desenvolupat a I’article —que acabara publicat en un bona revista
académica- acota encara més aquesta situacid especifica amb els suposits fets per a
matematitzar-la, 1 integrar-la aixi en el model preexistent. Model que, en contrast,
consisteix normalment en una representacid poc operativa de la part de realitat
economica que enfoca, degut principalment a les super-simplificacions 1 suposits en els
que es basa. La resultant és que for¢cosament —degut al propi procediment formalitzat
seguit- el nou model i les conclusions que aporta el paper romanen de fet desconnectats
de la realitat economica/empresarial sobre la que I’autor al comengament de 1’article
‘prometia’ de parlar.

Com a conseqiiéncia, tals conclusions son, en el cas més favorable, prediccions que
no tenen possibilitat de ser ttils per al coneixement de (o incidéncia sobre) la realitat
economica o empresarial. O bé les conclusions son trivials, perque de fet consisteixen
en afirmacions genériques que no afegeixen res de nou al que ja diu el sentit comq, o
perque de fet estaven ja implicites en els suposits fets al llarg de la re-modelitzacio. En
d’altres termes: El quantum d’informaci6 o coneixement aportat pel treball dut a terme
en base al (nou) model en qiiestié tendeix a ser nul. Amb 1’agreujant que plantejament,
cos 1 conclusions venen expressats en un llenguatge técnic que te uns alts costos
d’entrada fins i tot per a d’altres economistes que no siguin de la especialitat. Una
terminologia ‘interna’ sols familiar als especialistes, i de la mateixa tendéncia
metodologica. Una mena d’idioma propi d’aquests especialistes, que té uns efectes per
als ‘forans’ similar al que tenia el llati per als diagnostics en medicina al segle XIX.
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‘Papers’ d’Economia, i quantum de coneixement aportat.

De fet, el model preexistent del que parteix 1’investigador autor del ‘paper’ (el model
‘establert’ sobre el tema de 1’oligopoli, seguint I’exemple) pot ser una bona eina per a
introduir als estudiants d’economia en la realitat que es vol representar de forma
estilitzada. [Una altra eina igualment bona seria invitar a ’aula a un directiu d’una
empresa oligopolista a explicar la seva experiéncia]. Perd des de la perspectiva
cientifica, el model no te utilitat per a I’aveng del coneixement sobre la realitat
economica considerada ni per als decisors de les politiques economiques, degut a les
mateixes raons: Les prediccions resultants o son (per lo genériques) de pur sentit o
coneixement comu, o s6n -degut a la combinaci6 de super-simplificacid respecte de la
realitat 1 suposits arbitraris inverificables (com ara: ‘la funcié de reacci6 de ’agent
economic X’)- irrellevants per al mon real o per situacions especifiques de 1’economia
real *.

Una de les caracteristiques basiques de la modelitzacio i dels suposits que obliga a
fer és el llenguatge matematic. L’altra és el micro-analisi. D’aquest se’n diu sovint
‘microfundations of ...°, per a referir-se al que seria mes exacte qualificar de
‘microscopic approach to a simplified outline of...".

El paper resultant és llavors inevitablement una barreja de super-simplificar la
realitat (“siguin dues les empreses del sector; i suposem que no hi ha comerg exterior”) i
fer suposits altament precisos sobre algun aspecte especific, microscopic (“i suposem
que la relacié d’intercanvi entre beneficis presents i futurs per a la primera empresa ve
definida per la segiient funcio de valor actual —aqui una expressié matematica— en la que
el tipus d’interés ve definit per — aqui un altra expressié6 matematica-, i a on el grau
d’endeutament no esta limitat”).

El remarcable del cas és que, especialment per 1’especific llenguatge matematic emprat,
e/la lector/a del paper s’emporta la imatge de que el que el treball presentat ha permes
obtenir conclusions molt rigoroses sobre la realitat economica estudiada, 1 de que
aquesta sembla ser a la vegada molt especifica (micro-problema) i molt complexa. Com
també semblen ser-ho les conclusions; tant, que es fa dificil veure la seva relacio amb la
problematica real que s’anunciava el comengament del ‘paper’.

I aix0 es dona encara que el lector sigui també economista, perd no de la
especialitat. Perque, en tot cas, dificilment decidira incorre en els costos (temps) de
desxifrar el dit llenguatge formal-matematic especific (barrera d’accés). Es el conegut
efecte psicologic d’aparenca de precisid i rigor que genera en el lector I'us de
terminologia matematica no sols complexa sind especifica d’una linia de treball
determinada. Ja se sap que quan els ‘costos d’entrada personals’ per a llegir un paper
son elevats —pel seu especific llenguatge formal-, els lectors tendim respectuosament a
considerar que el seu contingut deu ser molt rigords, molt cientific.

* Seguint ’exemple, si el directiu esmentat dedica el temps suficient per a llegir el ‘paper’ i entendre el
model i les deduccions matematiques resultants, no aprendria res de nou sobre la realitat de les situacions
oligopolistiques; res d’util. En tot cas no consta fins al moment que de modelitzacions com la referida
s’hagin deduit prediccions verificables que siguin rellevants per als agents politics (policy makers) o
economics, (companies’ decision makers ). 1, sincerament, m’agradaria ser corregit en aquest sentit.
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‘Papers’ empirics i rigor aparent, ..
.. en negligir aquells elements d’error el nivell dels quals no sabem/podem quantificar.
Un auto-engany que es traslladat al/a lector/a?

Certament, no tot son articles teorics en la nostra literatura en Economia. Considerem
els treballs ‘empirics’ que produeixen els economistes académics —per a ser publicats,
també, en revistes d” “impacte”.

Una usual (i bona) estructura tipus d’aquests treballs és: 1) problema a abordar /
pregunta a contestar; 2) marc tedric-conceptual del context (= model ‘establert’ en la
literatura especialitzada); 3) dades quantitatives + metodologia a aplicar (=model
economeétric especific); 4) Resultats quantitatius, i interpretacid/discussio; 5)
Conclusions (aportacié del treball). I sobre els dos darrers passos, sobre la practica
usual al respecte, crec que val la pena fer la segiient reflexio:

No té sentit com a practica cientifica ser molt rigorosos en la part de I’aplicacio
quantitativa/economeétrica del model (‘4’: calcul de sofisticats tests estadistics), quan en
els passos previs —especialment al ‘3’, per a arribar a la propia base quantitativa
utilitzada— s’han fet estimacions o s’han introduit variables ‘proxy’ (practica forca
freqiient). Perque llavors el grau d’aproximaci6 o de fiabilitat de les propies dades de
partida €s necessariament deficient.

Certament, aplicant un tractament econometric rigords a unes determinades dades
quantitatives podem concloure, p.e., que el signe i el valor trobat per al coeficient que
relaciona la variable independent ‘x’ amb la variable depenent ‘Y’ te associat un test
estadistic Wilcoxson-z de, per exemple, 2,3, amb el que deduim que la relacié trobada
entre les dues variables te un possible grau d’error de sols el 5%. Perd en qualsevol cas
el nivell d’error de partida introduit amb les estimacions 1 ‘proxies’ és desconegut, no
mesurable. I en molts casos hi ha prou elements per a pensar que molt probablement el
nivell d’error aportat per 1’us d’una ‘proxy’ pot ser tal (posem, del 20%) que per si sol si
aparegués en la part econométrica del ‘paper’ faria descartar el resultat com clarament
no fiable.

A tall d’exemple: en la metodologia de I’analisi contrafactual de Galal et. al. (1994)°
per a l’avaluacié dels canvis resultants de la privatitzaci6 d’una empresa, s’és
exageradament minucioés amb la férmula de calcul per a [’excedent dels consumidors,
quan tota la metodologia del treball —inclosa la referida al calcul dels preus i quantitats
de ’escenari contrafactual, que son necessaris per a calcular la diferéncia en I’excedent
dels consumidors- es basa en estimacions i projeccions purament arbitraries.

No té sentit aquesta asimetria de procediment. Primer per il-10gic: €s una perdua de
temps tant de 1’investigador com del receptor/lector —perque les conclusions depenen de
suposits subjectius (respecte de les xifres de partida); inverificables, a més. I segon
perque —gracies, o com efecte psicologic de la part sofisticada del treball, que ha
requerit comparativament bastant més esfor¢ del lector/receptor- aquest acaba assignant
a les conclusions del treball un rigor que clarament no poden reclamar.

Es aquesta una practica usual en els papers amb contingut empiric dels economistes,
tan auto-tramposa i poc util com ara elaborar des d’un despatx académic una
determinacio6 dels costos de la neteja de 1’edifici d’oficines centrals del Deutsch Bank a
Barcelona (despatxos, armaris, arxivadors, ordenadors, llums, sostres, finestres, etc.)
sense tenir cap dada quantitativa sobre tot I’anterior; ni tan sols planols; ni saber de cert
quants pisos té I’edifici. Perd malgrat tot, redactar un paper empiric parlant de la neteja
concretament dels ordinadors, tot suposant que sén un niumero determinat i que 2 de

> Galal, A./ Jones, L./ Tandon, P. / Vogelsang, 1, (1994) Welfare consequences of
selling public enterprises, World Bank, Oxford University Press.
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cada 10 son portatils, bo i1 precisant técnicament, detalladament, com s’haurien de
netejar els teclats i les ‘torres’; amb quins productes; fregant durant tants segons; amb
tal tipus de drap, etc. etc.; i calculant llavors quant costaria fer tal neteja. I tota la resta
de qiiestions i1 elements del plantejament inicial del paper despatxar-les amb alguns
suposits més, precedits d’unes quantes linies amb expressions de caracter generic
referides als elements que cal tenir en compte en tota neteja d’espais i elements

d’oficines.
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